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ADNOTARE
JIERI Nicolai, ,,Dezvoltarea unui model integrat de aplicare a Standardului International de Raportare
Financiara (IFRS) 15 — venituri din contracte cu clientii”, teza de doctor in stiinte economice, Chisinau, 2024

Structura tezei: adnotarea, introducerea, patru capitole, concluzii si recomandari, bibliografia (246
de titluri), 27 anexe, 138 pagini text de baza, 14 tabele, 32 figuri si 4 grafice. Rezultatele obtinute sunt
publicate in 13 lucrari stiintifice.

Cuvinte-cheie: venituri, contracte cu clientii, IFRS 15, modelul ,,5-step”, raportare financiard, model
integrat, sustenabilitate, informatii financiar-contabile, informatii nonfinanciare, parti interesate, norme de
reglementare, organisme internationale de reglementare, Cadru General, Standarde Internationale de Raportare
Financiara, Standarde Nationale de Contabilitate, pretul tranzactiei, discount, criterii de recunoastere, obligatii de
performanta, situatii financiare, indicatori de performantd, metode statistice.

Domeniul de studiu: contabilitate.

Scopul cercetarii constd In dezvoltarea stiintifici a unor metode riguroase si inovatoare pentru
aplicarea IFRS 15, cu accent pe analiza proceselor de recunoastere si periodizare a veniturilor din
contractele cu clientii, evaluarea efectelor implementarii acestui standard in diverse sectoare economice,
identificarea riscurilor si a domeniilor de interpretare, precum si propunerea unor masuri de control care sa
asigure conformitatea si eficienta aplicarii [IFRS 15 in practica.

Obiectivele cercetarii: actualizarea si consolidarea cunostintelor referitoare la premisele organizarii unui
cadru de raportare financiard unificat la nivel global; analiza critica si sistematicd a evolutiilor cadrului de
raportare financiard conform IFRS; evaluarea detaliatd a aplicabilitatii si limitérilor principiului de evaluare a
elementelor patrimoniale conform IFRS, cu accent pe aspectele problematice si neclarititile din practica;
prezentarea si justificarea fundamentelor teoretice care au impus necesitatea elaborarii standardului IFRS 15,
prin identificarea axiomei si rationamentelor care stau la baza acestui standard; explorarea aprofundata a utilitatii
si aplicabilitatii modelului "5-step" promovat de IFRS 15 1n recunoasterea veniturilor; determinarea impactului
complex al IFRS 15 ca standard integrat in diverse sectoare de activitate din economiile emergente; identificarea
unor masuri eficiente de control si stabilirea unor indicatori calitativi de performanta; evaluarea si gestionarea
riscurilor asociate recunoasterii veniturilor, prin identificarea unor mecanisme si proceduri care sa le atenueze.

Noutatea si originalitatea stiintifica a rezultatelor obtinute constau in dezvoltarea unui model integrat
de aplicare a IFRS 15 in economiile emergente si in explorarea unui cadru holistic si adaptabil pentru
implementarea IFRS 15 in diverse sectoare economice, totodatd cercetarea propune si dezvoltd un cadru
metodologic aplicabil in practica in diferite medii organizationale si vizeaza elemente inovationale.

Rezultatele stiintifice obtinute care contribuie la solutionarea unei probleme stiintifice importante,
constau in identificarea evolutiilor cadrului si obiectivele trasate de acesta; analiza domeniului de aplicare
problematic al principiului de evaluare a elementelor patrimoniale in conformitate cu IFRS; prezentarea
axiomelor ce au generat necesitatea elaborarii standardului IFRS 15; valorificarea utilitatii modelului “5-step”;
evidentierea impactului IFRS 15 ca standard integrat in diverse sectoare de activitate din tarile cu economii
emergente; prezentarea dificultatilor de implementare a IFRS 15; identificarea masurilor de control si stabilirea
indicatorilor calitativi de performanta din perspectiva practicienilor; evaluarea riscurilor potentiale legate de
recunoasterea veniturilor si identificarea controalelor si procedurilor de atenuare a riscurilor.

Semnificatia teoretica si valoarea aplicativa consta in crearea si aplicarea unui model integrat adaptabil
pentru implementarea IFRS 15, oferind un ghid practic esential pentru companii in adaptarea acestui standard la
specificul lor. Din perspectiva teoreticd, aceasta lucrare extinde cunostintele legate de aplicarea standardelor
IFRS, cu accent pe IFRS 15, aducand contributii semnificative in intelegerea detaliatd a recunoasterii si raportarii
veniturilor din contractele cu clientii. Prin explorarea consecintelor practice in sectoare diverse, teza
consolideaza cunostintele teoretice si profesionale in domeniul contabilitatii si raportarii financiare.

Implementarea rezultatelor stiintifice eclaborate in teza, s-a realizat prin acceptarea spre
implementare a rezultatelor in practica contabild a unor entitati din Republica Moldova, Romania si Belgia
acestea putand fi utilizate si in procesul didactic al institutiilor de invatamant cu profil economic.

6



ANNOTATION

JIERI Nicolai, ,,Development of an integrated model for the application of International
Financial Reporting Standard (IFRS) 15 — revenue from contracts with customers”, PhD thesis in
economics, Chisinau, 2024

Structure of the thesis: annotation, introduction, four chapters, conclusions and recommendations,
bibliography (246 titles), 27 appendices, 138 pages of basic text, 14 tables, 32 figures and 4 graphs. The
results are published in 13 scientific papers.

Keywords: revenue, customer contracts, IFRS 15, ”5-step” model, financial reporting, integrated
model, sustainability, financial-accounting disclosures, non-financial disclosures, stakeholders, regulatory
standards, international regulatory bodies, General Framework, International Financial Reporting
Standards, National Accounting Standards, transaction price, discount, recognition criteria, performance
obligations, financial statements, performance indicators, statistical methods.

Field of study: accounting.

The aim of the research is the scientific development of rigorous and innovative methods for the
application of IFRS 15, with a focus on the analysis of the processes of recognition and accrual of revenue
from contracts with customers, the assessment of the effects of the implementation of this standard in
various economic sectors, the identification of risks and areas of interpretation, as well as the proposal of
control measures to ensure compliance and effectiveness of the application of IFRS 15 in practice.

Research objectives: To update and consolidate knowledge on the premises of the organization of a
unified financial reporting framework at the global level; to critically and systematically analyze the
developments of the IFRS financial reporting framework; to assess in detail the applicability and limitations of
the principle of valuation of assets and liabilities under IFRS, with a focus on problematic aspects and
uncertainties in practice; to present and justify the theoretical foundations that have made it necessary to develop
IFRS 15, by identifying the axioms and rationales underlying this standard; exploring in depth the usefulness
and applicability of the "5-step” model promoted by IFRS 15 in revenue recognition; determining the complex
impact of IFRS 15 as an integrated standard in various industries in emerging economies; identifying effective
control measures and establishing qualitative performance indicators; assessing and managing the risks
associated with revenue recognition by identifying mechanisms and procedures to mitigate them.

The novelty and scientific originality of the results obtained consist in the development of an
integrated model for the application of IFRS 15 in emerging economies and the exploration of a holistic
and adaptable framework for the implementation of IFRS 15 in various economic sectors, while the research
proposes and develops a methodological framework applicable in practice in different organizational
environments and aims at innovative elements.

The scientific results obtained, which contribute to the solution of an important scientific problem,
consist in the identification of the developments of the framework and the objectives outlined by it; the analysis
of the problematic scope of application of the principle of valuation of assets and liabilities under IFRS; the
presentation of the axioms that have generated the need for the development of IFRS 15; the exploitation of the
usefulness of the "5-step” model; Highlighting the impact of IFRS 15 as an integrated standard in various
industries in emerging economies; presenting the challenges of implementing IFRS 15; identifying control
measures and establishing qualitative performance indicators from a practitioners' perspective; assessing
potential risks related to revenue recognition and identifying controls and procedures to mitigate risks.

The theoretical significance and application value lies in the creation and application of an
integrated adaptable model for implementing IFRS 15, providing an essential practical guide for companies
in adapting this standard to their specific circumstances. From a theoretical perspective, this work expands
the knowledge related to the application of IFRS standards, with a focus on IFRS 15, making significant
contributions to a detailed understanding of the recognition and reporting of revenue from contracts with
customers. By exploring practical implications in diverse industries, the thesis reinforces theoretical and
professional knowledge in accounting and financial reporting.

The implementation of the scientific results elaborated in the thesis was realized through the
acceptance for implementation of the results in the accounting practice of some entities in the Republic of
Moldova, Romania and Belgium, which can be used in the teaching process of educational institutions with
economic profile.



AHHOTAIUA

KUEPDH Hukoaaii, «Pa3padoTka HHTEIrpHPOBAHHOM MO/eJIM IPUMEHEeHH S
MexnynapoaHoro ctanaapta ¢punancoBoii ordeTHocTH (IFRS) 15 — BhIpyUKa 1o 10roBopam ¢
NOKyNaTeJIAMI), KAHAMIATCKAs JUCCePTAlMA M0 IKOHOMUYeCKHM HaykaMm, Kumunes, 2024

CTpykTypa nuccepTallMiy: aHHOTAIUsS, BBEJACHUE, YEThIPE TJIaBbl, BBIBOJABl U PEKOMEHJAINH,
oubmorpadus (246 HanMeHoOBaHwMit), 27 TpUIOKEHMIA, 138 CTpaHUI] OCHOBHOIO TekcTa, 14 Tabmm, 32
pucyHka u 4 rpaduka. Pesynbrarsl omy0aukoBaHbl B 13 Hay4HBIX paboTax.

KiroueBble c10Ba: BeIpyUKa, 10roBopkl ¢ okynareassmu, MCOO 15, 5-sramnas Monenb, pruHaHCOBas
OTYETHOCTh, MHTEIPUPOBAHHASI MOJENb, YCTOMUMBOCTH, MH(OpMaLus (HHAHCOBOrO y4eTa, He(hMHAHCOBAs
uH(pOpMaIXs, 3aUHTEPECOBAHHBIE CTOPOHBI, HOPMATUBHBIC CTAaHAAPTHI, MEKIYHAPOIHBIE PETYIUPYIOLHE
opranbl, OOIast KOHIENIFsI, MEKIyHApOJHbIE CTaHIAPTHl (PMHAHCOBOH OTYETHOCTH, HALMOHATLHBIE CTAHAAPTHI
OyXTaiTepcKoro y4era, LI€HA CHENKH, IMCKOHT, KPUTEPUH INpU3HAHWs, 00S3aTeNbCTBA K HCIOJIHEHHIO,
(hMHAHCOBAs OTYETHOCTD, ITOKa3aTe ! 3(H(HEKTHBHOCTH, CTATUCTHUECKHE METOIBL.

O0JacTh Hccae0BaHUA: OyXTaITePCKUH yUer.

Leas uccnegoBanus - HayyHasi pa3paboTKa CTPOTMX M MHHOBALIMOHHBIX METOAOB MPUMEHEHUS
MC®O (IFRS) 15 c akueHTOM Ha aHaIU3 NPOLIECCOB MPU3HAHMS U HAUYHCIIEHUS BBIPYUYKH IO JOTOBOPAM C
MOKYTIATeNIIMU, OIEHKY IOCIEeACTBUH TPUMEHEHHS MaHHOTO CTaHAapTa B PAa3lWYHBIX CEKTOpax
9KOHOMHMKH, BBISIBIICHHE PUCKOB U 00JacTeil HHTEPIIpPEeTaliy, a TaKKe MPEAJIOKEHUE MEp KOHTPOJIS JUIS
obecnieuenus cootBercTBUs U 3 dexktuBHOCcTH NpuMenenuss MCPO (IFRS) 15 na npaxTuke.

Hemn uccnenopanus: OOHOBUTH M 3aKPENUTh 3HAHMS O NPEANOCHUIKAX OPraHU3alUK EAWHON
TI00ATFHOM CHUCTEMBI (PFTHAHCOBOI OTYETHOCTH; KPUTUYECKH M CHCTEMHO IIPOAHAIM3UPOBATH PA3BUTHE CUCTEMBI
¢unancoBoit otyerHoctH M0 MC®O; neraabHO OLEHWUTh NPUMEHHMOCTh M OrPaHHMYEHHS TPUHLMIIA OLICHKH
akTHBOB | 00s13aTebCTB 0 MC®DO ¢ akmeHTOM Ha TPOOJIEMHBIC aCTIEKTHI M HEOIIPEAETICHHOCTH Ha MTPAKTHKE;
TIPE/ICTaBUTh U 000CHOBATh TEOPETUIECKIE OCHOBBI, 00YCIIOBUBIIIHE HEOOXOIMMOCTh pazpabotkn MCDO 15,
BBISIBMB aKCHOMBI K 000CHOBAHM, JIeKaIlllie B OCHOBE JAHHOTO CTaH/apTa; YIIIyOJIeHHOe H3yUeHHEe TI0JIE3HOCTH
U TIPUMEHUMOCTH MoJeIN «S5 marosy, npemiokenHoir MC®O (IFRS) 15 npu npusHaHMM BBHIPYYKY;
orpenenenne komrmiekcHoro Bimsaus MC®O (IFRS) 15 xak mHTErpupoBaHHOTO CTaHAApTa Ha pa3iIMIHBIC
OTpacii B CTpaHax C pa3BUBAIOIICHCS SKOHOMUKOIL; BbIsIBIICHHE Y(D(EKTHBHBIX MEp KOHTPOJISI M YCTaHOBIICHHE
KAueCTBEHHBIX MOKazarened 3(QQeKTUBHOCTH; OLIEHKA W YNpPaBJICHHE PHUCKAMH, CBS3aHHBIMH C IMPU3HAHHEM
BBIPYYKH, ITyT€M OIPEAEICHHS MEXaHU3MOB U IIPOLIEIYP UX CHIKECHHUSI.

HoBu3Ha M Hay4yHasi OPMIMHAJILHOCTH TONYYEHHBIX pE3yJbTaTOB 3aKIIOYaeTcss B Pa3pabOTKe
uHTerprpoBaHHON Monenu puMenernst MCDO 15 B ctpanax ¢ pa3BuBarolieiicss SJKOHOMUKON M HCCIIEOBAHUN
LEJIOCTHOU M afanTupyeMon cTpyKTypbl At BHenpeHuss MCDO 15 B pa3nuyHbIX OTPACISIX SKOHOMHKHU, MPU
3TOM B HCCJIEAOBAaHWM TPEJIOKeHa M pa3padoTaHa METOJOIIOTHYECKas OCHOBA, MPUMEHNMAasl HA TIPAKTHKE B
Pa3IMYHBIX OPraHU3AIMOHHBIX Cpelax ¥ OPUEHTHPOBAHHAS HA MHHOBAIIIOHHBIE 3JIEMEHTHI.

Iosy4yeHHble Hay4dHble Pe3yJbTATHI, CIIOCOOCTBYIOIIME PEHICHHIO BaKHOH HAYYHOH MPOOJIEMBI,
3aKJIIOYAIOTCS. B ONpEJENICHUH HAIPaBJICHUH Pa3BUTUSL CHCTEMBI M OOO3HAYCHHBIX B HeEll Lieseif; aHamuse
MPOOIIEMHO# Chephbl IPUMEHEHHS IPUHITKIIA OLICHKH aKTUBOB 1 00s13atenbeTB 1o MCDO; npecTapieHn  akCHoM,
MOPOJIMBIIKMX HE0OXOomMMOCTh pazpabotkn MC®DO 15; uCnonb30BaHUM TOJIC3HOCTH «S-IIIArOBOID) MOJICIIH
ocemieHre BiausiHUS MC®O 15 Kak HMHTErpupOBAaHHOIO CTAHAAPTa HA pa3iMYHbIE OTPAcid B CTpaHAaX C
Ppa3BUBAOITIEHCST SKOHOMUKOLM; TIpencTaBiicHue TpyaHoctet BHenpernss MCDO 15; ompenenenre Mep KOHTPOIS U
YCTAHOBJICHHE KaYECTBEHHBIX IOKa3aresei 3()QeKTHBHOCTH C TOUKH 3pEHHUsI IPAKTHUKOB; OLICHKA ITOTEHIMAIBHBIX
PHCKOB, CBA3aHHBIX C PU3HAHUEM BBIPYUKH, U BBISIBJICHUE CPEZICTB KOHTPOJIS M IPOLIEYP JUTsl CHHKEHUS PUCKOB.

TeopeTuyeckasi 3HAYUMOCTh U MPUKJIAAHAS HEHHOCTH PaldOThHI 3aKIIOYAETCA B CO3/IaHUU U
MIPUMEHEHNH HHTETPUPOBAHHOM afanTupyemoii moaenu Baeapenns MCDO (IFRS) 15, kotopas aBnseTcst
BaXXHBIM TPAKTUYECKMM pPYKOBOJCTBOM JJI KOMIIAHUI IO ajanTalMd JaHHOTO CcTaHAapTa K HX
KOHKPETHBIM ycJIoBHAM. C TEOPEeTH4ECKOW TOUKU 3peHHMs JaHHas paboTa pacIiupseT 3HaHWS, CB3aHHbIC
¢ npuMeHeHneM ctanaapToB MCDO, ¢ aknerrom Ha MC®DO 15, BHOCS 3HAYNTEIHHBINA BKIIA] B IETATHHOE
MOHMMaHUE MPU3HAHUA U OTPAKEHUS B OTYETHOCTHU BBIPYYKH 110 JJOTOBOPaM ¢ MOKynareasiMu. Mcenenys
NPaKTUYECKUE IIOCIEACTBUSL B PA3IUUYHBIX OTPACIAX, OUCCEPTALHUS YKPEIUIIET TEOPETHUYECKHE H
npodeccruoHaIbHbBIC 3HAHKS B 001aCTH OyXTaITEPCKOTO ydeTa U (HHAHCOBOW OTYCTHOCTH.

BuenpeHne Hay4yHBIX pe3yJbTATOB, pPa3paOOTaHHBIX B IMCCEPTAlLlM, OCYMICCTBISUIOCH ITyTEM
TPHHSITHS K BHEAPEHHIO PE3yIBTATOB B YUETHYIO MMPAKTUKY psifa mpeanpusituii Pecryomikun Monnosa, Pymeranm
u benbrun, KoTopbie MOTYT OBITh HCIIOIB30BaHbl B yUEOHOM HPOLIECCEe SKOHOMUYECKHX YUSOHBIX 3aBEACHUM.
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INTRODUCERE

Actualitatea temei de cercetare si importanta problemei abordate. Implementarea
Standardelor Internationale de Raportare Financiara (IAS/IFRS) 1n térile cu economie emergenta
este un subiect deosebit de relevant si esential, dezbatut pe larg in literatura de specialitate.
Procesul de implementare a IAS/IFRS a devenit din ce in ce mai important pe masura ce
economiile emergente au devenit mai integrate in economia globald si au capatat o pondere
semnificativa in piata financiara internationala.

IFRS reprezinta un set de reguli si standarde contabile adoptate la nivel global, menite sa ofere
0 bazd comund de raportare financiard pentru companiile din intreaga lume. In timp ce aceste
standarde au fost adoptate de multe tari dezvoltate, implementarea lor in economiile emergente a
fost adesea un proces complex si provocator. In ceea ce priveste adoptarea IFRS in Roménia si
Republica Moldova, acestea au facut progrese semnificative in implementarea IFRS in ultimii ani,
desi ritmul si abordarile sunt diferite in functie de specificul fiecarei tiri. De exemplu, in Romania,
procesul de convergentd catre IFRS a inceput in anii 2000, iar in prezent, majoritatea companiilor
listate la bursa aplica aceste standarde in raportarea lor financiard. Implementarea IFRS in Roméania
a avut ca rezultat o mai mare transparentd si comparabilitate a informatiilor financiare, ceea ce a
crescut atractivitatea pietei pentru investitori si a consolidat credibilitatea raportarii financiare a
companiilor. In Republica Moldova, procesul de adoptare a IFRS a fost initiat cu mai putina viteza
decat in alte tari din estul Europei, dar eforturile pentru alinierea la aceste standarde au crescut in
ultimii ani, existand o miscare treptata catre utilizarea IFRS in raportarea financiar, in special pentru
multinationale i companiile listate, insa existd incd o nevoie de sustinere si dezvoltare a capacitatii
pentru a asigura o implementare eficientd si corecta a acestor standarde.

Adoptarea IFRS nu doar incurajeaza dezvoltarea economica, ci si promoveaza transparenta
si standardele de raportare financiara in aceste economii emergente.

In cadrul acestui proces de implementare, unul dintre standardele esentiale, IFRS 15 — Venituri
din Contracte cu Clientii, ocupa un loc central. Acest standard redefineste modul in care companiile
recunosc si prezintd veniturile provenite din contractele cu clientii. Importanta acestui standard deriva
din faptul ca veniturile sunt o componenta vitalad a raportarilor financiare si pot influenta semnificativ
perceptia asupra performantei si starii financiare a unei entitdti. Companiile trebuie sd se adapteze la
cerintele si schimbarile aduse de IFRS 15, ceea ce poate implica ajustari ale practicilor contabile
existente si investitii in formarea personalului. Cu toate acestea, beneficiile aduse de adoptarea IFRS,
inclusiv IFRS 15, depasesc provocdrile. Pentru tirile cu economii emergente, adoptarea si

implementarea IFRS 15 este un pas semnificativ catre o0 mai mare transparenta si comparabilitate n
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raportarea financiara. Acest lucru poate atrage investitii strdine, imbunatati accesul la finantare si spori
increderea investitorilor si a altor parti interesate in informatiile financiare furnizate de companii.
Totusi, implementarea acestor standarde in economiile emergente vine cu provocari specifice. Unele
dintre acestea includ lipsa resurselor si a expertizei necesare pentru a implementa si a respecta in mod
corespunzdtor aceste standarde, diferentele in infrastructura si practicile contabile existente si
necesitatea unei adaptari la mediul economic si legal specific fiecarei tari.

In aceastd ordine de idei, considerim cid aspectele invocate din perspectiva standardelor
internationale de raportare financiara, in special IFRS 15 — recunoasterii veniturilor din contractele
cu clientii, sunt de mare actualitate, acest fapt rezultand tocmai din implicatiile pe care le pot avea
IFRS 15 asupra situatiilor financiare ale entitatilor si, prin urmare, asupra rentabilitatii si
performantei acestora. Standardele actuale de recunoastere a veniturilor sunt criticate din mai multe
motive. Una dintre ele este faptul ca se bazeaza pe diferite modele de baza, in functie de tipul
tranzactiei. Contabilitatea veniturilor provenite din prestarea de servicii, in conformitate cu IAS 18
si din contractele de constructie conform IAS 11, se bazeaza pe activitatea subdiacentd desfasurata,
in timp ce vanzarea de bunuri, in conformitate cu IAS 18, se bazeaza pe transferul de bunuri.
Consideram ca IAS 18 nu oferd indrumari suficiente cu privire la acordurile complexe si cu elemente
multiple, ceea ce a condus la tratamente contabile diferite in practica. Problema abordarilor si
tratamentelor contabile diferite este ca entitdtile pot recunoaste veniturile In momente diferite si la
valori diferite pentru tranzactii similare. Acest lucru este inoportun pentru utilizatorii situatiilor
financiare, care trebuie sa evalueze performanta si valoarea entitdtilor si sd compare entitatile. Avand
in vedere acest lucru, unul dintre motivele pentru care consiliile au initiat proiectul de recunoastere
a veniturilor a fost acela de a face convergenta reglementarile contabile intr-un cadru solid pentru a
imbunatati contabilizarea veniturilor atat pentru cei care Intocmesc situatiilor financiare, cat si pentru
utilizatorii acestora. Pentru IFRS, acest lucru a dus la trecerea de la doua standarde de recunoastere
a veniturilor si mai multe abordari. La un standard, presupunand o abordare unica.

Avand in vedere cele mentionate mai sus, consideram cd dezvoltarea unui model integrat
de aplicare a IFRS 15 1n tarile cu economii emergente este esentiald pentru a facilita o tranzitie
usoara si eficienta cétre aceste standarde internationale. Acest model abordeaza nu doar aspectele
tehnice ale standardului IFRS 15, ci ofera suport in instruirea profesionald, ofera ghidare practica
si identifica cele mai bune practici adaptate la specificul economic al fiecarei tari.

Selectarea tematicii a fost motivata din dorinta de a imbunatati studiile actuale privind
amploarea raportdrii conform IFRS, concentrandu-ne atentia pe particularitatile recunoasterii
veniturilor. Noutatea, dar si complexitatea IFRS 15 reprezinta insusi un bun motiv de cercetare

atat din perspectiva utilitatii explorarii, cat si din necesitatea actualizarii cunostintelor in domeniu.
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Totodata, ne-am dorit sa aflam raspunsurile la o serie de aspecte, cum ar fi modul in care auditorii
si contabilii percep implementarea IFRS 15 in practica, care sunt principalele domenii de
interpretare din cadrul IFRS 15 si in ce masura acestea implica un risc de manipulare, precum si
impactul probabil al IFRS 15 asupra situatiilor financiare ale firmelor si, implicit, asupra
rentabilitatii si performantei acestora. Gdsirea raspunsurilor la aceste intrebari reprezinta practic si
motivatia cercetarii empirice. De asemenea, motivul este conturat de actualizarea informatiilor
privind utilitatea raportarii conform IFRS, si intr-un segment mai amplu reforma standardizarii
veniturilor din perspectiva financiar-contabild utilizand cercetarea econometrica. Recunoasterea
veniturilor este un domeniu cu un grad de complexitate foarte ridicat, aceasta realitate derivand
din interesul utilizatorilor fata de acest indicator, care poate sta la baza unor erori si chiar a unor
fraude in momentul reflectarii.

Descrierea situatiei in domeniu si identificarea problemelor cercetirii. Problema
implementarii standardelor internationale de raportare financiara, in special a IFRS 15, este un subiect
intens dezbatut in literatura de specialitate, reprezentand un focus central in lucrarile de cercetare ale
unor experti atat strdini, cat si autohtoni, precum din R. Moldova: Nederita A., Grigoroi L., Ghedrovici
O., Mihaila S., Erhan L., din Romania: Grosu V., Dutescu A., Zlati M., Socoliuc M., Ciubotariu M.S.,
Usurelu V. |, Dutescu A., lordache 1., din Marea Britanie: Napier C.J., Stadler C., din SUA: Erchinger
H., Melcher W., Bernoully M., Wondabio L. S., etc.

In prezent, literatura de specialitate exploreaza diverse aspecte ale standardului IFRS 15, cum ar
fi: modul in care organizatiile se adapteaza la cerintele contabile noi, cum se reflecta impactul asupra
performantei lor financiare si operationale si cum aceste schimbari influenteaza sectoarele specifice de
activitate. Totusi, in ciuda acestui interes crescut, existd o anumita limitare in privinta explordrii unor
modele complexe si integrate de aplicare a standardului IFRS 15. In special, in lumina crizelor
economice suprapuse si a unui mediu international extrem de dinamic, cercetdrile care investigheaza
si propun astfel de modele Inca sunt intr-un stadiu incipient sau sunt relativ limitate in literatura
existentd. Aceasta directie de cercetare ramane inca un teren fertile pentru explorari extinse si detaliere,
avand 1n vedere importanta critica a implementarii corecte si a intelegerii profunde a standardului IFRS
15 pentru organizatii si economiile in care acestea activeaza.

Problema stiintificd importanta solutionatd 1n teza constd in analiza complexitatii aplicarii
IFRS 15 dintr-o perspectiva stiintificd, metodologica si aplicativa, fapt care conduce la abordarea
provocarilor specifice si diferentelor contabile internationale in recunoasterea si raportarea veniturilor
in economiile emergente, in contextul globalizarii si diversitdtii economice, cu scopul de a facilita
aplicarea uniforma a standardelor, imbunatatind consistenta si comparabilitatea raportarilor financiare

la nivel global.
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Scopul cercetarii constd in dezvoltarea stiintifica a unor metode riguroase si inovatoare
pentru aplicarea IFRS 15, cu accent pe analiza proceselor de recunoastere si periodizare a
veniturilor din contractele cu clientii, evaluarea efectelor implementarii acestui standard in diverse
sectoare economice, identificarea riscurilor si a domeniilor de interpretare, precum si propunerea
unor masuri de control care sd asigure conformitatea si eficienta aplicarii IFRS 15 in practica.

Astfel, premisele cercetarii se fundamenteaza punctual prin obiectivele cercetarii:

v’ actualizarea si consolidarea cunostintelor referitoare la premisele organizarii unui cadru de
raportare financiara unificat la nivel global, prin integrarea evolutiilor recente din domeniu;

v’ analiza critica si sistematica a evolutiilor cadrului de raportare financiara conform IFRS, alaturi
de evaluarea realizarilor si obiectivelor stabilite prin cadrul conceptual al raportarii financiare;

v’ evaluarea detaliatd a aplicabilitatii si limitdrilor principiului de evaluare a elementelor
patrimoniale conform IFRS, cu accent pe aspectele problematice si neclaritatile din practica;

v’ prezentarea si justificarea fundamentelor teoretice care au impus necesitatea elaborarii standardului
IFRS 15, prin identificarea axiomes si rationamentelor care stau la baza acestui standard,;

v’ explorarea aprofundata a utilitatii si aplicabilitatii modelului "5-step"” promovat de IFRS 15 in
recunoasterea veniturilor, prin evidentierea avantajelor si provocarilor asociate cu acest model,

v determinarea impactului complex al IFRS 15 ca standard integrat in diverse sectoare de
activitate din economiile emergente, printr-o analiza comparativa a efectelor observate asupra
raportarii financiare si performantei entitatilor;

v'  investigarea segmentelor operationale de mare complexitate in care implementarea IFRS 15 poate
intdmpina dificultati, si propunerea unor solutii practice pentru depdasirea acestor provocari,

v'  identificarea si dezvoltarea unor masuri eficiente de control si stabilirea unor indicatori
calitativi de performanta, bazdndu-se pe perspectiva practicienilor n legaturd cu aplicarea
IFRS 15 in diferite contexte economice;

v’ evaluarea si gestionarea riscurilor asociate recunoasterii veniturilor, prin identificarea unor
mecanisme si proceduri care sa atenueze aceste riscuri si sd asigure o aplicare corespunzatoare
a IFRS 15 la nivel practic.

Aceste obiective au fost atinse prin intermediul a celor 4 capitole ale tezei de doctorat intitulate
Dezvoltarea unui model integrat de aplicare a IFRS 15 ,,Venituri din contracte cu clientii”, acestea
fiind organizate intr-o succesiune logica pentru a oferi consistenta si valoare rezultatelor si pentru a
asigura formularea unor concluzii solide din punct de vedere stiintific cu privire la domeniul cercetarii.

Metodologia cercetarii. Pentru realizarea obiectivelor cercetdrii au fost utilizate cele doud
metode de cercetare, si anume cea bazata pe latura conceptuald a literaturii de specialitate, prin

studierea lucrdrilor stiintifice si sintetizarea informatiilor, dar si cea empirica prin intermediul
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careia a fost apreciat gradul de aplicabilitate a IFRS 15 in industriile din tarile cu economie
emergentd. Astfel, pentru a descrie si evidentia conexiunea din teorie si practicd au fost folosite
metode de deductie si inductie, deoarece studiile calitative sunt adesea asociate cu abordari
inductive, implicand studierea in profunzime a unui fenomen real prin colectarea de date calitative
in incercarea de a crea teorie pe baza rezultatelor analizei acestor date. Prezenta cercetare pleaca
de la o abordare inductiva fiind colectate date din chestionare si alte documente scrise despre
implementarea IFRS 15, reliefand principalele concluzii cu privire la problematica abordata.

Asadar, prima etapa cu caracter teoretic a constat in documentarea si studierea unui numar
semnificativ de referinte bibliografice relevante pe tematica noastra de cercetare, avand drept
obiectiv revizuirea literaturii de specialitate si sintetizarea opiniilor cercetdtorilor, precum si
rezultatele studiilor publicate anterior in acest domeniu de cercetare. Lucrarile de specialitate
utilizate se regdsesc sub forma de articole, carti, volume de conferinte, teze de doctorat, surse
legislative nationale, europene si internationale, dar si a surselor web, accesand platforme precum
Web of Science, Proquest, Google Scholar si site-uri ale principalelor organisme implicate in aria
raportarii conform IFRS. Cadrul teoretic al cercetarii a fost tratat din mai multe perspective, printre
care raportarea financiard conform IFRS, conceptele de baza ale IFRS 15, aspecte problematice ale
noului standard privind veniturile si evaluarea mediului de control intern cu specificarea veniturilor.

A doua etapa a constat in analiza detaliatd a modelului "5-step™ promovat de IFRS 15 pentru
recunoasterea veniturilor. Aceastd etapd a inclus evaluarea aplicabilitatii modelului in diferite
sectoare economice si identificarea provocarilor asociate cu fiecare pas in cadrul procesului de
recunoastere a veniturilor, avand in vedere specificul fiecarui domeniu de activitate.

A treia etapa S-a axat pe evaluarea procedurilor de control si gestionarea riscurilor asociate
implementarii IFRS 15. Aceasta a inclus identificarea masurilor de control intern utilizate de
companii pentru a asigura conformitatea cu standardul si pentru a minimiza riscurile legate de
recunoasterea veniturilor, precum si definirea unor indicatori de performanta relevanti pentru a
monitoriza eficacitatea acestor proceduri.

Cea de-a patra etapa de analiza este reprezentatid de cercetarea empiricd, in care a fost
utilizat ca si instrument de cercetare un chestionar format din 30 de intrebari. Acesta a fost
distribuit si completat de catre 30 de entitati din sectoarele considerate a fi cele mai afectate de
schimbarile impuse de IFRS 15, si anume: productie, servicii IT, servicii bancare, constructii s
telecomunicatii. Pentru construirea esantionului, au fost utilizate criterii bidirectionale, adica
includerea si excluderea. Astfel, criteriile de includere au vizat: entitatile de interes public sau fac
parte din grupuri de entitéti internationale si isi Intocmesc situatiile financiare conform cerintelor

prevazute de IFRS si entitati care provin din Romania sau R. Moldova si opereaza intr-unul din
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cele sase sectoare mentionate mai sus. Criteriile de excludere au presupus: entitatile care nu aplica

IFRS 15; entitatile care nu activeaza intr-unul din cele 5 sectoare de activitate selectate; entitatile

care nu au avut o continuitate a activitatii de minim 3 ani. In urma completirii chestionarului a

fost posibila o structurare a respondentilor in functie de sectorul in care activeaza, numarul acestora

fiind egal pentru fiecare sector si anume: 6 respondenti din sectorul bancar, 6 repondenti din
domeniul serviciilor IT, 6 respondenti din sectorul constructii, 6 respondenti din industria
productiei alimentare si respondenti din serviciile de telecomunicatii.

Ipoteza de cercetare presupune ca in cazul identificarii unor noi abordari si metode care sa
valideze relevanta veniturilor din contractele cu clientii si sa clarifice modul de periodizare a
acestora conform standardului IFRS 15, se va obtine stabilirea mai bund a conexiunilor si a
efectelor precise in evaluarea impactului real al implementarii IFRS 15 in diverse sectoare de
activitate.

Noutatea si originalitatea stiintificd a rezultatelor obtinute constau in dezvoltarea unui
model integrat de aplicare a IFRS 15 1n economiile emergente si in explorarea unui cadru holistic
si adaptabil pentru implementarea IFRS 15 in diverse sectoare economice, totodatd cercetarea
propune si dezvolta un cadru metodologic aplicabil in practicd in diferite medii organizationale si
vizeaza urmatoarele elemente inovationale:

v adaptarea si intelegerea standardului IFRS 15 in contextul real al diverselor industrii, aducand
o perspectivda noud asupra modului in care acesta influenteazd veniturile si operatiunile
financiare ale companiilor;

v" abordarea impactului real al implementarii IFRS 15, oferind o evaluare concreta si detaliata a
modului in care acest standard contabil afecteaza performanta financiard si operationald in
sectoarele specifice, iar rezultatele obtinute si propunerile formulate nu doar imbogatesc
cunostintele teoretice, ci ofera si solutii practice pentru entitétile care urmeaza sa implementeze
acest standard;

v contributie valoroasa prin integrarea si aplicarea practica a IFRS 15 intr-un cadru comprehensiv si
flexibil, adresand nevoile complexe si diverse ale mediului de afaceri contemporan si oferind orientari
utile pentru adoptarea si implementarea acestui standard 1n diversele domenii de activitate;

v' conceptualizarea unui model econometric de analiza a gradului de percepere a standardului ca o
noua politicd de contabilitate, ce aduce impact retroactiv in seturile de situatii financiare incepand
cu data implementarii;

v’ proiectarea unui intrument de autoverificare pentru practicieni, prin utilizarea acestuia s se
realizeze functia de control intern care ar diminua riscul de eroare detectiv privind

recunoasterea veniturilor;
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v" dezvoltarea unei abordari universale si in acelasi timp specifice la recunoasterea veniturilor

adaptat la sectorul de activitate a entitdtii dar cu limbaj contabil unic.

Importanta teoretica si valoarea aplicativa a lucrarii rezida in extinderea si aprofundarea

cunostintelor privind aplicarea standardelor IFRS, in special IFRS 15, si in oferirea de solutii

practice pentru implementarea acestui standard in diverse sectoare economice. Lucrarea aduce

urmatoarele contributii teoretice si aplicative:

v

Semnificatia teoretica a tezei rezida in:
extinderea cunostintelor legate de recunoasterea si raportarea veniturilor conform IFRS 15,
printr-o intelegere detaliata a modului in care acestea sunt aplicate 1n practica;
explorarea implicatiilor si efectelor reale ale implementdrii IFRS 15, consolidand baza
teoreticd in contabilitate si raportare financiara,
perceperea IFRS 15 ca un standard de importanta majord, cu un impact semnificativ asupra
diferitelor zone ale situatiilor financiare;
evaluarea riscului de eroare asociat cu implementarea IFRS 15 si dezvoltarea unui mediu de
control intern pentru a minimiza aceste riscuri;
abordarea IFRS 15 ca un set clar de reguli si principii, adaptabile la sectoarele de activitate
ale entitatilor;
integrarea modelului ,,5-step” in softurile contabile ale entitatilor pentru a asigura coerenta
recunoasterii veniturilor;
evaluarea si dezvoltarea unui model practic de implementare pe baza unui algoritm;
diseminarea rezultatelor cercetarii, contribuind la imbunatatirea practicilor contabile.
Valoarea aplicativa a cercetarii se confirma prin:
elaborarea si implementarea unui model integrat pentru adoptarea IFRS 15, care serveste drept
ghid practic si flexibil pentru companii din economiile emergente;
oferirea de instrumente esentiale pentru integrarea eficientd a IFRS 15 in diverse industrii,
adaptate specificului fiecarui sector;
proiectarea unui suport robust si flexibil pentru entitati, permitand implementarea standardului
IFRS 15 intr-un mod eficient si conform cerintelor, ajustat la particularitatile activitatii
fiecarei entitati,
propunerea unui instrument de autoverificare pentru practicieni, contribuind la diminuarea
riscului de eroare in recunoasterea veniturilor pana la un nivel acceptabil,
testarea statisticA a modelului propus prin utilizarea testelor de corelatie si semnificatie
statistica pentru validarea riguroasa a acestuia,

evaluarea implementarii modelului pe baza unui algoritm detaliat, menit sa faciliteze aplicarea
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practica;

v'  realizarea unei analize matriceale a procedurilor de intocmire a situatiilor financiare, in
corelatie cu trasabilitatea realizatd in cadrul entitatilor;

v’ proiectarea unor proceduri detaliate pentru aplicarea IFRS 15, care combind dezvoltarea
abilitatilor la nivel de practician cu pregatirea mediului tehnologic necesar;

v’ evaluarea riscului de eroare in recunoasterea veniturilor si implementarea unui set de
proceduri cu caracter preventiv pentru a minimiza erorile in procesul de raportare financiara.

Rezulatele stiintifice principale inaintate spre sustinere reies din scopul si obiectivele tezei,
constand 1n: actualizarea informatiilor privind premisele organizarii unui cadru de raportare unic la
nivel global; identificarea evolutiilor cadrului de raportare conform IFRS, cat si realizdrile si
obiectivele trasate ale cadrului conceptual; analiza domeniului de aplicare problematic al principiului
de evaluare a elementelor patrimoniale in conformitate cu IFRS; prezentarea axiomelor ce au generat
necesitatea elaborarii standardului IFRS 15; valorificarea utilitatii modelului “5-step” promovat de
IFRS 15; evidentierea impactului IFRS 15 ca standard integrat in diverse sectoare de activitate din
tarile cu economii emergente; prezentarea segmentelor operationale de complexitate majora in cazul
in care implementarea IFRS 15 poate crea dificultati; identificarea masurilor de control si stabilirea
indicatorilor calitativi de performanta din perspectiva practicienilor in legatura cu IFRS 15; evaluarea
riscurilor potentiale legate de recunoasterea veniturilor in contabilitate si identificarea controalelor si
procedurilor de atenuare a riscurilor.

Implementarea rezultatelor stiintifice. Rezultatele stiintifice obtinute in cadrul prezentei
cercetari au fost implementate in cadrul a mai multe companii, precum in R. Moldova: Combinatul
de Vinuri ,,CRICOVA” S.A., Romdnia: Lusek S.R.L.; si Belgia: Add Consult Daniel Rata,
validand astfel rezultatele obtinute (anexa 26).

Aprobarea rezultatelor lucririi. in vederea diseminarii, validarii si aprobarii rezultatelor
stiintifice obtinute, acestea au fost prezentate in cadrul a 6 conferinte si simpozioane stiintifice
nationale si internationale, din care 1 conferinta indexata in Web of Science, Clarivate Analytics,
SCOPUS, Springer.

Publicatiile privind tema tezei sunt prezentate in 13 lucrari, dintre care 1 articol intr-o revista
stiintifica indexatd in bazele de date Web of Science si SCOPUS, avand clasificare in quartila 2 cu
un scor de influenta (A1S) de 0,182; 3 articole in reviste stiintifice din alte baze de date recunoscute
de catre ANACEC indexate in B.D.I; 3 lucrari in reviste incluse in Registrul National al revistelor de
specialitate; 1 articol in cadrul unei conferinte stiintifice inclusa in baza de date Web of Science ca
publicatie ISI Proceedings; 3 lucrari prezentate in cadrul conferintelor si altor evenimente stiintifice

incluse in alte baze de date recunoscute de catre ANACEC; 2 articole in manifestarile stiintifice
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inregistrate in Registrul materialelor publicate in urma manifestérilor stiintifice organizate in R.
Moldova; 1 certificat de inregistrare a obiectelor dreptului de autor si drepturilor conexe, eliberat de
AGEDPI. Astfel, volumul total al lucrarilor constituie 8,46 coli de autor.

Volumul si structura tezei. Teza cuprinde: adnotare, introducere, 4 capitole, concluzii si
recomandari, bibliografie ( 246 titluri), 27 anexe, 138 pagini text de baza, 14 tabele, 32 figuri si 4
grafice.

In Introducere se accentueazi relevanta si semnificatia subiectului de cercetare, evidentiind
atat problema cat si solutiile stiintifice esentiale abordate, conturand in acelasi timp scopul si
obiectivele studiului.

Capitolul 1 ,Evolutia cadrului de raportare financiara conform IFRS si impactul
globalizarii asupra situatiilor financiare”, ofera o perspectiva ampla asupra drumului parcurs de la
premisele initiale pentru elaborarea unui cadru unic de raportare pand la definirea elementelor
fundamentale ale Cadrului Conceptual. In plus, se analizeazi in profunzime impactul si modificarile
introduse de standardul IFRS 15 — venituri din contracte cu clientii, subliniindu-se nu doar detaliile
acestuia, ci si repercusiunile si influenta sa semnificativa intr-0 varietate de sectoare economice. Astfel,
se evidentiazd traseul de dezvoltare al reglementdrilor si reformelor aduse in cadrul IFRS,
concentrandu-se pe aspectele cheie si implicatiile lor in diverse domenii de activitate.

Capitolul 2 ,,Procesul de implementare a IFRS 15 la nivelul entitatilor”, se concentreaza pe
detalierea amanuntitd a modului in care standardul IFRS 15 este implementat in cadrul entitatilor
economice. Capitolul abordeaza etapele esentiale ale identificarii corecte a contractelor cu clientii,
analiza clauzelor de modificare si incetare a contractelor, si conceptualizarea obligatiei de performanta.
Se pune un accent special pe optimizarea obligatiei de performanta, prin detalierea elementelor pretului
de tranzactie si alocarea acestuia in functie de specificul fiecarui contract. Totodata, capitolul
exploreaza dificultatile practice in recunoasterea veniturilor si raportarea acestora, oferind solutii
concrete pentru depasirea provocarilor intampinate de entitdtile economice in procesul de
implementare a IFRS 15. Capitolul doi prezintd, de asemenea, o descriere detaliatd a modelului de 5
pasi pentru recunoasterea veniturilor, care st la baza aplicarii corecte a acestui standard, si analizeaza
impactul acestuia asupra raportarii financiare la nivelul companiilor.

Capitolul 3 ,Identificarea si evaluarea procedurilor de control pentru asigurarea
conformitatii recunoasterii veniturilor cu IFRS 15”, se axeazd pe evaluarea riscurilor asociate
procesului de recunoastere a veniturilor si implementarea unor proceduri de control menite sa
asigure conformitatea cu cerintele IFRS 15. In acest capitol, se analizeazi riscurile potentiale care
pot apdrea in cadrul entitdtilor economice in legatura cu recunoasterea veniturilor si se propun

solutii pentru diminuarea acestor riscuri. Sunt prezentate metode si proceduri de control intern,
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care au rolul de a garanta corectitudinea aplicarii standardului, si sunt identificate masuri de
prevenire si corectie pentru a minimiza erorile. De asemenea, capitolul abordeaza problemele
specifice intdlnite in implementarea IFRS 15 si identifica proceduri eficiente pentru solutionarea
acestora, oferind astfel o baza solida pentru gestionarea conformitatii in procesul de recunoastere
a veniturilor.

Capitolul 4 ,,Studiu empiric privind evaluarea impactului aplicirii IFRS 15 in térile cu
economie emergenta”, pe baza unui studiu empiric realizat in tarile cu economie emergenta
Romaénia si R. Moldova a fost proiectat modelul integrat de aplicare a Standardului International
de Raportare Financiara (IFRS) 15 — venituri din contractele cu clientii.

Sectiunea de concluzii generale si recomandairi, se sintetizeaza contributiile esentiale
aduse in cercetare, conturandu-se limitele si directiile viitoare de explorare. Aceasta etapa
consolideaza cunostintele teoretice si practice in ceea ce priveste implementarea standardului IFRS
15 si a cadrului de raportare financiard conform IFRS. Totodata, oferd o privire de ansamblu asupra
rezultatelor obtinute si subliniaza importanta unor directii noi de cercetare, contribuind la
dezvoltarea ulterioard a acestui domeniu crucial in contextul raportarilor financiare internationale.

Cuvinte-cheie: venituri, contracte cu clientii, IFRS 15, modelul ,,5-step”, raportare financiara,
model integrat, sustenabilitate, informatii financiar-contabile, informatii nonfinanciare, parti interesate,
norme de reglementare, organisme internationale de reglementare, Cadru General, Standarde
Internationale de Raportare Financiard, Standarde Nationale de Contabilitate, pretul tranzactiei,
discount, criterii de recunoastere, obligatii de performantd, situatii financiare, indicatori de

performantd, metode statistice.
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1. EVOLUTIA CADRULUI DE RAPORTARE FINANCIARA
CONFORM IFRS SI IMPACTUL GLOBALIZARII ASUPRA
SITUATIILOR FINANCIARE

Toate statele membre ale Uniunii Europene au adoptat IFRS-urile aprobate de UE pentru
situatiile financiare consolidate ale societatilor cotate la bursd. Desi un set comun de standarde de
raportare financiard aduce beneficii semnificative, implementarea acestora poate fi dificild, in functie
de contextul economic, cadrul de reglementare si traditiile de raportare financiara ale fiecdrui stat
membru. Provocarile vizeaza coerenta reglementarilor, pregatirea organismelor implicate, capacitatea
de implementare si expertiza tehnici. In contextul globalizirii, necesitatea de a oferi informatii
financiare uniforme si comparabile devine esentiald pentru investitori si creditori la nivel mondial.
Totusi, conflictele si ambiguitatile din Cadrul General Conceptual, cum ar fi evaluarea a activelor,
pasivelor, cheltuielilor si veniturilor, pot compromite consistenta raportarilor financiare intre diverse
jurisdictii. Aceasta ridica provocarea de a adapta Cadrul Conceptual pentru a elimina aceste
ambiguitati si a asigura comparabilitatea si relevanta informatiilor financiare la nivel global.

In acest capitol, ne propunem sa analizam evolutia cadrului de raportare financiara conform
standardelor IFRS, punand accentul pe impactul globalizarii situatiilor financiare. Astfel, vom
evalua relevanta premiselor si abordarilor pentru elaborarea unui cadru unic de raportare financiara
bazat pe IFRS, vom analiza reforma standardizarii veniturilor in contextul IFRS 15 si vom examina
eficienta si provocdrile aplicarii IFRS in sectoarele economice din Republica Moldova si Roméania.
De asemenea, cercetarea va explora impactul, caracteristicile si principiile de aplicare ale
modelului ,,5-step” din IFRS 15.

1.1. Evaluarea premiselor si abordarea generald pentru elaborarea unui cadru unic de

raportare financiara bazat pe IFRS

Evaluarea premiselor si abordarea generald pentru elaborarea unui cadru unic de raportare
financiara bazat pe IFRS presupune o examinare riguroasa a principiilor din Cadrul General
Conceptual (CGC), care stau la baza asigurarii coerentei si utilitatii informatiilor financiare pe plan
international. CGC are drept scop explicarea ratiunii principale pentru elaborarea situatiilor
financiare, subliniind importanta furnizarii de informatii utile utilizatorilor, necesare pentru luarea
deciziilor. Informatiile financiare trebuie sa fie relevante, capabile sa influenteze deciziile si sa fie
exacte — complete, neutre si fara erori [1, p.5-11]. In plus, utilitatea acestora creste daca sunt
comparabile, verificabile, oportune si usor de inteles [2, pct. 29]. CGC ia in considerare si natura

entitatii raportoare, identificand trei elemente esentiale ale situatiei pozitiei financiare — active,
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pasive si capitaluri proprii — si doud elemente ale performantei financiare: veniturile si cheltuielile.

CGC stabileste, de asemenea, criterii de recunoastere care trebuie indeplinite pentru a prezenta
elementelor in situatiile financiare [3]. Criteriile de recunoastere Se referira la elementele care
corespund definitiei, si pentru care este probabil ca orice beneficiu economic viitor asociat elementului
respectiv sa revina entitatii sau sa provina de la aceasta, iar costul sau valoarea elementului sa poata fi
evaluat in mod fiabil. Evaluarea elementelor patrimoniale ridica probleme practice legate de alegerea
intre cost si valoare. Costul, desi cunoscut, este retrospectiv si mai putin relevant pentru utilizatori. in
schimb, valoarea, actualizata, este relevanta, dar nu intotdeauna fiabila. CGC, fiind indecis, permite
diverse metode de evaluare, ceea ce conduce la standarde contabile variate, care permit entitatilor sa
adopte politici proprii. IFRS serveste drept bazd teoretica si ghid pentru elaborarea standardelor
contabile, dar nu prevaleaza in caz de conflict cu standardele specifice.

De fapt, problema evaluarii consta in a stabili daca activele si pasivele ar trebui evaluate la
cost sau valoarea avutd in vedere de CGC. Lipsa de prescriptie la acest nivel de baza are ca rezultat
numeroase standarde contabile cu privire la modul in care se doreste evaluarea activelor. De
exemplu IAS 40 Investitii in Proprietati [4] si IAS 16 Imobilizari corporale [5], ambele permit
alegerea si elaborarea propriei politici contabilede evaluare. in Regatul Unit, spre deosebire de
multe alte tari, nu existd o constitutie scrisd exhaustiva, multe tari au astfel de constitutii, care
influenteaza si modeleaza legile nationale. IFRS se prezintd ca o baza teoretica, o declaratie de
principii si o filozofie pentru dezvoltarea standardelor de contabilitate. Totusi, trebuie subliniat ca
CGC nu constituie un standard contabil propriu-zis si ca, in caz de conflict intre IFRS si
standardele contabile specifice, prevaleaza standardul contabil aplicabil. In continuare, vom

detalia obiectivele acestui CGC prin figura 1.1.

urmarirea asigurdrii faptului ca standardele le permite utilizatorilor sa rezolve probleme
de contabilitate adopta o abordare contabile care nu sunt abordate in mod direct
consecventa a rezolvirii problemelor si nu se intr-un standard, actiondnd mai degraba ca
constituie intr-o serie de solutii ad-hoc care un ghid pentru cei care elaboreazi situatiile
rezolva problemele contabilitate in masa financiare
-

asistarea IASB in dezvoltarea
unei forme coerente si
consecvente standarde de
contabilitate

ajuta utilizatorii s inteleaga scopul
si limitele raportarii financiare,
fiind un document incredibil de
important si de influent

reprezentd o problema
actuala, fiind revizuit ca
proiect comun cu IASB,
omologul american al
FASB

Fig. 1.1. Obiectivele Cadrului general conceptual
Sursa: elaborata de autor in baza [6, 7]

ajuta in pregatirea si
prezentarea situatiilor
financiare
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Lacunele aferente adoptarii cadrului de raportare IFRS sunt foarte specifice pentru
utilizatori. Rolul CGC este de a asista IASB in elaborarea unor standarde coerente bazate pe
concepte si de a asista elaboratorii in cazul 1n care standardele nu sunt aplicate sau permit o alegere
a politicii contabile in elaborarea consecventa. Cadrul IFRS a ajutat IASB si intocmitorii de situatii
financiare sd stabileascd ce active, datorii, venituri si cheltuieli trebuie recunoscute si evaluate.
Desi cadrul pune accent pe bilant pentru determinarea tratamentului contabil, multe cerinte actuale
de raportare se concentreaza pe contul de profit si pierdere si trebuie reconciliate cu cadrul, nu
derivate din acesta. CGC afirma ca contabilitatea de angajamente este superioara contabilitatii pe
baza de numerar pentru evaluarea performantei, dar nu explica aceasta superioritate.

Consideram ca lipsa unei explicatii clare privind scopul angajamentului, legatura cu modelul
de afaceri si interactiunea dintre contul de profit si pierdere si bilant reprezinta o lacund importanta
in cadrul conceptual. Completarea acestor aspecte ar putea permite IASB sd dezvolte cerinte mai
robuste de recunoastere si evaluare. CGC propus de IASB defineste scopul situatiilor financiare
ca fiind furnizarea de informatii utile pentru evaluarea fluxurilor viitoare de numerar si a
managementului resurselor, insd nu indicd valoarea entitatii. In opinia noastra, lipsa unei clarificari
asupra scopului angajamentului, furnizarii de informatii, legaturii cu modelul de afaceri si cauzelor
interactiunii dintre contul de profit si pierdere si bilant constituie o deficientd in CGC. Corectarea
acestor lacune ar putea ajuta IASB sa creeze cerinte de recunoastere si evaluare mai solide si
naturale Tn cadrul standardelor sale.

Cadrul propus de IASB stabileste ca ,,scopul situatiilor financiare este de a oferi informatii
despre active, pasive, capitaluri proprii, venituri si cheltuieli, pentru a ajuta utilizatorii sa evalueze
intrarile nete de numerar viitoare si managementul resurselor entitatii” [8]. Rapoartele financiare
nu sunt menite sa indice valoarea entitatii, ci sa ajute investitorii si creditorii sa o estimeze [9].

CGC lasa deschisa intrebarea referitoare la informatiile care ar ajuta cel mai bine utilizatori
s estimeze valoarea entitatii raportoare. intr-adevir, cadrul poate fi interpretat in mod rezonabil
ca facand referire la raportul contabilitate/valoare de piata ca fiind preferabil din punct de vedere
conceptual, in ciuda argumentelor contrare de mai sus [10, p.317]. De exemplu, CGC indica faptul
ca ,,nerecunoasterea elementelor care corespund definitiei poate duce la informatii financiare
incomplete” si sugereaza ca toate activele si pasivele ar trebui incluse in bilant [11, p.57]. Diferenta
intre pretul actiunilor si valoarea contabild a companiilor cotate la bursd arata adesea cd activele,
in special cele necorporale, sunt omise din bilant [12]. De exemplu, contributia activelor
necorporale in S&P 500 a crescut de la 17% in 1975 la 84% in 2015 [13]. Totusi, IFRS impune
recunoasterea diverselor active, fie ele dezvoltate intern sau achizitionate, cu exceptia fondului

comercial, care este recunoscut doar in cazul combinatiilor de entitati.
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In prezent, CGC este suficient de neconstrans pentru a se putea adapta atit la modelele de
valoare justa axate pe bilant, cat si la modelele de ,,cost de achizitie” axate pe tranzactii. Definirea
elementelor de IASB sunt in concordanta cu ,,perspectiva activelor si pasivelor”. Din acest punct
de vedere, venitul este o masura a cresterii resurselor nete ale unei entitati intr-o anumita perioada,
definita, in primul rand, in termeni de crestere a activelor si de scadere a pasivelor [14, 15]. Se
sustine cd cd focalizarea pe recunoasterea si evaluarea activelor si pasivelor este, din punct de
vedere conceptual, suficientd pentru a indeplini cerintele de utilitate. Un test simplu al cadrului ar
putea arata daca acesta poate rezolva problema generald. Actiunile si imobilizarile corporale sunt
exemple generale. Actiunile si imobilizarile corporale sunt cazuri simple si generale. Cu toate
acestea, apreciem cd, daca IASB ar elabora cerinte contabile pentru aceste elemente bazdndu-se
pe CGC actual si cel propus, ar fi dificil de identificat tratamente contabile adecvate. In general,
autorul sustine cd, in cel mai bun caz, CGC limiteazd IASB si practicienii prin restrictionarea
solutiilor de raportare financiara. Este putin probabil ca IASB sd determine exact cand si ce active
ar trebui recunoscute si cum evaluate, indicand o lacuna conceptuald. Exista mai multe teme
conceptuale importante implicite in standardele individuale, dar absente din cadru, sugerand ca
problemele conceptuale sunt abordate la nivelul standardelor si nu sunt ghidate de CGC. Un cadru
conceptual eficient ar trebui sd permitd aplicarea consecventa a logicii de baza si sd ajute IASB sa
elaboreze standarde coerente. Desi realizarea unui cadru ideal este dificila [16, p.307], exista
modalitati prin care Cadrul IASB ar putea fi imbunatatit. Revizuirile IASB ale Cadrului sunt in
curs de desfasurare, iar IASB a recunoscut ca unele sectiuni vor raméane mai putin dezvoltate.
Aceastd lucrare contribuie la aceasta dezvoltare.

CGC ar trebui sa ofere indrumari cu privire la modul de conceptualizare a contabilitatii de
angajamente pentru a evalua tranzactiile din diferite perioade, astfel IASB ar putea aplica aceste
orientari in cadrul standardului. Datele contabile furnizeaza informatii despre previziunile privind
fluxurile de numerar viitoare, dar acestea nu reprezinta previziunile in sine [17]. Intrebarea pentru
contabilitatea de angajamente este ce aspecte ale procesului de creare a valorii sunt cel mai bine
evidentiate de situatiile financiare periodice si in ce constd diferenta fata de contabilitatea de casa.
Unele angajamente recunosc tranzactiile inainte ca schimbul de numerar sau de alte active sd aiba
loc. O achizitie sau o vanzare poate fi recunoscuta inainte ca plata sa fie efectuatd sau primita, de
obicei atunci cand partile s-au angajat la un schimb. Debitarile recunosc existenta unor fluxuri de
numerar In asteptare. Pe de altd parte, regularizarile furnizeaza informatii despre fluxurile de
numerar din care entitatea se asteaptd sd primeascd beneficii In perioadele viitoare si despre
momentul in care aceste beneficii sunt consumate.

Angajamentele de alocare a preturilor de tranzactie sunt, in general, caracterizate ca fiind
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contabilitate bazata pe costul de achizitie, in timp ce angajamentele de a aduce activele sau pasivele
la valoarea actuala sunt caracterizate drept contabilitate la valoarea justa sau contabilitate centrata
pe bilant [18, p.38]. Costul de achizitic nu este destinat sd evalueze un activ sau un pasiv la o
valoare specifici. In general, costul de achizitie nu este menit s evalueze un activ sau un pasiv la
o valoare specifica. Standardele care se axeaza pe contabilizarea la cost istoric specifica, in general,
modul de evaluare a veniturilor sau cheltuielilor, iar activul sau pasivul aferent este rezultatul
acestei evaluari [19, p.132]. In schimb, standardele care se concentreazi pe valoarea actualizatd
stabilesc modul 1n care este evaluat un activ sau o datorie si dacd venitul sau cheltuiala aferenta este
rezultatul acestei evaludri. Consideram ca aceasta utilizare diferita a pasivelor apare din mai multe
motive practice in standardele de contabilitate si nu este recunoscuta in mod adecvat in CGC. Problema
principald este stabilirea momentului in care angajamentele ar trebui sa se bazeze pe preturile de
tranzactie si cand ar trebui sa fie ajustate la valoarea actualizata. Lipsa de recunoastere a faptului ca, in
practica, valoarea poate fi creatd in moduri diferite, prin diferite ,,modele de afaceri”, este o lacuna in
CGC care ghideaza aplicarea contabilitatii de angajamente. Acest concept de model de afaceri
constituie logica de baza a evaludrii de catre investitori si oferd un context pentru intelegerea modului
in care investitorii analizeaza si integreaza informatiile din situatiile financiare.

Cu toate acestea, in prezent, CGC acorda putina atentie scopurilor pentru care entitatile iIncheie
tranzactii. In ciuda impactului pe care il au termenii diferiti ai tranzactiilor asupra conceperii unor
informatii contabile si financiare utile, acesta nu ia in considerare circumstantele in care se presupune
ca au loc tranzactiile [7]. Aceste consideratii sunt importante deoarece utilizatorii trebuie sa inteleaga
natura, scopul si contextul activitatii comerciale in cauza. |ASB a recunoscut rolul modelului de afaceri
in elaborarea IFRS 9 Instrumente financiare, bazandu-se pe faptul ca ,,modelul de afaceri al unei entitati
afecteaza calitatea estimarii fluxurilor de trezorerie contractuale”. Acest lucru se datoreaza agregarii
fluxurilor de trezorerie contractuale. Astfel, apare intrebarea, ,,cum se poate surprinde cel mai bine
activitatea comerciald a unei entitdti in perioada curentd pentru a oferi o baza pentru evaluarea
performantei perioadei curente si pentru prognozarea performantei viitoare?”. Intrebarea cheie nu se
referd la fluxurile de numerar din perioada curenta, ci la modul in care datele privind tranzactiile si
evenimentele pot fi structurate ca intrari In modelele de evaluare pentru investitori, in contextul ludrii
deciziilor de investitie in conditii de incertitudine [20, p.342]. Aceasta intrebare referitoare la conceptia
contabilitdtii de angajamente abordeaza atat utilitatea situatiilor financiare, cit si modul in care
contabilitatea de angajamente este aplicata pentru utilizarea sa finala.

In masura in care CGC propus este preocupat de modul in care activele si pasivele contribuie la
fluxurile de trezorerie viitoare, acesta se limiteazd la concentrarea doar pe evaluarea activelor si

pasivelor. Prin urmare, CGC nu ia in considerare potentialele beneficii informationale ale evaluarii
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veniturilor sau cheltuielilor si, astfel, garanteaza ca activul sau pasivul este evaluat chiar dacé evaluarea
activului sau a pasivului nu corespunde valorii actualizate. Criteriul de evaluare este reprezentat de
,caracteristicile identificate ale elementului care este evaluat” (de exemplu, costul de achizitie,
valoarea justd, valoarea in performantd). Evaluarea unui activ sau pasiv determind valoarea acestuia si,
implicit, venitul sau cheltuiala asociatd. Astfel, atentia ar trebui sa se concentreze pe evaluarea activelor
si pasivelor, iar veniturile si cheltuielile sunt efectele acestei evaluari.

In mod surprinzitor, tratamentul contabil al stocurilor nu este clar definit de CGC existent
sau propus si diferd de evaluarea ulterioara aplicata produselor agricole si investitiilor imobiliare,
care utilizeaza valoarea justa. Acest lucru sugereaza ca principii ale IASB ar putea fi incomplete
sau omise. Desi stocurile sunt clasificate separat in bilant si se supun unui tratament diferit in
comparatie cu alte active, dorinta IASB de a evita evaluarea la valoarea justa nu justificd complet
utilizarea costului [21]. Exemplele de active evaluate la valoarea justa, chiar si atunci cand implica
resurse suplimentare pentru vanzare, indica faptul ca CGC actual ar putea fi incomplet.

O justificare mai simpla a evaluarii la cost ar lua in considerare, de exemplu, modelul de
afaceri al comerciantului cu améanuntul si modelul de evaluare al investitorului in comerciantul cu
amanuntul. In acest context, scopul principal al contabilititii de angajamente pentru stocuri este
de a surprinde marja de profit brut obtinutd de societate, de a se asigura cad unitatea de cont este
adecvata si de a colecta costurile direct atribuibile stocurilor [22, p.87]. Astfel, in cazul in care
ipoteza de baza este cd resursele cheltuite pentru stocuri vor fi recuperate din vanzarile viitoare si
ca costul vanzarilor masoara resursele consumate in stocuri in momentul in care sunt efectuate
vanzarile, aceasta conduce la tratamentul prevazut de IAS 2 Stocuri. ,,Costul si valoarea de piata” sunt
un alt mod de a exprima suprapunerea deprecierii care contesta ipoteza recuperarii costurilor. Nu
suntem de parerea ca CGC ar trebui dezvoltat pentru a justifica practica actuald, Ci practica contabila
trebuie dezvoltata in mod constant, deoarece este relevant sa intelegem principiile si conceptele care
stau la baza acestei practici [23, p.517]. In acest sens, criteriile de recunoastere a activelor prevazute
de CGC sunt necesare, dar nu suficiente pentru a determina alegerea optiunilor politicilor contabile.
Acest lucru conduce in mod natural la intrebarea ,relevantei informatiilor pentru utilizatori despre
tranzactiile cu stocuri”. Ar fi util pentru conducere sd recunoasca valoarea la care se asteapta sa vanda
stocul, sau este mai utila informatia privind costul stocului consumat? in acest caz, se pune intrebarea
daca costul real, costul mediu sau costul marginal reprezinta o0 masurd mai buna a consumului [24].
Cu toate acestea, scopul acestui document nu este de a rdspunde la aceste Intrebari, ci de a sugera ca
aceste Intrebari se afld in centrul determinarii scopului situatiilor financiare si ca raspunsul la aceste
intrebari si incorporarea lor in CGC vor ajuta IASB in elaborarea standardelor. Discutia despre

evaluarea pe baza costurilor evidentiaza limitdrile Cadrului general IAS 1in definirea si
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recunoasterea activelor si pasivelor. Desi contabilitatea de angajamente reprezintd un pas pozitiv, CGC
nu clarifica pe deplin diferentele dintre metodele de evaluare, ceea ce poate afecta raportarea financiara.
In cazul cladirilor, IAS 40 recomandi evaluarea la valoarea justd pentru investitiile imobiliare, in timp
ce IAS 16 prevede evaluarea la cost pentru imobilizarile corporale. Aceasta diferentiere, care nu este
clarificata in Cadrul general, poate crea confuzii in raportarea situatiilor financiare.

IASB subliniazd importanta caracteristicilor activelor si pasivelor in determinarea valorii
acestora, Insa CGC nu ofera suficiente detalii despre cum ar trebui recunoscute activele in functie
de utilizarea lor specifica. Acest lucru poate complica aplicarea corectd a standardelor contabile.
In ceea ce priveste costurile de indatorare, IAS 23 stabileste ca acestea trebuie capitalizate in
perioada de constructie a unui activ, insd CGC nu integreaza complet aceste cerinte, ceea ce poate
genera dificultati in aplicarea practica. Evaluarea activelor financiare conform IAS 39 si IFRS 9
prezintd provocari atunci cand trebuie ales intre evaluarea la cost si la valoarea justa. Desi valoarea
justa poate oferi informatii mai relevante, CGC nu oferd o justificare completd pentru alegerea
acestei metode. In activitatile agricole, IAS 41 impune evaluarea activelor biologice la valoarea
justd datorita dificultatilor de masurare a costurilor si proceselor naturale implicate. Aceasta
abordare subliniazd complexitatea aplicarii corecte a standardelor contabile in contextul agriculturi

IASB urmareste sa armonizeze sistemele contabile existente si sd contribuie la crearea unui
limbaj economic unificat. Necesitatea de a imbunatati informarea partilor interesate si
comunicarea cu toti utilizatorii a devenit deosebit de importanta datorita evolutiei tehnologiei,
globalizarii si puterii corporatiilor multinationale. Armonizarea se realizeaza prin intermediul unui
set de standarde de contabilitate IFRS, care, urmaresc sa ofere partilor interesate informatii
financiare utile pentru luarea deciziilor. Prin urmare, in cadrul acestui sistem IFRS, noul IFRS 15
inlocuieste vechiul IAS 18 si schimba in mod semnificativ informatiile raportate catre partile interesate
cu privire la rezultatele raportate de o entitate. Regulamentul (UE) nr. 1905/ 2016 obliga societétile sa
aplice IFRS 15 incepand cu situatiile financiare raportate la 1 ianuarie 2018. In cazul in care o entitate
aplica IFRS 15 dintr-o perioada anterioara, aceasta trebuie sa raporteze acest lucru in notele la situatiile
financiare. Standardul inlocuieste o mare parte din indrumarile US GAAP cu principii care converg,
desi nu in totalitate, cu IFRS, acestea din urma oferind indruméri minime privind recunoasterea
veniturilor inainte de standard [25]. Modificarile in modul in care entitatile recunosc, evalueaza,
raporteaza si prezinta veniturile pot afecta modul in care aceste companii si tranzactiile lor sunt
intelese la nivel intern si extern, pot modifica preturile titlurilor de valoare si chiar pot schimba modul
in care functioneaza entititile [26]. In multe privinte, abordarea in cinci etape a IFRS 15 nu numai ca
plaseaza recunoasterea veniturilor la un numitor comun cu ASC 606, dar pare sa ia in considerare si

schimbarile in recunoasterea veniturilor intre sectoarele industriale. Multe dintre cele 64 de exemple
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gasite in [FRS 15 provin din diverse industrii si ilustreaza recunoasterea veniturilor [27, 28, 29, 30].

Standardul stabileste un CGC utilizat pentru valoarea si momentul recunoasterii veniturilor,
aplicabil tuturor contractelor cu toti clientii din toate industriile. IFRS 15 nu face obiectul IAS 11
privind contractele de constructii, IAS 18 privind veniturile, clientul programul de fidelizare,
IFRIC 13 privind programele de fidelizare, IFRIC 15 privind contractele de constructie de bunuri
imobiliare, IFRIC18 privind transferul de active catre clienti si SIC 31 privind serviciile de
publicitate [31, 32]. In acelasi timp, IFRS 15 abordeaza deficientele de aplicare si prezentrile
inadecvate din standardele anterioare [33], iar intelegerea si aplicarea corecta se bazeaza pe
rationamentul profesional si pe aplicarea consecventa a principiilor contabile [34]. Pe de alta parte,
conducerea societdtii comunicd cu pdrtile interesate prin intermediul rapoartelor financiare
intocmite. In plus, cu scopul de a influenta partile interesate si ia decizii pozitive in ceea ce priveste
interesele entitdtii raportoare, trebuie sa se prezinte rapoarte economice relevante, coerente si
fiabile [35, 36, 37, 38, 39]. Prin urmare, este necesara imbunatatirea calitatii informatiilor privind
castigurile corporative in vederea oferii actionarilor informatii exacte si cuprinzatoare.

Pentru a analiza stadiul actual al cercetarii privind impactul standardelor IFRS, in special IFRS 15,
asupra entitatilor, am efectuat o scurta evaluare a celor mai recente studii stiintifice. Rezultatele studiilor
empirice anterioare au evidentiat si confirmat faptul ca implementarea IFRS 15 a generat numeroase
provocdri contabile si fiscale. Aceste provocari, in contextul actual al cercetarii, ar putea fi utilizate
pentru a imbunatati relatiile dintre partile interesate si entitatile raportoare (Anexa 1). Analize
meticuloase a cercetarilor disponibile, autorul a efectuat cu ajutorul bazei de date Web of Science, unde
in cercetarile sale descrie evolutii semnificative in interpretarea si aplicarea IFRS 15, oferind astfel o
perspectiva cuprinzatoare asupra subiectului [40, 41]. Un alt studiu efectuat de autor, se refera la
examinare amanuntita a literaturii de specialitate printr-o analiza bibliometrica cu referire la IFRS 15,
lar scopul acestuia a fost de a evalua teme majore si de a identifica lacune in interpretarea IFRS 15,
precum si prognoza temelor stiintifice viitoare in acest domeniu [42]. Nu in ultimul rand au fost efectuate
cercetari si analize 1n raport cu necesitatea implementarii IFRS 15 si prevederile — cheie ale acestuia [43].
Avand in vedere ca cercetaarea a fost relizata in perioada de criza pandemica, prin cercetarile sale, autorul
a acordat atentie si la impactul COVID-19 asupra veniturilor entitatii si tratamentul contabil conform
IFRS 15 [44].

Astfel, 0 prima observatie, bazata pe analiza unei parti din literatura de specialitate, este ca IFRS
15 dispune de un cadru de aplicabilitate extensiv, avind un impact semnificativ asupra tuturor
industriilor si a tuturor partilor interesate. Aceste aspecte au stat la baza formularii obiectivelor 1 si 2

in cadrul modelarii statistice. Tranzitia la IFRS este un pas foarte important in dezvoltarea
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economica a fiecarei tari, in special pentru economiile emergente, unde procesul de ajustare si
reformare a cadrului de reglementare financiara a fost dificil si lung [45, 46, 47].

O diferenta semnificativa in tarile cu economii emergente care influenteaza sistemul contabil
este reprezentata de sursele de finantare, majoritatea provenind de la Fondul Monetar International
(FMI) si Banca Mondiala. Aceasta determina o divergentd in nevoile si cerintele informatiilor
economico-financiare intre aceste tiri si cele dezvoltate. In esentd, acest aspect constituie
principalul factor de diferentiere cu impact asupra stakeholderilor, Intrucat entitétile raportoare
tind sa priorizeze satisfacerea nevoilor creditorilor in detrimentul investitorilor [48].

Chiar daca aceasta tranzitie la IFRS a imbunatatit calitatea informatiilor contabile si a redus
asimetriile informationale dintre tari [49, 50], impactul va fi mai pronuntat doar in tarile cu sisteme
juridice eficiente in aplicarea standardelor contabile si in protejarea partilor interesate [33, 51, 52, 53].
In acelasi timp, cercetirile arati ci adoptarea IFRS depinde, de asemenea, de legile nationale. Entititile
economice trebuie sd ramana in cadrul legal si, in acelasi timp, sd se conformeze IFRS, ceea ce
reprezintd uneori o sarcina dificila. Spre exemplu, in cazul recunoasterii veniturilor, legislatia romana
(Legea nr. 227/2015) [54] impune societatilor comerciale sa recunoasca veniturile brute, nu doar suma
preconizata a fi realizatd. Sumele care se preconizeaza ca nu vor fi realizate trebuie recunoscute separat
ca provizioane, iar entitatile raportoare trebuie sa respecte cerintele IFRS 15 in situatiile lor financiare
si sa deduca provizioanele din profitul brut [55].

Alte probleme, distincte de cele intampinate in tarile dezvoltate cu economie de piatd, includ:
rolul semnificativ al statului, absenta unui sistem eficient de recalificare si dezvoltare continud a
profesionistilor din domeniu, cadrul metodologic insuficient dezvoltat, literatura metodologica si
stiintificd internationald inadecvata, mecanismele ineficiente de gestionare si supraveghere a
activitatilor de evaluare, precum si birocratia excesiva [51, 56, 57, 58, 59]. Aceste aspecte necesita
aprofundari, clarificdri, argumentari si actualizari pentru a fi adaptate la contextul actual. O
reforma contabild autentica in economiile emergente este determinata in principal de necesitatea
de a asigura calitate si comparabilitate in raportarea financiara, astfel incat sa se furnizeze date
precise pentru proprietari, investitori, manageri si alti utilizatori ai informatiilor contabile [60, 61].

O alta problema pentru economiile emergente este legatd de vocabularul si aplicabilitatea
noilor standarde, cauzatd de numarul insuficient de profesionisti calificati si de neintelegerile si
conceptiile gresite privind scopul acestora. Totusi, beneficiile adoptarii standardelor internationale
depasesc semnificativ costurile de tranzitie, avand in vedere ca raportarea conform acestor
standarde poate reduce considerabil costurile de sistematizare, procesare si prezentare a
informatiilor. Astfel, se va stabili un limbaj comun pentru raportarea financiara si se vor armoniza

relatiile economice intre state [62, 63, 64, 65]. Unii autori considera ca aceste provocari de tranzitie
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reprezintd o oportunitate pentru investitori de a intelege mai bine afacerea, calitatea castigurilor si
relatia entitatii cu clientii sai [26, 66, 67, 25]. Pe baza literaturii de specialitate, problemele frecvent
intalnite in implementarea standardelor IFRS in tarile cu economii emergente deriva din aspecte
economice, legale si educationale specifice fiecarei tari. Totusi, avantajele tranzitiei catre IFRS
sunt considerabile, iar tranzitia ar trebui realizatd intr-un interval de timp cat mai scurt.

Astfel, literatura studiata aratd rezultate variate privind impactul standardelor IFRS. In timp
ce multi autori se asteptau la un impact mai pronuntat, rezultatele au indicat un efect minim [68,
66, 26, 33]. Pe de alta parte, alti autori argumenteaza ca implementarea si tranzitia rapida catre
IFRS pot aduce beneficii semnificative economiilor emergente [56, 51]. in toate lucririle analizate,
autorii sunt de acord ca implementarea standardelor conduce la reducerea asimetriei
din literatura de specialitate privind efectele implementarii IFRS si numarul redus de studii
concentrate pe economiile emergente, aceastd lucrare isi propune sa analizeze provocarile si
efectele implementarii IFRS 15 in Republica Moldova si Roméania. De asemenea, incepand cu anul
2000, asistam la o actualizare continua a vechilor IAS-uri cu noile IFRS, ca urmare a dezvoltarii
economiei globale si internationalizdrii companiilor, care impun Tmbundtitirea continua a
standardelor [33, 51]. In plus, evolutia financiard a determinat necesitatea inlocuirii IAS 18 cu
IFRS 15, din cauza riscurilor vizibile de manipulare informationala a partilor interesate [69, 70].

In continuarea acestui demers, este esential si se investigheze efectele reformei
standardizdrii veniturilor conform IFRS 15, avand in vedere impactul sdu semnificativ asupra

dezvoltarii cadrului de raportare financiara I[FRS.

1.2. Analiza evolutiei cadrului de raportare financiari conform IFRS si a impactului
reformei standartizarii veniturilor in contextul IFRS 15

Globalizarea a transformat profund practicile de afaceri la nivel mondial, in era moderna.
Avansarile tehnologice au facilitat schimburile comerciale, au sporit fluiditatea informatiilor si au
eradicat distantele geografice. In acest context globalizat, a devenit esentiald o infrastructura software
care si armonizeze practicile comerciale. In consecint, au fost create institutii si standarde pentru a
sprijini activitatile economice globale, inclusiv infiintarea IASB si adoptarea IFRS.

Istoric, conceptul IFRS a fost introdus in Uniunea Europeana cu scopul de a uniformiza practicile
contabile la nivel global. Totusi, acest concept s-a raspandit rapid la nivel mondial, devenind un limbaj
comun destinat facilitdrii comunicrii si interpretarii datelor financiare dincolo de granite Inainte de
IFRS, standardele internationale de raportare financiard (IAS) erau emise de Comitetul International

pentru Standarde de Contabilitate (IASC) intre 1973 si 2001. In 2001, IASC a fost inlocuit de Consiliul
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pentru Standarde Internationale de Contabilitate (IASB), marcand finalul unei reorganizari bazate pe
raportul ,,Recommendations on shaping the IASC for the future” [6].

Unul dintre motivele principale pentru introducerea IFRS a fost crearea unui limbaj contabil
Desi IFRS a inlocuit IAS, unele diferente, cum ar fi cele legate de imobilizarile corporale si
beneficiile angajatilor, persistd. Pana in 2020, peste 120 de tari au adoptat IFRS pe scara larga,
inclusiv Uniunea Europeani, numeroase tari din Asia si America de Sud. In contrast, Statele Unite
utilizeaza Principiile Contabile General Acceptate (GAAP), cunoscute si sub numele de US
GAAP. Fundatia IFRS, o organizatie non-profit de interes public, a fost infiintatd pentru a
dezvolta un set unitar de standarde contabile de inaltd calitate, usor de inteles si acceptate
international. Fundatia promoveaza si faciliteaza adoptarea acestor standarde, iar Consiliul sau,
format din profesionisti cu experientd relevanta in contabilitate, raportare financiara, audit si
guvernanta, este responsabil pentru elaborarea si publicarea standardelor IFRS, inclusiv a celor
pentru IMM-uri. Diversitatea geografica este un aspect esential, iar statutul Fundatiei stabileste
reguli clare pentru componenta Consiliului, reflectdnd o distributie geografica echitabila.

Administratorii Fundatiei IFRS isi aleg membrii printr-un proces transparent si riguros, care
include publicarea posturilor vacante si consultarea organizatiilor relevante. Comitetul de Interpretare
IFRS, care colaboreaza cu Consiliul pentru a sprijini aplicarea standardelor, raspunde la intrebarile
privind interpretarea acestora si desfasoara alte activitati la cererea Consiliului. Pe masura ce afacerile
si globalizarea economicad au evoluat, sistemul de raportare IFRS s-a adaptat pentru a raspunde
nevoilor utilizatorilor. O cronologie in acest sens este prezentata in Figura 1.2 si Anexa 2 [71].
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Fig. 1.2. Cronologia evenimentelor majore din istoria Fundatiei IFRS®

Sursa: elaborata de autor in baza Istoriei cadrului IFRS (https://www.ifrs.org/about-us/who-we-are/#history)
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Membrii consiliului sunt responsabili de elaborarea si publicarea standardelor IFRS,
inclusiv a IFRS pentru IMM-uri. Consiliul este, de asemenea, responsabil de aprobarea
interpretarilor standardelor IFRS pregatite de Comitetul de interpretare a IFRS (fostul IFRIC)
[6]. Deci, de-a lungul timpului, cadrul de raportare conform IFRS a fost supus numeroaselor
modificari si actualizdri pentru a se adapta schimbarilor constante ale mediului economic si
financiar global. Aceste ajustari, implementate de International Accounting Standards Board
(IASB), organizatia responsabila pentru dezvoltarea si publicarea standardelor IFRS, sunt ilustrate

in figura 1.3, care evidentiaza principalele motive ale evolutiei acestui cadru de raportare.

Armonizarea globali a Adaptarea la schimbiirile

standardelor contabile: IFRS a economice si financiare: Cadrul
IFRS a fost actualizat pentru a

fmbunatitirea calititii informatiilor fost creat pentru a stabili un set . .
ﬁnancim"e si evolutia cadrului,de comun de reguli contabile rc.ﬂcctz? evolutiile globa}lc. Dupi
raportare L:unfurm‘ IFRS au vizat aplicabile global. Evolutia cadrului criza dm. 20?8.’ au fost ll’ltl’O(lZ]llSt?

crearea unor informatii financiare clare de raportare a urmdrit alinierea modificdri pen.tru a sport

si detaliate pentru entitati, prin IFRS cu practicile internationale si t.raflspare.ljlga &}l_relev.allga
clarificarea cerintelor de rdportare si eliminarea diferentelor informatiilor financiare.
introducerea de noi standarde pentru semnificative.

aspecte contabile complexe.
|

Fig. 1.3. Motivele evolutiei Cadrului de raportare IFRS
Sursa: elaborata de autor

Astfel, evolutia Cadrului de raportare financiara conform IFRS a fost un proces continuu de
adaptare si dezvoltare a standardelor contabile internationale, destinat sd raspundd nevoilor
emergente ale mediului economic si financiar global in schimbare. In acest context, flexibilitatea
mediului de afaceri si capacitatea de adaptare la provocarile emergente au fost esentiale in secolul
XXI. Incepand cu anul 1973, odati cu crearea comunititii internationale dedicate globalizarii si
armonizdrii contabilitdtii, contabilitatea a evoluat nu doar ca profesie, ci si ca stiintd distincta.
Necesitatea promovarii si reformarii mediului de afaceri a devenit evidentd, exemplificatd prin
analiza detaliata a entitatilor si printr-o abordare unificata.

Investitorii si alte parti interesate au castigat incredere in compararea performantelor proprii
cu cele ale organizatiilor internationale. Aceasta uniformizare a facilitat atragerea capitalului de la
investitori globali, reducand costurile de informare intre tari si amplificand oportunitétile de
comert international. Adoptarea IFRS nu doar ca a diminuat costurile de informare, dar a stimulat
si comertul international printr-o raportare financiara imbunatatita.

In opinia noastra, cele mai importante beneficii ale adoptarii IFRS si ale existentei unei
comunitati dedicate contabilitdtii moderne sunt urmatoarele [72, 73]:

a) Orientarea catre investitor. Unul dintre principalele avantaje ale IFRS fata de Standardele
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Nationale de Contabilitate (SNC ,,Venituri” [74]) si fatd de OMFP 1802/2014 [2] este orientarea catre
investitor. IFRS ofera un avantaj esential fata de Standardele Nationale de Contabilitate (SNC) prin
orientarea sa clara catre investitori. SNC fiind elaborate in baza Directivei 2013/34/UE [75] si IFRS,
aceasta se manifestd prin furnizarea de informatii financiare mai precise, prompte si accesibile,
simplificand intelegerea acestora fara necesitatea altor surse de informatii, ceea ce sprijina investitorii noi
si mici sa fie pe picior de egalitate cu cei profesionisti. IFRS reduce, de asemenea, costurile de procesare
si ajustare, elimindnd diferentele internationale si scdzind costul capitalului pentru companii prin

b) Dovada recunoasterii prompte a pierderilor. Recunoasterea prompta a pierderilor este un
element central al standardelor IFRS, aducand beneficii nu doar investitorilor, ci si creditorilor si altor
parti interesate. Transparenta sporita si recunoasterea imediata a pierderilor, conform IFRS, contribuie
la eficienta contractelor dintre societati si conducerea acestora, consolidand in acelasi timp guvernanta
corporativa. Aceasta transparentd impune recunoasterea timpurie a pierderilor, permitand creditorilor
si companiilor sa ajusteze valorile contabile ale activelor, pasivelor, rezultatelor si capitalurilor proprii,
optimizand astfel gestionarea resurselor si riscurilor financiare. [76].

c) Comparabilitatea informatiilor financiare si contabile din perspective dinamica si
orizontald. Convergenta la IFRS a imbunatatit comparabilitatea raportarii financiare in UE [72].
Acest lucru a fost realizat prin standarde comune de raportare pe o piatd unici — UE. Intrucat toate
societdtile care intocmesc situatii financiare consolidate raporteazd acum pe aceeasi baza,
comparabilitatea s-a imbunatatit nu numai pentru investitori, ci si pentru toate partile interesate care
utilizeaza situatiile financiare. Un alt motiv care a contribuit la succesul general al adoptarii [FRS
este faptul ca peste 8.000 de societiti cotate la bursa din UE au trecut la IFRS in acel an [76].

Cu toate acestea, IFRS a fost criticat pentru lipsa de comparabilitate si consecventa,
influentata de specificitdtile nationale ale raportarii, care afecteazd recunoasterea, evaluarea si
prezentarea elementelor in situatiile financiare. Abordarea conservatoare a companiilor, care evita
modificarile fatda de standardele nationale anterioare, reduce capacitatea de comparare intre
sectoare. Lipsa unor orientdri sectoriale clare si complexitatea standardelor IFRS contribuie la
aceste deficiente, determinand entitdtile sa pund sub semnul intrebarii adecvarea IFRS pentru
informarea pietelor financiare cu privire la performanta.

Comparabilitatea raportdrii financiare conform IFRS se va imbunatati semnificativ dacd
aceste standarde sunt adoptate la scara globala [73]. Totusi, comparabilitatea situatiilor financiare
este compromisa atunci cand in aceeasi tara coexistd doud standarde diferite de raportare, precum
IFRS si standardele nationale. In plus, decalajul dintre valorile de piata si cele contabile genereazi

efecte negative asupra pietelor locale atunci cand IFRS sunt implementate conform standardelor
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altor tari. Progresele in cresterea utilitatii si comparabilitatii rapoartelor financiare pe termen scurt
sunt limitate, in principal din cauza caracterului relativ recent al standardelor IFRS si a stadiului
incomplet al armonizdrii in cadrul UE. Asteptarile sunt ca imbunatatirile in utilitatea si
comparabilitatea IFRS sd devind evidente pe termen mediu si lung. Pentru a asigura o
comparabilitate consistentd a situatiilor financiare, este esential ca toate societdtile sd adopte
aceleasi reguli prin aplicarea IFRS. Societatile necotate la bursa si IMM-urile pot, de asemenea,
sa elaboreze conturi separate conform IFRS, ceea ce va amplifica si mai mult comparabilitatea si
coerenta acestora. In concluzie, utilitatea si comparabilitatea rapoartelor financiare vor creste
considerabil dacd adoptarea IFRS devine o practica globala.

d) Standardizarea raportarii financiare. Cel mai citat beneficiu al IFRS este standardizarea
raportarii financiare, care Imbunatdteste comparabilitatea raportarilor pe principalele piete
financiare si elimind barierele comerciale. Acesta a fost unul dintre factorii cheie care au
determinat Uniunea Europeana sa adopte un set unic de standarde contabile.

e) Cresterea consecventei in raportarea financiard si a transparentei informatiilor. Un alt
beneficiu major al tranzitiei la IFRS este cresterea coerentei in raportarea financiara intre statele
membre ale UE. Aceasta uniformizare nu doar cd faciliteaza relatiile dintre investitori si entitati,
dar si sporeste transparenta intre statele membre.

f) Facilitarea accesului la pietele de capital si atragerea de investitii strdine. Intocmirea
situatiilor financiare conform unui standard unic de raportare imbundtiteste accesul companiilor
la pietele financiare. Acest lucru se datoreazd bazei extinse de societdti din Europa si din alte
regiuni care au adoptat IFRS [77]. Tranzitia de la US GAAP la IFRS a avut ca scop principal
implementat global, facilitind atragerea de noi investitori si extinderea pe noi piete [78].

Q) Importanta informatiilor financiare si contabile. Acest atribut calitativ constituie un
avantaj semnificativ, avand in vedere ca informatiile precise si consistente sunt esentiale pentru
luarea deciziilor: [79] (figura 1.4).

Printre beneficiile identificate ale aplicarii noilor IFRS se numara economiile de costuri, in
special pentru entitdtile multinationale. Totusi, pentru a obtine aceste economii, companiile trebuie
sa suporte costuri semnificative de tranzitie, inclusiv cheltuieli cu modificarea sistemelor interne

si cu formarea personalului. In plus fatd de beneficiile evidente, IFRS au si dezavantaje importante.
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[ Noile IFRS reflecta mai )
degraba substanta
economica decat forma | Acestea ajutd societatile si alte parti interesate sa aiba o0 imagine reald si
juridica corectd a tranzactiilor societatii.

- ™\
Modul in care IFRS
reflecta profiturile si

pierderile in timp util

Plaseaza IFRS intr-0 pozitie mai fiabila si mai credibild in comparatie cu
NC 1in ceea ce priveste standardele de raportare.

ﬁBilangurile intocmite in )
conformitate cu IFRS
tind sa fie mai utile decat [Fiind mai detaliate din cauza aspectului, consecventei si gradului de
SNC complexitate.

" Noile IFRS numai )
permit manipularea
conducerii prin rezerve

ascunse Ceea ce le face mai putin manipulatoare si mai orientate catre actionari.

Fig. 1.4. Atribute calitative a informatiilor financiare in raport cu aplicarea noilor IFRS
Sursa: elaboratd dupd ACCA Think Ahead, The Conceptual Framework, 2018.
Cel mai semnificativ dezavantaj este costul ridicat de implementare, care include modificari

ale sistemelor interne si costuri de instruire. De asemenea, reglementarea IFRS 1in toate tarile este
problematica, deoarece IASB si IASC nu pot forta toate natiunile sa adopte IFRS din motive ce nu
sunt sub controlul lor. Aspecte precum pierderile si castigurile extraordinare, neacceptate de noile
IFRS, raman o slabiciune. Un alt dezavantaj major este posibilitatea ca IASB sa devind un monopol
in stabilirea standardelor, ceea ce ar putea fi accentuat odata cu adoptarea IFRS de catre entitatile
americane. Concurenta Intre IFRS si SNC ar putea, in schimb, spori probabilitatea obtinerii unor
informatii financiare mai fiabile si utile..

Costul total al tranzitiei la IFRS pentru entitdtile americane depaseste 8 miliarde de dolari,
iar costul mediu pentru entitdtile mai mici este de aproximativ 420.000 de dolari, o suma
considerabila care poate fi greu de absorbit. Chiar si in cazul in care aceste costuri sunt absorbite,
beneficiile IFRS ar putea deveni vizibile abia dupa cativa ani, odatd ce situatiile financiare
intocmite conform IFRS vor fi suficient de mature pentru a fi armonizate.

Un aspect important al tranzitiei la IFRS este utilizarea valorii juste ca baza principala pentru
evaluarea activelor si pasivelor [80]. Expertii avertizeaza ca acest principiu poate conduce la o
volatilitate crescuti in raportarea activelor. In plus, IFRS sunt complexe si costisitoare. Daca IMM-
urile sunt obligate sa adopte IFRS, costurile de tranzitie si complexitatea acestora pot reprezenta
dezavantaje semnificative pentru aceste entitati.

Fundatia pentru IFRS, organizatie non-profit, este responsabild cu dezvoltarea, promovarea
si facilitarea adoptarii standardelor de contabilitate de 1nalta calitate, aplicabile international pentru

raportarea financiard generald. Aceasta supravegheaza doua consilii subordonate Consiliului de
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supraveghere public. Misiunea Fundatiei IFRS este de a dezvolta standarde IFRS in beneficiul
tuturor utilizatorilor, contribuind astfel la increderea, cresterea si stabilitatea financiara pe termen
lung in economia globala [81].

In 2021, Fundatia IFRS a realizat progrese semnificative in atingerea strategiei si prioritatilor
sale. Acestea sunt cateva dintre realizarile pentru anul 2021 [81]:

- Angajamentele fata de utilizatori (obiectiv setat — asigurarea ca organizatia interactioneaza
cu multe jurisdictii si tipuri de parti interesate). In acest context, s-a intensificat implicarea partilor
interesate 1n prioritatile strategice, in special In dezvaluirile legate de sustenabilitate, si s-au
organizat conferinte virtuale importante, reunind participanti din multiple jurisdictii.

- Guvernanta si strategie (obiectiv setat — administratorii supravegheaza IASB, Comitetul
de interpretare a [FRS si ISSB, inclusiv procesul corespunzator si sensibilizarea acestora, revizuind
in mod regulat directia strategica si efectuand numiri de conducere). S-a realizat modificarea
Constitutiei pentru a permite crearea ISSB si s-a sprijinit tranzitia conducerii [ASB, mentinand
totodata un angajament constant cu Consiliul de Monitorizare.

- Perspective de dezvoltare si perfectionare a comunitatii IFRS (obiectiv setat — asigurarea
bunastarii si dezvoltarii consiliilor de administratie si a personalului Fundatiei). Eforturile s-au
concentrat pe dezvoltarea personalului prin coaching si formare, inclusiv sprijinirea acestora in
tranzitia catre munca hibrida si asigurarea bunastarii fizice si mentale

- Eficienta mediului operational (obiectiv setat — asigurarea faptului ca Fundatia este solida si
eficientd din punct de vedere operational). Fundatia IFRS a imbunatitit eficienta operationald prin
modernizarea infrastructurii si implementarea de noi procese pentru a asigura un mediu de lucru sigur
si suport pentru munca hibrida. A introdus un sistem avansat de gestionare a relatiilor cu clientii si o
platforma web imbunatatita, facilitind utilizarea instrumentelor digitale si angajarea partilor interesate.
Navigatorul de standarde IFRS a optimizat accesul la standarde, iar identificarea limitarilor IFRS a
permis dezvoltarea de noi standarde sau ajustarea celor existente. Fundatia a publicat cereri de
informatii si documente de consultare pentru a colecta feedback privind prioritatile IASB, a desfasurat
activitdti de informare si a avansat diverse proiecte de cercetare si stabilire a standardelor, consolidand
astfel eficienta operationala si capacitatea de raspuns la nevoile pietei.

- Aplicare consistenta (obiectiv setat — de a ajuta partile interesate sa obtind o intelegere
comuna a cerintelor de raportare financiara) [82]. Eforturile s-au axat pe furnizarea de resurse
educationale esntiale, cum ar fi seminarii si cursuri de formare pentru partile interesate, si
organizarea de Intalniri periodice pentru a actualiza si adapta cerintele de raportare.

- Raportarea financiara digitala (obiectiv setat — de a facilita consumul digital de informatii

financiare) [83]. Acest aspect a vizat introducerea unor formate standardizate, accesibilitatea la
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diverse platforme, integrarea tehnologiilor avansate etc.

- Inteligibilitatea si accesibilitatea informatiilor (Obiectiv setat — imbunatatirea intelegerii si

accesului usor la standardele IFRS si la resursele aferente prin intermediul platformelor online si
al bazelor de date accesibile publicului.
- Standardul de contabilitate IFRS pentru IMM-uri (obiectiv setat — de a oferi cerinte de
raportare financiara adaptate entitatilor care nu au responsabilitate publica (IMM-uri)) [84].
Pe langa obiectivele realizate pentru anul 2021, fundatia IFRS si-a trasat prioritatile pentru anul
2022, acestea fiind divizate dupa categorii: ISSB si IASB si Administrari si fundatie (tabelul 1.1.).
Tabelul 1.1. Obiectivele fundatiei IFRS

Obiectivele pentru anul 2022 ce tin de ISSB Obiectivele pentru anul 2022 ce tin de IASB
v’ stabilirea operatiunilor si proceselor de luare a |v' sd se publice o declaratic de feedback si sa
deciziilor; finalizeze prioritatile IASB pentru 2022 péna in
v' s publice proiectele de expunere ale dezviluirii | 2026, ca raspuns la consultarea pe agenda a treia;
propuse privind schimbdrile climatice si v de a avansa proiectele de contabilitate tehnica,
standardele de cerinte generale de divulgare | inclusiv situatiile financiare primare si fondul
pentru consultare publica; comercial si deprecierea;
v’ consultati cu privire la o taxonomie propusid [v' sustine in continuare aplicarea consecventi a
corespunzatoare standardelor propuse privind | standardelor de contabilitate IFRS;
clima si cerintele generale de divulgare; v" de a continua sa analizeze modalitati de a creste
v’ si efectueze o analiza cuprinzatoare a feedback- intelegerea si accesibilitatea Standardelor de
ului public, pentru a progresa catre emiterea | Contabilitate IFRS;
standardelor privind clima si cerintele generale v sd continue dezvoltarea taxonomiei contabile

de divulgare; IFRS si sa sprijine autoritatile de reglementare
v’ se consultd public cu privire la prioritatile | care o adopta;

viitoare ale ISSB; v" de a publica un proiect de expunere care propune
v’ sd stabileascd si sd se angajeze cu grupuri | modificari la IFRS pentru Standardul de

consultative ale ISSB si cu alte parti interesate; Contabilitate pentru IMM-uri, bazat pe feedback

v' lucreaza in strAnsd cooperare cu IASB pentru a la revizuirea cuprinzatoare;
asigura alinierea si compatibilitatea intre |v' sa se evalueze daca standardele de contabilitate
standardele de contabilitate IFRS si standardele | IFRS functioneaza  conform intentiei,
IFRS de prezentare a durabilitatii. completdnd revizuirea post-implementare a
standardelor IFRS pentru contabilitatea de grup
(IFRS 10, IFRS 11 si IFRS 12) si revizuirea post-
implementare a IFRS 9 (cerinte de clasificare si
masurare) si inceperea- implementarea revizuirii
IFRS 15;

v' lucreaza in strinsa cooperare cu ISSB pentru a
asigura alinierea si compatibilitatea 1Intre
Standardele de Contabilitate IFRS si Standardele
IFRS de Divulgare a Sustenabilitatii.

Obiectivele pentru anul 2022 ce tin de administratie si fundatie

numirea ISSB inaugurali si noi membri IASB;

consolidarea completd a CDSB si VRF, inclusiv dezvoltarea unui model de operare, bazandu-se pe

resursele si expertiza tuturor organizatiilor;

implementarea modelului cu mai multe locatii pentru ISSB;

concentrarea pe bundstarea si dezvoltarea personalului si pe sprijinul partilor interesate in timpul

tranzitiei organizationale;

AN

AN
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v' continuarea lansarii proiectelor in cadrul programului de procese de afaceri si tehnologie, inclusiv un
nou sistem financiar si o noud baza de date de feedback tehnic;

v’ s includa lectii din practicile virtuale de implicare a partilor interesate in timpul pandemiei pentru a
aprofunda si extinde implicarea partilor interesate dupa pandemie;

v’ monitorizarea raspunsurilor la incercarea de un an de lucru hibrid pentru a asigura ca organizatia
adopta cele mai bune practici de lucru;

v" in anul urmator, Fundatia va lua in considerare propria raportare privind sustenabilitatea si modul in
care masoard, analizeaza si raporteazd asupra performantei sale.

Sursa: elaboratd de autor dupa [85, 86, 87]

Printre cele mai importante beneficii ale adoptarii IFRS si ale existentei unei comunitati
dedicate contabilitdtii moderne se numdra, pentru entitdtile care raporteazd conform IFRS,
implementarea IFRS 15 — Venituri din contractele cu clientii. Acest standard reprezintd unul dintre
cele mai recente si semnificative subiecte in contextul IFRS. Evolutia sa, atat in timp cat si In proces,
este reflectatd in Anexa 3, care ilustreaza parcursul sau pentru a deveni cat mai aplicabil companiilor.

Evolutia prezentatd in Anexa 3 ilustreaza ca elaborarea IFRS 15 a fost un proces indelungat si
complex, influentat de schimbarile economice si cerintele in evolutie. Acest standard a fost introdus
pentru a aborda diferentele semnificative dintre IFRS si US GAAP, care afectau comparabilitatea si
aplicabilitatea veniturilor din vanzari. in timp ce IFRS au fost criticate pentru generalitate si lipsa de
indrumari specifice [88], US GAAP au fost percepute ca fragmentate si neadaptate noilor realitati [89].
Astfel, IFRS 15 a fost creat pentru a oferi o recunoastere mai consistenta si comparabild a veniturilor, un
indicator esential pentru evaluarea performantei financiare a entitatilor.

Daca e sa ne referim la implementarea IFRS in RM reprezinta nu altceva decat o solutie, un raspuns
al organelor competente in acest sens, privind necesitatea si cererea din partea actorilor economici.
Procesul de globalizare, caracterizat prin aparenta businessului international, prin dezvoltarea relatiilor
interstatale si crearea entitatiilor economice cu profil transnational determind necesitatea trecerii la o
standardizare comuna si adaptarea fenomenelor economice la ea [90]. Aplicarea IFRS este obligatorie
pentru entitatile care se Incadreaza in definitiile prevazute de legislatia in vigoare, cum ar fi entitatile de
interes public. Totusi, nu exista restrictii privind aplicarea IFRS pentru alte categorii de entitati. De
exemplu, o entitate poate alege sa aplice atit un standard national pentru raportarea statutara, cit si un
standard international pentru raportarea la nivel de grup, pentru a asigura comparabilitatea
performantelor si a promova politica de investitii. In acest context, IFRS 15 — Venituri din contractele
cu clientii, ofera o solutie valoroasa. Spre deosebire de standardele anterioare, care adesea erau
inconsistente, ofereau orientdri limitate si aveau puncte slabe, IFRS 15 aduce reforme semnificative
in raportarea veniturilor. Aceste reforme sunt ilustrate detaliat in Anexa 4, evidentiind impactul
pozitiv al noului standard asupra situatiilor financiare ale entitatilor.

Se poate observa ca, odata cu implementarea sa, IFRS 15 nu doar ca va inlocui unele standarde

existente, dar va aduce si clarificari importante privind tranzactiile fard numerar, veniturile din
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programele de loialitate, precum si furnizarea de bunuri si/sau servicii ca bonusuri comerciale in
contextul acestor programe. Importanta [IFRS 15 poate fi apreciata prin orientarile suplimentare pe care
le oferd in raport cu standardele anterioare. Pregatirea pentru tranzitie este esentiala pentru a raspunde
in mod eficient provocarilor si oportunitatilor generate de acest nou standard.

Datorita naturii reglementarilor IFRS 15, practicile actuale din industrii precum cea
aerospatiald si de aparare, gestionarea activelor, constructii, contracte de productie, imobiliare si
tehnologia informatiei si telecomunicatiilor vor fi semnificativ influentate. IFRS 15 si IAS 18 —
Venituri abordeazd ambele tratamentul contabil al recunoasterii veniturilor din activitatile
comerciale. IAS 18, emis in decembrie 1993, a fost inlocuit de IFRS 15, care se aplica pentru
perioadele contabile ce incep in ianuarie 2018 sau ulterior acestei date. Diferenta majord constd in
faptul ca IFRS 15 introduce un model standard in cinci etape pentru recunoasterea veniturilor din
contractele cu clientii, In timp ce IAS 18 propunea criterii diferite de recunoastere in functie de
tipul de venit primit. Caracteristicile comparative dintre cele doud standarde sunt detaliate in
Tabelul 1.2, evidentiind diferentele esentiale.

Tabelul 1.2. Caracteristici comparative intre IFRS 15 si IAS 18
IFRS 15 versus IAS 18

IFRS 15 implementeaza o metoda uniforma de IAS 18 prevede ca criteriile de recunoastere
recunoastere a tuturor tipurilor de venituri. depind de fiecare tip de venit.
Criteriul de raportare

Criteriile de raportare sunt stabilite daca se
primesc venituri din bunuri, servicii, dobanzi,
redevente sau dividende.

Aplicabilitate

IAS 18 a fost utilizat din decembrie 1993 si va fi

Criteriile de raportare vor fi recunoscute pe baza
contractului si a obligatiei de performanta.

IFRS 15 va intra in vigoare pentru perioadele . ] N . . .
utilizat pana la data intrarii in vigoare (ianuarie

2018) a IFRS 15.
Sursa: elaborat de autor dupa |FRS 15 [91] si I4S 18 [92]

contabile incepand cu sau dupa ianuarie 2018.

Principala diferenta intre IFRS 15 si IAS 18 consta in faptul ca standardele de contabilitate au fost
revizuite pentru a oferi utilizatorilor situatiilor financiare informatii mai relevante si precise. Aceasta
actualizare a devenit necesard pe masura ce tranzactiile comerciale au devenit din ce In ce mai complexe.
In timp ce IAS 18 recunoaste diferitele tipuri de venituri in mod distinct, IFRS 15 introduce un model
uniform pentru recunoasterea tuturor tipurilor de venituri. Eficacitatea acestui nou standard va putea fi
evaluata doar dupa implementarea sa [93].

Din cele prezentate, reiese cd Fundatia IFRS a atins in mod constant obiectivele sale
stabilite, fapt reflectat in nivelul ridicat de satisfactie al utilizatorilor, care au beneficiat de solutii
practice, in special prin implementarea noilor standarde si imbunatatirea celor existente. Prin

urmare, pe baza analizei impactului reformei standardizarii veniturilor conform IFRS 15, devine

40



esentiald evaluarea eficientei si a provocarilor legate de aplicarea IFRS-urilor in RM si Romaénia,

avand in vedere particularitatile diferitelor sectoare de activitate si contextul economiei de piata.

1.3. Evaluarea eficientei si problematicii aplicarii IFRS in sectoarele economice din
Republica Moldova si Roménia

Adoptarea IFRS marcheaza o schimbare semnificativd in Tmbunatatirea calitatii raportarii
financiare in Republica Moldova si Romaénia, sprijinind totodata procesul de globalizare
economica. Aceasta tranzitie este esentiald, in special pentru profesionistii din domeniul financiar-
contabil care contribuie la atingerea acestui obiectiv strategic, important atat pentru Republica
Moldova, cit si pentru Roménia. In contextul activititilor economice ale companiilor
multinationale, raportarile financiare sunt orientate conform cerintelor standardelor internationale,
respectand rigorile de intocmire si prezentare.

Conform Legii contabilitatii si raportarii financiare, entitatile de interes public sunt obligate
sa tind contabilitatea in partida dubld si sd intocmeasca situatii financiare conform IFRS [94].

Figura 1.5., ilustreaza unele dintre cele mai relevante beneficii ale implementarii IFRS in aceste
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( Comparabilitatea informatiilor ]

doua tari.
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Avantajele (Accesabilitatea informatiilor )
~ privind ~
implementarea [ Asigurarea transparentei
IFRS 7

Modernizarea sistemului contabil atragerea]
asistentei financiare
[ 4
lAtragerea asistentei J

financiare

Fig. 1.5. Avantajele principale privind implementarea IFRS in RM si Romania
Sursa: elaboratd dupad Le Thi et al., 2019 [95]
Conform figurii prezentate, in urma adoptarii IFRS, societatile au potentialul de a-si

globaliza in mod semnificativ sprijinul adoptarea IFRS ofera societatilor posibilitatea de a-si
extinde semnificativ sprijinul extern, parteneriatele si schimburile la nivel global. Cu toate acestea,
pentru a beneficia pe deplin de aceste avantaje, este esential sd se analizeze nu doar eficienta IFRS,
ci si impactul lor concret. Considerdam cad este important sa specificam aspectele legate de

implementarea IFRS in comparatie cu sistemele nationale de raportare si s oferim cateva exemple
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pentru a evidentia specificul interpretarilor.

Practicile contabile din Republica Moldova si Romania intdmpind dificultdti in ceea ce
priveste durata normala a ciclului de productie/servicii sau perioada de vanzari de 12 luni. Ciclul
normal de productie/servicii poate varia de la o zi, o luna, sau un an in anumite sectoare ale
economiei nationale, pana la mai mult de un an 1n altele.

De exemplu, 1n industria vitivinicold, un sector emergent al economiei nationale, produsele
precum vinul sau Divinul necesitd mai multi ani pentru a ajunge la maturitate. In acest context,
produsele aflate In curs de maturare sunt contabilizate ca stocuri. Este important de mentionat ca
perioada de vanzare de 12 luni pentru stocuri este stabilita de la data achizitiei. Daca bunurile nu
sunt vandute in termen de 12 luni, acestea raman In stocuri si nu trebuie reclasificate in active
imobilizate, conform definitiei activelor circulante din SCN ,,Prezentarea situatiilor financiare”,
punctul 24(1). Pe plan international, practica a stabilit criterii mai generale care permit
practicienilor sd decida in functie de circumstantele si nevoile lor specifice.

Dupa abordarea generala, consideram ca urmatorul pas important este sa ne concentram
asupra a trei categorii principale, direct relevante pentru decizia de clasificare a elementelor ca
fiind de capital: categoria fizica, categoria zonei de destinatie si categoria de exploatare.

In Republica Moldova exista patru situatii distincte in practicile contabile. Prima situatie
se referd la includerea obiectelor de micad valoare si scurtd duratda (OMVSD) in stocuri, unde
entitatile pot determina independent pragul de semnificatie pentru acestea, ducand la
neconcordante cu standardele internationale. A doua situatie priveste ambalajele returnabile, care,
desi pot fi utilizate mai mult de un an, sunt adesea recunoscute ca stocuri in loc de imobilizari
corporale. A treia situatie implica recunoasterea stocurilor de catre organizatiile non-profit, unde
diversificarea destinatiilor articolelor primite complici clasificarea corecti a acestora. In cea de-a
patra situatie, stocurile care nu afecteaza bilantul sunt propuse sa fie contabilizate intr-un cont in
afara bilantului, ceea ce poate genera dificultati in raportarea corectd. Aceste patru situatii reflecta
provocarile semnificative pe care entitdtile din Moldova le intdmpina in incercarea de a aplica
corect reglementarile contabile in contextul realitatilor economice.

Cu toate acestea, orice modernizare sau imbunatatire, inclusiv aplicarea IFRS, implica costuri.
Una dintre cele mai mari provocari este costul considerabil asociat cu furnizarea de informatii
relevante pentru utilizatori, organizarea cursurilor de formare pentru imbunatitirea competentelor
specialistilor, oferirea de servicii de consultanta si dotarea entitatilor cu sisteme informatice adecvate
[96]. Astfel, provocarea majora in adoptarea IFRS in Moldova consta in educarea potentialilor
utilizatori ai IFRS. Este important de mentionat cd noua Lege a contabilitatii a intrat in vigoare la 1

ianuarie 2018 si cd, In timpul pregatirii acesteia, a fost realizat un studiu care a identificat anumite
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domenii de armonizare contabild pentru entitati [97], prezentate in figura 1.6.

@ Stabilirea, includerea
55 Reclasificarea J|”"% si indicarea cerintelor

- privind publicarea situatiilor financiare
- entitatilor si stabilirea pragurilor - privind auditul situatiilor financiare
obligatorii pentru entitatile micro, - de prezentare a raportului
mici, mijlocii si mari managementului si a raportului consolidat
al managementului

Definirea

- noua definire a
entitdtilor de interes public

Asigurarea

.Q.% Aplicarea

- permiterea aplicarii modelului de
evaluare alternativa a activelor

imobilizate la stabilirea componentei
situatiilor financiare anuale in functie
de tipul entitatii si notele explicative

(: Revizuirea

- domeniul de aplicare a directivei
privind contabilitatea

- cerintelor dezvaluire a informatiilo
in note explicative pentru entitatile
mijlocii i mari

- asigurarea transparentei platilor
efectuate catre guverne si raportarii
acestora de catre entitatile mari

Fig. 1.6. Stabilirea unor domenii de armonizare contabild pentru entitati
Sursa: elaborata de autor dupd [97]

Interpretarile financiare pot influenta recunoasterea si evaluarea activelor si pasivelor. Situatiile
financiare sunt optimizate pentru utilitate, ceea ce poate crea diferente intre raportarea interna si IFRS.
Pentru afaceri extinse, IFRS ofera o prezentare economica si financiara adaptata contextului specific.

Conform IFRS 15 [98], in sectorul software-ului, riscurile inseparabile sunt clarificate prin
evaluarea dacd un bun sau serviciu modifica semnificativ alt bun sau serviciu. De exemplu, daca
personalizarea software-ului este esentiald pentru integrarea cu infrastructura clientului, software-ul
si serviciul de personalizare nu sunt distincte si nu pot fi tratate separat [99]. Entitatile de software
trebuie sd determine daca actioneazd ca principalii sau agenti pentru fiecare bun sau serviciu,
influentdnd astfel prezentarea venitului ca brut sau net. IFRS 15 cere prezentarea veniturilor
acumulate si amanate, inclusiv explicatia perioadelor de servicii [100]. De asemenea, necesita
actualizarea politicilor contabile si a informatiilor privind estimarile semnificative pentru a reflecta
aplicarea standardului, completand cerintele IAS 1. Printre acestea se numara prezentarea judecatilor
facute in aplicarea standardului care afecteazd in mod semnificativ determinarea valorii si a
momentului in care se Inregistreazd veniturile din contractele cu clientii, In special cand sunt
indeplinite obligatiile de performantd, precum si pretul tranzactiei si alocarea acestuia pentru
obligatiile de performanta. De asemenea, in multe acorduri de licentd software, taxele variabile sunt
legate de utilizarea software-ului [62]. Astfel, in acest context, entitdtile trebuie sa diferentieze intre
redeventele bazate pe utilizare si optiunile de achizitie a bunurilor sau serviciilor suplimentare.
Redeventele bazate pe utilizare sunt recunoscute atunci cand se utilizeaza software-ul sau cand
obligatia de performantd este Indeplinitd, in functie de care apare mai recent. Onorariile pentru

optiunile de achizitie a drepturilor suplimentare sunt recunoscute atunci cand aceste drepturi sunt
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transferate. La inceputul contractului, trebuie evaluat daca optiunea ofera un drept material, caz in
care veniturile sunt recunoscute ulterior. Ar putea fi necesar sa se faca o distinctie intre o redeventa
bazata pe utilizare si o optiune de a achizitiona bunuri sau servicii suplimentare. Redeventele bazate
pe utilizare se aplica pentru taxa suplimentard pe utilizarea unui software existent, in timp ce
optiunile se refera la drepturi suplimentare oferite pentru o taxa [100].

In sectorul auto, inclusiv pentru furnizorii de piese si producitorii de echipamente originale,
aplicarea IFRS 15 a necesitat modificarea practicilor de recunoastere a veniturilor. Producatorii de
echipamente originale trebuie sd analizeze transferul de control al vehiculelor vandute dealerilor,
politicile de stimulare si garantiile produselor pentru a determina tratamentul contabil adecvat.
Tranzactiile cu optiuni de rascumparare si garantiile valorii reziduale trebuie, de asemenea, analizate
atent. Este necesar un rationament detaliat pentru identificarea obligatiilor de performantd separate
[101]. De asemenea, furnizorii de piese auto trebuie sd evalueze contractele de furnizare pe termen
lung si sa aplice un rationament similar pentru identificarea obligatiilor de performanta.

Pentru sectorul turistic, IFRS 15 distinge intre licentele care transfera un drept de utilizare a
proprietatii intelectuale si cele care ofera acces pe o perioadd determinata, stabilind criterii pentru
recunoasterea veniturilor. Veniturile din licentele cu drepturi transferate sunt recunoscute la un
moment dat, In timp ce veniturile din acces sunt recunoscute pe parcursul perioadei de acces. Entitatile
din turism si ospitalitate trebuie sa reevalueze acordurile de licenta conform acestor orientari si, in
unele cazuri, sa 1si ajusteze contabilitatea. De exemplu, Intr-un acord de franciza pentru operarea unui
hotel, va trebui sa se stabileascd dacd veniturile sunt recunoscute la un moment dat sau in timp. IFRS
15 introduce si noi reglementari pentru contabilizarea comisioanelor initiale, care, in absenta furnizarii
imediate de bunuri si servicii, trebuie recunoscute ca venit atunci cand bunurile si serviciile viitoare
sunt livrate, nu la Incasarea taxei initiale.

in industria petrolului si gazelor naturale, acordurile comune intre entititi impart productia
fizica (de exemplu, titeiul) si aloca responsabilitatea utilizarii sau vanzarii acesteia [102]. Adesea,
partile ridica cantitdti variate de produs, ceea ce poate duce la dezechilibre in cantitatea de petrol
sau gaz pe care fiecare parte o preia comparativ cu participatia sa. Aceste discrepante sunt tratate
ca vanzari conform IAS 18 ,,Venituri”. Totusi, nu este clar daca aceste tranzactii se incadreaza in
definitia de client conform IFRS 15. Entitdtile trebuie sa evalueze dacad partea care a preluat
excesiv este consideratd client, avand in vedere circumstantele acordului si tranzactiilor. Dacd se
considera ca tranzactiile sunt schimburi nemonetare intre entitati din acelasi domeniu de activitate,
acestea ar putea sa nu fie acoperite de IFRS 15, iar contabilizarea ar putea fi diferita fata de modelul
curent [103]. Prin urmare, contabilizarea ar putea fi diferitd de modelul aplicat in conformitate cu

orientarile actuale, In cazul 1n care nu exista o alternativa de decontare neta in numerar.
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In anumite sectoare, etapele (2) si (4) din IFRS 15 au un impact semnificativ asupra
separdrii contractelor si alocarii veniturilor. De exemplu, In telecomunicatii, entitdtile recunosc
veniturile diferit: unele considera telefonul mobil ca un cost de achizitie si recunosc veniturile din
vanzarile lunare, in timp ce, conform IFRS 15, acestea trebuie sa identifice si sa aloce pretul
tranzactiei pentru fiecare obligatie de performanta din contract, cum ar fi telefonul mobil, minutele
de apel si pachetul de date. Astfel, veniturile recunoscute conform IFRS 15 vor diferi semnificativ
fata de cele recunoscute conform standardelor anterioare [104].

in sectorul bancar, impactul IFRS 15 variaza in functie de politicile contabile si de natura
produselor bancare, cum ar fi cardurile de credit, programele de loialitate, comisioanele si
contractele de consultantd. Desi unele banci ar putea nu avea schimbdri semnificative in
contabilizarea veniturilor, toate vor trebui sd-si revizuiasca contractele pentru a se conforma noului
standard si sa adapteze prezentarile de informatii conform cerintelor [IFRS 15 [105].

Sectorul comertului cu amanuntul dezvolta diverse strategii de vanzare pentru a atrage
clienti, cum ar fi reduceri, cupoane si programe de fidelizare. Aceasta diversitate poate complica
pregatirea rapoartelor financiare. IFRS 15, care se concentreaza pe recunoasterea veniturilor in
functie de modul in care bunurile sau serviciile sunt furnizate, introduce cerinte mai detaliate decat
IAS 18. Acesta subliniaza importanta separarii ,,promisiunilor’” din contracte si alocarea veniturilor
proportional cu pretul de vinzare al fiecdrei componente. Veniturile trebuie alocate fiecdrei
componente ,,separate” proportional cu pretul de vanzare separat al fiecarei ,,promisiuni”.

Sectorul transporturilor si logisticii cuprinde transport maritim, feroviar, aerian si rutier,
precum si servicii de logistica si croazierd. Clientii platesc taxe pentru transportul bunurilor sau
pasagerilor, iar stimulentele sunt limitate la reduceri si programe de fidelizare [106]. Aceasta publicatie
analizeaza impactul IFRS 15 asupra acestei industrii, comparativ cu alte sectoare, evidentiind ca,
potrivit studiilor ,,Big-4”, industria telecomunicatiilor va resimti cel mai semnificativ impact [107].
Aceasta se datoreaza complexitatii si costurilor asociate cu noul standard, precum si dificultatii in
estimarea si compararea informatiilor.

In urma evaluarii eficientei si provocirilor aplicarii IFRS in sectoarele economice din
Republica Moldova si Romania, este important sa ne concentram pe detalierea modelului ,,5-Step”
promovat de IFRS 15, pentru a intelege cum acest cadru standardizat influenteaza practicile

contabile in diverse contexte economice.
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1.4. Impactul aplicarii modelului in cinci pasi conform IFRS 15 asupra procesului de
recunoastere a veniturilor

Reforma standardului privind veniturile a fost raspunsul la solicitarea comunitatii de afaceri
de a adapta principiile de recunoastere a veniturilor la nevoile entitatilor in crestere. Comparativ
cu standardele anterioare, cum ar fi IAS 18 Venituri, IAS 11 Contracte de constructii si diverse
interpretari aferente, IFRS 15 a introdus cerinte mai stricte, sporind astfel complexitatea recunoasterii
veniturilor. Aceastd schimbare implica o ajustare a nivelului de apreciere necesar in aplicarea
standardului. Deoarece IFRS 15 este foarte prescriptiv in anumite domenii, dar mai ambiguu in altele,
necesitd un nivel semnificativ de judecatd profesionala in aplicarea sa, ceea ce justifica analiza sa
detaliatd pentru fiecare domeniu in parte. Astfel, pentru a indeplini cerintele de recunoastere a

veniturilor, standardul propune un model in cinci etape, care este prezentat in figura 1.7.

Identificarea Identificarea Determinarea  Alocarea pretului ~ Recunoasterea venitului
contractului cu  obligatiunilor de pretului de tranzactie cand obligatiunile de
clientii performanta in tranzactiel obligatiunilor de performanti sunt
contract performanta satisfacute

Fig. 1.7. Modelul ,,5-step” pentru indeplinirea cerintelor de baza ale IFRS 15
Sursa: elaborata de autor si adaptat dupa IFRS 15 “Venituri din contracte cu clientii”

Figura 1.7. ilustreaza modelul pe care o entitate trebuie sa-1 urmeze pentru recunoasterea
veniturilor. In prima etapd, entitatea trebuie sa identifice contractul cu clientul. Nu este necesar ca
acest contract sa fie redactat conform IFRS, ci sd clarifice drepturile si obligatiile partilor implicate
[108]. 4 doua etapa consta in identificarea bunurilor si/sau serviciilor din cadrul contractului.
Chiar daca acestea sunt incluse Intr-un singur contract, veniturile obtinute din vanzarea de bunuri
si servicii separate trebuie contabilizate individual, adica trebuie sa fie distincte. Standardul ofera
indrumari suplimentare privind evaluarea vanzarilor de bunuri si/sau servicii ca venituri separate,
reflectdnd, in special, posibilitatea ca clientii sa achizitioneze garantii, servicii si/sau bunuri
suplimentare cu reducere sau gratuit. Determinarea pretului de tranzactie in contract reprezinta a

treia etapa si poate fi influentata de diversi factori, cum ar fi [109]:
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contraprestatii existenta unei componente limitarea estimarilor
variabile semnificative de finantare in contraprestaicl
variabile

contract, care ar necesita o
ajustare a valorii banilor in

timp
existenta unei contraprestatia
contraprestatii datorata unui
nemonetare client

Fig. 1.8. Factorii ce afecteza determinarea pretului de tranzactie in contract
Sursa: elaborata de autor si adaptat dupda IFRS 15 ,, Venituri din contracte cu clientii”

Natura, momentul si valoarea contraprestatiei promise de client afecteaza estimarea pretului
tranzactiei. Etapa patru a modelului in cinci pasi pentru determinarea si recunoasterea veniturilor
din contractele cu clientii implica alocarea pretului tranzactiei stabilit in etapa trei la obligatiile de
performanta identificate in etapa doi. Etapa cinci stabileste criteriile pentru recunoasterea
veniturilor, indicand daca acestea trebuie recunoscute la un moment dat sau pe parcursul timpului,
in functie de finalizarea prestatiilor [91].

Pentru a oferi o imagine de ansamblu detaliatd, autorul va compara principalele diferente
intre IFRS 15 si standardul echivalent din US GAAP, ASC 606, folosind o abordare in cinci pasi
prezentati si in Anexa 5. Este important de mentionat cd, in 2002, IASB si FASB au initiat un
proiect de convergentd a standardelor privind veniturile. Desi standardele publicate in 2014 sunt
in mare parte convergente, ASC 606 si IFRS 15 prezintad inca diferente notabile.

Modelul in cinci etape se aplica veniturilor rezultate din contractele cu clientii, indiferent de tipul
tranzactiei sau sectorul de activitate, cu anumite exceptii. Principiul de baza al IFRS 15, subliniat de
autor, este recunoasterea veniturilor atunci cand bunurile sau serviciile sunt transferate clientului la
pretul tranzactiei. Veniturile sunt recunoscute conform acestui principiu fundamental prin aplicarea
modelului in cinci etape, asa cum a fost descris si sistematizat de autor in detaliu mai jos.

Pasul 1. Identificarea contractului. In aceastd etapd a modelului, trebuie identificate
contractele cu clientii. Aceste contracte pot fi scrise, orale sau implicite, dar trebuie sd fie
executorii, sa aiba substantd comerciald si sa fie acceptate de partile contractante. Modelul se
aplicd atunci cand sunt stabilite conditiile de plata pentru bunuri sau servicii si este probabil ca
entitatea sa recupereze contravaloarea acestora. Drepturile fiecarei parti in ceea ce priveste
bunurile sau serviciile trebuie sa fie clar identificabile. Daca un contract nu indeplineste aceste
criterii, entitatea trebuie sa il reevalueze continuu pentru a verifica dacad ulterior indeplineste
cerintele. ,, Contractele trebuie sa fie executorii, sa aiba substanta comerciala si sa fie aprobate

de partile la contract” [110]. De asemenea, doud sau mai multe contracte incheiate aproape
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simultan cu acelasi client pot fi combinate si contabilizate ca un singur contract, daca indeplinesc
criteriile specificate. Standardul include cerinte detaliate pentru modificarile contractelor [111]. O
modificare poate fi contabilizata fie ca un contract separat, fie ca 0 modificare a contractului initial,
in functie de circumstantele specifice.

Pasul 2. Obligatii de performanti/executare. Identificarea obligatiilor intr-un contract implica
separarea acestora, un proces adesea denumit ,,degrupare”, care se realizeaza la inceputul contractului.
Factorul esential in identificarea unei obligatii distincte de executare este caracterul distinctiv al
bunului sau serviciului, sau al unui pachet de bunuri sau servicii [112]. Un bun sau serviciu este
considerat distinct daca clientul poate beneficia de el pe cont propriu sau cu alte resurse usor
disponibile, si este identificabil separat de alte elemente ale contractului. Conform IFRS 15,
bunurile sau serviciile similare, cu acelasi model de transfer, trebuie considerate ca o singura
obligatie de performanta. IFRS 15 ofera indicatori, nu criterii, pentru a determina daca un bun sau
serviciu este distinct In contextul contractului, permitand conducerii sa aplice rationamente pentru
a reflecta cel mai bine substanta economicad a tranzactiei.

Pasul 3. Valoarea tranzactiei presupune determinarea pretului tranzactiei. Pretul tranzactiei
reprezintd suma la care o entitate se asteapta sd aiba dreptul in schimbul bunurilor sau serviciilor
promise, excluzand sumele colectate in numele unor terti, cum ar fi taxele guvernamentale. Aceasta
poate include contraprestatia variabild, care trebuie estimata fie ca valoare asteptata, fie ca suma cea
mai probabild. Abordarea valorii asteptate implica ponderarea sumelor posibile pe baza probabilitatii,
in timp ce suma cea mai probabild este suma cea mai probabild dintre optiunile disponibile.
Conducerea trebuie sa aleagda metoda care prezice cel mai bine valoarea contraprestatiei si sa o aplice
consistent pe parcursul contractului [113]. Contraprestatia variabila, inclusiv bonusuri de performanta
si penalitdti, poate fi inclusa in pretul tranzactiei doar daca este improbabila o inversare semnificativa
a veniturilor. Daca nu poate fi inclusa intreaga contraprestatie variabila, trebuie evaluatd includerea
unei parti din aceasta, sub rezerva testului inversiunii veniturilor. De asemenea, pretul tranzactiei
trebuie estimat avand in vedere contraprestatia fard numerar, sumele ce urmeaza a fi platite
clientului si valoarea temporala a banilor, cu exceptia cazurilor in care perioada dintre transferul
de bunuri si plata efectiva este de sub un an. In situatiile in care se pot identifica elemente de
finantare semnificative, dar sunt dificile de cuantificat, entitatea trebuie sa evalueze impactul
asupra veniturilor, ajustandu-le daca este necesar si recunoscand eventualele pierderi de depreciere
in caz de nerecuperare [110].

Elementul de finantare nu este necesar daca perioada dintre transferul bunurilor sau
serviciilor si plati este de sub un an. In unele cazuri, contractul poate indica clar prezenta unui

element de finantare semnificativ, dar 1n altele, acest aspect poate fi dificil de determinat, mai ales
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in acordurile pe termen lung cu obligatii multiple. De exemplu, daca o plata initiald este necesara
pentru obtinerea unui contract pe termen lung, o entitate poate concluziona ca nu exista obligatii
de finantare semnificative. In cazurile in care entitatea se asteapta si primeascd o suma mai mica
decat cea promisd, venitul va fi estimat la suma mai mica, iar daca venitul recunoscut nu este
recuperabil, se va inregistra o pierdere din depreciere in contul de profit si pierdere.

Pasul 4. Alocarea pretului obligatiilor de performanta necesitd alocarea pretului
tranzactiei pentru obligatiile individuale de performantd. Alocarea pretului tranzactiei pentru
obligatiile de performanta se bazeaza pe preturile de vanzare independente ale bunurilor sau serviciilor
promise, stabilite la inceputul contractului, fara a fi ajustate ulterior. Daca pretul de vanzare independent
nu este observabil, se utilizeaza metode alternative, cum ar fi evaluarea costului plus marja sau ajustarea
pretului pentru bunuri similare. Abordarea reziduala difera de abordarea reziduala utilizatd in prezent de
unele entititi, cum ar fi entititile de software [100]. In cazul contractelor cu mai multe obligatii de
performanta, pretul tranzactiei este alocat fiecarei obligatii pe baza pretului de vanzare independent.
Reducerile si sumele variabile se aloca proportional intre obligatiile de performanta, cu exceptia cazurilor
in care sunt specific alocate anumitor obligatii. Aceastd abordare necesita calcule precise si poate crea
dificultati practice, exemplificative in contractele de telefonie mobild care combind telefonia si
conectivitatea la retea, ce trebuie separate conform IFRS 15 [110].

Pasul 5. Recunoasterea veniturilor. Veniturile sunt recunoscute in conformitate cu modelul
IFRS 15 atunci cand fiecare obligatie de performanta este indeplinita, spre deosebire de IAS 18, care
recunoaste veniturile cand riscurile si beneficiile semnificative ale bunurilor sunt transferate. O
obligatie de performantd se considera indeplinitd atunci cand controlul asupra bunurilor sau
serviciilor este transferat clientului. Controlul se defineste ca avand capacitatea de a directiona
utilizarea activului si de a preveni alte persoane de la obtinerea beneficiilor de pe urma acestuia.
Obligatia de livrare se considera completd daca clientul beneficiaza simultan de performanta
entitatii, daca performanta creeaza sau imbunatateste un activ pe care clientul il controleaza, sau daca
entitatea are dreptul de plata pentru performanta realizata pana in prezent [111].

Veniturile sunt recunoscute fie in perioada de fabricare a produsului, fie la livrarea acestuia,
in functie de termenii contractului. In cazul unor obligatii de performanti de lunga durata, venitul
se recunoaste la momentul indeplinirii obligatiei, iar controlul este transferat atunci. Factorii care
indica transferul de control includ dreptul curent la plata, titlul legal asupra activului sau transferul
proprietatii fizice a acestuia [114]. Ca urmare a celor de mai sus, IFRS 15 aduce modificéri in
recunoasterea veniturilor si stabileste reguli pentru contabilizarea costurilor de obtinere si de
executare a contractelor, oferind Indrumari suplimentare pentru aspecte precum licente, garantii,

drepturi de returnare si optiuni pentru bunuri sau servicii suplimentare.
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In opinia noastra, IFRS 15 reprezintd un exemplu de eficientd normativa pentru raportarea
internationald standardizata. In practicd, tranzitia la acest standard este relativ simpla, deoarece
multe entitati au aplicat deja majoritatea cerintelor IFRS 15 inainte de implementarea obligatorie.
Totusi, pentru cele care nu au facut acest lucru, cuantificarea impactului tranzitiei poate influenta
rezultatele operatiunilor. In acest context, ghidul propune doud metode de tranzitie la IFRS 15, in
functie de data aplicarii standardului [115].

Presupunand ca pentru o entitate perioada de aplicare a IFRS 15 incepe la 1 ianuarie 2018,
la acea datd entitatea are incheiate trei contracte semnificative cu clienti, fiecare avand o durata
distincta, dupa cum urmeaza:

- Contractul 001 — valabil din 01 ianuarie 2017 pana in 31 decembrie 2017,
- Contractul 002 — valabil din 01 ianuarie 2015 pana in 1 septembrie 2017,
- Contractul 003 — valabil din 01 ianuarie 2015 pana 31 decembrie 2020.

Din perspectiva acestor date, este esential sd se identifice corect impactul asupra veniturilor
entitatii prin aplicarea fiecarei metode de tranzitie la IFRS 15. Deoarece prima metoda se bazeaza
pe o abordare retrospectiva completa, entitatea nu aplica nicio ajustare la primul contract. Acest
lucru se datoreaza faptului ca@ contractul incepe si se incheie in 2017, care este aceeasi perioada,
si, prin urmare, veniturile au fost deja recunoscute anterior. Pentru contractele 002 si 003, aceasta
abordare necesita o ajustare a soldului de deschidere al fiecarui element de capitaluri proprii afectat
la cel mai recent exercitiu anterior (in acest caz, 1 ianuarie 2017).

In cazul in care o entitate alege si aplice o metoda diferita de tranzitie la IFRS 15 pe baza
abordarii modificate, nu este necesara nicio ajustare pentru contractele 001 si 002, deoarece acestea
au fost finalizate la data intrarii in vigoare a noului standard. Contractul 003 necesitd o ajustare a
soldului de deschidere al fiecarui element de capitaluri proprii afectat la data aplicarii initiale.
Acest exemplu ilustreaza importanta contractelor si momentul incheierii lor atunci cind se aplica
IFRS 15, care este un standard foarte complex, cu diverse detalii si clarificari.

In opinia noastra, IFRS 15 marcheazi o schimbare semnificativa fatd de IAS 18, oferind
indrumari mai detaliate pentru aplicare, dar implicand o utilizare extinsa a estimarilor si necesita
o aplicare judicioasa. In urma analizei modelului in cinci pasi conform IFRS 15, autorul a evaluat
impactul aplicarii acestui model asupra procesului de recunoastere a veniturilor, asa cum este

prezentat in anexa 6 si tabelul 1.3.
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Tabelul 1.3. Impactul modelului IFRS 15 asupra procesului de recunoastere a veniturilor

in cinci pasi

Impactul asupra procesului de

Pasul Prezentare
recunoastere
Pasul 1. Identificarea contractelor cu clientii, | Clarifici ce constituie un contract
Identificarea inclusiv contractele scrise, orale sau | valabil i stabileste criteriile de
contractului implicite. Contractele trebuie sa fie | includere si combinare a contractelor,

executorii, sa aibd substanta | asigurandu-se ca toate contractele
comerciald si sa fie acceptate de | relevante sunt recunoscute si evaluate
partile contractante. Contractele pot | continuu.
fi combinate si contabilizate ca un
singur contract, daca sunt incheiate
aproape simultan.

Pasul 2. Separarea obligatiilor de | Asigurda identificarea corectd a

Obligatii de performantd intr-un contract, bazatd | obligatiilor  distincte,  influentand
performanta/executare | pe caracterul distinctiv al bunului | modul in care veniturile sunt alocate si
sau  serviciului.  Bunurile sau | recunoscute pentru fiecare componenta
serviciile distincte sunt cele care pot | a contractului.
fi benefice pe cont propriu sau cu
resurse disponibile.

Pasul 3. Determinarea pretului tranzactiei, | Influenteaza evaluarea si recunoasterea
Valoarea tranzactiei | inclusiv contraprestatia variabild, | veniturilor pe baza pretului corect
estimata fie ca valoare asteptatd, fie | estimat, inclusiv ajustarile pentru
ca sumd cea mai probabild. | contraprestatia variabild si elementele
Ajustarea pretului tranzactiei pentru | de finantare, asigurand o estimare

elementele de finantare | precisa a veniturilor.
semnificative.
Pasul 4. Alocarea pretului tranzactiei pentru | Asigurd ca pretul tranzactiei este alocat
Alocarea pretului fiecare obligatie de performantd pe | corect intre obligatiile de performanta,
obligatiilor de baza  preturilor de  vanzare | reflectdind valoarea reald a fiecarei
performanta independente. Reducerile si sumele | componente a contractului si evitdnd
variabile se aloca proportional, cu | distorsiunile in recunoasterea
exceptia cazurilor specificate. veniturilor.
Pasul 5. Recunoagterea veniturilor atunci | Asigurd recunoasterea corectd a
Recunoasterea cand fiecare obligatie de | veniturilor in momentul 1in care
veniturilor performantd  este  indeplinita, | controlul  asupra  bunurilor  sau
conform controlului asupra | serviciilor este transferat clientului,

bunurilor sau serviciilor. Veniturile | reflectand exactitatea si momentul in

sunt recunoscute fie in perioada de | care veniturile sunt realizate.

fabricare, fie la livrarea produsului.
Sursa: elaborat de autor

Totodata, investigatiile in domeniu au permis identificarea provocarilor, beneficiilor si
impactului aplicarii modelului in cinci pasi conform IFRS 15, tabelul 1.4. Aplicarea IFRS 15 aduce
modificdri semnificative Tn modul de recunoastere a veniturilor, avand un impact considerabil asupra
raportarilor financiare. Tabelul 1.4 subliniaza faptul ca, in ciuda provocarilor majore, precum
complexitatea implementarii si necesitatea adaptarii contractelor si sistemelor interne, beneficiile sunt

......

esentiale pentru imbunatatirea transparentei si comparabilittii informatiilor financiare.
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Tabelul 1.4. Aspecte-cheie ale aplicarii IFRS 15: provociri, beneficii si impact

£l

suplimentare

formarea personalului si
consultantd externa

datorate conformarii cu
standardele
internationale, care
faciliteaza intrarea pe
pietele globale

Aspecte-cheie Provocari Beneficii Impact
Implementarea | « Complexitatea aplicarii | Exactitate si consistentd | Exigenta unei intelegeri
IFRS 15 IFRS 15, inclusiv in procesul de profunde si a ajustdrii
respectarii celor 5 pasi recunoastere a proceselor pentru aplicarea
e Exigenta reevaluarii si veniturilor corecta a standardului
actualizarii contractelor
Rationamentul | « Partinirea 1n aplicarea | Aplicarea uniformd si | Variabilitatea interpretarilor
profesional rationamentului consistentd a IFRS 15 la | poate modifica raportarile
profesional nivel global financiare, afectand astfel
* Riscul de interpretari comparabilitatea si
diferite intre entitati transparenta acestora
Costuri Costuri suplimentare pentru | Avantaje pe termen lung | Costuri initiale mai mari,

dar cu potentialul de a
optimiza resursele si de a
spori performanta
financiara pe termen lung

Actualizarea | * Modificarea si Cresterea eficientei Necesitatea  Tmbunatatirii
sistemelor si actualizarea  sistemelor | proceselor interne sia | infrastructurii IT si
proceselor informatice pentru a se | transparentei raportarilor | reformarii proceselor
alinia cerintelor IFRS 15 financiare interne pentru a se alinia la
* Actualizarea fluxurilor de IFRS 15
lucru si pregatirea echipei
pentru a integra cerintele
IFRS 15
Raportarea * Posibilitatea reformularii Transparenta si Ajustarile aduse
financiara situatiilor financiare comparabilitate recunoasterii veniturilor pot
anterioare imbunatatite Intre modifica raportarile
* Fluctuatii neasteptate ale entitati din diferite financiare si pot afecta
veniturilor i impactul | sectoare economice si | modul in care este evaluata
asupra perceptiei jurisdictii performanta financiara,
performantei impundnd o  gestionare
adecvata a acestor
schimbari

Sursa: elaborat de autor

Aceste ajustari permit o evaluare mai precisa a performantei financiare si alinierea la standardele

internationale, contribuind astfel la o intelegere mai clard a situatiei financiare de catre utilizatori.

Autorul oferd o evaluare a impactului si a provocarilor specifice iIntampinate de entitati in procesul

aplicarii IFRS 15 si subliniaza eficienta si aplicabilitatea modelului in diverse sectoare. Relevanta

cercetdrii este subliniatd de importanta intelegerii si gestiondrii efectelor acestor modificéri pentru

asigurarea conformitatii si optimizarea raportarilor financiare.

1.5. Concluzii la capitolul 1

Analiza evolutiei cadrului de raportare financiara conform IFRS si impactul globalizarii

situatiilor financiare, a permis formularea urmatoarelor concluzii:

1. Globalizarea pietelor financiare, impulsionatd de avansul tehnologic si extinderea
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interactiunilor comerciale internationale, a subliniat necesitatea unor standarde uniforme pentru
asigurarea transparentei si comparabilitatii raportarilor financiare la nivel global. In acest context,
adoptarea IFRS este esentiald pentru a raspunde cerintelor crescande ale pietelor financiare
complexe. Totusi, implementarea acestor standarde depinde de deciziile politice si economice ale
fiecarei tari, influentate de evaluarea beneficiilor si costurilor de tranzitie. Abordarile includ
adoptarea imediata (,,big-bang”) sau o abordare graduala si de convergenta, cum este cazul Chinei.
Aceste decizii influenteaza eficienta si impactul implementarii IFRS 1n contextul national.

Contributia originald a acestei teze constd in analiza detaliatd a provocarilor intdmpinate de
diverse tari in adoptarea IFRS si identificarea celor mai eficiente strategii de implementare.

2. Implementarea IFRS in diverse jurisdictii intampina provocari semnificative, in special in
economiile emergente si in cele care au traditii contabile bazate pe alte sisteme, precum GAAP
nationale. Desi IFRS a fost adoptat de 143 de téri si continud sa se extindd, implementarea acestora
implica ajustari complexe si resurse considerabile. Adoptarea IFRS are potentialul de a imbunatati
semnificativ transparenta s1 comparabilitatea raportarilor financiare la nivel global, nsd acest
proces este ingreunat de diferentele fundamentale dintre GAAP si IFRS. In acest context, s-a
evidentiat necesitatea unui cadru unic de raportare financiara care sd integreze cele doua sisteme,
avand la bazd o analiza detaliatd a fundamentele teoretice si practice ale acestora. Evaluarea
comparativa a celor doua standarde a evidentiat atat beneficiile integrarii, cat si provocarile
metodologice. Solutiile propuse pentru armonizarea cerintelor de raportare financiara la nivel
global pot contribui la o implementare mai eficientd si uniforma a IFRS, oferind un fundament
solid pentru viitoarele reforme in domeniul raportarii financiare internationale.

3. S-aevidentiat ca economiile emergente se confrunta cu dificultti in adoptarea noilor standarde
internationale, din cauza vocabularului complex si a aplicabilititii acestora, agravate de numaérul
insuficient de profesionisti calificati si de neintelegerile privind scopul standardelor. In acest context,
pentru a depasi aceste provocari, economiile emergente ar trebui sa adopte masuri strategice, cum ar fi
stabilirea unui limbaj comun si standardizat pentru raportarea financiara, implementarea de solutii
tehnologice, clarificarea scopului standardelor si investitia in programe de formare continua.

4. Analiza Cadrului conceptual al IASB a evidentiat lacune semnificative in ceea ce priveste
lipsa unei explicatii clare privind scopul angajamentului, legatura acestuia cu modelul de afaceri
st interactiunea dintre contul de profit si pierdere si bilant. Aceste deficiente conceptuale afecteaza
coerenta si robustetea cerintelor de recunoastere si evaluare in raportarea financiard. Pentru a
asigura o aplicare uniformd si corectd a standardelor IFRS, este necesard dezvoltarea unor
indrumari precise care sa clarifice contabilitatea angajamentelor si sd permita o evaluare corecta a

tranzactiilor din diverse perioade. In absenta acestor orientiri, IASB ar putea intampina dificultati
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in aplicarea uniforma a standardului, ceea ce ar putea afecta atat acuratetea, cat si utilitatea
informatiilor contabile in procesul decizional. Totodata, datele contabile, desi utile pentru
previzionarea fluxurilor de numerar viitoare, nu constituie previziunile in sine, ceea ce impune o
consolidare a cadrului normativ pentru a spori increderea utilizatorilor in aceste informatii.

5. Modificarile si ajustdrile aduse de International Accounting Standards Board (IASB) au
avut un impact semnificativ asupra evolutiei cadrului de raportare financiara la nivel global. Aceste
schimbari influenteaza interpretarea si aplicarea standardelor IFRS, avand implicatii directe asupra
transparentei si comparabilitdtii rapoartelor financiare internationale. Totusi, s-a constatat ca
limitarile Cadrului general IAS, in special in ceea ce priveste definirea si recunoasterea activelor
si pasivelor, pot afecta acuratetea raportdrii financiare. Desi contabilitatea de angajamente
reprezintd un progres, CGC nu clarifica pe deplin diferentele dintre metodele de evaluare, cum ar
fi utilizarea valorii juste versus costul istoric. Aceastd neclaritate poate genera confuzii in
raportarea financiard, subliniind necesitatea unor revizuiri conceptuale pentru a spori coerenta si
precizia aplicarii standardelor in diverse contexte economice.

6. Analiza efectuatd in acest capitol subliniaza relevanta reformei standardizarii veniturilor
asupra imbunatatirii calitatii informatiilor financiare, contribuind astfel la consolidarea increderii
investitorilor si a altor parti interesate. Tranzitia la IFRS 15 a fost analizatd in raport cu factori
precum adoptarea timpurie, conditiile financiare stresante si problemele fiscale. Cercetarile autorului
au evidentiat gestionarea veniturilor si impactul discretiei in acest proces. Rezultatele aratd ca
majoritatea companiilor nu respecta pe deplin cerintele IFRS 15, cu variatii notabile intre sectoare.
Acest fapt indicd o neconformitate semnificativd, in special in prezentarea segmentelor de
exploatare, obligatiile de performanta si modificarile estimarilor. Implementarea IFRS 15 a adus
modificari semnificative In recunoasterea veniturilor, in special in sectoarele economice cu cicluri
de productie variabile. Desi multe entitdti nu au raportat schimbéri majore, unele sectoare au trebuit
sa reclasifice conturile si sd imbunatateasca prezentarea informatiilor in notele explicative pentru a
respecta cerintele IFRS 15. Aceste ajustari au contribuit la imbunatatirea transparentei raportarilor,
insa provocarile metodologice persistente subliniaza necesitatea unor indrumari suplimentare din
partea IASB pentru a asigura o aplicare corectd si uniforma a standardului.

7. Practica contabila in Republica Moldova si Romania se confrunta cu dificultati legate
de durata variabild a ciclului de productie si vanzari, care poate diferi semnificativ intre sectoare
economice. In unele cazuri, ciclul poate fi de o zi sau o luna, in timp ce in altele poate depisi un
an. Aceasta variabilitate creeaza dificultdti in aplicarea uniformd a standardelor contabile,
subliniind nevoia unor ajustari si solutii metodologice care sa permita o aplicare mai flexibild a

IFRS 1in functie de specificul fiecdrui sector. Astfel, se impune dezvoltarea unor ghiduri
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suplimentare si adaptative care sa tina cont de diversitatea ciclica a diferitelor industrii, facilitand
astfel conformitatea si integritatea raportarilor financiare.

8. S-a accentuat necesitatea clarificarii riscurile inseparabile in sectoarele economice, prin
evaluarea impactului modificarii unui bun sau serviciu asupra altuia. Problema identificatd de
autor este ca aspectele metodologice problematice in implementarea IFRS 15 pot influenta
semnificativ raportarea financiara in diverse sectoare economice. Aceste provocari metodologice
pot afecta acuratetea si transparenta informatiilor financiare prezentate, evidentiind exigenta unor
solutii adecvate, inclusiv a rationamentului profesional, pentru a asigura conformitatea si
integritatea standardului. Ajustarile ar trebui sa includa ghiduri clare care sa ofere flexibilitate si
adaptabilitate pentru diverse sectoare economice, asigurand astfel o conformitate mai eficienta si
o raportare financiara mai fiabila.

9. Analiza comparativa a celor doud standarde (IFRS 15 si US GAAP ASC 606) a
evidentiat diferente esentiale in modul in care veniturile sunt recunoscute si raportate. In timp ce
ambele standarde urmdresc o convergentd in principiu, discrepantele notabile pot influenta
semnificativ comparabilitatea raportarilor financiare Intre entitatile care aplica standarde diferite.
Aceste diferente subliniaza importanta unei intelegeri clare si corecte a modelului in cinci pasi din
IFRS 15 pentru a asigura consistentd si comparabilitate la nivel international, facilitdnd astfel
analizarea performantei financiare intr-un mediu global diversificat.

10. Modelul in cinci pasi al IFRS 15 este aplicabil veniturilor din contractele cu clientii,
indiferent de tipul tranzactiei sau sectorul de activitate, cu exceptii minime. Principiul de baza al
acestui model este recunoasterea veniturilor atunci cand bunurile sau serviciile sunt transferate
clientului la pretul convenit. Aceastd abordare ofera o standardizare a procesului de recunoastere
a veniturilor, contribuind la cresterea consistentei si comparabilitatii intre sectoarele si industriile
diverse, asigurand astfel o raportare financiara uniforma. Implementarea corecta a acestui model
faciliteaza o intelegere mai clard a performantei financiare si a fluxurilor de venituri, sprijinind

deciziile strategice si operationale ale companiilor.
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2. PROCESUL DE IMPLEMENTARE A IFRS 15 LA NIVELUL
ENTITATILOR

Reforma standardului privind veniturile a fost raspunsul la cerintele comunitatii de afaceri
pentru adaptarea principiilor de recunoastere a veniturilor la entitatile in expansiune. Comparativ
cu standardele abrogate, cum ar fi AS 18 Venituri, IAS 11 Contracte de constructii si interpretarile
aferente, IFRS 15 Venituri din contracte cu clientii introduce cerinte mai stricte si o complexitate
crescutd in recunoasterea veniturilor. Aceastd schimbare implica o ajustare semnificativd a
nivelului de apreciere necesar in aplicarea standardului. Desi IFRS 15 este prescriptiv In anumite
sectoare economice, el ramane ambiguu in altele si necesita un nivel considerabil de apreciere,
motiv pentru care trebuie analizat in mod specific pentru fiecare sector. In esentd, IFRS 15 este
adesea descris ca un standard complex, fundamentat pe nevoile utilizatorilor situatiilor financiare,
care constituie axioma de baza a standardului.

In acest capitol, ne propunem sa evaluiam procesul de implementare a IFRS 15 la nivelul
entitatilor din diverse sectoare economice. Vom acorda o atentic deosebitd identificarii
contractelor cu clientii si analizei implicatiilor clauzelor de modificare si incetare. Cercetarea va
conceptualiza si optimiza obligatiile de performanta conform IFRS 15, detaliind componentele
pretului de tranzactie in contractele cu clientii si examindnd modul in care veniturile generate din

aceste contracte sunt recunoscute si raportate.

2.1. Evaluarea procesului de identificare a contractelor cu clientii si implicatiile clauzelor de
modificare si incetare

O entitate trebuie sa inregistreze 1n evidenta contabild contractele cu clientii reglementate de
IFRS 15 doar dacd sunt indeplinite urmatoarele conditii: partile implicate au convenit asupra
contractului prin intermediul unui acord scris, verbal sau altor forme acceptate conform practicilor
comerciale obisnuite, si isi asuma respectarea tuturor obligatiilor stipulate. Caracteristicile
esentiale ale unui contract au in vedere [98]:

1. Toate partile au aprobat acordul — Contractele pot fi scrise, orale sau implicite, in functie
de practicile comerciale normale ale entitatii. Caracterul executoriu al contractelor este o chestiune
de drept, iar entitatile ar trebui sd ia in considerare jurisdictia juridicd in care isi desfasoara
activitatea ca regula de aplicare a contractelor;

2. Toate partile se angajeaza sa-si indeplineasca obligatiile — Daca fiecare contractant are
dreptul unilateral de a anula o obligatie care nu a fost executatd integral, criteriul afirma ca nu

existd contract. Acest criteriu se refera la clauzele de reziliere;
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3. Drepturile fiecarei parti sunt identificabile — O conditie prealabild pentru recunoasterea
contractului si a drepturilor si obligatiilor in cadrul contractelor si acordurilor este ca bunurile
si/sau serviciile care urmeaza sd fie furnizate sa fie stabilite In mod clar in contract. Identificarea
transferului de control ajuta la recunoasterea veniturilor;

4. Contractul are substanta comerciala — Pentru a fi recunoscut ca un contract, acesta
trebuie sd aiba ca rezultat o modificare a riscului pentru client, a momentului livrarii bunurilor si
serviciilor, si a valorii fluxurilor de numerar care intrd in entitate. Contractul nu trebuie sa includa
niciun contract social;

5. Colectabilitatea este probabild — Noul standard impune vanzatorului sa evalueze riscul
de credit al clientului la inceputul contractului. Recunoasterea veniturilor are loc numai atunci
cand plata este probabil sa fie primita [116].
clientului de a plati suma datorata, inclusiv evaluarea potentialului acestuia de a efectua plata la
scadentd. Aceastd analizd include luarea in considerare a eventualelor concesii de pret pe care
entitatea le-ar putea acorda clientului. Daca, initial, criteriile de colectare nu sunt indeplinite,
entitatea efectueaza o reevaluare continud a contractului In baza criteriilor stabilite si aplica
cerintele standardului contractului atunci cand acestea sunt indeplinite [62]. Contravaloarea
primitd pentru contractele ce nu respecta criteriile este contabilizata conform cerintelor relevante.
In situatia in care un contract respecta toate criteriile la momentul initierii, entitatea nu reevalueaza
aceste criterii decat in cazul unor modificari semnificative ale faptelor si circumstantelor. Daca, in
urma reevaludrii, entitatea constata ca criteriile nu sunt mai indeplinite, aceasta inceteaza aplicarea
criteriilor contractuale de la acel moment, fara a afecta veniturile recunoscute anterior [98].

Pentru a asigura o intelegere profunda si aplicabila a cerintelor IFRS 15, este esential sa
ilustram caracteristicile fundamentale ale unui contract prin aspecte pragmatice. Exemplificarea,
in special in cazul unor tranzactii complexe cum ar fi vanzarea imobilului, ofera claritate asupra
modului in care standardul reglementeaza recunoasterea veniturilor. Vanzarea imobilului este un
exemplu pertinent, deoarece implica evaludri detaliate ale criteriilor de colectare, evaluarea
termenilor contractuali si recunoasterea veniturilor pe baza satisfacerii obligatiilor de performanta.

Astfel, intr-un acord de vinzare imobiliar, vanzatorul evalueaza existenta unui contract. In
realizarea acestei evaluari, entitatea va lua in considerare factori precum: resursele financiare
disponibile ale cumparatorului si angajamentul cumparatorului fata de contract, care poate fi
determinat in functie de importanta proprietdtii pentru operatiunile cumparatorului; experienta

anterioard cumparatorului cu contracte similare si cumparatori in circumstante similare ; intentia
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cumparatorului de a-si executa drepturile contractuale; termenele de plata ale aranjamentului, si
daca creanta cumparatorului este supusa unei subordonari viitoare.

Daca cumparatorul concluzioneaza cd nu este probabil sd incaseze suma la care se asteapta
si aibd dreptul, atunci nu exista un contract de transfer al controlului asupra imobilului. in schimb,
cumparatorul aplicd indrumadrile privind contraprestatia primita inainte de a concluziona ca exista
un contract si contabilizeaza initial orice numerar colectat ca depozit (datorie).

Un aspect practic deosebit se refera la evaluarea existentei unui contract in absenta unui
acord scris de vanzare. Consideram cazul unui producator care dispune de produse destinate
livrarii catre clienti inainte de finalul anului fiscal. Un magazin plaseaza o comanda pentru aceste
produse, iar producdtorul le livreaza inainte de incheierea anului fiscal. Desi vanzatorul finalizeaza
un contract scris $i un reprezentant autorizat semneaza acordul inainte de sfarsitul anului,
cumpadratorul nu semneaza documentul inainte de incheierea anului fiscal. Totusi, departamentul
de achizitii al cumparatorului a dat acordul verbal pentru achizitie si a indicat o probabilitate
ridicata ca acordul sa fie semnat in prima saptamana a noului an fiscal.

Dupa consultarea cu consilierul juridic si obtinerea unui aviz de specialitate, producatorul-
vanzator evalueaza cd, conform legislatiei locale si precedentului juridic din jurisdictia
cumparatorului, acesta are obligatia legald de a efectua plata pentru produsele livrate, chiar in
absenta semnarii formale a acordului de catre cumparator. Astfel, vanzatorul conchide ca exista
un contract valabil si, prin urmare, aplica cerintele generale ale standardului de vanzari aplicabil
pana la incheierea anului.

Pentru a evalua existenta si conformitatea unui contract, se accentueaza executarea drepturilor
si obligatiilor conform legilor si normelor relevante, nu modul de incheiere al contractului (verbal,
implicit sau scris). Evaluarea poate varia intre jurisdictii, iar in caz de incertitudine semnificativa
privind executabilitatea, poate fi necesar un contract scris si interpretarea juridica de catre un expert.
Contractele trebuie sa creeze drepturi si obligatii executorii; angajamentele de a furniza bunuri sau
servicii pot fi considerate obligatii de executare, chiar daca nu sunt executorii din punct de vedere
juridic. Standardul privind veniturile include un criteriu de colectare pentru a evita recunoasterea
veniturilor si pierderilor semnificative din depreciere pentru contracte complexe. Criteriul de colectare,
care se aplicd sumei asteptate de la client, ia in considerare drepturile legale ale entitatii, practica
anterioara, gestionarea riscului de credit si capacitatea clientului de a plati [117]. Evaluarea posibilitatii
de recuperare (colectare) se limiteaza la contraprestatia aferenta bunurilor sau serviciilor transferate pe
durata irevocabila a contractului. De exemplu, dacd un contract de doi ani poate fi reziliat fara penalitati
dupa un an, entitatea evalueaza recuperarea contraprestatiei promise doar pentru perioada irevocabila,

adica primul an.
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fi atribuita bunurilor sau serviciilor transferate clientului pe durata contractului care nu poate fi
anulat. De exemplu, daca contractul are o durata de doi ani, dar oricare dintre parti poate rezilia
contractul fara penalitati dupd un an, entitatea evalueaza gradul de recuperare a contraprestatiei
promise in primul an al contractului, adica perioada irevocabila a contractului.

Standardul IFRS 15 ofera exemple [118] care ilustreaza cum concesiile de pret (cum ar fi
reductiile pentru produsele medicale sau serviciile medicale neasigurate) pot influenta evaluarea
pretului tranzactiei. Entitatile trebuie s determine dacad pretul este variabil si, prin urmare, sa
estimeze cat vor recupera, adesea folosind date istorice. Aceasta estimare influenteaza evaluarea
colectabilitatii intregii contraprestatii. De exemplu, daca un furnizor a recuperat in medie 60% din
suma facturatd si nu oferd reduceri, este putin probabil sd recupereze intreaga valoare a
contractului. In schimb, daci recuperarea medie este de 90%, indici o probabilitate ridicatd de
recuperare completa, dar trebuie verificat daca reducerea de 10% este justificata ca o concesie de
pret. Astfel, analiza trebuie sa integreze atat estimarea pretului variabil, cat si istoricul colectarii
pentru a evalua corect probabilitatea recuperarii intregii contraprestatii.).

O entitate trebuie sa reevalueze criteriile de colectare din etapa 1 doar daca apar schimbari
semnificative in bonitatea clientului care afecteaza grav capacitatea sa de plata. De exemplu, o
deteriorare semnificativa a capacitatii de platd a unui client, ca urmare a pierderii unuia dintre
clientii sdi, care reprezintd 75% din cifra sa anuala de afaceri, ar putea duce la o reevaluare.
Reevaluarea este necesard in cazuri de deteriorare majora a solvabilitatii clientului, dar nu pentru
schimbari minore sau previzibile care nu pun in pericol validitatea contractului.

Dacad o entitate determind cad incasarea veniturilor nu este probabild, aceasta trebuie sa
derecunoasca veniturile si sd aplice reguli specifice pentru contabilizarea contraprestatiei primite
fara un contract. Evaluarea colectabilitatii se aplicd uniform, indiferent de prezenta unei
componente de finantare semnificativa. In cazuri in care clientul este un guvern si exista riscuri de
finantare, se aplica aceleasi principii pentru a stabili existenta unui contract, inclusiv in situatii in
care noul contract nu este finalizat inainte de expirarea celui vechi.

Contabilizarea serviciilor depinde de existenta drepturilor si obligatiilor legale dupa incetarea
contractului. Daca entitatea are drepturi si obligatii executorii, serviciile sunt contabilizate conform
standardelor generale. Daca nu, se aplica regulile pentru contabilizarea contraprestatiei primite inainte de
contract. Determinarea acestor drepturi si obligatii poate necesita consultanta juridica.

In unele cazuri, entitatile ofera clientilor o perioadd de proba gratuitd pentru servicii, in care
clientul poate decide sa se aboneze ulterior [62], furnizorii nu pot contabiliza nicio obligatic de

performanta pand cand clientul acceptd oferta. De exemplu, dupd ce perioada de probd gratuitd s-a
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incheiat, clientul poate decide sa se aboneze pentru 12 luni la un serviciu de streaming de filme. Dupa
acceptarea ofertei, serviciile ramase de la perioada de proba gratuita sunt contabilizate ca o obligatie
de performantd in cadrul contractului, in timp ce serviciile furnizate gratuit in perioada de proba sunt
de obicei considerate stimulente de vanzari. Totusi, contabilizarea poate varia in functie de relevanta
si aplicabilitatea dreptului clientului la serviciile ramase din perioada de proba [118].

In alte cazuri, entitatea are dreptul de a primi remuneratia pentru serviciile prestate numai daca
sunt obtinute anumite rezultate, iar clientul poate renunta la contract fara a plati societatii nicio
remuneratie in orice moment inainte de obtinerea acestor rezultate [119]. Astfel de acorduri, cum ar
fi cele Intre agenti imobiliari si clienti, remuneratia pentru serviciile prestate este conditionatd de
obtinerea unor rezultate specifice, iar clientul poate rezilia contractul fard a plati pana cand aceste
rezultate nu sunt realizate. Aceste acorduri nu constituie contracte cu clientii pentru recunoasterea
veniturilor inainte de obtinerea rezultatului specific, deoarece entitatea nu are drepturi de platd pentru
serviciile prestate pand in acel moment, iar clientul nu are obligatii de plata.

Esenta acestui aspect este ca practicile contractuale pot varia intre diferite categorii de clienti si
jurisdictii, influentdnd evaluarea executdrii acordurilor. Entitétile trebuie sa analizeze daca acordurile
sunt executorii, avand in vedere cd definitiile contractului in IFRS sunt diferite pentru standardele
privind veniturile si prezentarea instrumentelor financiare. Aceste diferente pot necesita consultanta
juridica si documentare suplimentard pentru a asigura conformitatea si corectitudinea in raportare.
IASB nu a modificat definitia contractului 1n standardul privind prezentarea instrumentelor financiare
pentru a evita posibile efecte nedorite asupra tratamentului contabil al acestor instrumente [120].
Astfel, exista doua definitii distincte ale contractului in IFRS.

Acordurile-cadru care nu stipuleaza cantitati minime nu creeaza de obicei drepturi si obligatii
executorii, ci doar conditii pentru plasarea comenzilor. Totusi, caracterul executoriu depinde de
legislatia locala si de termenii specifici ai acordului. Cand acordul-cadru este combinat cu comenzi de
achizitie care stabilesc cantititi minime, pot aparea drepturi si obligatii executorii. Evaluarea se face
conform criteriilor de la punctul 9 din standard pentru a determina daca exista un contract [118]. Unele
acorduri-cadru pot include cerinta ca clientii sa achizitioneze o cantitate minima de bunuri sau servicii.
O astfel de cerinta poate fi o cantitate minima cumulativa pe durata contractului sau pentru o perioada
din cadrul contractului-cadru (de exemplu, fiecare an al unui contract-cadru multianual). Daca
standardele minime nu sunt aplicate sau nu sunt respectate, acordul-cadru poate sa nu constituie un
contract, chiar daca din punct de vedere juridic ar putea fi considerat ca atare.

In general, combinatia dintre o comandi de achizitie si un acord-cadru este evaluati pentru
a determina daca sunt indeplinite criteriile din etapa 1 si daca existd un contract. Evaluarea unui

contract implicd examinarea atdt a comenzii de achizitie, cat si a acordului-cadru pentru a
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determina daca sunt indeplinite criteriile de recunoastere a unui contract. Daca comanda necesita
pasi suplimentari pentru a deveni executorie, cum ar fi un acord aditional, nu se considera ca exista
un contract pani la finalizarea acestor pasi. In plus, comenzile de achizitie interdependente pot
influenta pretul de tranzactie si trebuie evaluate pentru a determina daca afecteazd pretul
contractual si dacd oferd promisiuni implicite sau explicite care influenteaza evaluarea venitului.
In unele cazuri, o comanda de achizitie poate indeplini criteriile de agregare a contractelor, dar in
alte cazuri este necesar sa se analizeze daca comanda de achizitie ofera o promisiune implicita sau
explicitd (de exemplu, un acord de reducere sau de rabat) care constituie un drept substantial in
cadrul etapei 2 sau o contraprestatie variabila in cadrul etapei 3.

Un contract este considerat valid si aplicabil doar daca nu poate fi reziliat unilateral fara
compensatie, iar partile au drepturi si obligatii executorii [118]. Un contract este ,,neexecutat
integral” daca nu s-au livrat bunuri sau servicii promise, nu s-a primit contraprestatia si nici nu
existd dreptul de a o primi [121].

Stimulentele economice pentru reinnoirea unui contract nu influenteazd evaluarea duratei
contractului [122], care este esentiala pentru determinarea pretului tranzactiei, recunoasterea
veniturilor si evaluarea modificérilor contractuale. Durata contractului este determinatd de perioada
specificatd sau de perioada pana la rezilierea fara penalitati, si nu se extinde dincolo de bunurile sau
serviciile deja furnizate dacd contractul poate fi reziliat fara compensatie substantiala. Evaluarea
unui drept la contraprestatie substantiala include analiza dreptului la daune-interese pentru reziliere
si impactul istoric al penalititilor de reziliere asupra termenilor contractului [26]. In cazul in care o
entitate nu a aplicat penalititi de reziliere contractuale in trecut, ceea ce modifica drepturile si
obligatiile aplicabile din punct de vedere juridic, acest lucru poate afecta termenii contractului.

Platile pentru a compensa cealalta parte pentru rezilierea unui contract nu sunt limitate la
penalitatile de reziliere si pot include orice suma transferata, inclusiv bunuri de capital. Daca un
contract permite rezilierea fard penalititi semnificative, entitatea contabilizeaza drepturile si
obligatiile pe perioada in care contractul nu poate fi reziliat. In cazul unui contract pe durati
nedeterminatd, fie cd are reinnoiri automate sau necesitd actiuni active de reinnoire, perioada
contractuald nu ar trebui sa fie considerata mai lunga decéat perioada curenta [118].

In cazul in care numai clientul poate rezilia contractul fard penalititi, iar entitatea trebuie sa
respecte termenii contractului pana la sfarsit, durata contractului se considera pana la prima data
la care clientul poate rezilia fara penalitati. Evaluarea se axeaza pe daca optiunea clientului de a
continua contractul pentru o perioadd suplimentard ii ofera drepturi substantiale. Contabilitatea

trebuie sa reflecte drepturile si obligatiile reale ale entitatii, nu doar structura contractului.
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in plus, standardul nu defineste exact ce inseamna ,,simultan sau aproximativ simultan” in
contextul agregdrii contractelor. Astfel, entitatile trebuie sa evalueze circumstantele specifice si sa
utilizeze propriile metode si principii de afaceri pentru a stabili perioada minima necesara pentru
a demonstra cd contractele au fost negociate in acelasi timp sau aproape in acelasi timp.

Prin urmare, entitatile trebuie sa analizeze si sa documenteze acordurile separate cu acelasi
client pentru a determina dacd acestea trebuie combinate intr-un singur contract in scopuri
contabile. Aceasta implicd evaluarea modului in care au fost negociate acordurile si daca sunt
considerate modificari ale unui contract existent sau contracte noi.

Dupa ce am examinat procesul de identificare a contractelor cu clientii, inclusiv implicatiile
clauzelor de modificare si incetare, este esential sd ne concentrdm asupra definitiei obligatiei de
performantd conform IFRS 15, pentru a intelege cum sunt recunoscute si evaluate aceste obligatii in

cadrul contractelor identificate.

2.2. Conceptualizarea obligatiei de performanta in conformitate cu IFRS 15

In cadrul IFRS 15, conceptualizarea obligatiei de performantd este esentiald pentru
intelegerea si aplicarea corecta a standardului. Prin urmare, ne propunem sd analizdm detaliat
modul in care obligatia de performanta este definita si aplicata conform IFRS 15, pentru a clarifica
cerintele standardului, a imbunatati interpretarea si aplicarea acestuia de cétre practicieni si a
asigura o raportare financiard mai precisa si conforma.

Standardul IFRS 15 ofera indicatori pentru evaluarea ,,identificabilitatii”” obligatiei. Identificarea
obligatiilor de executie implica stabilirea daca o entitate trebuie sa transfere bunuri si servicii distincte
sau un pachet de bunuri si servicii care indeplinesc anumite conditii, inclusiv angajamente implicite, nu
doar cele specificate in contracte scrise. Intr-un contract, entitatea evalueaza bunurile si serviciile
promise, determinand care dintre acestea constituie obligatii de executie [108]. In contextul IFRS, am
identificat criteriile de diferentiere a obligatiei de performantd si ne propunem sa le examindm in
continuare pentru a Intelege mai bine aplicabilitatea si impactul acestora. O obligatie de bund executie

este ,,identificabild” numai daca sunt indeplinite anumite criterii, asa cum se arata in Figura 2.1.
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DA
Distinct - obligatie de performanta

Fig. 2.1. Prezentarea criteriilor de diferentiere a obligatiei de performant:i
Sursa: elaboratd de autor si adaptat dupa IFRS 15 [123]

Din figura 2.1, rezulta ca criteriile de diferentiere a obligatiei de performanta sunt esentiale
pentru clarificarea si aplicarea corectd a obligatiilor de performanta conform IFRS 15.

Criteriul 1. Bunurile sau serviciile pot fi separate. Clientii pot beneficia de bunuri sau
servicii in cazul in care acestea sunt consumate, vandute sau gestionate intr-un mod care genereaza
beneficii economice mai mari decat cantitatea de deseuri [123]. Un client poate beneficia de un
bun sau serviciu pe cont propriu sau impreund cu [98]: alte resurse usor disponibile care sunt
vandute in mod distinct de entitate sau de alta parte ; sau resurse pe care clientul le-a primit support
de la entitate (de exemplu, un bun sau un serviciu livrat in avans) sau din alte tranzactii sau
evenimente. Vanzarea regulatd a bunurilor si serviciilor in afara entitatii sugereaza ca acestea pot fi
utilizate de cumparatori pe cont propriu sau in combinatie cu alte resurse disponibile.

Criteriul 2. Caracterul distinctiv in contextul contractului. Obiectivul evaluarii daca
obligatia promisiunii de a furniza bunuri sau servicii este distinctd In contextul contractului este
de a stabili daca aceste bunuri sau servicii trebuie furnizate individual sau ca parte a unui pachet
integrat. Astfel, trebuie determinat daca obligatia se refera la furnizarea bunurilor sau serviciilor
in mod separat sau la transferul unei combinatii de elemente in care bunurile sau serviciile promise
constituie un input.

Standardul stabileste indicatori specifici pentru a evalua dacd doud sau mai multe
angajamente de a transfera bunuri sau servicii catre clienti sunt considerate distincte sau nu [124]:

- Transferul unui serviciu material are loc atunci cand o entitate combina bunuri sau servicii
cu alte bunuri sau servicii contractate, formind un pachet care reflectd productia specificatd in
contractul cu clientul. Acest proces implica utilizarea bunurilor sau serviciilor ca intrari pentru a
produce sau furniza rezultatul solicitat de client. lesirea agregata poate include multiple etape,
elemente sau unitati.

- Una sau mai multe obligatii sau promisiuni modificd semnificativ, sau sunt modificate
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semnificativ de, alte bunuri sau servicii promise in contract, individualizand astfel obligatiile respective.
- Bunurile sau serviciile sunt interdependente, fiecare fiind influentata semnificativ de
celelalte bunuri sau servicii asociate [125].

Prin urmare, daca bunurile sau serviciile promise nu sunt identificabile, entitatea continua sa le
combine cu alte obligatii promise pand cand se identificA o combinatie de bunuri sau servicii
identificabile. Astfel, toate bunurile sau serviciile promise intr-un contract pot fi contabilizate ca o
singurd obligatie de performantd. Standardul nu stabileste o ierarhie sau o ponderare a indicatorilor
pentru identificarea distinctivitatii bunurilor sau serviciilor in cadrul unui contract. Entitatile trebuie sa
evalueze faptele si circumstantele specifice ale contractului pentru a stabili importanta fiecarui
indicator. Indicatorii pot avea relevanta diferitd in functie de scenariul si tipul de contract, factori
precum gradul de personalizare, complexitatea, motivatia clientului, restrictiile contractuale si
functionalitatea bunurilor sau serviciilor individuale influentand analiza de bifurcare. In functie de
puterea relativa a indicatorilor, o entitate poate concluziona ca anumite bunuri sau servicii promise nu
sunt separabile in contextul contractului, chiar si atunci cand alte combinatii sunt considerate
separabile. Standardele ofera exemple pentru a facilita aplicarea indicatorilor de catre entitati.

In tabelul 2.1, sunt prezentate diverse scenarii care ilustreazi aplicarea criteriilor pentru
identificarea obligatiilor de performanta conform standardului IFRS 15.

Tabelul 2.1. Exemplificarea situatiilor privind obligatiile de performanta oferite de IFRS 15

Exemple Descrierea scenariului Concluzie
10A Entitatea ofera un serviciu de integrare semnificativ pentru
constructia unei cladiri si ofera clientului o singurd iesire D
- : > — : - — ” Obligatie unica de
10B Entitatea oferd un serviciu de integrare semnificativ si ofera executare
clientilor mai multe articole complexe si specializate ca rezultate
unice
11A Entitatea ofera clientului software, instalare, upgrade-uri | Obligatii multiple de
nespecificate si asistenta telefonica de care poate beneficia separat performanta
11B Entitatea oferd clientului servicii de instalare care implica Obligatie unica de
personalizarea semnificativa a software-ului de baza executare

11C&11D | Entitatea furnizeaza clientului echipamente si un serviciu de
instalare identificabil separat; clientul trebuie sa utilizeze
serviciul de instalare al entitatii in 11D

11E Entitatea furnizeazd clientului echipamente si consumabile | Obligatii multiple de
brevetate care pot fi identificate separat performanta
12A Entitatea ofera clientului un bun si o promisiune explicita de a
oferi un serviciu clientului, care achizitioneaza bunul
12B Entitatea ofera clientului un bun si o promisiune implicita de a
oferi un serviciu clientului, care achizitioneaza bunul
12C Entitatea oferd clientului un serviciu care nu face parte din | Obligatia de executie
promisiunea sa fata de client unica (serviciul nu

constituie o obligatie
de executie 1n cadrul
contractului)

Sursa: elaborat de autor in baza Deloitte, IFRS 15 [123]
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Tabelul 2.1 ilustreaza diversitatea scenariilor de livrare a serviciilor si bunurilor de cétre entitati,
evidentiind diferitele tipuri de obligatii de performanta. In functie de complexitatea si specificitatea
serviciilor sau bunurilor furnizate, entitatile pot avea obligatii de performanta unice sau multiple, ce
reflectd modul in care aceste obligatii sunt stipulate si indeplinite in cadrul contractelor. Aceste
exemple ilustreaza aplicarea practica a principiilor stabilite de Consiliul pentru Standarde
Internationale de Contabilitate, care defineste criteriile de evaluare a obligatiilor de performantd in
functie de gradul de integrare si interdependenta dintre bunurile sau serviciile dintr-un contract.

Consiliul pentru Standarde Internationale de Contabilitate (denumit in continuare
,, Consiliul”) a stabilit cd, pentru a evalua daca promisiunea unei entitati de a transfera bunuri sau
servicii este distincta si identificabild in raport cu alte promisiuni dintr-un contract, trebuie sa se
considere relatia dintre diversele bunuri sau servicii din contract in cadrul procesului de executare
[126]. Pentru a determina daca bunurile sau serviciile sunt distincte, o entitate trebuie sa analizeze
gradul de integrare, interconectare sau interdependenti dintre obligatiile de transfer. in plus,
evaluarea nu se limiteaza la relatiile functionale, ci vizeaza si daca exista o relatie de transformare
intre elementele respective pe parcursul executarii contractului [34]. Pentru a stabili daca bunurile
sau serviciile sunt identificabile separat, entitatea examineaza daca riscurile asumate in
indeplinirea obligatiei de a furniza aceste bunuri sau servicii sunt indivizibile.

Comitetul de interpretare a IFRS a discutat un caz in care o entitate Incheie un contract pentru
a transfera proprietatea asupra unui teren si pentru a construi o cladire pe acel teren. Comitetul a
constatat cd, pentru a determina daca exista un serviciu semnificativ derivat din combinarea
terenului si a cladirii, trebuie analizatd interdependenta riscurilor asumate: daca riscul transferului
terenului este inseparabil de riscul construirii cladirii. In alte cuvinte, Comitetul evalueaza daci
rezultatul performantei ar varia daca terenul nu ar fi transferat si viceversa. De asemenea, Comitetul
considerd daca obligatia de a transfera terenul poate fi indeplinitd fara construirea cladirii si daca
obligatia de a construi cladirea poate fi indeplinita fara transferul terenului. Comitetul a concluzionat
ca obligatia de a transfera terenul si obligatia de a construi cladirea pot fi determinate separat in doua
cazuri: cand performanta in construirea cladirii rfdmane constantd, indiferent daca terenul a fost
transferat, si cand fiecare promisiune poate fi indeplinita independent de cealalta.

In anumite industrii, producitorii pot oferi bunuri sau servicii ca stimulente de vanzare
pentru a atrage clienti prin canale de distributie. Conform standardului, entitatile trebuie sa
evalueze aceste promisiuni pentru a stabili daca reprezintd obligatii de performanta in contractele
cu clientii. Exemple de astfel de situatii includ producatorii de automobile care ofera intretinere
gratuitd la achizitia unui vehicul, furnizorii de software care ofera asistenta sau actualizari implicite

utilizatorilor finali, si producétorii de produse de consum care trimit marfa gratuita clientilor.
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Aceste obligatii pot fi specificate explicit in contracte sau implicite in practicile comerciale
standard, in politicile publicate sau in declaratiile comerciale ale entitatii.

Prin urmare, Contractele intre entitati si clienti adesea includ restrictii, cum ar fi interdictii
privind revanzarea activelor sau limitari ale utilizarii anumitor resurse accesibile. De exemplu, n
cazul achizitionarii unui activ sau licente, contractul poate cere clientului sd cumpere servicii
suplimentare de la entitate. Restrictiile, cum ar fi cele ce protejeaza proprietatea intelectuald, pot
influenta evaluarea beneficiilor pentru client, mai ales daca bunurile nu pot fi revandute la un pret
mai mare decat valoarea de piata reziduala [69]. Totusi, daca clientul beneficiaza de bunuri (de
exemplu, asistenta telefonica) si resurse accesibile (de exemplu, licente de software), iar contractul
permite utilizarea acestora chiar si cu acces limitat, entitatea poate considera ca clientul primeste
beneficii, chiar dacd nu poate achizitiona bunul fara prejudicii materiale. O promisiune de transfer
a proprietatii asupra bunurilor sau serviciilor poate fi specificatd explicit in contract sau implicitd,
bazati pe practici comerciale stabilite sau politici publicate. In contrast, serviciile administrative
care nu implicd transferul de bunuri nu constituie obligatii de performanta.

In consecint, o entitate nu contabilizeaza promisiunile de a nu transfera bunuri sau servicii
catre clienti. De exemplu, angajamentele legate de protejarea drepturilor de brevet, drepturi de
autor sau marci comerciale nu constituie obligatii de performanta. Furnizorii de software ca
serviciu (SaaS) pot realiza lucrari necesare pentru accesul clientilor la aplicatiile web, variind de
la servicii simple de activare la sarcini complexe de integrare a serviciilor SaaS in platformele IT
ale clientilor [127]. In general, aceste activititi de personalizare, care nu aduc beneficii directe
suplimentare, reprezintd o povard administrativa. Totusi, finalizarea lor inainte ca serviciile de
baza sa fie accesibile poate influenta momentul recunoasterii veniturilor.

De fapt, furnizarea documentatiei, precum instructiunile de utilizare, este de obicei considerata
0 sarcind administrativa, fara beneficii suplimentare pentru client, atunci cand are scopul de a permite
utilizarea initiald a bunului sau serviciului. in schimb, informatiile consultative sau de consiliere, care
ajuta clientul sa valorifice mai mult decat utilitatea de baza a bunului sau serviciului, aduc beneficii
suplimentare si sunt considerate bunuri sau servicii transferabile. Transferul bunurilor sau serviciilor
promise presupune ca clientul poate obtine beneficiile aferente acestora. Astfel, activitatile care ofera
doar acces la alte bunuri sau servicii sunt, in general, sarcini administrative sau activitati de configurare.
Activitatile de configurare a sistemelor informatice interne ale unei companii, de reguld, nu sunt
considerate bunuri sau servicii, deoarece nu aduc beneficii suplimentare clientilor.

Mentionam ca un contract poate include o promisiune de furnizare a unei serii de bunuri sau

servicii similare. La inceputul contractului, entitatea evalueaza aceste bunuri sau servicii pentru a
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stabili daca ele constituie o obligatie de executare unica [108]. Acest lucru are loc atunci cand sunt

indeplinite urmatoarele criterii (figura. 2.2).

Bunurile sau . . Aceeasi metoda ar fi
L Fiecare bun sau serviciu e < . .
serviciile Lo . . utilizata pentru a masura O singura
. distinct din serie este 0 - . I .o
sunt in mod =} o . =} progresul cdtre satisfactia = obligatie de
. obligatie de performanta . L ’ .
substantial O fiecarui bun sau serviciu performanta
o indeplinita in timp . . . ’
aceleasi distinct din serie

Figura 2.2. Principalele criterii pentru determinarea obligatiei de performanta unica
intr-un contract
Sursa: elaborata de autor in baza IFRS 15 [123]

Figura ilustreaza cd daca sunt indeplinite cerintele referitoare la seriile de bunuri sau servicii,
acestea sunt considerate ca o singurad obligatie de executare, deoarece indrumarile privind seriile
nu sunt optionale. Consiliul considerd ca tratarea unei serii de obligatii separabile ca o singura
obligatie de executare, atunci cand acestea sunt substantial identice si indeplinesc anumite criterii,
simplificd aplicarea modelului si promoveaza consecventa in identificarea obligatiilor de executare
in acordurile de servicii recurente [125]. De exemplu, in absenta orientdrilor specifice pentru
anumite serii de bunuri sau servicii, entitatile pot fi nevoite sa aloce costurile in functie de durata
serviciilor, cum ar fi orele sau zilele in cadrul unui contract de servicii de curatenie. Exemple de
serii includ procesarea tranzactiilor si furnizarea de energie electrica. Totusi, aplicarea ghidului
privind serii poate complica modelul in anumite industrii, cum ar fi aerospatiala si aparare, sau in
cazul productiei de articole in serii mici. In ciuda cererilor de a face aplicarea ghidului optional,
Consiliul a respins propunerea si a reafirmat cd acesta nu este optional. Astfel, atunci cand un
contract este modificat, entitatea va lua In considerare bunurile sau serviciile individuale,
simplificdnd contabilizarea modificarilor contractuale.

In acest context, determinarea naturii obligatiilor entitatii este esentiald pentru aplicarea unui
ghid specific. Daca promisiunea consta in furnizarea unui numar determinat de bunuri sau servicii,
evaluarea vizeaza identificarea distinctivitatii si aseménarii fiecarei entitati. In cazul in care activitatea
implica furnizarea unui serviciu pe o perioada definitd, fard specificarea numarului de servicii,
evaluarea se concentreaza pe separabilitatea si similitudinea fiecarui interval de timp. Desi pretul unitar
poate fi fix, costul variabil poate aparea din incertitudinea privind cantitatea totald [46]. Totusi,
entitatea nu este obligata sa aloce contraprestatia variabila intre bunuri sau servicii pe baza unui pret
de vanzare separat. In schimb, aceasta urmeaza indrumérile generale ale standardului pentru alocarea
integrala sau separatd a contraprestatiei variabile intre obligatiile de performanta.

Prin prisma celor relevate si analiza critica a prevederilor IFRS 15, autorul a dezvoltat conceptul

de obligatie de performantd, care faciliteaza identificarea si evaluarea precisd a angajamentelor
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contractuale. Acest concept permite entitatilor sa recunoasca veniturile in conformitate cu standardele

IFRS 15, asigurand o raportare financiara mai clara si corecta, figura 2.3.

Definitia obligatiei de performanta:
promisiunea de a transfera un bun sau un
serviciu distinct sau identificabil separat

catre un client

Identificarea si evaluarea obligatiei de
performanta:
obligatiile de performanta trebuie
identificate si evaluate pentru a determina

recunoasterea veniturilor

Conceptul obligatiei de
performanta

Modul de recunoastere a veniturilor:
Veniturile sunt recunoscute pe masura ce
obligatiile de performanta sunt
indeplinite, 1n functie de momentul sau
perioada in care are loc transferul
\ controlului

indeplinirea obligatiei de performanti:

obligatia este considerata indeplinita cand
controlul asupra bunului sau serviciului

este transferat clientului, fie la un anumit
moment, fie pe masura ce se presteaza J

Figura 2.3. Conceptul obligatiei de performanta prin prisma IFRS 15
Sursa: elaborata de autor

Astfel, se poate concluziona, ca conceptul de obligatie de performanta in conformitate cu IFRS
15 vizeaza angajamentul unei entitati de a livra un bun sau serviciu unui client, care poate fi tratat
distinct sau separat de alte angajamente contractuale. IFRS 15 solicita identificarea si evaluarea acestor
obligatii pentru a stabili momentul si modul de recunoastere a veniturilor. In esent, obligatia de
performanta este consideratd indeplinita atunci cand clientul dobandeste controlul asupra bunului sau
serviciului, fie la un moment specific, fie pe parcursul prestarii continue a serviciului.

Conceptualizarea obligatiei de performanta conform IFRS 15 evidentiaza importanta unei
evaludri precise a promisiunilor contractuale, cu accent pe distinctivitatea bunurilor si serviciilor
oferite. Printr-un cadru clar definit, IFRS 15 faciliteazd o recunoastere exactda a veniturilor si
promoveaza transparenta In raportarea financiara. Aplicarea corecta a acestor norme este esentiala
pentru reflectarea fideld a complexitdtilor contractuale si pentru mentinerea increderii In
informatiile financiare prezentate.

In timp ce conceptualizarea obligatiei de performanti conform IFRS 15 stabileste cadrul general
pentru recunoasterea veniturilor, optimizarea acesteia necesitd o analizd detaliatd a componentelor
pretului de tranzactie in contractele cu clientii, pentru a asigura o implementare eficienta si transparenta
a obligatiilor contractuale. In continuarea analizei conceptualizarii obligatiei de performanti conform

IFRS 15, vom aborda in mod detaliat optimizarea acestei obligatii.
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2.3. Optimizarea obligatiei de performanti: detalierea componentelor pretului de
tranzactie in contractele cu clientii

In scopul imbunatitirii gestionarii si recunoasterii obligatiilor de performanta in contextul
pretului de tranzactie, analiza noastra va explora, prin prisma IFRS 15, impactul optimizarii
recunoasterii veniturilor asupra claritdtii si corectitudinii raportdrii financiare. Ne vom concentra
pe evaluarea daca integrarea detaliilor pretului de tranzactie si a obligatiilor de performanta
contribuie la o imagine fidela a situatiei financiare si a performantei entitatii, facilitind astfel luarea
de decizii fundamentate si asigurand conformitatea cu reglementarile contabile.

Pentru a stabili acest pret, entitdtile aplicd diverse proceduri, avand in vedere multiple
criterii. In etapa initiald a contractului, entitatea estimeaza pretul tranzactiei si contraprestatia
variabild, actualizand aceste estimari la fiecare datd de raportare In cazul modificarii conditiilor
contractuale. Determinarea pretului tranzactiei se face sub premisa ca obligatia de performanta va
fi transferata clientului conform termenilor contractului, fard a lua In considerare anularile,
reinnoirile sau modificarile ulterioare ale acestuia [128]. Pentru evaluarea pretului tranzactiei,

entitatile analizeaza componentele prezentate in figura 2.4.

/ 1. Considerare variabila (si 2. Componenti de finantare semnificativa \
constringere)

O entitate estimeaza valoarea contraprestatiei Pentru contractele cu o componentd de finantare
variabile la care se asteapta sa aiba dreptul, luand in semnificativa, o entitate ajusteaza suma promisa a
considerare riscul inversarii veniturilor in efectuarea contraprestatiei pentru a reflecta valoarea in timp a

estimarii banilor

Pretul tranzactiei

3. Contraprestatie fira numerar
Contravaloarea fard numerar este masurata la 4. Contraprestatie platibila unui client
valoarea justd, daca aceasta poate fi estimata in mod O entitate trebuie sa determine daca contraprestatia
rezonabil; dacd nu, atunci o entitate foloseste pretul platibild unui client reprezinta o reducere a pretului
de vanzare independent al bunului sau serviciului tranzactiei, o plata pentru un bun sau serviciu distinct
care a fost promis in schimbul unei contraprestatii sau o combinatie a celor doua
\ care nu sunt in numerar /

Fig. 2.4. Structura componentelor incluse in determinarea pretului de tranzactie
Sursa: elaborata de autor si adaptat dupa Deloitte, IFRS 15, 2018 [118]

Figura ilustreaza structura componentelor incluse in determinarea pretului de tranzactie,
oferind o intelegere detaliatd a elementelor esentiale care influenteaza stabilirea valorii unui
contract. Aceastd intelegere este esentiald pentru o evaluare corectd si conforma cu standardele de
raportare financiara. In cadrul acestei structuri, riscul de credit influenteaza evaluarea pretului de
tranzactie, mai ales in prezenta componentelor financiare semnificative. Desi nu modifica direct
suma anticipatd de entitate, riscul de credit este esential pentru ajustarea ratei de actualizare,

contribuind astfel la o estimare mai precisa a valorii contractului.
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Riscul de credit al clientului nu influenteaza suma pe care entitatea se asteaptd sd o
primeascd, fiind considerat doar in evaluarea existentei unui contract. Totusi, daca contractul
include o componenta financiard semnificativa, riscul de credit va influenta rata de actualizare.
Exceptia de la indrumadrile privind contraprestatia variabila se aplica redeventelor bazate pe
vanzari sau utilizare din licentele de proprietate intelectuala [100]. Pretul tranzactiei poate include
sume nepldtite, cum ar fi sumele primite de la pacienti, organizatii de asigurdri sau agentii
guvernamentale, si sumele provenite din cupoane sau reduceri oferite de producdtori. De
asemenea, pretul tranzactiei poate include valoarea justd a instrumentelor derivate la data
decontarii, care nu se Incadreaza in exceptia de ,,uz propriu” din standardul privind instrumentele
financiare. De exemplu, un contract de vanzare a unui instrument nefinanciar contabilizat ca
instrument derivat va include numerarul primit si valoarea justd a instrumentului derivat la data
decontarii, daca politica contabila a entitatii permite recunoasterea castigului la valoarea bruta.

Elemente precum reducerile, rabaturile, clawback-urile, drepturile de returnare, reducerile
pentru plata anticipata, creditele, stimulentele, bonusurile de performanta si penalitétile reprezinta
contraprestatii variabile. Valoarea promisa poate deveni variabild daca depinde de evenimente
viitoare, de exemplu, vinzarea unei cladiri de birouri, in care contraprestatia este legata de gradul
de ocupare viitor al cladirii. Remuneratia variabild poate fi explicitd sau implicitd, derivand din
practici comerciale, politici publicate, declaratii specifice sau circumstante care creeaza asteptari
legitime pentru client. Aceste linii directoare se aplicd in diverse contexte si indica faptul ca
contraprestatia promisa poate varia in functie de concesii de pret implicite, istoricul reducerilor
sau alte practici comerciale ale entititii. In cazurile cu un istoric de concesii de pret, poate fi dificil
de stabilit daca o entitate a facut o concesie implicita sau a acceptat riscul neplatii de catre client.
Entitatea trebuie sd analizeze toate faptele si circumstantele relevante pentru a evalua situatia. De
asemenea, atunci cand un contract prevede livrarea unei cantitati nedeterminate de produse la o
ratd fixa, valoarea contraprestatiei poate varia.

In unele cazuri, contractul poate contine prevederi semnificative care indica faptul ci o parte
din contraprestatie este fixa [129]. In contractele cu cantitati incerte de produse, este esential s se
evalueze corect obligatiile entitdtii pentru a contabiliza variabilitatea cauzata de cantitatea
necunoscutd. De exemplu, obligatia poate include bunuri sau servicii distincte, angajamente de
pregatire, sau furnizarea de bunuri si servicii. De asemenea, o cantitate necunoscuta poate reflecta
optiuni pentru bunuri sau servicii suplimentare, iar entitatea trebuie sd determine daca existd un
drept semnificativ asociat [130].

In anumite contracte, cantitatea exacta de livrare poate fi confirmati doar dupa transferul

controlului catre client. De exemplu, o companie miniera transfera controlul asupra concentratului
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de cupru, iar clientul stabileste cantitatea finald de cupru dupa prelucrare. Pretul final platit se
bazeazd pe aceasta cantitate reala. Aceste acorduri, unde pretul variaza in functie de cantitatea
confirmatd, sunt considerate contraprestatii variabile. Unele contracte includ preturi provizorii,
stabilite pe baza pretului de piata la data platii, care poate avea loc dupa indeplinirea obligatiei.
Totusi, volatilitatea preturilor de piata dupd transferul controlului nu este acoperita de standardul
privind contraprestatia variabila, deoarece creanta existd deja la livrare si este reglementata de
standardul privind instrumentele financiare. Rezultatele si cerintele de prezentare pot varia in
functie de daca achizitia suplimentard de bunuri sau servicii de catre client este considerata o
optiune sau o contraprestatie variabild [131]. Achizitiile viitoare optionale sunt evaluate pentru
drepturi materiale, iar cele cu contraprestatie variabild sunt luate in considerare la identificarea
obligatiei de performanta si la stabilirea pretului tranzactiei. Acest proces poate impune cerinte
suplimentare de evaluare si prezentare.

In continuare, ne propunem ca prezentam distinctia intre optiunile clientului si contraprestatia
variabild, care in viziunea noastrd, necesitd o apreciere atentd a promisiunii si a drepturilor si
obligatiilor partilor implicate In acord. Ambele concepte se referd la aspecte legate de veniturile
generate dintr-un contract si influenteazd modul in care veniturile sunt recunoscute si evaluate. In
acelagi timp, ele se diferentiaza prin natura si momentul in care afecteaza veniturile raportate.

Optiuni pentru bunuri sau servicii suplimentare. Optiunea este exercitata cand clientul are
un drept contractual de a achizitiona bunuri si servicii suplimentare. Daca clientul nu are o
obligatie contractuala, fiecare utilizare a optiunii constituie o decizie separatd a entitatii de a
dobandi si transfera controlul asupra bunurilor si serviciilor suplimentare. Pana la exercitarea
optiunii de catre cumparator, vanzatorul nu are obligatia de a livra aceste bunuri si servicii si nici
dreptul de a primi contraprestatia. Este necesar sa se evalueze daca optiunea ofera cumparatorului
drepturi semnificative [123]. Deci, veniturile sunt recunoscute atunci cand clientul exercita
optiunile pentru bunuri sau servicii suplimentare, in functie de livrarea efectiva a acestora.

Considerent variabil: Un contract cu un client obliga vanzatorul sa transfere bunurile sau
serviciile promise fara ca clientul sa fie necesar sa ia o decizie separata pentru achizitionarea altor
bunuri sau servicii suplimentare. Contraprestatia suplimentara apare in momentul indeplinirii
obligatiei de performantd, adica atunci cand controlul asupra bunurilor sau serviciilor este
transferat la client. Prin urmare, impactul asupra veniturilor este gestionat prin ajustari contabile
bazate pe modificarile 1n estimdrile conditiilor variabile si ajustarile necesare.

In contextul pretului de tranzactie, structurile de reduceri pot influenta pretul in moduri
variate. Unele contracte aplica reduceri retroactiv, dupa atingerea unui prag de volum, la toate

achizitiile realizate. Alte contracte aplica pretul redus doar pentru achizitiile viitoare odata ce este
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atins un prag minim [129]. Reducerile aplicate retroactiv sunt considerate contraprestatii variabile,
iar entitatea trebuie sd evalueze volumul achizitiilor si reducerea aferentd pentru a stabili pretul
tranzactiei si valoarea reducerii pe durata contractului. in contrast, daca reducerile se aplica doar
la achizitiile viitoare dupd atingerea unui volum limita, entitatea analizeaza daca contractul ofera
clientului un drept substantial, care constituie o obligatie de performanta separata. in absenta unui
drept substantial, achizitiile efectuate inainte de atingerea pragului nu au impact contabil, iar
achizitiile ulterioare sunt contabilizate cu reducerea corespunzdtoare. De asemenea, multe
contracte includ clauze pentru daune-interese sau contraprestatii similare in cazul unor evenimente
specifice. Aceste clauze pot reprezenta contraparti sau garantii variabile, iar evaluarea adecvata
este necesard pentru a stabili tratamentul contabil corect.

Pentru estimarea pretului de tranzactie intr-un contract cu contraprestatie variabild, prima
sarcind a entitatii este sd determine metoda cea mai adecvatd pentru estimarea contraprestatiei la
care va avea dreptul, tabelul 2.2.

Tabelul 2.2. Metode de estimare a contraprestatiei intr-un contract cu contraprestatie

variabila

Metoda Descriere
Pretul estimat Entitatea estimeaza suma valorilor ponderate pe baza probabilitatii recuperarilor

probabile. Aceastd estimare devine fiabila atunci cand exista un volum mare de
contracte similare.
Cea mai probabila | Entitatea evalueaza valoarea unicd cea mai probabila dintre multiplele optiuni

valoare de contraprestatie. Aceasta este utilizatd pentru a estima valoarea variabila atunci
cand existd doar doud (sau mai multe) rezultate posibile. Metoda adoptata se
aplica uniform pe durata contractului si la contractele similare, pentru a estima
impactul incertitudinii asupra valorii variabile.

Sursa: elaborat de autor dupa [59]

In continuare, este esential si prezentim aspecte pragmatice pentru a exemplifica

identificarea pretului de tranzactie.
Un producdtor de electronice vinde 1.000 de televizoare unui retailer pentru 500.000 u.m.
(500 u.m. per televizor). Vanzatorul ofera protectie a pretului, acceptand sa ramburseze diferenta
dintre acest pret si cel mai mic pret pe care il va oferi pentru acelasi televizor in urmatoarele sase
luni. Pe baza experientei sale, vinzatorul estimeaza urmatoarele probabilitati pentru reducerea
pretului in acea perioada: 0 u.m. cu o probabilitate de 70%, 50 u.m. cu o probabilitate de 20%, si
100 u.m. cu o probabilitate de 10%. Astfel, metoda valorii asteptate oferd cea mai buna estimare a
contraprestatiei. Prin Uurmare, pretul tranzactiei estimat este de 480 u.m. per televizor, calculat ca
urmare a formulei: (500 u.m. x 70%) + (450 u.m. x 20%) + (400 u.m. x 10%,), inainte de a lua

in considerare constrangerile.
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O entitate de constructii incheie un contract cu beneficiarul pentru construirea unui activ.
Daca activul este finalizat conform planului, antreprenorul va primi 130.000; in caz contrar, va
primi 110.000. Probabilitatea ca proiectul sa fie finalizat la timp este de 90%, ceea ce corespunde
venitului de 130.000, iar Intarzierea proiectului are o probabilitate de 10%, rezultdnd in venit de
110.000. Avand in vedere cele doud rezultate posibile, antreprenorul considera ca utilizarea celei
mai probabile sume ofera cea mai buna estimare a contraprestatiei. Astfel, antreprenorul estimeaza
pretul tranzactiei, inainte de aplicarea constrangerilor, la 130.000, valoarea cea mai probabila.

Consideram ca estimarile ponderate, in functie de probabilitate, pot duce la recunoasterea
veniturilor la o valoare care nu reflecta intotdeauna rezultatul real al contractului, mai ales cand exista
doar doua rezultate posibile. In astfel de cazuri, utilizarea celei mai probabile sume poate fi mai adecvati.
Este esential sa se ia in considerare toate faptele si circumstantele pentru a selecta metoda care prezice
cel mai bine valoarea contraprestatie.

In situatiile cu rezultate discrete limitate si probabilitati specifice, metodele ponderate pot
oferi estimari rezonabile ale distributiei posibile fard a necesita modele complexe. Metoda valorii
asteptate permite utilizarea unui grup de tranzactii similare pentru estimare. De obicei, estimarile
se fac la nivel de contract si nu de portofoliu. De exemplu, o entitate cu mai multe contracte
similare, ce includ bonusuri de performanta, poate estima ca 60% dintre contracte vor primi un
bonus de 100%, reflectand astfel suma estimata pe baza experientei istorice. Entitatea trebuie sa
evalueze daca sunt suficiente tranzactii similare pentru a determina cea mai buna estimare a
pretului si daca sunt necesare constrangeri. Standardul impune evaluarea constanta a incertitudinii
pe parcursul contractului. In caz de multiple incertitudini, se poate folosi o combinatie de valori
asteptate si sume cele mai probabile. De exemplu, un contract de constructie poate stipula ca pretul
variaza 1n functie de costul unui material esential, cu posibile variatii ale contraprestatiei in functie
de pretul materialului. Daca proiectul este finalizat panad la data limita, se acordd o prima de
performanta, generand doua scenarii posibile in functie de respectarea termenului limita [123].

In acest caz, entitatea poate concluziona ci este adecvat si utilizeze metoda valorii asteptate
pentru prima incertitudine si metoda probabilitatii maxime pentru a doua incertitudine. Odata
aleasd, metoda trebuie aplicata constant pe durata intregului contract. Mentionam ca optimizarea
obligatiei de performantd faciliteazd o alocare precisd si echitabild a pretului de tranzactie,
asigurand ca fiecare obligatie de performanta este corect evaluatd si compensata in conformitate
cu valoarea sa reala.

In acest context, pretul tranzactiei se aloca fiecarei obligatii de performanti (OP) — bunuri
sau servicii individuale — in functie de valoarea contraprestatiei primite pentru livrarea acelei

obligatii. In general, alocarea se face proportional cu pretul de vanzare individual. Totusi, in
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anumite conditii, reducerea sau contraprestatia variabild poate fi alocatd doar uneia sau mai multor
OP, nu tuturor. Acest proces, parte a modelului veniturilor, include doud subetape realizate la
inceputul contractului. ,,Pretul de vanzare unic” este suma la care entitatea vinde bunurile sau
serviciile promise separat unui client [28].

Cea mai solida dovada a pretului de vanzare autonom al bunurilor sau serviciilor este pretul
observabil derivat din vanzarile de bunuri si servicii similare catre clienti similari. Desi pretul de
contract sau de listd poate fi considerat pret de vinzare autonom, acesta nu este intotdeauna
reprezentativ. Daca pretul de vanzare autonom nu este direct observabil, entitatea il estimeaza

folosind o metoda adecvata, inclusiv metoda reziduala in circumstante limitate.

Alocarea pe baza preturilor de vanzare relative independente

OP1 OP 2 OP3

N

Determinarea preturilor pentru fiecare OP

Existd un pret identificabil? NU
- Abordarea de evaluare a pietei ajustata
N bA - Costul asteptat plus o abordare in marji
Utilizarea pretului identificabil - Abordare reziduald (numai in circumstante |
limitate)

Fig. 2.5. Principii de alocare a pretului de tranzactie
Sursa: elaborata de utor si adaptat dupa IFRS 15 [123]

Conform standardului, pretul de piata pentru fiecare obligatie de performanta trebuie stabilit
la inceputul contractului. Recunoasterea veniturilor nu poate fi amanata din cauza dificultatilor in
determinarea acestuia. Daca preturile observabile nu sunt disponibile, acestea trebuie estimate.
Standardul nu impune evaluarea sumelor ,,in mod fiabil” si nu stabileste un prag separat. Entitatea
trebuie sd utilizeze datele observabile disponibile si sa calculeze un pret de vanzare independent,
alocandu-1 fiecarei obligatii de performanti. In cazul fluctuatiilor considerabile ale preturilor
observabile, entitatea trebuie sa aplice rationamentul. Estimarea pretului de vanzare se bazeaza pe
informatiile disponibile, inclusiv conditiile de piata si caracteristicile clientului, utilizind metode
consistente pentru bunuri sau servicii similare. Standardul ofera tehnici de evaluare posibile, dar
nu prescrie o metoda specificd pentru estimarea pretului de vanzare, dar descrie urmatoarele
tehnici de evaluare ca abordari posibile [132]:

o Abordarea de evaluare a pietei ajustata — evaluarea pietei pe care sunt vandute bunurile sau
serviciile si estimarea pretului pe care clientii de pe piata ar fi dispusi sa-1 plateasca;

e Costul asteptat plus o abordare in marja — prognozarea costurilor asteptate ale Indeplinirii
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unei obligatii de performanta si apoi addugarea unei marje adecvate pentru acel bun sau serviciu;
e Abordare reziduala (circumstante limitate) — scdderea sumei preturilor de vanzare
independente observabile ale altor promisiuni in contract din pretul total al tranzactiei.

Dupa incheierea contractului, entitatea nu ajusteazd pretul tranzactiei pentru a reflecta
revizuirile ulterioare ale preturilor de vanzare independente. Modificarile pretului in urma unei
schimbari de contract sunt influentate de lipsa unui pret de vanzare observabil pentru toate bunurile
sau serviciile din contract. Estimarea preturilor de vanzare independente, in absenta vanzarii
separate a acestora, necesitd rationamente complexe. Astfel, entitatea trebuie sa dezvolte procese
si controale interne adecvate pentru estimarea acestor preturi. Informatiile rezonabil disponibile

care pot fi luate in considerare in dezvoltarea acestor procese includ (figura 2.6) [98]:

date conditiile . e informatii
disponibile in e (ei factori 'sQeflﬁﬂ despre client sau
mod rezonabil . pret " entitafil clasa de client

de exemplu, costurile suportate e exemplu, cererea pietei, de exemplu, strategii si de exemplu, tip de
pentru fabricarea sau concurenta, constrangerile obiective de stabilire a client, geografie
furnizarea bunului/serviciului, pietei, constientizarea preturilor, cota de piata si sau canale de
marjele de profit, prefurile produsului si a tendintelor ~practici de stabilire a preturilor distributie
tertilor sau industriei si pietei pentru aranjamentele grupate

preturile stabilite prin contract
Fig. 2.6. Factori care influenteaza asupra preturilor de vanzare
Sursa: elaborata de autor dupa [98]

Preturile estimate pentru produse sau servicii pot varia in timp din cauza schimbarilor de pe
piata si a factorilor specifici fiecdrei entitdti. Desi preturile estimate pentru acordurile anterioare
nu sunt revizuite, noile acorduri trebuie sa reflecte cele mai recente informatii disponibile, inclusiv
modificarile in preturi, gama de clienti si produse. Frecventa si gradul de ajustare a preturilor
estimate depind de natura angajamentului, piata de vanzare si alti factori specifici entitatii [30].

Prin urmare, actualizarea frecventa a estimarilor preturilor de vanzare este necesara datorita
schimbarilor in perceptia si cererea de pe piatd, mai ales In cazul noilor oferte de produse sau
extinderii pe piete geografice noi. O entitate poate stabili preturi diferite pentru bunuri sau servicii
similare, in functie de grupuri distincte de clienti, ceea ce poate conduce la multiple preturi pentru
aceleasi bunuri sau servicii. In aceste cazuri, este posibil sa fie necesara agregarea preturilor de
vanzare, ludnd 1n considerare tipul de client, volumul vanzarilor, zona geografica, canalele de
distributie si alte grupari relevante. Daca pretul unui produs sau serviciu se situeaza intr-un interval
restrans de preturi observabile si pretul contractual declarat este in acest interval, atunci pretul
contractual poate fi utilizat ca estimare a pretului de vanzare autonom. Entitatea trebuie sa evalueze

daca alocarea pretului tranzactiei pe baza acestei estimari indeplineste obiectivul de alocare [133].
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In cadrul acestei evaludri, entitatea ia in considerare toate informatiile disponibile in mod rezonabil
(inclusiv conditiile de piatd, factorii specifici entitatii, informatiile despre clienti, limitele
intervalului de preturi de vanzare observabile si daca pretul declarat se Incadreaza in intervalul de
preturi observabile) [98].

Remarcam cd in estimarea pretului de deplind concurentd, este acceptabil sa selectati unul
dintre preturile disponibile, in special daca se preconizeaza variatii intre clienti similari. Intervalul
de pret trebuie sa fie restrans si bazat pe date observabile, demonstrand ca orice pret din interval
este acceptabil In conditii normale de concurenta. Nu este recomandat sa stabiliti pretul de vanzare
izolat, addugand un interval procentual arbitrar pentru a defini un interval rezonabil. Abordarea
reziduala, utilizata pentru estimarea pretului de vanzare autonom, nu este o metoda de alocare si
momentul transferului de control al obligatiilor de performanta nu este relevant. Aceasta abordare
se aplicd atdt elementelor transferate la inceputul, cat si celor transferate ulterior in cadrul
contractului. Determinarea preturilor este complicatd atunci cand contractele si activele
necorporale sunt vandute rar individual, fiind adesea parte a unor pachete cu preturi variate [100].
In multe cazuri, pentru entitatile care furnizeaza bunuri sau servicii, in cazurile in care valoarea
incrementald a acestora este mica si nu existd echivalente de piatd substantial asemanatoare,
abordarea cost-plus-profit devine inadecvati. In aceste circumstante, abordarea reziduala poate fi
mai potrivitd pentru estimarea pretului de vanzare.

Daca aplicarea abordarii reziduale duce la o alocare nesemnificativd a contraprestatiei intre
bunuri si servicii sau pachete, rezultatul poate fi considerat nerezonabil, cu exceptia cazului in care
contractul se incadreaza doar partial in domeniul de aplicare. Daca, dupa aplicarea etapei 2 a modelului,
un bun sau serviciu este identificabil, acesta are o valoare de sine statatoare pentru client. In acest caz,
entitatea considera toate dovezile disponibile si decide daca evalueaza pretul de vanzare autonom al
bunului sau serviciului folosind o metoda alternativa. La inceputul contractului, pretul tranzactiei se
aloca fiecarei obligatii de performantd pe baza preturilor de vanzare relative. Totusi, dacd sunt
indeplinite anumite criterii, discountul sau contraprestatia variabild se alocd doar uneia sau mai multor
obligatii de executie, nu tuturor. Dupa alocarea initiala, modificarile pretului tranzactiei se repartizeaza
intre obligatiile de executie indeplinite si cele nesatisfacute conform aceleasi baze utilizate la inceputul
contractului, cu exceptii limitate [123].

In anumite situatii, pretul explicit al contractului poate reprezenta o estimare acceptabili a
pretului de vanzare independent al unei obligatii de performantd, mai ales cand acest pret se
situeaza intr-un interval restrAns de preturi de véanzare observabile. Daca pretul explicit al
contractului se aplicd tuturor obligatiilor de performanta si nu exista alocari de contraprestatie

variabila sau reduceri, alocarea pretului tranzactiei este simplificata. Daca pretul de vanzare al unui
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pachet de bunuri sau servicii depaseste contraprestatia contractuald promisa, reducerea este, de
obicei, alocata proportional tuturor obligatiilor de performanta. Totusi, aceastd reducere nu se
alocd proportional daca exista dovezi observabile ca reducerea se aplicd doar uneia sau mai multor
obligatii de performanti, dar nu tuturor. in astfel de cazuri, se aplici criteriile specificate la
paragraful 82 a, b, c.

Entitatea alocd o remuneratie variabila in urmatoarele situatii [98]: (1) atunci cand
indeplinirea obligatiilor de performantd dintr-un contract este partiald, de exemplu, un bonus
conditionat de transferul unui bun sau serviciu Intr-o perioada specificata ; sau (2) cand doar unele
dintre bunurile sau serviciile distincte, parte a unei obligatii de executare unice, sunt livrate, cum
ar f1 ajustarea anuald a pretului serviciilor de curdtenie in functie de un indice de inflatie intr-un
contract de management al instalatiilor.

Entitatea alocd intreaga suma flexibila si orice modificari ulterioare unei obligatii de performanta
sau unor bunuri si servicii dintr-o singurd obligatie de performantd, doar daca sunt indeplinite
urmatoarele conditii: (i) conditiile de plata variabile trebuie sa fie legate de capacitatea entitatii de a
indeplini obligatia de performanta sau de a livra bunuri si servicii, sau de un rezultat specific al acestei
impliniri; (i1) alocarea flexibila a contraprestatiei intre obligatiile de performantd sau bunuri si servicii
trebuie sa respecte principiul general de alocare din standard. Determinarea dacad contraprestatia
variabila poate fi atribuita direct unei obligatii de performanta specifice necesita o analiza atenta a
faptelor si circumstantelor, mai ales cand modificarile pretului nu pot fi direct legate de schimbarile de
efort, cum ar fi in cazul preturilor contractuale bazate pe preturi de piata sau indici. Uneori, contractele
pot include atat remuneratia variabila, cat si reduceri [134].

O societate poate oferi un pachet de produse la un pret redus fatd de suma preturilor
individuale. De asemenea, pretul de tranzactie poate include o componenti variabila. In aceste
cazuri, entitatea trebuie sa aplice Intai indrumarile pentru alocarea contraprestatiei variabile si apoi
cele pentru alocarea reducerilor, conform ierarhiei stabilite de standard. Aplicarea acestora in
ordine inversa, atunci cand sunt prezente atat contraprestatia variabila, cat si reducerile, poate duce
la o alocare gresita a pretului tranzactiei. Dacd un contract include elemente ce pot fi considerate
contraprestatii variabile sau reduceri, entitatea trebuie sa evalueze natura acestora [135]. Daca
reducerea pretului tranzactiei depinde de numarul de achizitii ale clientului, entitatea aplicad mai
intai regulile de alocare a contraprestatiei variabile conform ierarhiei stabilite. Daca reducerea este
fixd si neconditionatd, precum o reducere aplicatd pretului brut, entitatea urmeaza regulile de
alocare a reducerii si ignora cele privind contraprestatia variabila. In cazul in care contraprestatia
variabild se aplicd unui contract cu multiple bunuri sau servicii, entitatea trebuie sa stabileasca

daca aceasta poate fi alocata pe segmente de timp (zile, luni, ani) in cadrul unei serii de contracte,
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utilizand factori pentru a estima valoarea contraprestatiei pentru livrarea bunurilor sau serviciilor

intr-o anumita perioada [129]:

v

pretul variabil se bazeaza entitatea percepe un pret pretul variabil se bazeazd pe contravaloarea este proportionald  pretul este in
pe o sumd sau o formula proportional per tranzactie o0 sumd sau o formuld pe  cu valoarea sau beneficiul pentru  concordanta cu
pe unitate si pretul sau per utilizator atunci cand  unitate si pretul respectiv. client - de exemplu, o taxd de  practicile obisnuite
respectiv este consecvent taxeazd separat este consecvent pe tot administrare a hotelului care se de tarifare ale
pe tot parcursul parcursul contractului bazeaza pe un procent din entitatii
contractului tarifele zilnice de camera

Fig. 2.7. Baze de calcul pentru contraprestatia variabila in contracte complexe
Sursa: elaboratd de autor dupd [129]

Chiar si dupa inceputul unui contract, pretul tranzactiei poate fi ajustat din diverse motive,
cum ar fi1 solutionarea incertitudinilor sau alte schimbari de circumstanta care afecteaza valoarea
contraprestatiei asteptate de entitate. De obicei, aceste ajustari sunt alocate obligatiilor de executie
conform aceleasi baze stabilite la inceputul contractului. Totusi, modificarile pretului tranzactiei
cauzate de schimbdri contractuale sunt contabilizate conform standardelor specifice pentru
modificari contractuale [136]. Daca variatia pretului tranzactiei apare dupd modificarea
contractului, aceasta se aloca pasivului contractual modificat (adica pasivelor nesatisfacute sau
satisfacute partial imediat dupa modificare), cu urmatoarele exceptii [98]: modificarea se refera la
0 suma variabila promisa Tnainte de modificare sau modificarea a fost contabilizata ca rezilierea
contractului existent si crearea unui nou contract.

Generalizand, mentiondm ca in rezultatul cercetrii s-a evidentiat importanta detaliului
precis in componentele pretului de tranzactie, in vederea optimizarii obligatiei de performanta.
Analiza detaliatd faciliteaza evaluarea veniturilor si obligatiilor contractuale, contribuind la
alocarea eficienta a resurselor si raportarea financiard exacta.

In contextul optimizarii obligatiei de performanta prin detalierea componentelor pretului de
tranzactie, este esential sd ne concentram si pe recunoasterea veniturilor generate din contractele
cu clientii si pe raportarea acestora, reflectand in mod adecvat impactul tranzactiilor asupra

situatiilor financiare.

2.4. Recunoasterea veniturilor generate din contractele cu clientii si raportarea acestora

O entitate recunoaste veniturile cand isi Indeplineste obligatia de a furniza bunuri sau
servicii. Acestea sunt considerate ,transferate” clientului atunci cand acesta dobandeste controlul
asupra lor. La inceputul contractului, entitatea evalueaza daca controlul va fi transferat pe termen

lung sau la un moment ulterior. Controlul se refera la capacitatea clientului de a utiliza activul si
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de a beneficia in mod substantial de pe urma acestuia, inclusiv prin impiedicarea altora de a face
acelasi lucru [58]. Beneficiile unui activ sunt fluxurile de trezorerie potentiale, direct sau indirect
asociate cu utilizarea, consumul, vanzarea sau schimbul sdu. Standardul foloseste un model bazat
pe control pentru a determina transferul acestuia. Entitatea stabileste daca controlul asupra
bunurilor sau serviciilor se transferd clientului in timp, conform criteriilor din standard, si, daca
da, pe baza modelului de transfer aplicabil. In caz contrar, controlul se transferd la un moment
specific. Standardul se aplica tuturor acordurilor, inclusiv contractelor de servicii. IASB considera
ca bunurile si serviciile sunt active atunci cand sunt primite si utilizate de client, chiar temporar.
Criteriile pentru transferul controlului sunt in conformitate cu definitia actuala a activului din
IFRS, care utilizeaza controlul pentru recunoasterea si derecunoasterea activelor. Pentru fiecare
obligatie de performanta dintr-un contract, entitatea verifica daca aceasta se indeplineste in timp,
adica daci controlul asupra bunurilor sau serviciilor trece la client in timp. In acest scop, se
criteriile de recunoastere sunt esentiale pentru a stabili momentul si natura recunoasterii veniturilor
si a controlului asupra activelor, Tabelul 2.3.

Tabelul 2.3. Exemplificarea criteriilor de recunoastere a veniturilor

Criteriii Exemple de activitati

Clientul primeste si consuma simultan beneficiile
oferite de performanta entititii pe masurd ce
entitatea efectueaza

Servicii de rutind sau recurente — de exemplu,
servicii de curdtenie

Performanta entitatii creeaza sau Imbunatateste un
activ pe care clientul il controleazd pe masurd ce
activul este creat sau Tmbunatatit

Construirea unui activ pe site-ul unui client

Performanta entitatii nu creeazd un activ cu o
utilizare alternativa la entitate, iar entitatea are un
drept executoriu la platd pentru performanta

Construirea unui activ specializat pe care numai
clientul il poate folosi sau construirea unui activ
conform specificatiilor clientului

realizatd pana in prezent

Sursa: elaborat de autor si adaptat dupa PWC, 2017 [137]

Daca unul sau mai multe criterii sunt indeplinite, veniturile sunt recunoscute in timp folosind
o metoda bazata pe performanta, care reflecta transferul controlului asupra bunurilor sau serviciilor
catre client [138]. In absenta indeplinirii acestor criterii, controlul este considerat transferat
clientului la un moment specific, iar veniturile sunt recunoscute in acel moment [139]. Anexa 7,
detaliaza criteriile, care garanteazd evaluarea precisa si uniforma a transferului de control si a
utilizarii activelor, adaptandu-se diverselor scenarii contractuale si practic.

Pentru a determina daca clientul consuma imediat activele si primeste beneficiile pe masura
ce obligatia de performanta este indeplinita, entitatea evalueaza: caracteristicile inerente ale marfii;
termenii contractului; informatii despre infrastructura si alte mecanisme de livrare; si alte fapte si

circumstante relevante [140].
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Interpretarea contractelor de concesiune de servicii implica recunoasterea veniturilor din
servicii de constructie si modernizare pe baza criteriilor stabilite de standard. Operatorii trebuie sa
evalueze dacda aceste servicii constituie obligatii de performantd separate si sd recunoasca
veniturile fie pe parcursul indeplinirii obligatiei, fie la un moment dat [141]. In general, veniturile
sunt recunoscute progresiv pentru a indeplini criteriile de recunoastere a veniturilor. Un activ nu
este considerat a avea o utilizare alternativa daca restrictia contractuald privind utilizarea sa este
substantiald, adica executorie. Dacd activul poate fi utilizat In mod alternativ sau transferat altui
client fara costuri semnificative, restrictia nu este consideratd semnificativa. Evaluarea utilizarii
alternative a unui activ se face la inceputul contractului si nu se actualizeaza, exceptand
modificarile substantiale ale obligatiei de performanta [26]. De exemplu, o unitate standardizata
pentru locuinte, care nu poate fi transferata altui client conform contractului, nu este considerata a
avea o utilizare alternativa, chiar dacad drepturile de protectie nu sunt suficiente pentru a stabili
acest lucru. Fara restrictii contractuale, se iau in considerare caracteristicile activului si costul de
reutilizare sau redistribuire.

Pana cand activul nu este personalizat semnificativ, trebuie sa se evalueze daca acesta poate
fi realocat unui alt client sau scop 1n cadrul procesului de productie. Realocarea activului finalizat
catre un alt client ar necesita personalizare considerabild. Standardul nu ofera indrumari precise
pentru evaluarea semnificatiei costului de prelucrare a activului pentru utilizari alternative. Astfel,
evaluarea trebuie sa includa atat aspecte cantitative, cat si calitative. Factorii pe care entitatile i
pot lua in considerare pentru a face aceasta apreciere sunt prezentati in Anexa 8, tabelul 8.1 [142].

Entitatile care creeaza active fara utilizare alternativa o fac adesea la solicitarea clientului.
Contractele includ frecvent clauze care protejeaza entitatea de riscul ca clientul sd rezilieze
contractul, 1asiand entitatea cu un activ de valoare redusa sau nula. Pentru a demonstra ca clientul
detine controlul asupra unui astfel de activ la momentul constructiei, entitatea trebuie sa evalueze
daca are dreptul de a fi platita pentru lucrarile efectuate in momentul in care acestea sunt realizate
[62]. Aceasta evaluare implica analiza dreptului la compensatii pentru munca prestata pana la acea
datd, in cazul in care contractul ar fi reziliat din motive ce nu tin de neexecutarea de catre entitate.
Probabilitatea rezilierii contractului de catre client sau a exercitarii dreptului de plata de catre
entitate nu este relevanta pentru aceasta evaluare.

Pentru a indeplini criteriul 3, dreptul unei entitati la plata trebuie sa reflecte valoarea de
vanzare a bunurilor sau serviciilor furnizate, incluzdnd costurile suportate si o ratd rezonabild de
rentabilitate. Suma solicitatd nu trebuie sd fie neaparat echivalenta cu marja contractului, ci s se
bazeze fie pe o proportie rezonabila din profitul estimat, fie pe o ratd rezonabild de rentabilitate a

capitalului [138]. Daca entitatea recupereaza doar costurile, aceasta nu este compensata pentru

80



performanta anterioard, si astfel criteriul 3 nu este indeplinit. In anumite cazuri, entititile pot
accepta pierderi initiale, de exemplu, pentru a intra pe o noua piata, vinzand sub costuri. Totusi,
chiar si contractele cu marje negative pot satisface criteriul 3 dacd suma incasatd la finalul
contractului este rezonabild in raport cu marja asteptata si performanta realizata [59]. Alti factori
care trebuie luati in considerare sunt prezentati in Anexa 8, tabelul 8.2 [120]:

Chiar daca contractul cu clientul nu specifica dreptul la plata in caz de reziliere, entitatea
poate avea totusi acest drept conform legislatiei aplicabile [143]. Dreptul de a da in judecata
clientul pentru nerespectarea sau rezilierea contractului nu implici automat dreptul la plati. in
general, dreptul la platd apare doar daca, in urma unei actiuni legale, entitatea poate revendica
costurile suportate plus o ratd rezonabila de rentabilitate pentru serviciile prestate pana in acel
moment. Determinarea acestui drept necesitd analiza legislatiei relevante, reglementarilor
aplicabile, practicilor comerciale uzuale, mediului juridic, precedentelor legale si opiniilor juridice
privind executorialitatea drepturilor.

Factorii individuali nu sunt intotdeauna determinanti. O entitate trebuie sd identifice factorii
relevanti pentru situatia specifici. In caz de incertitudine, cum ar fi atunci cand dovezile nu
confirma clar existenta unei creante de platd, entitatea trebuie sa evalueze toti factorii relevanti si
sd aplice rationamentul necesar pentru a ajunge la o concluzie. Desi un drept de plata poate fi
explicit prevazut intr-un contract sau reglementare, incertitudinea poate aparea daca dreptul nu
este executoriu din lipsa de jurisprudenta. De exemplu, intr-o piatd imobiliara in crestere, o entitate
poate opta sd nu-si execute dreptul de plata pentru a prefera ipotecarea proprietdtii si revanzarea
acesteia la un pret mai mare [144]. Aceasta practica poate crea incertitudine privind
executabilitatea drepturilor contractuale. In astfel de cazuri, poate fi necesar un aviz juridic pentru
a evalua dreptul de plata, tinand cont de toate faptele si circumstantele relevante.

Aplicarea criteriului de transfer al controlului in contractele imobiliare poate conduce la
concluzii diferite in functie de circumstantele fiecarui contract. De exemplu, termenii unor
contracte imobiliare pot interzice transferul activelor cétre un alt client si pot solicita plata pentru
lucrarile efectuate pana in prezent (indeplinind astfel criteriul 3) [145]. Alte contracte, care
genereaza active cu utilizare limitatd, pot sa nu permitd plata pentru lucrdrile deja realizate,
necesitdnd doar o plata initiald. Evaluarea dreptului unei entitati la plata pentru munca prestata
poate necesita o analizi detaliati a clauzelor contractuale si a legislatiei locale. In anumite
jurisdictii, obligatiile cumparatorului pot fi rare si contractul poate sd nu detalieze drepturile si
obligatiile la sfarsitul termenului. In astfel de cazuri, expertiza juridici este esentiala. In alte tari,
dezvoltatorii pot alege sd nu 1si exercite drepturile contractuale in caz de neplata, optand in schimb

pentru vanzarea proprietdtii catre un nou client. Evaluarea acestora necesita o analizd specifica a
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faptelor si circumstantelor, inclusiv consiliere juridicd adecvata, pentru a determina aplicabilitatea
drepturilor contractuale in contextul practicii prevalente [145].

Indicatorii de transfer al controlului sunt frecvent intalniti atunci cand un dobanditor obtine
controlul asupra unui activ, dar nu constituie o listd exhaustivd de conditii. Standardul nu
prioriteaza niciun indicator si nu stabileste o ierarhie intre acestia. In functie de context, insa, unii
indicatori pot avea o pondere mai mare in analiza transferului de control. Determinarea
momentului in care controlul a fost transferat poate necesita discerndmant, mai ales in prezenta
indiciilor contradictorii privind indeplinirea obligatiilor de catre entitate.

Evaluarea transferului de control la client necesitd analiza termenilor contractului si a altor
indicatori. Aceasta permite stabilirea momentului in care clientul poate dirija utilizarea activului si
beneficia In mod substantial de acesta. De asemenea, conditiile de livrare sunt adesea indicii ale
momentului in care cumpdratorul obtine titlul de proprietate, riscurile si beneficiile economice
asociate, si obligatiile de platd, indicand astfel transferul de control. Termenii Camerei Internationale
de Comert sunt adesea utilizati in contractele de vanzare internationale [146]. Termenii comerciali
standard precum ,,liber la bord” (FOB), ,,cost, asigurare si transport” (CIF) si ,,ex fabrica” (EXW) sunt
frecvent utilizati In tranzactiile internationale. De exemplu, in cazul FOB, cumparatorul primeste
conosamentul de incéarcare la momentul incércarii marfurilor pe nava, asumandu-si riscul de pierdere
sau deteriorare a acestora. Acest lucru sugereaza ca controlul asupra marfurilor trece la cumparator
odata ce acestea sunt incdrcate pe nava si conosamentul este transferat acestuia.

Dacé controlul asupra bunurilor este transferat clientului inainte de livrarea la destinatia
finald, entitatea evalueaza daca serviciul de transport constituie o obligatie de executare separata
si, In acest caz, daca actioneazd ca mandant sau agent. Transferul riscului de pierdere cétre o terta
parte (cum ar fi un transportator sau o companie de asigurari) nu implicd automat cd clientul
dobandeste controlul asupra bunurilor. Entitatea trebuie sa ia In considerare acest aspect pentru a
stabili momentul transferului de control. Daca se concluzioneaza ca transferul controlului are loc
la expediere, trebuie determinat dacd existd o altd obligatie de executare pe langd transferul
produsului [127]. Veniturile din vanzarea bunurilor sunt recunoscute doar la data expedierii, in
cazul obligatiilor de executare separate.

IASB prevede ca informatiile prezentate in situatiile financiare ar trebui sa fie analizate ,,din
perspectiva entitatii raportoare ca intreg, mai degrabd decat din perspectiva unui anumit grup
[147]. In acest sens, entitatea trebuie sa prezinte distinct veniturile recunoscute din contractele cu
clientii, care intrd sub incidenta standardului, precum si pierderile din deprecierea creantelor sau
activelor contractuale rezultate din aceste contracte. Daca entitatea opteaza pentru avantajele

practice de a nu ajusta pretul tranzactiei pentru elemente de finantare semnificative sau de a nu
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recunoaste costurile legate de obtinerea unui contract, acest lucru trebuie mentionat. Conform
cerintelor standardului, veniturile din contractele cu clientii nu sunt obligatoriu prezentate separat in
contul de profit si pierdere, putand fi agregate cu alte venituri. Totusi, considerdm ca entitatea nu ar
trebui sd includa sume care nu intrd in sfera standardului, chiar daca veniturile din contractele cu clientii
sunt prezentate separat in note sau in contul de profit si pierdere. Standardul prevede cerinte referitoare
la defalcarea veniturilor, soldurile contractelor, obligatiile de executie, aprecierile semnificative si

activele recunoscute in legatura cu contractele, dupa cum este ilustrat in figura 2.8.

Costuri pentru obtinerea sau
indeplinirea unui contract

L L L L L L

Rationamente Determi turii
semnificative, solduri elerminarea naturi,

contractuale . valoarii; calendarul si <
CC C C C 1 incertitudinea obtinerii
] ] ] ] AN veniturilor si fluxurilor de
numerar aferente

Obligatiuni de performanta, | -
dezagregarea veniturilor |

C O C C O
Fig. 2.8. Elemente de baza in raportarea veniturilor
Sursa: elaboratd de autor si adaptat dupa Jieri et al., 2022 [148]

La recunoasterea veniturilor in situatiile financiare, entitatile trebuie sa respecte cerintele

specifice de raportare stabilite de standardele contabile, in functie de activitatile desfasurate ]n

figura 2.9.
Zone
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Canalele de bunuri si/sau
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Ca:(ie\r;gz:gu; e contracte
bunului si/sau

serviciului
Durata Piata sau tipul

oI consumatorului

Fig. 2.9. Cerinte de clasificare a veniturilor in situatiile financiare

Sursa: elaboratd de autor si adaptat dupa Mattei G., 2019 [69]
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Trebuie remarcat faptul ca lipsa unei structuri uniforme pentru prezentarea profiturilor in
situatiile financiare reflecta diversitatea profilurilor de afaceri si nevoile utilizatorilor. Entitatile
sunt obligate sd dezvaluie relatia dintre unitatile de venituri si segmentele sale, avand 1n vedere
dezvaluirile externe, informatiile revizuite de seful operational si alte date relevante pentru
estimarea performantei si luarea deciziilor [149]. In acest context, vom ilustra dezagregarea
veniturilor conform profilului entitatii economice, asa cum este detaliata In Anexa 9.

Asadar, standardul oferd exemple de clasificari dezagregate, fara a specifica un numar minim de
categorii. Numdrul necesar de categorii pentru prezentarea informatiilor variaza in functie de natura
activitatii si a contractelor entitatii. Nivelul de detaliere cerut nu se limiteaza la informatiile folosite de
factorul de decizie operationala pentru evaluarea performantei si alocarea resurselor. Entitatile
considerd aceste informatii pentru raportarea segmentatd, dar si alte date relevante pentru evaluarea
performantei si alocarea resurselor. Astfel, unele entitati pot sa nu respecte complet cerintele IFRS 15
privind dezagregarea veniturilor si pot utiliza categorii suplimentare de venituri [148].

In acest context, entititile pot utiliza categorii proprii pentru a-si atinge obiectivele, deoarece
obiectivul de a furniza informatii sectoriale diferda de cel de a prezenta o defalcare conform
standardului privind veniturile. Spre deosebire de standardul sectorial, standardul privind
veniturile nu impune criterii de agregare. De exemplu, un factor decizional operational analizeaza
un raport combinat pentru operatiuni distincte economic, dar daca managementul segmentului ia
decizii pe baza informatiilor dezagregate, operatiunile diferite pot include venituri conforme
cerintelor de prezentare dezagregatd [150]. In plus, o entitate nu trebuie si raporteze veniturile
separat dacd informatiile din raportarea pe segmente respectd cerintele de clasificare si se
conformeazd standardelor de recunoastere si evaluare. Astfel, ea este obligatd sa dezviluie
urmatoarele informatii:

* Soldurile initiale si finale ale activelor, datoriilor si creantelor din contractele cu clientii (daca
nu sunt deja prezentate altundeva);

* Veniturile nregistrate in perioada curentd incluse in soldul de deschidere al datoriilor
contractuale;

* Veniturile recunoscute in perioada curentd din obligatii de performantd realizate sau partial
executate 1n perioade anterioare, inclusiv modificarile pretului tranzactiei,

» Impactul contractelor si conditiilor de plata asupra soldurilor activelor si pasivelor contractuale;

* Modificarile semnificative ale soldurilor activelor si pasivelor contractuale, incluzand informatii
calitative si cantitative, cum ar fi: modificérile rezultate din combindri de entitati; ajustdrile
cumulative de recuperare a veniturilor care influenteazd estimarea progresului obligatiilor de

performanta; deprecierea unui activ contractual; revizuirea intervalului de timp pentru ca dreptul la
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contraprestatie sa devina neconditionat sau pentru indeplinirea unei obligatii de executare [91].

Prin urmare, necesitatea prezentdrii informatiilor in situatiile financiare provine din utilitatea
acestora pentru utilizatori. Daca veniturile sunt recunoscute conform IFRS 15, aplicabilitatea acestuia
se bazeazi pe conceptul de ,.contract” [148]. In ceea ce priveste informatiile despre termenii si
conditiile contractuale, vor fi prezentate exemple privind necesitatea informarii asupra modificarilor
preturilor tranzactiilor. Entitatea poate fi necesar sd monitorizeze separat efectele modificarilor
preturilor pentru a reflecta valoarea veniturilor recunoscute in perioada curentd legata de obligatiile de
performanta din perioada precedentd si ajustdrile cumulative ale veniturilor afectand activul sau
pasivul contractual corespunzator. Aspectul legat de necesitatea prezentdrii informatiilor in situatiile
financiare si aplicabilitatea IFRS 15 pe baza conceptului de ,,contract” va fi exemplificat in Anexa 10.
Consideram ca este foarte important sd examinam in practica principiile teoretice prezentate de IFRS
15 si sa luam in considerare exemplele si aplicatiile In contextul contabil [151].

In ceea ce priveste obligatiile de punere in aplicare, entititile trebuie sa dezviluie cel putin
urmitoarele informatii prezentate in Anexa 11. In plus, entitatile trebuie sa ofere o explicatie cantitativi
sau calitativd a momentului n care suma va fi recunoscutd ca venit. Totusi, daca contractul are un
termen initial planificat de un an sau mai putin, sau dacd entitatea aplicd recunoasterea veniturilor pe
baza sumelor facturabile care reflectd valoarea pentru client a performantei realizate pana in prezent
(de exemplu, un contract de servicii cu tarif orar fix), nu este necesar sa prezinte pretul tranzactiei

alocat obligatiilor de performanta neindeplinite (sau indeplinite partial).

2.5. Concluzii la capitolul 2

In contextul cercetarii procesului de implementare a IFRS 15 la nivelul entittilor, cu accent
pe modul in care acestea integreaza si aplica standardul privind veniturile din contracte cu clientii,
s-au formulat urmatoarele concluzii:

1. S-a evaluat procesul de identificare a contractelor cu clientii si implicatiile clauzelor de
modificare si Incetare, ilustrdind modul in care caracteristicile fundamentale ale unui contract,
conformitatea si reevaluarea criteriilor de colectare influenteaza aplicarea standardului IFRS 15. S-
arelevat variabilitatea practicilor contractuale intre diferite categorii de clienti si jurisdictii, impactul
evaludrii executarii acordurilor, precum si complexitatea combinarii unei comenzi de achizitie cu
un acord-cadru. in plus, s-a demonstrat ca standardul nu defineste exact termenul ,,simultan sau
aproximativ simultan” in contextul agregarii contractelor si S-a evaluat modul in care acordurile sunt
negociate si considerate fie ca modificari ale unui contract existent, fie ca noi contracte. Impactul

cercetarii este semnificativ pentru intelegerea si aplicarea eficientd a IFRS 15, subliniind importanta
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adaptarii la variatiile in practicile contractuale si clarificand aspectele controversate ale standardului
pentru a asigura conformitatea si transparenta In raportarea veniturilor.

2. S-a conceptualizat obligatia de performantd in contextul IFRS 15, evidentiind necesitatea
unei evaluari precise a angajamentelor contractuale. Cercetarea a demonstrat ca pentru aplicarea
corectd a [FRS 15, obligatia de performanta este ,,identificabild” doar daca sunt indeplinite criterii
esentiale. Exemplele de diferentiere intre active si analiza restrictiilor contractuale au ilustrat cum
pot fi determinate separat obligatiile in functie de natura si independenta acestora. Prin analiza
criticd a IFRS 15, autorul a dezvoltat un concept de obligatie de performanta ce faciliteaza
identificarea si evaluarea angajamentelor contractuale, permitand o recunoastere a veniturilor
conform standardului si promovand transparenta financiara. Aplicarea acestui concept este
esentiala pentru o raportare exacta si pentru mentinerea increderii in informatiile financiare

3. S-a identificat si analizat componentele pretului de tranzactie in contractele cu clientii in
vederea optimizarii obligatiei de performanta, relevand impactul semnificativ al estimarii corecte
a pretului de tranzactie si al contraprestatiei variabile asupra claritatii si corectitudinii raportarii
financiare. Analiza detaliatd a contribuit la Tmbunatatirea imaginii fidele a situatiei financiare si a
performantei entitdtii, facilitdind luarea de decizii fundamentate si asigurdnd conformitatea cu
reglementarile contabile. S-a subliniaat importanta aplicarii metodelor adecvate pentru estimarea
contraprestatiei si actualizarea constantd a estimdrilor, aspecte esentiale pentru o raportare
financiard exacta si eficienta in contextul contractelor complexe.

4. S-arealizat o analizd detaliata a criteriilor de recunoastere a veniturilor generate din contractele
cu clientii, subliniind impactul implementarii IFRS 15 asupra raportarii financiare. S-au identificat si
evaluat factorii de adecvare si rentabilitate, demonstrand cd aplicarea IFRS 15 influenteaza
semnificativ modul in care utilizatorii inteleg tranzactiile cu venituri. S-au evidentiat cerintele de
prezentare distincta a veniturilor si pierderilor asociate, precum si necesitatea clasificrii detaliate a
veniturilor in situatiile financiare. S-a exemplificat aplicarea IFRS 15 prin prisma conceptului de
»contract” si a criteriilor de evaluare a controlului si utilizarii active. Cercetarea releva ca informatiile
prezentate in conformitate cu IFRS 15 contribuie la o mai bund transparenta si utilitate pentru

utilizatori, imbunatatind intelegerea si comparabilitatea tranzactiilor financiare.
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3. IDENTIFICAREA SI EVALUAREA PROCEDURILOR DE CONTROL
PENTRU ASIGURAREA CONFORMITATII RECUNOASTERII
VENITURILOR CU IFRS 15

In contextul implementirii IFRS 15, entititile se confrunta cu provocari semnificative legate de
dezvoltarea si mentinerea unui sistem de control eficient pentru recunoasterea veniturilor, inclusiv
riscuri de nerespectare a standardelor contabile, erori de recunoastere a veniturilor si ineficiente in
procedurile interne care pot duce la raportari financiare inexacte si lipsa de transparenta.

Prin urmare, cercetarea isi propune sa exploreze aceste dificultati si sa ofere solutii practice,
identificand si evaluand procedurile de control necesare pentru asigurarea conformitatii cu IFRS
15, analizdnd problemele specifice de implementare si definind KPI relevanti pentru
departamentul financiar.

Studiul va oferi un suport metodologic solid pentru entitati, facilitaind implementarea unor
controale riguroase care sa imbundtiteasca precizia raportdrii financiare si sd asigure

conformitatea continua cu IFRS 15, in beneficiul tuturor partilor interesate.

3.1. Evaluarea riscurilor potentiale privind veniturile entitatii si identificarea procedurilor
privind diminuarea impactului acestora

Cercetarile indica faptul cd societdtile care aplica raportarea IFRS dezvoltd o cultura
corporativa orientatd spre calitate si extinderea pietei. Cu toate acestea, evolutia continud a acestui
cadru de raportare aduce provocari practice semnificative. Principalele bariere in adoptarea IFRS nu
sunt tehnice, ci tin de aspecte culturale, modele mentale, obstacole juridice, educatie insuficientd si
influente politice [152]. Potrivit lui Duh [153], provocarile includ interpretarea rapida a standardelor,
modificarile frecvente, expertiza utilizatorilor si auditorilor, precum si stimulentele managementului.
Diferentele istorice de gandire si practica contabild complica armonizarea la nivel global [154].

Atunci cand elimindm activitatile secundare ale dezvoltatorilor de afaceri, raman patru
obiective esentiale: identificarea noilor clienti, mentinerea satisfactiei clientilor existenti, stimularea
cresterii cheltuielilor acestora si recastigarea clientilor pierduti. Toate aceste aspecte se concentreaza
pe ,.client”, subliniind claritatea obiectivelor fundamentale. Totusi, multitudinea de strategii actuale
pentru cresterea veniturilor, cum ar fi vanzarile directe si indirecte, analizele si previziunile, formarea
personalului, gestionarea imaginii si utilizarea social media, au complicat aceste directii de baza,
ascunzandu-le printre numeroase initiative menite sa imbunatateasca performanta financiara [155].

Firma de consultantd Bain & Company a realizat o analizd comparativa a declaratiilor

fiscale a aproximativ 200 de companii americane din sectoarele sanatatii, tehnologiei si serviciilor
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financiare, folosind date financiare din perioada 2003-2011. Studiul a aratat cd mai mult de
jumadtate dintre aceste companii fie au crescut cheltuielile cu vanzarile si marketingul raportate la
venituri, fie nu au reusit s obtind economiile de scard preconizate odatd cu extinderea.
Profesionistii din vanzari sustin ca cerintele clientilor au devenit mai complexe si riguroase, insa
Bain & Company considera ca, de fapt, clientii au nevoi diferite, nu neapdrat mai exigente.
Compania atribuie cresterea cheltuielilor la patru noi tendinte de cumparare, care influenteaza

comportamentul si asteptarile acestora [155].

Nevoile clientilor devin mai sofisticate,

evidentiate de cregterea mai rapidd a @
veniturilor in solutiile verticale ale industriei
fata de sistemele generale ale entitatilor

Clientii definesc valoarea ca fiind derivata
J]\ﬂ?a din rezultate sau rezultate, mai degraba decat
prin simpla primire a pretului cel mai mic

Clientii devin mai atenti cu privire la @ - Clientii care devin mai experimentati in
riscurile de a suporta costuri mari de = 5%a desfasurarea unor procese de licitatie
schimbare disciplinate si competitive

Fig. 3.1. Tendinte in cerintele clientilor
Sursa: elaborata de autor in baza Donahaoe, J. [155]

Tendinta actuald complicd interactiunile comerciale, impunand atat cumparatorilor, cat si
vanzatorilor provocari si costuri mai mari. Proceselor complexe si colaborative cresc riscurile si ciclurile
de vanzare prelungite, devenind norma in tranzactiile B2B. Desi acest lucru poate parea problematic,
firmele de consultantd strategica gésesc oportunitati in aceste dificultati, oferind solutii si noi modele de
generare a veniturilor. Totusi, eficacitatea acestor solutii depinde de contextul specific al fiecarei
companii. Oricare ar fi modelul sau cadrul de vanzari ales, va implica riscuri unice [156]. Pentru atenuare,
ar fi util de luat In considerare una sau mai multe dintre aceste strategii ale riscului de business: acceptarea
riscului, reducerea riscurilor, eliminarea riscurilor, eliminarea riscurilor, distribuirea riscurilor, transferul
de riscuri, gruparea riscurilor. Descrierea acestora este ilustrata in Anexa 12.

Avand in vedere ca cercetarea se concentreaza pe specificul IFRS 15, ne propunem sa
exemplificdim principalele riscuri de neconformitate legate de recunoasterea, evaluarea si
prezentarea veniturilor in situatiile financiare. Aceste riscuri includ erori in determinarea
momentului recunoasterii veniturilor, inexactititi in evaluarea obligatiilor de performanta, si
deficiente in prezentarea informatiilor relevante, care pot compromite acuratetea si transparenta
raportarilor financiare. Exemplificarea acestora se regaseste in Anexa 13. Mentionam ca pe baza
exemplului din Anexa 13, este necesar sa se identifice si sa se prezinte principalele riscuri pentru
companie legate de nerespectarea recunoasterii veniturilor, conform cerintelor IFRS 15.

Cunoasterea activitatilor desfasurate in departamentele de control intern este esentiald pentru
identificarea riscurilor. Aceastd cunoastere detaliatd nu doar ca defineste profilul entitatii, ci

evidentiaza si importanta unei evaluari complete a riscurilor. Identificarea riscurilor legate de
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nerespectarea principiilor de recunoastere a veniturilor nu necesitd exclusiv date cantitative;
adesea, riscurile pot fi detectate printr-o intelegere profunda a activitatii si a ciclului veniturilor
[157]. In aceasta directie, unitatea de gestiune financiara, dupi ce a inteles in ansamblu afacerea,
trebuie sa verifice ca contractele sunt in stadiul de executare a obligatiilor de performanta Procesul
de evaluare trebuie sd includd fazele prezentate in figura 3.2, care favorizeaza minimizarea
riscurilor si asigurd o gestionare eficientd a conformitatii [158].

Configurarea || atunci cand evaluarea de mai

tratamentului || sus este finalizata, tratamentul
contabil | contabil pentru obligatiile de

performanta identificate este

stabilit in hecare flux de lucru
% in sistemul contabil (formular
de intrare)
EXECUTARE = odati ce angajamentul ferm al
am:n>

identificarea diferitelor | Structurarea
livrabile in contractul cu = contractului in fluxul
clientii si traducerea = de lucru
acestora 1n structuri de
sistem pentru a asigura o
contabilitate corecta a = @
veniturilor

clientului a fost atins
(comanda primita), bunurile

efectueaza o evaluare si/sau serviciile promise vor fi

IFRS 15 (evaluare in 5
pasi) pentru contractele
din domeniul de aplicare

Evaluarea
tratamentului contabll

Executarea si

acceptarea

livrate clientului (obligatia de
performanta) si veniturile vor
fi recunoscute

Fig. 3.2. Fazele de minimizare a riscurilor si de asigurare a unei gestioniri eficiente a
conformitatii
Sursa: elaboratd de autor in baza [158]

In contextul modelului de afaceri destinat imbunititirii controlului intern si a functiilor de
audit, departamentele sunt responsabile pentru atenuarea riscurilor prin implementarea
procedurilor adecvate, preferabil trimestrial, pentru a remedia deficientele si a identifica riscurile
in recunoasterea veniturilor. Pentru a respecta IFRS 15, care se bazeaza pe un model in cinci etape,
departamentele entitatii trebuie sa aloce riscurile identificate astfel:

* Risc 1:,Ven-1” — Veniturile sunt inregistrate la valoarea incorecta a tranzactiei, ceea ce
afecteaza asertiunea de acuratete.
* Risc 2:,,Ven-2” — Veniturile sunt recunoscute in perioada incorecta, impactand asertiunea
separarii exercitiilor financiare.
Mentionam ca fiecare risc trebuie atribuit unei etape corespunzatoare din modelul IFRS 15,
asigurand aplicarea unui cadru de raportare eficient si stabilirea de proceduri adecvate pentru
mentinerea riscurilor de audit intern la un nivel acceptabil. Evidentierea riscurilor privind
recunoasterea veniturilor conform IFRS 15 este prezentati in Anexa 14. In afari de riscurile
specifice, entitatile economice se confrunta si cu riscuri politice si sociale semnificative care pot

afecta profund activitatea lor. Un exemplu notabil este pandemia COVID-19, care a avut un impact
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major asupra mediului de afaceri. Pentru a asigura o rezistenta sustenabila, o entitate nu doar ca
trebuie sa dispuna de resurse adecvate, dar trebuie sa mentina si o stabilitate pe termen lung, adesea
influentatd de factori externi si necontrolabili. Printre acesti factori se numara crizele, care pot
aparea sub diverse forme si in diferite circumstante. In acest context, articolul se va concentra
asupra crizelor financiare si socio-economice si asupra impactului lor asupra sustenabilitatii

entitatilor economice. Tulburdrile de natura economica in cadrul entitatilor pot fi legate de [44]:

& A R

re@ucerea caPaC'{Fétii de trimiterea personalului in somaj tehnic, casi ~ intarzierea aproviziondrilor
stingere a datoriilor in rezultat al stoparii productiei, si premisi pentru  cu materie prima, astfel
termeni prestabiliti pierderea angajatilor calificati stoparea productiei
=
&) T

revizuirea bugetelor, care vor determina stabilirea noilor target-uri pentru indicatorii de
o scadere a activitétii in general performant, avand in vedere o situatie de
perturbare economici
& G 5
&
T ﬁ
imposibilitatea de recuperare reducerea prefurilor ca si rezultat al diminuarea volumului
a creantelor de la debitori diminuarii cererii de produse/servicii de vanzari

Fig. 3.3. Impactul perturbarilor economice asupra activititii entitatii
Sursa: elaboratad de autor in baza [44]

In contextul incertitudinii absolute din mediul de afaceri cauzati de criza COVID-19,
provocdrile sunt amplificate de lipsa previzibilitatii in ceea ce priveste sfarsitul pandemiei si
impactul sau efectiv [159]. Entitatile economice, chiar si cele cu o experienta vasta, se confrunta
cu riscuri fard precedent, iar solutiile aplicate anterior s-ar putea sd nu fie eficiente in aceasta
situatie unica. In acest context, IFRS 15 ofera o imbunititire semnificativa fata de standardul
anterior privind veniturile, care era caracterizat de incoerenta si limitari. Acest standard adreseaza
lacunele anterioare prin furnizarea unor orientari clare si cuprinzatoare, esentiale pentru raportarea
financiara. Reformele aduse de IFRS 15 in raportarea veniturilor pentru companii pot fi ilustrate
conform informatiei din Anexa 15, figura A 15.1.

In aceastd ordine de idei, fiecare entitate trebuie si-si revizuiasca lista de contracte cu
clientii pentru a evalua relevanta acestora in contextul actual, atat in perioada pandemiei, cat si
post-pandemie. Aceastd revizuire este esentiald pentru a verifica dacd termenii si conditiile
contractuale sunt Incd valabili si dacad sunt necesare ajustdri pentru a reflecta schimbarile in

conditiile economice si operationale. Este important sa se specifice daca [160]:
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v @ © ®

clientii mai au si/sau vor avea : clientii vor avea posibilitatea de a  : clientii vor avea capacitatea de platd
capacitatea de a procura bunuri :  plati acelasi pret pentru bunurile @ |a scadent, conform termenilor
si/sau servicii In cantititile ~ : $i/sau serviciile agreate in contractul : agreati anterior, sau va fi nevoie de

specificate in contractul anterior : initial, sau o reducere va fi necesara o prelungire a datelor de plati

sessens
sessens

clientii au capacitatea de efectuarea clientii vor fi capabili sa faci fatd
platilor in avans, asa cum s-a agreat crizei provocate de pandemie si vor
de pérti In contractul inifial avea o activitate continu

Fig. 3.4. Ajustarea contractelor si evaluarea capacititii de plata a clientilor in contextul
pandemiei si post-pandemie
Sursa: elaborata de autor si adaptat dupd [160]
Aspectele mentionate afecteazda nu doar bugetarea veniturilor si natura juridicd a

contractelor, ci si situatiile financiare ale entitatilor economice la data raportarii [161]. Conform
IFRS 15, entitdtile trebuie sd ajusteze activul sau pasivul recunoscut in bilant dacd natura
contractului se modificd semnificativ. Inainte de IFRS 15, contractele cu clientii nu erau
recunoscute in bilant, dar acum, standardul impune recunoasterea acestora. Astfel, conducerea
entitatii trebuie sa reflecte realitatea contractelor in bilant prin ajustéri corespunzatoare.

In urma evaluirii riscurilor potentiale privind veniturile entitatii si identificarii procedurilor
pentru atenuarea impactului acestora, urmatorul pas esential este identificarea si alocarea specifica
a procedurilor necesare pentru gestionarea si diminuarea riscurilor identificate. In acest context,

sugeram urmatoarele proceduri pentru entitatea, figura 3.5.

( 2\
Primiti comanda de cumparare si
verificati cum a fost recunoscuta
comanda de cumparare in sistemul
de flux de vanzari de produse.
Identificati numarul fluxului de
vanzari de produse si numarul
comenzii de cumparare

. J
( )\ ( )\
Verificati daca toate bunurile si Odata ce informatiile de mai sus
serviciile din comanda de achizitie au fost recuperate, evaluati ordinea
au fost inregistrate cu acuratete in utilizand modelul IFRS 15 “5
sistemul “flux de vanzari de Pasi”, pe baza aceleiasi evaluari
produse” facute de sistemul specializat
. J . J
( h (Veriﬁcagi cu ce ID de atribuire de h
indeplinire este legata comanda de
Verificati cu ce client este legata cumpdrare, aceasta este
comanda, identificand ID-ul identificata in sablonul de evaluare
planului de atribuire a programului si structurare a recunoasterii
pentru clienti veniturilor tranzactiei (fiecare ID
are o fila separata pentru evaluarea
IFRS 15)

. J . J

Fig. 3.5. Set de proceduri in vederea diminudrii riscurilor
Sursa: elaborata de autor
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Pornind de la procedura nr. 5, in contextul aplicarii modelului ,,5 Pasi” al IFRS 15,
procedurile esentiale includ: verificarea documentatiei pentru asigurarea unui angajament ferm
(Pasul 1), identificarea obligatiilor de performanta si clasificarea acestora (Pasul 2), determinarea
pretului de tranzactie si a elementelor variabile (Pasul 3), alocarea pretului de tranzactie
obligatiilor de performanta (Pasul 4) si evaluarea veniturilor conform autorizatiilor si calendarului
contabil (Pasul 5), fapt descris in anexa 15, tabelul 15.1. Acesti pasi sunt esentiali pentru a asigura
conformitatea completd cu IFRS 15 si pentru a reflecta corect veniturile in situatiile financiare.
Respectarea setului de proceduri in vederea diminuarii riscurilor are un impact semnificativ asupra
reducerii riscurilor financiare, cresterii transparentei, sprijinirii deciziilor de management si
imbunatatirii acuratetei raportarii financiare. Ia descrierea procesului de recunoastere a veniturilor
conform IFRS 15 — modelul ,,5 Pasi” sunt ilustrati in anexa 16.

In contextul asiguririi conformititii si acuratetei in raportarea financiara a veniturilor controlul
intern joaca un rol fundamental, intrucat asigura ca fiecare pas al modelului IFRS 15 este implementat
corect si ca toate datele si procesele necesare sunt complete si precise, prevenind astfel erorile si frauda
in recunoasterea veniturilor. Aceste controale contribuie la conformitatea cu standardele contabile si
la prezentarea corectd a veniturilor in situatiile financiare.

In linii generale, controlul este un proces continuu, implementat de conducerea si persoanele
responsabile de guvernanta, destinat sd ofere asigurare rezonabild privind atingerea obiectivelor
entitatii. Indiferent de marimea entitatii, este esential sd se adopte metode de evaluare periodicad a
riscurilor si sd dezvolte si revizuiasca sistemele de control intern conform nevoilor specifice ale fiecarei
entitati. Elemente controlului intern in gestiunea financiara pot fi urmatoarele (Anexa 17).

In contextul recunoasterii veniturilor conform IFRS 15, este esential sa se evalueze si si se
imbunatiteasca controlul intern pentru a gestiona riscurile majore. Autorul a analizat detaliat
sectorul telecomunicatiilor si a dezvoltat un instrument specific pentru controlul intern al
conformitdtii veniturilor din vanzarea echipamentelor mobile (Anexa 18). Acest cadru stabileste
protocoale si limite pentru proceduri, asigurand astfel coeziunea si coerenta in gestionarea aferente
veniturilor din vanzari. Proprietarii entitdtilor din domeniul telecomunicatiilor pot monitoriza si
actualiza regulat controalele interne pentru a imbunatati eficacitatea si a reduce erorile. Cadrul
sistemic este esential pentru gestionarea, monitorizarea si imbunatatirea controalelor interne legate
de recunoasterea veniturilor, asigurand astfel conformitatea cu IFRS 15 si contribuind la o
raportare financiard precisa si fiabild. Controalele sunt, In opinia noastrd, fundamentale pentru
implementarea eficientd a IFRS 15, asigurand conformitatea cu standardele, reducand riscurile si

imbunatatind acuratetea si transparenta raportarii veniturilor.
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Generalizand, consemndm ca, in cazul evaludrii riscurilor legate de veniturile entitatii,
procedurile de diminuare a acestora includ masuri specifice fiecarui risc identificat. Acestea
vizeaza atenuarea riscurilor prin implementare de proceduri adecvate la nivel departamental,
remedierea deficientelor in recunoasterea veniturilor, gestionarea riscurilor financiare asociate
schimbarilor comportamentale ale consumatorilor prin analize de piatd periodice, respectarea
conformitatii privind recunoasterea, evaluarea si prezentarea veniturilor, sigurarea unei gestionari
eficiente a conformitatii si adaptarea la reformele aduse de IFRS 15 prin actualizarea sistemelor
contabile si de raportare.

Pe langa evaluarea riscurilor potentiale privind veniturile si identificarea masurilor de
reducere a acestora, un pas esential il reprezinta analiza problemelor specifice aparute in

implementarea IFRS 15, alaturi de identificarea procedurilor necesare pentru solutionarea lor.

3.2. Analiza problemelor specifice in implementarea IFRS 1S5 si identificarea procedurilor
de solutionare a acestora

Intr-o economie de piati competitiva, entititile trebuie si utilizeze diverse strategii
financiare si nefinanciare pentru a influenta preferintele consumatorilor [162]. Printre aceste
strategii, discount-ul se evidentiaza ca un instrument crucial, oferind o reducere de pret care
subliniaza valoarea relativa a bunurilor si serviciilor [163]. Desi discount-ul poate varia in forma
si aplicare, din perspectiva contabild, acesta se traduce printr-o diminuare a pretului si implicit a
veniturilor si profitului. Dictionarul romanesc defineste discountul ca o ,,reducere de pret pentru
un anumit cumpardtor, in conditii specifice de achizitie”, subliniind natura sa adaptabild si
conditionatd. Anexa 19, ilustreaza cele mai frecvente tipuri de reduceri in cadrul entitatilor.

Oportunitatile de achizitie a bunurilor sau serviciilor suplimentare, oferite clientilor In mod gratuit
sau la pret redus, pot include stimulente de vanzari, bonusuri (sau puncte), optiuni de reinnoire a
contractelor si alte reduceri aplicabile angajamentelor viitoare [123]. Daca un contract permite clientului
sa achizitioneze bunuri sau servicii suplimentare, aceastd optiune genereaza o obligatie de executie doar
daca ofera clientului un beneficiu material ce nu ar fi fost disponibil in mod obisnuit (de exemplu, o
reducere semnificativa intr-o anumita regiune sau piata). Cand optiunea ofera un drept substantial,
clientul plateste in avans pentru bunuri sau servicii viitoare. Astfel, entitatea trebuie sd amane
recunoasterea veniturilor pana la indeplinirea obligatiei sau pand cand aceasta nu mai este valabila.

Reducerea se aloca proportional tuturor obligatiilor de executie din contract, cu exceptia cazului
in care dovezile indicd faptul cd reducerea nu se aplica uniform. Reducerile pot fi alocate In Intregime
unei sau mai multor obligatii de executie, sub conditiile urmatoare [164, paragraf 82 a-c, p. A778]: i.

entitatea vinde regulat fiecare bun sau serviciu distinct (sau pachete de bunuri si servicii) in mod
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independent; ii. entitatea vinde pachete de bunuri sau servicii la preturi reduse fatd de preturile
individuale; iii. discount-ul alocat pachetului de obligatii de performantd este aproape identic cu
reducerea convenitd, iar analiza pachetului oferd o estimare rezonabild a obligatiei de performanta
corespunzatoare.

Acest lucru reprezinta o abatare de la metoda conventionala de alocare a reducerii, bazata pe
pretul de vanzare individual al fiecarui bun sau serviciu, si necesita alocarea pe baza preturilor de
vanzare separate ale pachetelor. Modificérile minore ale pretului total al tranzactiei pot influenta
aceste criterii si impacta alocarea reducerilor. Daca reducerea este alocata integral uneia sau mai
multor obligatii de performantd, aceasta se face inainte de a stabili o metoda consistentd de
evaluare a pretului fiecarui bun sau serviciu [164]. Aspectele practice elucidate de autor [165],
ilustreaza impactul reducerilor asupra recunoasterii veniturilor, Anexa 20.

In continuarea, analizim cele mai frecvente erori in prezentarea informatiilor conform IFRS
15, bazandu-ne pe zece seturi de situatii financiare aleatorii publicate de companii pe un site
specializat din Romaénia, in decurs de trei luni. Rezultatele au relevat lacune semnificative in
conformitatea cu IFRS 15, reflectand dificultati persistente in aplicarea corectd a standardului. Avand
in vedere ca IFRS 15 este relativ nou, este natural ca preparatorii de situatii financiare sd se confrunte
cu probleme in prezentarea si recunoasterea veniturilor conform cerintelor standardului. Aceste
deficiente pot compromite calitatea, transparenta si coerenta raportarilor financiare, afectand
increderea utilizatorilor. Problemele identificate sunt prezentate schematic in figura 3.6 si vor fi

detaliate Tmpreuna cu solutii pentru imbunatatirea divulgarii veniturilor conform IFRS 15.

Hcapcane” comune in dezvaluirea veniturilor conform IFRS 15

nicio dezviluire dezvaluiri lipsa sau lipsesc dezvaluiri privind
separatd a veniturilor incomplete asupra rationamentele semnificative
din contractele cu soldurilor contractuale legate de recunoasterea
clientii veniturilor si costurile
contractuale

lipséd informatii privind pretul tranzactiei alocat  descrierea politicilor
obligatiilor de performanté nesatisfacute contabile irelevante

Fig. 3.6. Aspecte problematice in dezviluirea veniturilor conform IFRS 15

Sursa: elaborata de autor
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Pentru a ilustra si analiza rezultatele studiului, este esential sa discutdm situatiile atipice
frecvent intalnite in practica. Aceste cazuri reflecta feedback-ul practicienilor si auditorilor si
evidentiaza erorile comune in raportarea veniturilor conform IFRS 15. Detalii suplimentare sunt
prezentate In Anexa 21.

Mentionam ca IFRS 15 nu obliga entitatile sa prezinte soldurile contractuale intr-un singur
loc in situatiile financiare. In schimb, standardul permite utilizarea unor termeni alternativi,
precum venituri”, ,venituri acumulate” sau ,sume datorate de clienti” pentru activele
contractuale, si ,,venituri amanate”, ,,avansuri de la clienti” sau ,,sume datorate clientilor” pentru
pasivele contractuale. Totusi, entitatea trebuie sd dezviluie clar toate elementele relevante,

inclusiv, fapt prezentat in figura 3.7.

{C?;' veniturile recunoscute in perioada de
veniturile reflectate in cursul raportare din obligatiile de performanta
soldurile de deschidere si de inchidere ale perioadei care au fost incluse in care au fost indeplinite (sau partial
creantelor, ale activelor contractuale si ale  soldul de deschidere al datoriilor indeplinite) in perioadele anterioare
datoriilor contractuale care decurg din contractuale

contractele cu clientii, cu exceptia cazului in
care se prezinti altfel sau separat

Fig. 3.7. Solduri si venituri din contractele cu clientii prezentate in situatiile financiare
Sursa: elaborata de autor

Pentru a respecta cerintele IFRS 15, o entitate trebuie sd clarifice modul in care momentul
indeplinirii obligatiilor de performanta se coreleaza cu momentul platilor si sd evalueze impactul
acestor factori asupra soldurilor activelor si pasivelor contractuale. Este esential ca entitatea sa
prezinte modificarile semnificative ale soldurilor acestor active si pasive pe parcursul perioadei de
raportare, bazandu-se atit pe date calitative, cit si cantitative. In timp ce reflectarea corectd a
tranzactiilor economice in evidenta contabild este esentiald, situatiile financiare trebuie sa
raspunda asteptarilor utilizatorilor prin prezentdri clare si detaliate ale veniturilor conform IFRS
15. Standardul ofera indrumari pentru bunele practici, dar gradul de prezentare este influentat de
politica entitatii. Provocarile intdmpinate includ prezentari extinse de informatii, aprecieri asupra
aspectelor neacoperite de standarde, necesitatea Intocmirii a doud seturi de evidente contabile
pentru conformitate si dificultati in aplicarea criteriului de exigibilitate [166].

Atunci cand o entitate efectueaza o vanzare cu drept de retur, aceasta urmeaza indicatiile
privind contraprestatia variabila din etapa 3 a modelului IFRS 15 pentru a recunoaste veniturile la
valoarea estimata. In plus, entitatea recunoaste o datorie de rambursare si un activ pentru bunurile

sau serviciile anticipate a fi returnate [142]. Aplicarea ghidului contabil pentru vanzarile cu drept
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de retur se realizeaza atunci cand clientul are dreptul la: rambursare totala sau partiald a sumelor
platite; credit aplicabil asupra sumelor datorate sau care vor fi datorate; un alt produs, cu exceptia
inlocuirii cu un produs identic (de exemplu, un pulover rosu schimbat cu unul alb). Obligatia de a
accepta retururile nu este contabilizatd ca o obligatie de performantd. Acest criteriu se aplica atat
produselor, cat si serviciilor, excluzand: schimburile de produse cu altele de acelasi tip, calitate, stare
si pret; retururile de bunuri defecte sau inlocuirile, reglementate conform cerintelor garantiilor.

Atunci cand o entitate face o vanzare cu drept de retur, va recunoaste initial urméatoarele:

o Réspunderea de Activul de Costul bunurilor Diminuarea
Venituri rambursare rambursare vandute stocului
2 S— — 4 5

evaluate la preful brut al evaluat la nivelul evaluat cu referire la valoarea evaluat ca valoarea evaluat ca

tranzactiei, mai putin nivelul asteptat al contabili a produselor contabild a valoarea
asteptat al rentabilitatii rentabilititii — adici  preconizate a fi returnate minus  produselor vandute contabild a
calculate folosind diferenta dintre suma costurile preconizate de minus activul de produselor
indrumdrile privind in numerar sau de recuperare, inclusiv sciderile returnare masurat transferate
estimarea contraprestatiei incasat si venitul potentiale ale valorii citre mai sus clientului

variabile si constrangerile masurat mai sus entitatea a produselor returnate

Fig. 3.8. Recunoasterea si evaluarea veniturilor si rambursarilor conform IFRS 15
Sursa: elaborata de autor

La fiecare datd de raportare, entitatile actualizeazd evaluarea pasivului si activului de
rambursare pentru a reflecta modificarile asteptarilor privind valoarea de rambursare. Ajustarile
sunt recunoscute ca venituri pentru pasivul de rambursare si ca cheltuieli pentru activul de
rambursare. Evaluarea pasivului reflectd suma estimata a fi rambursata clientului, bazata pe pretul
de rambursare preconizat. De exemplu, daca dreptul de returnare permite rambursarea a 95% din
pretul de vanzare, datoria se calculeazd pe baza acestei proportii. Pentru produsele returnate,
companiile pot percepe o taxd de reaprovizionare, menitd sd acopere costurile returndrii si
eventuale reduceri de pret la revanzare. Aceastd taxa este inclusa in pretul estimat al tranzactiei si
reflectatd in evaluarea activului de rambursare. Costurile preconizate de reaprovizionare sunt
integrate in evaluarea activului, conform standardelor care stipuleaza ca aceste costuri trebuie
incluse prin reducerea valorii contabile a activului returnat [167].

Standardul IFRS 15 nu distinge intre drepturile de returnare conditionate si neconditionate,
ambele fiind contabilizate similar. Totusi, in cazul drepturilor de returnare conditionate,
probabilitatea indeplinirii conditiilor de returnare influenteaza estimarea nivelului preconizat de
returnare [168]. De exemplu, o companie alimentara care accepta returnari doar pentru produsele
expirat va evalua probabilitatea ca produsele sa fi depasit termenul de valabilitate si va estima rata
de returnare pe baza experientei anterioare. Estimarea valorii contraprestatiei dintr-un contract de

vanzare cu drept de returnare poate folosi experienta cu contracte similare, fara a aplica neaparat
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abordarea portofoliului. Daca o entitate foloseste abordarea valorii asteptate si datele dintr-un
portofoliu pentru estimare, rezultatul poate varia pentru contractele individuale.

Standardul prevede ca o garantie este contabilizatd ca o obligatie de performanta daca este separata,
adica daca clientul poate achizitiona garantia separat sau daca ofera servicii suplimentare. Daca garantia
nu este vanduta separat dar include servicii suplimentare, aceasta este contabilizata ca o obligatie de
performanta [164]. Dacé o garantie include atat asigurare cat si servicii si nu pot fi contabilizate separat,
se trateazi ca o singura obligatie de performanti. In cazurile de despagubiri legale pentru daune, acestea
nu constituie obligatii de performanta si sunt contabilizate conform altor reglementar.

Pentru serviciile, standardul nu detaliaza aplicarea conceptului de garantie, dar oferd orientari
pentru rambursdri si compensatii, care sunt tratate ca drepturi de returnare sau contraprestatii variabile,
dupa caz [136]. Distinctia intre garantii si compensatii este necesara pentru a aplica corect regulile de
contabilizare. Numeroase contracte contin clauze care ofera clientilor daune-interese sau compensatii
similare in cazul aparitiei sau neaparitiei anumitor evenimente [169].

Garantiile pentru produse emise de furnizori, dealeri si distribuitori cu amanuntul sunt
reglementate de orientarile privind garantiile din standardul de recunoastere a veniturilor. Garantiile
emise direct de terti sunt acoperite de standardul specific privind garantiile. In situatii complexe, in
care societatile vand garantii separat, dar acestea implica parti terte si despagubiri multiple, entitatile
trebuie sd analizeze cu atentie pentru a determina emitentul garantiei si aplicabilitatea standardului de
garantare [170]. Astfel, este esential ca entitatile sa faca distinctia intre diferitele tipuri de garantii de

produs pentru a aplica corect reglementarile relevante (figura 3.9).

Clientul are optiunea de a
achizitiona garantia
separat?

NU. Garantia promisd, sau o parte a garantiei
promise, ofera un serviciu clientului in plus fata
de asigurarea faptului ca produsul este conform cu
specificatiile convenite?

DA. Garantie de serviciu. Considerarea
———  unei garantii sau a unei parti a unei
garantii ca fiind o obligatie executorie

NU. Garantie de asigurare. Nu
este o obligatie de executare. De
evaluat conform prevederilor
standardului

Fig. 3.9. Distingerea intre o garantie de asigurare si o garantie de tip serviciu

Sursa: elaborata de autor si adaptat dupa BDO, 2021 [170]
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Pentru a evalua dacd o garantie ofera un serviciu suplimentar clientilor, companiile iau in
considerare diversi factori [171], contabilizeaza in mod rezonabil garantiile de servicii si garantiile
de asigurare separat sa le contabilizeze impreuna ca pe o singura obligatie de performanta [92].
Pragul pentru ,,aspecte rezonabile” nu este definit In mod specific de standard, obligand entitatile
sd aplice discerndmant in interpretarea si implementarea orientarilor. Desi standardul mentioneaza
durata perioadei de garantie ca un factor important in evaluarea utilitatii acesteia pentru client,
acesta este doar unul dintre multiplele aspecte de considerat. In practicd, companiile analizeaza
perioada de garantie in contextul pietei specifice, incluzand factori precum regiunea geografica si
linia de produse. In plus, natura costurilor asociate cu efectuarea lucririlor de garantie contribuie
la intelegerea caracterului angajamentului de garantie, oferind indicii suplimentare despre
impactul acestuia asupra raportdrii financiare [172]. Intreprinderile pot adopta o practica
comerciala obisnuita de a oferi reparatii in afara perioadei de garantie standard, denumita ,,garantie
de neexecutare”. Determinarea naturii acestei garantii — daca este de tip asigurare sau de servicii
— poate fi neclard. De exemplu, reparatiile efectuate in perioada de garantie implicitd pot fi
considerate o garantie de asigurare dacd corecteazi defectele existente la momentul vanzarii. In
schimb, daca reparatiile oferite in acea perioada includ servicii suplimentare care depasesc simpla
corectare a defectelor initiale, ele pot fi tratate ca o garantie de servicii. Companiile analizeaza
toate faptele si circumstantele specifice pentru a stabili corect tipul de garantie implicata [26].

Garantiile comerciale promovate ca ,,garantii extinse” pot fi clasificate ca garantii de tip serviciu,
insd evaluarea trebuie sa depaseascd simpla etichetare. Pentru a determina dacd o garantie extinsd
constituie un serviciu suplimentar, trebuie analizate faptele si circumstantele relevante, nu doar
denumirea acesteia. Etichetarea ca ,,extinsd” sau ,,imbundtdtitd” nu este suficientd pentru a stabili
natura reald a garantiei. In aceasti evaluare se includ aspecte precum durata perioadei de garantie si
alte criterii esentiale care reflecta daca garantia depaseste simplele specificatii de produs convenite.

In cazul in care in furnizarea bunurilor sau serviciilor sunt implicate si alte persoane, entitatea
trebuie sd evalueze natura angajamentului fatd de clienti. Daca entitatea controleaza bunurile sau
serviciile de la o altd parte inainte de a le transfera clientului, aceasta actioneazd ca mandant, avand
promisiunea de a furniza bunurile sau serviciile respective. In schimb, dac entitatea nu controleazi
bunurile sau serviciile inainte de transfer, aceasta actioneaza ca agent, asigurandu-se ca bunurile sau
serviciile sunt furnizate de cétre o tertd parte. Astfel, entitatea identifica bunurile sau serviciile pentru
transfer si stabileste daca actioneaza ca mandant sau agent pentru fiecare element. Este posibil ca
entitatea sa fie mandant pentru unele bunuri sau servicii si agent pentru altele intr-un contract complex.
Prin urmare, entitatea analizeaza natura angajamentului pentru a determina daca trebuie sa livreze

bunurile sau serviciile direct sau sa organizeze furnizarea acestora de catre altcineva [173].
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Evaluarea se centreaza pe promisiunea facuta clientului, cu unitatea de cont fiind bunurile
sau serviciile specificate. Analiza pentru a determina daca entitatea actioneaza ca principal sau
agent se efectueazd la nivelul obligatiei de performantd. Atunci cand bunurile si serviciile
individuale sunt nedistinctibile, ele sunt combinate intr-o promisiune unificata, care reprezinta
bunurile sau serviciile specifice pe care entitatea le evalueaza [164]. In astfel de cazuri, evaluarea
principalului versus agent se face in functie de cine controleaza drepturile asupra bunurilor sau
serviciilor subiacente [170]. O entitate poate fi un mandant intr-o tranzactie legatda de drepturi in
cazul in care intreprinde cumpdrarea drepturilor si are capacitatea de a directiona utilizarea
drepturilor catre serviciile subiacente, deoarece are riscul de stoc [174]. Capacitatea entitatii de a
determina pretul pe care un client l-ar plati pentru drepturile sale ar putea fi, de asemenea, un

indicator relevant de luat in considerare (figura 3.10).

| Furnizor — Intermediar ———— Client final
|

| Obtine control-> Principal

Nu obtine control-> Agent

Fig. 3.10. Evaluarea notiunii de control
Sursa: elaboratd de autor si adaptati dupa IFRS 15

In cazul in care o entitate dobandeste controlul asupra drepturilor asupra bunurilor sau
serviciilor Tnainte de a le transfera unui client, aceasta este un mandant; in caz contrar, este un
agent. ,,Controlul” este capacitatea de a directiona utilizarea bunurilor sau serviciilor si de a obtine
(sau de a impiedica pe altii sa faca acest lucru) practic toate beneficiile raimase de pe urma acestora.

In contextul IFRS 15, o entitate care actioneazi ca intermediar trebuie si aplice indrumarile
generale privind transferul controlului pentru a stabili daca detine controlul asupra unui bun sau
serviciu inainte de a-l transfera clientului. Pentru a evalua daca a fost obtinut controlul, o entitate
trebuie sd evalueze cu atentie faptele si circumstantele, inclusiv natura bunurilor sau serviciilor
desemnate si termenii contractuali [34]. Indicatorii si conditiile pot fi mai mult sau mai putin relevante
pentru determinarea controlului, in functie de tipul de bunuri sau servicii specificate si de termenii
contractului. In plus, diferiti indicatori pot furniza dovezi mai convingitoare in contracte diferite.
Pentru a favoriza evaluarea, poate fi utilizat si indicatorul entitate-agent [174]. Indicatorii principal-
agent sunt utili atunci cand evaluarea globald a controlului este neclara sau foarte semnificativa. Cu
toate acestea, problema cheie rimane daci entitatea a dobandit controlul. In cazul in care concluzia

evaludrii controlului este clard, indicatorul de agent principal nu poate anula aceastd concluzie.
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Urmatoarele consideratii generale privind controlul pot fi utile atunci cand se evalueaza daca
o entitate care actioneaza ca intermediar a dobandit controlul asupra unui anumit bun sau serviciu

inainte ca acesta sa fie transferat unui client final, figura 3.11.

INTERMEDIARUL NU OBTINE @ @ INTERMEDIARUL OBTINE
CONTROLUL: AGENT \ CONTROLUL: PRINCIPAL

Furnizorul are un drept substantial neconditionat de a rechema | Furnizorul si intermediarul incheie un acord de
inventarul Tnainte de vanzare citre un client final, sau | facturare si retinere si toate criteriile pentru
furnizorul si intermediarul incheie un acord de consignatie si | transferul controlului sunt indeplinite
controlul trece la vanzare doar citre clientul final

Fig. 3.11. Distinctia intre rolul de agent si cel de principal in transferul controlului asupra

bunurilor
Sursa: elaborata de autor

Evaluarea relevantei unui indicator poate fi dificila atunci cand nu este clar daca entitatea
sau contrapartea este responsabild sau cand responsabilitatea este mpdrtita intre entitate si
contraparte [168]. De exemplu, o intreprindere care nu are responsabilitatea principala pentru
riscul de a furniza sau de a stoca un anumit bun sau serviciu este liberd sa stabileasca pretul. in
acest caz, entitatea evalueaza toate faptele si circumstantele in ansamblul lor. Aceasta include
evaluarea dacd puterea discretionara de stabilire a preturilor este doar un mijloc prin care
intreprinderea poate genera venituri suplimentare, asigurandu-se in acelasi timp ca alte
intreprinderi furnizeaza anumite bunuri sau servicii, sau o dovada ca intreprinderea actioneaza in
calitate de mandant.

In astfel de cazuri, entitatea detine controlul asupra bunurilor sau serviciilor specifice
(productia combinatd) inainte de a transfera controlul cétre client, deoarece detine controlul asupra
intrarilor necesare pentru a efectua serviciul integrat in mod semnificativ [27]. Scenariul de , titlu de
proprietate instantanee” este obisnuit in industria de vanzare cu amanuntul si de distributie a bunurilor,
in care comerciantul cu amanuntul sau vanzitorul de bunuri nu dobandeste proprietatea asupra
bunurilor sau serviciilor decat dupa ce acestea sunt vandute clientului, iar clientul final dobandeste
controlul imediat dupa aceea. Dobandirea dreptului de proprietate poate indica faptul ca entitatea a
dirijat utilizarea bunurilor si poate obtine in mod substantial toate beneficiile rdmase ale bunurilor, dar
nu determina transferul controlului [175].

In contextul recunoasterii veniturilor conform IFRS 15, entititile trebuie sa aplice tratamente
diferite in functie de rolul lor: comitent sau agent. Sumele primite de agent pentru un tert sunt
clasificate ca pasive pand la decontare si nu sunt incluse in venituri si cheltuieli brute. Similar,

avansurile platite de agent pentru un tert sunt recunoscute ca creante si nu sunt inregistrate ca venituri
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si cheltuieli pana la incasare [142]. Prezentul standard nu contine indrumari specifice cu privire la
modul de alocare a reducerilor in cazul acordurilor in care entitatea este principalul pentru anumite
bunuri sau servicii si agentul pentru altele. Realizarea principiului de alocare in astfel de situatii
necesitd discerndmant atunci cand se determind valoarea reducerii care urmeaza sa fie actualizata la
obligatia de performantd asociata actiondrii in calitate de agent intr-un acord de bunuri sau servicii in
numele unui client. In unele acorduri, firma livreaza bunurile la o locatie specificata de client si suporti
costurile de transport [176]. Atunci cand stabileste modul de contabilizare a acestor costuri, o entitate
trebuie sa ia in considerare daca serviciile de transport reprezinta o obligatie de performanta separata
si momentul 1n care controlul asupra bunurilor este transferat clientului.

In cazul in care optiunea unui client de a achizitiona bunuri sau servicii suplimentare ii confera
clientului un drept substantial, entitatea o contabilizeaza ca pe o obligatie de performanta, daca ofera
un drept substantial pe care clientul nu l-ar fi primit fara incheierea contractului [164]. in cazul in care
pretul de vanzare de sine statator al optiunii unui client de a achizitiona bunuri sau servicii suplimentare
care reprezinta un drept real nu este direct observabil, entitatea trebuie sa il estimeze. Aceasta estimare
reflectd discountul care ar fi obtinut daca clientul ar exercita optiunea: orice reducere pe care clientul
I-ar primi fara a-si exercita optiunea; si probabilitatea ca optiunea sa fie exercitata.

Adesea, drepturile acordate de o societate unui client se acumuleaza pe masura ce clientul
face achizitii suplimentare. De exemplu, in cadrul programelor de fidelizare a clientilor, punctele
acordate pentru prima tranzactie sunt de obicei utilizate impreund cu punctele acordate pentru
tranzactiile ulterioare. Valoarea punctelor acordate pentru o singura tranzactie poate fi scazuta, dar
valoarea totald a punctelor acordate pentru tranzactiile cumulate poate fi mult mai mare. In astfel
de cazuri, natura cumulativa a drepturilor este o parte esentiald a acordului. Atunci cand evalueaza
dacd aceste optiuni ale clientilor reprezintd drepturi semnificative, societdtile iau in considerare
valoarea cumulatd a drepturilor primite in cadrul tranzactiei, a drepturilor acumulate din
tranzactiile anterioare si a drepturilor suplimentare asteptate din tranzactiile viitoare [177].

La determinarea pretului de vinzare in conditii de concurentd normald al unei optiuni a
clientului pentru bunuri sau servicii suplimentare, o entitate estimeaza probabilitatea ca clientul sa
exercite optiunea. Aceastd estimare initiald este o intrare In estimarea pretului de vanzare in
conditii de concurenta normald al optiunii si nu este revizuita ulterior.

Unele entitati vand carduri cadou sau vouchere fie ca tranzactii separate [178], fie ca parte a
unei achizitii mai mari. In cazul in care cardul sau voucherul este oferit ca un beneficiu suplimentar
la cumpararea altor bunuri sau servicii, acesta poate reprezenta un drept important pentru client,
cum ar fi un card cadou de 15 la fiecare 100 de bunuri achizitionate. Valoarea unui card cadou sau

voucher in cadrul unei tranzactii integrate poate fi diferitd de pretul sau de vanzare separat,
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deoarece clientii sunt adesea mai putin predispusi sa foloseascd carduri sau vouchere primite ca
parte a unei oferte decat atunci cand le achizitioneaza separat.

Daca nu existd un pret de vanzare direct observabil pentru cardurile sau voucherele acordate
gratuit, entitatea va trebui sd estimeze acest pret conform etapelor specificate in modelul de
recunoastere a veniturilor. Comerciantii cu amanuntul pot oferi cupoane de reducere neanuntate,
distribuite adesea la punctul de vanzare sau incluse in ziare si online. In astfel de cazuri, cupoanele sunt
adesea percepute ca reduceri si nu ca drepturi importante, mai ales daca sunt parte a unei oferte generale
de marketing [30]. In absenta unei oferte de marketing, evaluarea dreptului important al unui cupon
include estimarea probabilitatii de rascumparare, care este de obicei scazuta.

In multe situatii, achizitionarea de bunuri sau servicii suplimentare la un pret redus poate
conferi drepturi substantiale. De exemplu, intr-un model cost-plus, reducerea pretului asociata cu
scaderea costurilor transferate clientului poate indica un drept substantial. Pentru a evalua daca
pretul redus reflectd pretul de vanzare independent al bunurilor sau serviciilor, o entitate trebuie
sd analizeze daca aceastd reducere confera un avantaj semnificativ asupra valorii normale a
bunurilor sau serviciilor respective (tabelul 3.1).

Tabelul 3.1. Repere privind stabilirea drepturilor generate de contractele cu clientii

din perspectiva IFRS 15

Drepturi nesemnificative Drepturi semnificative
Scaderea pretului reflectd scaderea asteptata a Scaderea pretului este incrementala fata de
costurilor scaderea asteptata a costurilor
Scaderea pretului este in concordanta cu scaderile Scaderea pretului este incrementala fata de
de pret pentru alte bunuri sau servicii mature scaderea pretului pentru alte bunuri sau servicii
similare mature similare

Pretul redus este in concordanta cu pretul redus
oferit altor clienti, inclusiv clientilor noi — adica toti
clientii actuali si potentiali beneficiaza de scaderea

Pretul redus este mai mic decat pretul oferit altor
clienti — adica nu toti clientii beneficiaza de
scaderea costurilor

costurilor

Dreptul la pret redus nu se acumuleaza intr-0 Dreptul la pret redus se acumuleaza intr-0
maniera care sa stimuleze clientul sa faca achizitii maniera care stimuleaza clientul sa faca achizitii
viitoare viitoare

Sursa: elaborat de autor si adaptat dupd KPMG, 2019 [178]

In cazul in care un contract poate fi anulat fara penalititi materiale, drepturile substantiale
pot aparea in perioada de anulare. Contractele ce permit rezilierea fara penalitati sunt echivalente,
din punct de vedere economic, cu cele reinnoibile. De exemplu, un contract pe trei ani, cu
posibilitatea de anulare anuala fara penalitati, se aseamana cu un contract de un an cu doua optiuni
de reinnoire anuala. Astfel, intreprinderile trebuie sa evalueze dacé perioadele de reinnoire confera
drepturi substantiale. Aceasta abordare nu se limiteaza doar la reinnoirea contractelor, ci se aplica
si altor drepturi substantiale, cum ar fi optiunile de achizitie a bunurilor sau serviciilor suplimentare

la un pret redus. De exemplu, pentru acordurile ce implicad reduceri de volum, entitatile ar trebui
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sa aloce pretul tranzactiei pe baza bunurilor pe care clientul se asteapta sa le achizitioneze si a
contraprestatiei corespunzatoare. Totusi, standardul nu oferd indrumari specifice pentru
determinarea cantitatii de bunuri sau servicii ce urmeaza a fi furnizate [177].

Un program de fidelizare a clientilor care ofera unui client un drept material este contabilizat
ca o obligatie de executare separata [179]. Unele programe de fidelizare ofera puncte cu expirare, in
timp ce altele nu au aceasta limitare. Pentru ambele tipuri, societatile pot aplica indrumari pentru a
determina momentul recunoasterii veniturilor, in special pentru punctele care nu se asteapta sa fie
utilizate. Punctele de fidelizare reprezinta drepturi multiple si nu un singur drept cu rezultat binar.
Desi perioada dintre obtinerea si utilizarea punctelor poate depasi un an, aceste programe nu includ
de obicei o componentd semnificativd de finantare, deoarece utilizarea punctelor este optionala
pentru clienti si programele pot fi modificate sau anulate de emitent [180]. Daca o entitate are o
practicad anterioard care stabileste o asteptare legitima 1n randul clientilor sai privind indeplinirea
angajamentelor legate de programele de loialitate, atunci aceste programe sunt contabilizate ca
obligatii de performanta separate. Astfel, entitatea recunoaste implicit o obligatie de a gestiona
programul de fidelizare a clientilor. Provocarea in contabilizarea unor astfel de acorduri consta in
identificarea tranzactiilor care genereaza drepturi si, prin urmare, a tranzactiilor pentru care banca
amand o parte din venituri. Societatile trebuie sa ia in considerare taxele anuale de membru si
comisioanele interbancare in contextul programelor de fidelizare a clientilor atunci cand evaluaza
recunoasterea veniturilor [178]. Aceasta este relevantd in cazurile in care pretul de vanzare al
punctelor de loialitate este extrem de variabil si nesigur [176]. In situatiile in care programele implici
mai multe parti, este esential sa se stabileasca daca aceste parti actioneaza ca agenti sau mandanti in
gestionarea punctelor de loialitate si a bunurilor sau serviciilor oferite. Aceastd evaluare asigura
conformitatea cu standardele contabile si reflectd corect impactul financiar al tranzactiilor.

Programele de fidelizare pot fi structurate in diverse moduri. Printre acordurile tipice se
numara: puncte emise de companie pentru bunuri sau servicii proprii, puncte emise de companie,
rascumparabile la alegerea clientului, puncte rascumparate exclusiv de terti. Analiza structurilor
programelor de fidelizare releva faptul ca tratamentul contabil al punctelor de loialitate depinde
de modul in care sunt utilizate si de rolul entitatii in gestionarea acestora. In functie de tipul de
program, companiile trebuie sa evalueze daca actioneaza ca agent sau mandant, determinand astfel
momentul si modalitatea de recunoastere a veniturilor si cheltuielilor. Recunoasterea veniturilor
se realizeaza fie la momentul utilizarii punctelor, fie la transferul acestora, in functie de controlul
si responsabilitatile asumate. Prin urmare, implementarea unei evaludri precise si a unor proceduri
contabile adecvate este esentiald pentru a asigura conformitatea cu standardele contabile si pentru

a reflecta corect impactul programelor de loialitate asupra situatiilor financiare.
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Deci, analiza si gestionarea eficientd a veniturilor din contractele cu clientii presupune stabilirea
unor strategii orientate spre ameliorarea rezultatelor [181].

Avand in vedere mediul economic actual, caracterizat prin schimbari permanente,
concurenta si expunere la diverse riscuri, consideram ca analiza veniturilor serveste ca punct de
plecare pentru ca entitatile sd pregdteascd diverse analitice rapoarte pentru uz intern si extern,
deoarece de dimensiunea, dezvoltarea, structura si stabilitatea veniturilor depind cheltuielile si
rezultatele financiare ale entitatii. Astfel, prin cercetarile sale, autorul a analizat evolutia
veniturilor la Combinatul de vin Cricova SA, prin care se pot determina eventualele deficiente ale
nivelului sau sursei veniturilor entitatii, In vederea intocmirii propunerilor de lichidare a
momentelor negative depistate [182].

Analiza implementarii IFRS 15 a relevat dificultati in identificarea si evaluarea corectd a
veniturilor. Aceste provocdri pot fi atenuate prin stabilirea unor KPI-uri adecvate, care sd verifice
conformitatea si sa identifice eventualele deficiente. In acest context, ne propunem si dezvoltim
KPIl-uri specifice pentru departamentul financiar, care sd asigure masurarea si conformitatea
recunoasterii veniturilor cu IFRS 15.

Conceptul de performanta a castigat importantd in afaceri in ultimii ani, pe masurd ce
intreprinderile, confruntate cu o concurentd acerba, cautd si-si imbunatiteasca rezultatele prin
metode de masurare. Performanta reflecta rezultatele obtinute de o entitate si este evaluata in raport
cu obiectivele sale strategice si operationale. Managementul performantei vizeaza cresterea
eficientei si obtinerea unui avantaj competitiv. In literatura de specialitate, performanta este
definita variat; de exemplu, Tannenbaum si Schmidt considera ca aceasta implica etape logice de
la intentie la rezultat, asa cum este descris de Lebas in ,,Revue Francaise de Comptabilité” [183].

Performanta companiilor, in functie de obiectivele si strategiile stabilite, poate fi evaluatd atat
cantitativ (profit, cifra de afaceri, lichiditate etc.), cat si calitativ (satisfactia clientilor, calitatea
produselor etc.). Indicatorii de performanta sunt masurdtori esentiale pentru evaluarea performantei
afacerii pe termen mediu si lung, oferind comparabilitate intre industrii [184]. Performanta, fie
strategica, operationald, la nivel de echipa sau individuald, este esentiald pentru orice entitate.
Evaluarea eficientei strategiilor si atingerea obiectivelor necesitd un sistem integrat de indicatori de
performanta care sa reflecte directia afacerii. Indicatorii operationali masoara eficienta proceselor si
activitdtilor, indicatorii manageriali evalueaza resursele si costurile, iar indicatorii strategici analizeaza
profitabilitatea, riscurile si satisfactia partilor interesate. Astfel, performanta este un vector care
influenteaza rezultatele, iar succesul depinde de nivelul de performanta al angajatilor.

Pentru a evalua si imbunatati performanta entitatilor, este esential sa utilizim indicatori KPI

(Key Performance Indicators) specifici care masoara aspectele-cheie ale performantei. Indicatorii
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KPI cuantifica realizarea rezultatelor si permit evaluarea performantei indivizilor, echipei si
departamentelor, facilitind luarea masurilor necesare pentru atingerea obiectivelor [185].
Selectia indicatorilor KPI relevanti pentru o entitate trebuie sa se bazeze pe o evaluare
detaliatd a diverselor factori, inclusiv contextul specific al activitdtilor, obiectivele strategice,
situatia actuald a entitatii, temporizarea activitdtilor si cerintele de conformitate reglementara. Este
esential ca acesti KPI sa fie adaptati la particularitatile entitétii, asigurand astfel o evaluare precisa
a performantei In conformitate cu IFRS 15 si contribuind la o apreciere obiectiva si eficientd a

proceselor financiare, figura 3.12.

obiectivele strategice (cifra situatia actuala pe curba
de afaceri, profit, costuri — dezvoltarii entitatii (crestere,
dezvoltare intensiva sau maturitate, declin), inclusiv stilul
extensiva) de management practicat in
temporizarea activitatii @ entitate
(orientare pe termen lung sau profilul entitatii
»quick win”- obtinere de profit (servicii, productie,
imediat) distributie)

Fig. 3.12. Factori in alegerea indicatorilor KPI relevanti pentru o entitate
Sursa: elaboratd de autor si adaptati dupa [186]

In acest context, mentiondm ca factorii influenteaza cat de bine KPI-urile alese reflecti
obiectivele strategice ale entitdtii, asigurdnd relevanta si contributia acestora la atingerea
scopurilor. De asemenea, acestia verificd dacd KPI-urile sunt adaptate nevoilor specifice si
furnizeaza informatii valoroase pentru luarea deciziilor.

Prin urmare, cercetarile [187] indica faptul ca, in etapa de organizare, entitatile se
concentreaza pe KPI-uri legate de cresterea vanzarilor, expansiunea pietelor, numarul de clienti
activi si dezvoltarea personalului. In faza de dezvoltare, accentul este pus pe rentabilitatea
capitalului, profitul de exploatare si valoarea economica adaugata. Entitatile mature, in schimb, se
axeazi pe fluxul de numerar, solvabilitate si investitii. In contextul contabilitatii financiare,
conformitatea cu IFRS 15 devine un KPI esential pentru sectorul financiar. Managerii trebuie sa
studieze si sa aplice IFRS 15, monitorizand modelul ,,in cinci etape” pentru a asigura acuratetea
inregistrarilor. Urmatoarea sectiune prezintd un ghid bazat pe IFRS 15, care, in opinia noastra, va
sprijini semnificativ conformitatea in recunoasterea veniturilor.

Astfel, pentru a reduce riscul erorilor in recunoasterea veniturilor, este esential sa dezvoltam
un instrument de masurare si verificare a conformitatii cu IFRS 15, destinat practicienilor. Acest
instrument include un set complex de riscuri, controale si proceduri interne care sd permita

directorilor financiari sa identifice abaterile de la standard utilizdnd resursele proprii. Contributia
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autorului constd in elaborarea acestui instrument, care va facilita conformitatea si va sprijini
practicile corecte in raportarea veniturilor din contracte, avand astfel un impact semnificativ asupra

calitatii si acuratetei informatiilor financiare (anexa 22).

3.3. Concluzii la capitolul 3
Cercetarea asupra identificdrii si evaludrii procedurilor de control pentru asigurarea
conformitatii recunoasterii veniturilor cu IFRS 15 a condus la formularea urmatoarelor concluzii:

1. Cercetarea a demonstrat cd tendintele actuale complica interactiunile comerciale, generand
provocari si costuri suplimentare atdt pentru cumpdratori, cat si pentru vanzatori. Aceastd
complexitate sporeste riscurile si prelungeste ciclurile de vanzare, iar autorul considera ca, in acest
context, se deschid oportunitati pentru dezvoltarea de solutii si modele inovatoare de generare a
veniturilor. Autorul subliniaza ca, desi aceste solutii pot fi valoroase, eficacitatea lor depinde de
contextul specific al fiecarei entititi si de riscurile unice asociate fiecarui model de vanzari. in
acest sens, se recomanda adoptarea unor strategii de gestionare a riscurilor de business, cum ar fi
acceptarea, reducerea, eliminarea, distribuirea, transferul si gruparea riscurilor.

2. Autorul a identificat riscurile asociate cu nerespectarea principiilor de recunoastere a
veniturilor, subliniind ca acestea nu necesitd exclusiv date cantitative, adesea, riscurile sunt
detectabile printr-o intelegere profunda a activitatii si a ciclului veniturilor. De asemenea, autorul
a evidentiat principalele riscuri de neconformitate in recunoasterea, evaluarea si prezentarea
veniturilor in situatiile financiare, inclusiv erori in determinarea momentului recunoasterii
veniturilor, inexactitati in evaluarea obligatiillor de performantd si deficiente in prezentarea
informatiilor relevante. Aceste riscuri pot compromite acuratetea si transparenta raportarilor
financiare. In acest context, autorul propune o metodi de verificare a contractelor in stadiul de
executare a obligatiilor de performanta. Prin identificarea fazelor-cheie, autorul contribuie la
minimizarea riscurilor si la asigurarea unei gestionari eficiente a conformitatii.

3. Autorul a evaluat aplicarea modelului in 5 pasi conform IFRS 15, evidentiind interdependenta
dintre identificarea riscurilor si utilizarea acestui model. Riscurile detectate pot influenta aplicarea corecta
a modelului, care, la rAndul sau, oferd un cadru pentru gestionarea si reducerea acestora. Studiile de caz
realizate au demonstrat efectele implementdrii modelului in diferite contexte si impactul asupra
raportarilor financiare. Masurile corective propuse au vizat asigurarea conformitatii. Aportul autorului
include aprofundarea aplicarii modelului, identificarea riscurilor si deficientelor, si propunerea de solutii
pentru Tmbunatdtirea proceselor si conformitatii reglementare. De asemenea, contributia constd in
dezvoltarea unui cadru sistematic pentru evaluarea si implementarea controalelor interne in contextul

recunoasterii veniturilor conform IFRS 15, adaptat specific sectorului telecomunicatiilor.
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4. In contextul aplicabilititii recente a IFRS 15, autorul a identificat lacune semnificative care
reflectd dificultati persistente in aplicarea corectd a standardului. Problemele observate au fost
prezentate detaliat, impreund cu solutii pentru Tmbunatétirea raportarii veniturilor conform IFRS
15. Studiul s-a bazat pe analizele situatiilor atipice frecvent intalnite in practica, evidentiind erorile
comune in raportarea veniturilor conform acestui standard. Impactul cercetarii se reflecta in
clarificarea si standardizarea practicilor contabile, contribuind astfel la imbunatatirea preciziei si
consistentei raportarii financiare.

5. S-a analizat problemele specifice in implementarea IFRS 15, inclusiv tratamentul discount-
urilor, garantiilor suplimentare, controlului intermediarilor asupra bunurilor sau serviciilor, distinctia
intre agent si comitent, si programele de fidelizare. Avand in vedere cd standardul nu oferd indrumari
detaliate pentru aceste aspecte, cercetarea a subliniat impactul reducerilor asupra recunoasterii
veniturilor si necesitatea aplicarii unor tratamente variate. A fost evidentiat ca pentru recunoasterea
corectd a veniturilor, entitdtile trebuie sa considere factori diversi, sd determine daca serviciile de
transport constituie obligatii de performantd distincte si sa stabileascd momentul transferului
controlului asupra bunurilor catre client, precum si modul in care entitatea gestioneaza aceste aspecte.
Acest demers a subliniat importanta adaptarii practicii contabile la cerintele specifice ale IFRS 15 si a
contribuit la clarificarea aplicarii standardului in contexte practice complexe.

6. Cercetarea a evidentiat dificultati semnificative in identificarea si evaluarea corectd a
veniturilor. Autorul sugereaza ca aceste provocari pot fi atenuate prin stabilirea unor KPI-uri
adecvate, capabile sa verifice conformitatea si sa identifice deficientele. In aceasta directie, autorul
a dezvoltat KPI-uri specifice pentru departamentul financiar, destinate si masoare conformitatea
recunoasterii veniturilor conform IFRS 15. Acest instrument complex include riscuri, controale si
proceduri interne esentiale, permitand directorilor financiari sa identifice abaterile de la standard
utilizand resursele proprii. Aportul autorului consta in crearea acestui instrument inovativ, care nu
doar faciliteaza conformitatea, dar si sprijind practicile contabile in raportarea veniturilor din

contracte, avand un impact direct asupra imbunatatirii calitatii raportdrii financiare.
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4. STUDIU EMPIRIC PRIVIND EVALUAREA IMPACTULUI APLICARII
IFRS 15 IN TARILE CU ECONOMIE EMERGENTA

Implementarea IFRS in economiile emergente raspunde nevoilor entititilor economice si
cerintelor autoritatilor competente. Un subiect central este IFRS 15 ,,Venituri din Contracte cu Clientii”,
adoptat prin Regulamentul (UE) nr. 1905/2016, aplicabil pentru exercitiile financiare incepand cu 1
1anuarie 2018. IFRS 15 aduce modificédri semnificative, cerand entitatilor sa determine daca controlul
asupra obligatiilor de performantd este transferat In timp sau la un moment specific.

Implementarea IFRS 15 incepand cu 2018 a modificat semnificativ politicile contabile
privind castigurile, influentdnd evaluarea si identificarea profiturilor in situatiile financiare. in
contextul costurilor ridicate si al fluxurilor de numerar limitate, aceasta schimbare a avut un impact
considerabil asupra informatiilor furnizate partilor interesate.

In acest context, scopul prezentului studiu este de a evalua efectele reale ale implementarii
IFRS 15 1in diferite sectoare de activitate si de a identifica solutii pentru problemele Intdmpinate in
fiecare domeniu, in special in conditii de stres financiar si in tarile cu economii emergente.
Obiectivele studiului sunt: O1: Identificarea cadrului general de aplicabilitate a IFRS 15 si
transpunerea matriciala sub forma de tablou de bord pe baza unor chei de corelare cross-panel;
O2: Transpunerea tabloului de bord intr-o structura piramidala bidirectionald, in vederea
dezvoltarii unui instrument de lucru pentru entitatile raportoare care sa faciliteze implementarea
IFRS 15 O3: Elaborarea metodologiei de modelare a aplicabilitatii IFRS 15 in cadrul extins pe
bazd de indicatori si indici dinamici; O4: Identificarea ariilor dificile in implementarea
standardului 1n viziunea auditorilor; O5: Aprecierea transparentei veniturilor in situatiile
financiare comparativ cu standardele inlocuite de IFRS 15; O6: Evaluarea mediului de control al
veniturilor in cadrul companiilor din perspectiva auditorilor externi; O7: Construirea unui model
economic de evaluare a impactului IFRS 15 in raport cu diferite sectoare de activitat; O8:
Consolidarea modelelor intr-un model optim unic, viabil si implementabil.

Pentru realizarea obiectivelor, au fost utilizate analizele statistice efectuate cu ajutorul
software-ului GRETL, versiunea 2019. Modelarea datelor a permis elaborarea unui model extins

de implementare a IFRS 15 1n térile cu economii emergente.
4.1. Evaluarea factorilor sectoriali ai aplicarii IFRS 15 in economiile emergente

Pentru a specifica utilizarea instrumentului, este crucial sa subliniem elementele cheie ,, Tips

on IFRS 15” in functie de industria entitatii economice. Astfel, pentru o prezentare mai clara si o
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corelare eficientd cu ipotezele stabilite, am grupat sectoarele cele mai afectate de schimbarile
impuse de IFRS 15 in sectiuni distincte.
Sectorul bancar
Este important de mentionat ca, pe langa IFRS 15, standardul IFRS 9 , Instrumente financiare”
este extrem de relevant pentru sectorul bancar. Realitatea economica a acestor doud standarde pentru

banci poate fi reprezentata prin ecuatia din figura de mai jos. :

Valoarea sub Valoarea sub incidenta

' Valoarea totali a | L
| incidenta IFRS 9 LT IFRS 15, care poate fi si 0

I contractului

Fig. 4.1. Prezentarea corelatiei de aplicabilitatea a IFRS 9 si IFRS 15 in sectorul bancar
Sursa: elaboraté dupd IFRS 15 Revenue for the banking sector, KPMG [188]

In sectorul bancar, contractele cu clientii sunt adesea reglementate de IFRS 9, dar o
combinatie cu IFRS 15 poate fi adecvata. Problema principald in aplicarea combinata a
standardelor este distinctia bunurilor si serviciilor, care trebuie sa fie distincte conform contextului
contractului. In industria bancari, recunoasterea veniturilor conform IFRS 15 depinde de natura
livrarilor si poate fi efectuata fie la un moment dat, fie pe o perioadd. De asemenea, platile
anticipate frecvent intalnite in acest sector, care sunt adesea inregistrate ca datorii pentru avansuri,
ar trebui recunoscute ca angajamente privind contractele cu clientii conform IFRS 15. Cercetarile
[189] efectuate la nivelul sectorului bancar din Romania indica faptul ca noul standard in primul
in care a fost adoptat, nu a avut un impact semnificativ asupra rezultatelor anuale; iar in multe din
cazuri, institutiile bancare au trecut cu vederea aplicabilitatea IFRS 15, in sensul ca nu au analizat
sau dezvaluit impactul in situatiile financiare anuale pentru anul adoptarii IFRS 15.

Astfel, pe baza literaturii si a constatarilor empirice, formulam prima ipoteza:

Ipoteza 1 — In contextul primului an al adoptarii \FRS 15, entitatiile din sectorul bancar si
IT prezinta cel mai scazut nivel de conformitate, nerespectind in toate cazurile cerinta de a
prezenta efectul potential al impementarii standardului.

Sectorul servicii IT si consultanta IT

In industria de software, aplicarea IFRS 15 necesiti o judecati profesionald detaliata.
Contractele includ hardware, servicii de instalare si mentenanta, iar detalierea precisa a acestora
este cruciald pentru a distinge intre obligatiunile contractuale. Veniturile trebuie recunoscute pe
etape: hardware-ul la livrare, iar serviciile de instalare si mentenanta in perioada prestérii lor. O
dificultate majorda este alocarea pretului de tranzactie pentru fiecare element distinct al
contractului. Estimarea justa a valorii fiecarei obligatiuni este necesard, mai ales cand pretul total

al contractului este comun. In Roméania si RM, distribuirea de produse IT ridica intrebarea daca
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entitatea actioneazd ca principal (recunoasterea veniturilor in totalitate) sau ca agent
(recunoasterea venitului ca comision).

Potrivit cercetarii efectuate [190], in perioada 2019-2020, intre entitatile cu economii emergente,
gradul de conformitate variaza semnificativ Intre industrii: cel mai 1nalt nivel se observa in sectorul
telecomunicatiilor, iar cel mai scdzut in sectorul IT. Zonele cel mai putin respectate includ dezvaluirea
segmentelor de operare, obligatia de performantd in aranjamentele de facturare si detinere, natura
bunurilor si serviciilor pentru agenti, garantiile si modificarile estimarilor variabile.

Intr-o alta viziune Heeralall [191], consideri cd bunurile sau serviciile extrem de
interdependente ar trebui, in general, combinate ca o obligatie de performanta distinctd. Pentru
companiile tehnologice, evaluarea legdturii intre promisiunile de furnizare a software-ului si alte
promisiuni este dificila si necesitd judecata de conducere. De asemenea, Smith & Williamson
[192] adauga ca implicatiile fluxului de numerar pot afecta negativ capacitatea entitatilor de a plati
dividende sau de a respecta conditiile acordurilor de imprumut.

Sectorul alimentar

Entitatile din industria alimentara se confrunta cu dificultati asemdnatoare cu cele din alte
domenii, dar natura problemelor variaza fata de industria de servicii. Un aspect crucial in productia
si vanzarea produselor finite este stabilirea preturilor. Discount-urile sunt frecvent utilizate pentru
atragerea clientilor si, conform IFRS 15, ele trebuie considerate componente ale pretului de
tranzactie, spre deosebire de SIC 18. Reducerile trebuie specificate in contracte si incluse in
recunoasterea veniturilor, chiar dacad nu este sigur daca vor fi aplicate efectiv. IFRS 15 prevede
inregistrarea veniturilor la valoarea neta; daca reducerile se acorda conform contractului, valoarea
veniturilor rimane constanta, iar orice abatere de la prevederi se recunoaste ca venit suplimentar
echivalent cu reducerea stipulata.

Conform lui Stoykova [193], IFRS 15 influenteaza negativ pretul actiunilor companiilor
listate din Bulgaria in sectoare precum productie, comert, cazare, transport, imobiliare si
constructii, cu o scadere observatd dupa adoptarea standardului. Studiul mai indica faptul ca
implementarea IFRS 15 nu are un impact semnificativ asupra veniturilor acestor companii.

In cercetarile sale, autorul a analizat si auditul veniturilor fiind un element indispensabil ca
element a situatiilor financiare. Astfel, analizdnd veniturile Combinatului Cricova SA si depistand
deficientele au fost propuse recomandari [194].

Sectorul telecomunicatiilor

In sectorul telecomunicatiilor, recunoasterea veniturilor a fost profund influentati de IFRS

15. Contractele variate, cum ar fi serviciile de telecomunicatii, vanzarea echipamentelor, si

abonamentele, necesita o stratificare adecvata pentru a aplica algoritmii IFRS 15. Omogenizarea
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contractelor permite aplicarea uniforma a tratamentului contabil. In contractele integrate, vanzarile
de echipamente si abonamente trebuie distincte si pretul de tranzactie alocat fiecarei obligatiuni
de performanta. In cazul contractelor cu perioade de achitare mai mari de un an, veniturile trebuie
separate intre cele recunoscute la livrare si cele recunoscute pe parcursul timpului. De asemenea,
platile in avans pentru abonamente trebuie recunoscute ca angajamente contractuale, nu datorii de
avans. Implementarea IFRS 15 in sistemul de facturare este costisitoare si necesita ajustari lunare.

Studiile ,,Big-4” indicd faptul cd impactul IFRS 15 asupra sectorului telecomunicatiilor este
semnificativ mai mare decat in alte industrii, din cauza complexitatii si costurilor implementarii [107].
Kohler si Le Manh discuta dezavantajele intampinate de sectorul telecomunicatiilor, cum ar fi utilitatea
informatiilor suplimentare si dificultatea estimarii acestora, iar eforturile de a influenta standardul nu au
fost luate in considerare, din cauza legitimitatii insuficiente a reprezentantilor industriei [59].

Astfel, pe baza acestor constatari, formulam urmatoarea ipoteza:

Ipoteza 2 — Impactul standardului IFRS 15 este mai mare la nivelul companiilor din sectorul
telecomunicatiilor si constructiilor decdt in alte sectoare .

Sectorul constructiilor

Pana la implementarea IFRS 15, industria constructiilor a fost ghidatd de IAS 11 “Contracte
de Constructii”. Impactul acestui standard asupra sectorului este major, avand in vedere valoarea
ridicatd a contractelor. Una dintre provocari este daca costurile pre-contractuale pot fi incluse in
valoarea contractului sau trebuie recunoscute ca cheltuieli curente. IFRS 15 recomanda
recunoasterea acestora ca cheltuieli curente pentru termene scurte, iar pentru cele pe termen lung
sd fie capitalizate. De asemenea, recunoasterea veniturilor pe faze de executie si identificarea
corectd a rolului de principal sau agent sunt esentiale, in functie de care veniturile se vor recunoaste
integral sau limitate la comision. Contractele de constructii, avand un ciclu de viatd lung, necesita
o gestionare strictd a pretului variabil. IFRS 15 cere dezvaluirea veniturilor in note la situatiile
financiare, pentru a oferi utilizatorilor informatii relevante, dezagregate dupa criterii geografice,
piete sau tipuri de bunuri/servicii.

Un studiu pe firme europene din telecomunicatii si constructii a evidentiat nerespectarea
cerintelor de prezentare din IFRS 15 [195]. Un alt studiu similar a analizat impactul IFRS 15 asupra
veniturilor, profitului si castigurilor nerepartizate, constatand un impact minim in medie [26].
Totusi, IFRS 15 reglementeazd recunoasterea veniturilor, care este strans legatd de cheltuieli
(costul bunurilor vandute), active (stocuri, creante, active privind impozitul amanat) si pasive
(venituri nerealizate, datorii fiscale amanate).

Studiul realizat de Coetsee et al., [149] arata ca, pentru majoritatea firmelor analizate, impactul

IFRS 15 asupra recunoasterii si masurarii veniturilor nu a fost considerat semnificativ, cu exceptia
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entitatilor din sectoarele constructiilor, materialelor, alimentatiei, bauturilor, telecomunicatiilor si
timpului liber, unde acest standard a fost un element major in auditul situatiilor financiare.

Intr-o altd abordare, Vieira et al. [196] au construit un indice pentru a evalua calitatea notelor
explicative privind IFRS 15 si au constatat cd, desi noul standard nu a adus schimbari majore, a
imbunatatit utilitatea si relevanta informatiilor financiare, in special in sectoare precum utilitdtile
publice, comunicatiile si constructiile civile.

Sustinem ca noile cerinte ale standardului vor impune mai multe explicatii, oferind entitatilor
raportoare oportunitatea de a disemina informatii anterior mai putin transparente. Cerintele stricte
privind metodele, datele de intrare si ipotezele vor obliga entitatile sd includa informatii specifice
st sd justifice alegerile facute, asigurand astfel un nivel sporit de transparenta. Aceasta va permite
utilizatorilor sd inteleagd mai bine veniturile recunoscute si sa verifice fidelitatea valorilor din
situatiile financiare, aspect sustinut si de analistii intervievati [197].

Cercetarile anterioare au evidentiat inconsecventele si deficientele majore ale standardelor
IAS 11 si IAS 18, subliniind necesitatea unui nou standard de recunoastere a veniturilor. In acest
sens Prochazka [198] subliniaza ca principalul punct slab al IFRS 18 este lipsa de orientari pentru
contractele cu elemente multiple, cerand separarea tranzactiilor in componente individuale fard a
explica modul de impartire si cuantificare. Autorul sugereaza ca organismele de standardizare ar
trebui sa defineasca natura economica a veniturilor, sa stabileasca ce reprezintad valoarea acestora
si sa clarifice momentul aparitiei, luand in considerare perceptia utilizatorilor asupra generarii
veniturilor [46]. Jones si Pagach [199] ajung la concluzii similare, mentionand dificultatea aplicarii
actualelor cerinte IFRS pentru tranzactii complexe si insuficienta transparentei In prezentarea
informatiilor. Desi au scopuri diferite, aceste studii [126, 198, 46, 200, 201] converg asupra
inconsecventelor si punctelor slabe ale vechilor standarde, care pot genera aplicari eronate.

Avand in vedere cele mentionate mai sus, formuldm urmatoarea ipoteza:

Ipoteza 3 — Aplicarea IFRS 15 a condus la 0 mai mare transparenta informationala si
implicit a contribuit la cresterea increderii partilor interesate in situatiile financiare.

Studiul lui McCarthy [202] evidentiaza provocarile recunoasterii veniturilor, analizand doua
scenarii: unul bazat pe reguli si altul pe principii. In ambele cazuri, putini participanti au calculat
corect veniturile, ldsdnd neclar daca unul dintre standarde imbunatateste calitatea raportarii
financiare. Un alt studiu similar [203], efectuat in SUA pe 176 de manageri financiari, a aratat ca
multi aplicau incorect IFRS sau nu intelegeau standardul, doar 40% rdspunzand corect. Aceste
studii indica necesitatea unui sprijin suplimentar pentru IFRS, mai ales in contextul dificultatilor

in aplicarea cerintelor de recunoastere a veniturilor.
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Tong [201], considera ca IFRS 15 corecteaza deficientele standardelor anterioare de
recunoastere a veniturilor, cu efecte variabile in functie de tipul tranzactiei si entitate. Modelul in
cinci etape asigurd o recunoastere sistematicd si consecventd a veniturilor, imbunatatind
comparabilitatea situatiilor financiare. Onie et al. [204], sustin ca IFRS 15, comparativ cu IAS 18,
oferd ghiduri mai detaliate, afectand alocarea pretului de vanzare si momentul recunoasterii
veniturilor. Modelul unic al IFRS 15 urmareste coerenta si comparabilitatea, stabilind principii
aplicabile raportarii informatiilor despre natura, valoarea si incertitudinea veniturilor din contracte.

Pe baza acestor consideratii, avansam si ultima ipoteza care vine in completarea celei de-a
treia ipoteza si anume:

Ipoteza 4 — Aplicarea IFRS 15, a condus la cresterea comparabilitatii in raportarea veniturilor
intre companii si sectoare, imbunatatind totodata calitatea informatiilor financiar-contabile.

Parerile in ceea ce priveste acest subiect sunt impartite. Napier si Stadler [26], analizand
comentariile companiilor europene, au constatat ca societatile de telecomunicatii se tem ca IFRS
15 va reduce intelegerea tranzactiilor si comparabilitatea rapoartelor financiare. in mod similar,
Haggenmiiller [205] argumenteazd cd@ complexitatea si subiectivitatea standardului pot
compromite obiectivele acestuia. Pe de altd parte, unele studii sugereazd ca informatiile
suplimentare oferite de IFRS 15 vor imbunatati utilitatea raportarilor financiare. Totodata,
Boujelben si Kobbi-Fakhfakh [195] observa ca firmele cotate din UE nu respectd complet
cerintele IFRS 15. Rdmane neclar dacd IFRS 15 va atinge obiectivele de a spori inteligibilitatea,
transparenta si comparabilitatea tranzactiilor cu venituri.

Rezultd ca aplicarea IFRS 15 variaza semnificativ intre sectoare: modul de generare si
recunoastere a veniturilor diferd, iar complexitatea contractelor poate complica identificarea
obligatiilor de performanta si evaluarea pretului de tranzactie. De asemenea, sectoarele care depind
de sisteme IT complexe pot intampina dificultati suplimentare in gestionarea si raportarea

veniturilor conform IFRS 15.

4.2. Conceptualizarea modelului teoretic de evaluare a impactului IFRS 15

Pentru a atinge obiectivele, s-a utilizat un procedeu mixt: initial, a fost aplicat un chestionar
expertilor contabili din firmele auditate pentru a identifica problemele legate de implementarea
IFRS 15. Designul cercetarii, cu 30 de intrebari, a fost inspirat din cercetari anterioare [107, 206].
De asemenea, pentru o viziune mai completd, cercetarea a inclus si un sondaj de opinie adresat
auditorilor externi de la companiile Big 4. (Deloitte Audit S.R.L., PricewaterhouseCoopers Audit
S.R.L., Ernst & Young S.R.L., KPMG Romania S.R.L.). Datele obtinute au fost modelate

econometric si ajustate cu coeficienti de impact conform metodologiei proprii. Chestionarul a fost
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conceput pentru a acoperi problemele intdmpinate de entitatile economice din tarile cu economie
emergentd care aplicd IFRS 1in totalitate. Analiza implementarii IFRS 15 in aceste tari este o
provocare pentru factorii de decizie, avand 1n vedere flexibilitatea standardului si adaptarea
acestuia la reglementarile regionale pentru succesul implementarii. [FRS 15 include cinci pasi
pentru identificarea veniturilor, asigurand o structura matriceald cu componente de validare si
evaluare a variabilelor, cum ar fi preturile tranzactiei, in corelatie cu conditiile economice locale.
Structura matricealad a standardului a fost transpusa in tablou de bord prezentat in anexa 23. Cei
cinci pasi, prezentati in anexa 19, au reprezentat un punct de reper in conceptualizarea intrebarilor
chestionarului cat si a dezvoltarii modelului econometric de evaluare a impactului IFRS 15.

Astfel, pentru realizarea obiectivului principal, s-a optat pentru o cercetare cantitativa,
folosind initial un chestionar cu 30 de Intrebari mixte, urmat de un sondaj de opinie. Chestionarul
a fost trimis electronic catre 30 de entitati din sectoare diverse: productie, IT, bancar, constructii
si telecomunicatii. Aceste domenii au fost selectate pe baza recomandarilor din literatura de
specialitate [69, 28, 30, 48], motivul fiind cele mai afectate de schimbarile impuse de IFRS 15.

In urma completrii chestionarului, respondentii au fost structurati uniform pe sectoare, cu
cate 6 persoane din fiecare: sectorul bancar, servicii IT, constructii, industria alimentard, si
telecomunicatii. Intrebarile, formulate pe baza judecitii profesionale, urmiresc evaluarea
aplicabilitdtii IFRS 15 in entitatile economice autohtone. Chestionarul este impartit in 4 sectiuni,
descris in anexa 24, iar structura chestionarului in tabelul 4.1.

Tabelul 4.1. Structura intrebarilor chestionarului

Nr. A . - Numar de
Sectiuni Descrierea sectiunii Lo
crt. ’ ’ itemi
1. Date generale despre | Domeniul de activitate, tipul de bursa la care este | 3 intrebari
entitatile auditate listata, cota de piata detinuti de entitate)
2, Date financiare raportate | Pozitia si performanta financiara a entitatii 7 intrebari
la data de 31.12.2018
3 . Aspecte referitoare la istoricul aplicarii IFRS 15 | 7 intrebari
Complexitatea . e S
. in cadrul entitatii, aspecte care genereaza statistic
standardului N g :
confidenta privind politicile de implementare
3. .. Intrebari care sia evalueze atit tarifarea, cat si | 7 intrebari
Transparenta si judecata - . AR
. O vulnerabilitatea si riscul asumat al tranzactiei
profesionala ’ ’
4. Beneficiile urmarite ale | Aspecte referitoare la mediul de control intern al | 6 intrebari
activitatii de contractare si | entitatilor auditate, determinarea pretului de
optiunile  partilor  1in | tranzactie, contraprestatii in natura, obligatii de
procesul comercial performanta din contract

Sursa: elaborat de autor

Pentru a asigura transparenta si precizia, am inclus respondenti din randul auditorilor externi ai
companiilor Big 4. Avand in vedere ca acestia se afld intr-o pozitie diferita fata de auditorii interni, am

adaptat chestionarul pentru a reflecta specificitatea experientei lor. In conceperea sondajului, s-au avut
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in vedere doud aspecte: politica de confidentialitate si rolul auditorilor externi in evaluarea
recunoasterii veniturilor conform IFRS, fara a fi implicati direct in implementarea standardului.
Pentru a evalua aplicarea IFRS 15 in diverse industrii, au fost selectate atat sectoare de
servicii, cat si de productie, incluzdnd domenii cu cicluri operationale scurte si lungi, cum ar fi
constructiile. Toate cele 30 de entitati au raspuns integral la intrebari. Rezultatele chestionarului
au permis dezvoltarea unei structuri bitriangulare, bazata pe cele 5 etape ale implementarii IFRS
15, care serveste drept cadru de baza pentru evaluarea veniturilor din contractele cu clientii si

creeaza reteaua matriciald necesara pentru atingerea obiectivelor 1, 2 si 3 (figura 4.2).

IFRS 1§ —— Pasul 2 IFRS 15
Surse de date % Pasul 3
Pasul 1 ~|-A | Reguli
Contracte l—‘ — Tarife
. contabilitate
= Jejeritate . S
s venituri
S recunoastere
IFRS 15 i T )
motor IFRS 15
IFRS 15
Registru  — — Date
A
Obligatia de performanti
T Tinte de date
Pasul 5 IFRS 15 Pasul 4 +

Fig. 4.2. Modelul ,,Bitriangular” privind corelatia input-output de resurse
Sursa: elaboratd de autor si adaptatad dupa IFRS 15 “Venituri din contracte cu clientii” [91]

Schema de mai sus serveste drept baza pentru modelul teoretic al aplicarii extinse a IFRS 15

in economiile emergente, in contextul estimarii recuperarii stresului financiar (realizand astfel

C,:=(X*Ti+ﬁ*0pi

obiectivul 4 al studiului), dupa cum urmeaza: {R]_ =D+ 6L, (4.1)

Definim spatiul vectorial in absenta influentei standardelor (sub impactul acordurilor intre
parti ca fiind: C;OR =a*T;@p+D;+ B+0P,@6 L 4.2)

Unde: C — Contracte; T —Tarife; OP — Obligatie de performanta; R— Reguli; D — Date; L —
Legistru; Ci = spatiul vectorial reglementat al contractelor efectuate intre parti sub sub
reglementarile nationale specifice tarilor emergente analizate;a,[3,¢,8 — coeficienti de regresie; i —
populatia totala esantionata (entitati economice)

Prin aplicarea normalizarii sub IFRS sau a Standardelor Nationale ecuatia devine:

(Ci @Rj)IFR515 = (a * Ti @(p * Dj)[FRSlS + (B * OPL @6 * L]) (43)

IFRS15
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(COR)Ine = (a*T;@p*D;) .+ (B*xOP@*L;) (4.4)
Unde: Ci = spatiul vectorial reglemntat al contractelor efectuate intre parti sub IFRS 15; NG
= National GAAP.
Diferentele de normalizare permit determinarea urmatoarei relatii conditionale:
(Ci®OR)irrs1s K (C;@R))ng (4.5)

Stresul financiar recuperat devine evaluabil prin intermediul relatiei:

_ (Ci@Rj)iFRs15

SFR=1
(Ci®Rj)NG

(4.6)

Unde: SFR= stresul financiar recuperat.

Duprey si Klus [207], au identificat indicatorii financiari relevanti pentru monitorizarea
stresului financiar: creditul total real catre sectorul privat nefinanciar, creditul bancar real catre
sectorul privat (exclusiv banci) si raportul dintre creditul total si PIB. Desi stresul financiar este
greu de prezis, acesti indicatori se aliniaza cu categoria de avertizare timpurie. Cercetarea actuala
completeazd evaluarea acestora prin includerea capacitdtii de reglementare a regulilor.
Normalizarea reglementeaza o nisa a profiturilor generate de contractele cu clientii, in special pe
termen lung sau multiple surse de profit. Se evidentiaza o relatie de cauzalitate directd intre
elementele contractelor si datele contabile, creand un spatiu vectorial limitat si afectat de stresul
financiar, ceea ce explica utilizarea IFRS 15 n economiile emergente. Stresul financiar este definit
ca incertitudinea si schimbarea asteptarilor privind pierderile de pe pietele financiare [208, 209].

Cercetarile anterioare [107], au analizat impactul IFRS 15 asupra indicatorilor financiari,
inclusiv fondul operational, autonomia financard, return on turnover (ROT), Rentabilitatea
capitalurilor proprii (ROE), rentabilitatea activelor (ROA), si profiul pe actiune (EPS). Studiul
indicd ca sectoarele tehnologiei, telecomunicatiilor si constructiilor se confruntd cu probleme
structurale majore, In timp ce sectorul energetic este favorabil. De asemenea, existd o corelatie
intre fondul operational si autonomia financiara, cu sectoarele cu fond operativ mic avand si un
grad scazut de autonomie financiara.

In urma revizuirii literaturii de specialitate reiese faptul ¢4, in ciuda importantei recunoasterii
veniturilor 1n raportarea financiara, exista o surprinzator de mica cantitate de cercetari empirice pe
acest subiect. De asemenea, avand in vedere ca IFRS 15 a fost introdus recent, studiile care
abordeaza acest nou standard sunt relativ rare. Pand acum, majoritatea lucrarilor publicate au
examinat factorii determinanti ai adoptarii timpurii a IFRS 15 [210] si au analizat calitatea notelor

explicative privind implementarea acestuia [198].
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4.3. Analiza datelor si rezultatele obtinute pe baza de chestionar si sondaj

Chestionarul a fost aplicat unui esantion eterogen din cinci sectoare: bancar, IT, constructii,
alimentare si telecomunicatii. Toate entitdtile participante, fie ele publice sau parte a unor grupuri
internationale, intocmesc situatiile financiare conform IFRS. Intrebarile se bazeazi pe experienta
auditorului si rationamentul necesar pentru a evalua aplicabilitatea IFRS 15 in economii
emergente. Pentru directorii financiari, distributia esantionului a fost uniforma intre sectoare. in
sondajul adresat auditorilor externi, repartizarea a fost: 20% pentru Constructii, Telecomunicatii
si Alimentare, 25% pentru IT si 15% pentru Banca.

Esantionul este reprezentativ, cu concluzii bazate pe raspunsurile directorilor financiari si
auditorilor externi. Reprezentarea graficd a respondentilor in functie de sector este ilustrata in

Grafic 4.1.

Servicii bancare [ —
Productic alimentard |
Servici 1T | e
Constructii - [
Telecomunica i
0% 5% 10% 15% 20% 25% 30%

m Directori Financiari ~ m Auditori externi

Grafic 4.1. Ponderea respondentilor in functie de industria entititilor in care
activeaza si a entitatilor auditate
Sursa: elaboratd de autor in baza Chestionarului (Anexa 24) si Sondajului de opinie (Anexa 25)

Rezultatele studiului, bazate atat pe chestionar, cat si pe sondajul de opinie, nu au fost interpretate
integral printr-o abordare combinata din cauza diferentelor semnificative in profilul respondentilor.
Totusi, obiectivul principal a fost colectarea de informatii complete privind aplicarea standardului
IFRS 15 si sintetizarea acestora din perspectiva celor doua categorii de respondenti.

In continuare, vom analiza si interpreta rezultatele obtinute din chestionar, la care au raspuns
30 de respondenti. Din pacate, nu am putut interpreta datele cu caracter structural din cauza
restrictiilor de confidentialitate impuse auditorilor.

Referitor la aplicarea IFRS 15 in contractele cu clientii, majoritatea respondentilor (80%) au
confirmat aplicarea acestuia in scopurile generale definite de standard. In contrast, doar 20% dintre
entitati au declarat cd aplica standardul si in alte domenii, indicand o familiaritate insuficientd cu

aplicatiile extinse ale acestuia.
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In cazul contractelor partial reglementate de IFRS 15 si partial de alte standarde, intregul
esantion a raspuns afirmativ. Totusi, entitdtile trebuie sd fie precaut in aplicarea tratamentului
acestor contracte, avand in vedere ca unele elemente ar putea fi supuse si altor standarde, precum
IFRS 16 ,,Contracte de leasing”, ceea ce necesitd o analiza detaliata a fiecarui contract.

In ceea ce priveste aplicarea retroactivdi a IFRS 15 cu efectul cumulat al perioadelor
anterioare, doar 20% dintre respondenti au optat pentru aceastd abordare. Acest procent se
regdseste in principal 1n sectorul bancar, unde transparenta si claritatea perioadelor anterioare sunt
esentiale pentru evaluarea impactului standardului asupra contractelor cu clientii.

Niciuna dintre entitatile chestionate nu a optat pentru aplicarea retroactiva a standardului.
20% dintre respondenti au ales optiunea de inaplicabilitate a acestei aborddri din cauza lipsei
perioada in care standardul a devenit obligatoriu.

In ceea ce priveste identificarea unui contract cu un client conform IFRS 15, majoritatea
respondentilor (24) au confirmat detinerea unor astfel de contracte. Totusi, 20% dintre acestia nu
au identificat asemenea contracte, ceea ce sugereaza ca aplicarea standardului poate fi neglijata,
chiar daca principiile generale de recunoastere si evaluare a veniturilor trebuie mentinute. Un
aspect crucial al IFRS 15 este identificarea bunurilor/serviciilor distincte, care impune
contabilizarea separatd a fiecarei parti a contractului. Astfel, veniturile din servicii trebuie
prezentate distinct fatd de veniturile din bunuri vandute, chiar daca fac parte din acelasi contract.
Aproximativ 80% dintre respondenti au identificat contracte cu elemente distincte, in timp ce restul
de 20% nu aplicd o asemenea abordare, indicand o simplificare in contabilizarea contractelor.

Un alt aspect sensibil reglementat de IFRS 15 este dreptul de returnare a produselor defecte,
care poate influenta momentul recunoasterii veniturilor. Rezultatele chestionarului aratd ca 80%
dintre companii au recunoscut aceastd practica, subliniind necesitatea unei analize detaliate a
momentului, valorii si motivelor pentru returnari.

Achizitionarea de bunuri/servicii suplimentare, cum ar fi bonusurile si programele de
loialitate, prezinta particularitati neuniforme in recunoasterea veniturilor. Aproximativ 40% dintre
entitatile chestionate includ astfel de clauze in contractele cu clientii, in timp ce alte 40% nu le
aplica si 20% nu folosesc aceasta abordare in general.

In cazul implicdrii altor entitati (parteneri, parti afiliate sau terti), este esential si se
stabileasca cine actioneazd ca mandant si cine ca agent, conform exemplelor oferite de IFRS 15.
40% dintre respondenti au indicat cd actioneaza in nume propriu, 40% au raspuns afirmativ pentru

furnizarea de bunuri si servicii in nume propriu, iar 20% au considerat ca situatia nu este relevanta.
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Taxele nerambursabile, frecvente 1n sectorul comertului cu amanuntul, sunt percepute pentru
produse de la furnizori in locatia de desfasurare a activitatii entitatii. Majoritatea respondentilor
din alte sectoare au raportat cd aceste taxe nu sunt aplicabile.

Referitor la primirea avansurilor de la clienti, majoritatea respondentilor au confirmat
aceastd practica, avand in vedere ca avansurile sunt utilizate pentru minimizarea riscurilor si
asigurarea lichiditatii. IFRS 15 reglementeaza avansurile nerambursabile pentru a asigura
pastrarea numerarului chiar dacd clientul renunta la bunurile/serviciile specificate in contract.

Mai mult de 50% dintre respondenti au afirmat cd pretul de tranzactie nu este intotdeauna
observabil direct din contract. Pretul trebuie sa fie clar si concis pentru bunurile/serviciile distincte,
altfel pot aparea neconformitdti intre contraprestatie si bunurile/serviciile livrate, ceea ce poate
duce chiar la litigii economice.

Modificarea preturilor tranzactiilor se face de regula periodic prin acte aditionale. 20% dintre
entitatile chestionate au raportat ca aceastd situatie nu se aplicd in tranzactiile cu ciclu scurt de
livrare, unde nu este necesara revizuirea preturilor initiale.

Conform raspunsurilor, majoritatea entitatilor chestionate functioneaza cu un ciclu scurt de
vanzare, recunoscand veniturile intr-o singurd perioada contabild. Doar 20% din entitatile din
constructii utilizeaza doua perioade contabile pentru recunoasterea veniturilor.

Recunoasterea veniturilor in mai multe perioade contabile depinde de durata ciclului de livrare
a produselor sau serviciilor. Exemple de astfel de situatii sunt intalnite in industria constructiilor si in
sectorul IT, unde livrarea poate dura mai mult si veniturile si cheltuielile sunt stabilite pe etape.

Majoritatea entitatilor chestionate au raspuns pozitiv in ceea ce priveste discount-urile, care sunt
tratate diferit fatd de IAS 18, reducand valoarea tranzactiei de la inceput in functie de reducerea oferita.

Toate entitatile participante au confirmat ca natura bunului sau serviciului a fost luatd in
considerare in determinarea progresului, asigurandu-se conformitatea cu promisiunile
contractuale. Recunoasterea veniturilor este simpla pentru vanzarile de bunuri, dar pentru servicii
si constructii poate fi realizata pe etape, conform fazelor de livrare.

Alocarea pretului de tranzactie la obligatiile de performanta este esentiala conform IFRS 15.
40% dintre entitdti au confirmat aplicarea acestei alocari, 40% au negat, iar 20% nu au raspuns.

Majoritatea respondentilor au considerat ca influenta valorii variabile asupra pretului de
tranzactie este mai semnificativd in cazul bunurilor si serviciilor livrate pe termen lung sau in
economiile inflationiste. Patru entitati au negat impactul valorii variabile pentru vanzarile pe
termen scurt, In timp ce celelalte patru entitati au considerat efectul nerelevant.

In conformitate cu IFRS 15, contraprestatia in natura trebuie evaluati la valoarea justi cu

efecte nemonetare. 40% dintre entitdtile intervievate au confirmat acest aspect, in timp ce alte 40%
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primesc contraprestatie monetara, iar patru entitdti au indicat cd forma de contraprestatie nu este
aplicabila in contractele lor.

Rezultatele prezentate anterior reflectd implicarea directorilor financiari in analiza gradului
de implementare a IFRS 15. In aceastd sectiune, ne propunem si examinim complexitatea
standardului din perspectiva auditorilor externi. Sondajul de opinie (Anexa 25), in intrebarile 3-6,
abordeaza masurarea gradului de interpretare a standardelor IFRS in general (intrebarea 5) si, in
mod specific, a IFRS 15. Majoritatea respondentilor considera ca interpretarea standardelor IFRS
este de dificultate medie, avand in vedere ca standardele sunt traduse 1n diverse limbi. Aceasta
dificultate ar fi mai mica dacd auditorii ar lucra pentru entitati locale care utilizeazd norme
nationale redactate in limba nativd, cum ar fi OMFP in Romania s1 SNC in Republica Moldova.
Acest context lingvistic ar reduce semnificativ erorile de interpretare, conform observatiilor lui
Camfferman si Zeff [211], care subliniaza ca limba poate afecta uniformitatea interpretarii
standardelor si comparabilitatea informatiilor contabile. Traducerea si cultura sunt factori majori
care pot influenta aplicarea obiectiva a IFRS [212, 213].

Majoritatea auditorilor care au participat la sondaj considera ca aspectele tehnice esentiale ale
IFRS 15, cum ar fi determinarea pretului de tranzactie, componenta de finantare, separarea obligatiilor
de performanta si alocarea pretului de tranzactie, sunt de complexitate medie spre mare. Totusi, acestia
recunosc ca exista si alte domenii complexe asociate cu IFRS 15. Auditorii subliniaza ca standardul
utilizeaza expresii de probabilitate si incertitudine in probleme-cheie, ceea ce poate conduce la diferente
de interpretare. Problemele de incertitudine si probabilitate, cum ar fi tratamentul reducerilor
retrospective, garantiile legate de obligatiile de performanta, evaluarea fazei de livrare a proiectelor si
conceptele de agent si mandant, sunt frecvent intdlnite in aplicarea IFRS 15. Grafic 4.2. ilustreaza

amploarea interpretarii si nivelul de incertitudine in aplicarea IFRS 15 din perspectiva auditorului extern.
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Grafic 4.2. Prezentarea nivelului de interpretare si incertitudine a IFRS 15 in viziunea
auditorilor
Sursa: elaborat de autor in baza sondajului de opinie adresat auditorilor externi (Anexa 25)
Incertitudinea si interpretarea practicilor contabile reprezintd riscuri majore pentru

transparenta situatiilor financiare. Asa cum indicd diagrama de mai sus, un numar semnificativ de
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auditori considerd ca IFRS 15 prezintd riscuri de denaturare a corectitudinii recunoasterii si
evaluarii veniturilor din cauza amplorii incertitudinii si interpretarii acestuia.

Sectiunea urmatoare a sondajului (intrebarile 7-11) este destinatd aprofundarii complexitatii [IFRS
15 in contextul transparentei. Aceasta evalueazd gradul de libertate in aplicarea principiilor de
recunoastere si evaluare a veniturilor comparativ cu standardele anterioare (IAS 11 si IAS 18). De
asemenea, se analizeaza tendinta de a modifica si manipula veniturile in conformitate cu cerintele
standardului, atunci cand nu se inregistreaza frauda sau eroare, dar se gestioneaza performanta financiara.

Majoritatea auditorilor nu considerd ca IFRS 15 faciliteazd semnificativ manipularea
veniturilor si sustin c¢d nivelul de discretie n aplicarea principiilor acestui standard este limitat
comparativ cu standardele anterioare. Rezultatele sugereaza ca scopul IFRS 15 este de a asigura
transparenta si standardizarea proceselor economice contabile. Aproximativ 15 din 20 de auditori
au declarat cd nu au intampinat masuri specifice din partea societatilor care sa faciliteze discretia
in aplicarea IFRS 15, ceea ce sugereaza ca efortul necesar pentru manipularea performantei
financiare ar putea fi mai mare decat beneficiile asteptate.

In plus, peste 10 auditori au raportat cazuri de modificare a contractelor cu clientii, ceea ce
afecteazi recunoasterea veniturilor si prezentarea acestora conform IFRS 15. in contextul crizelor
economice recente, inclusiv inflatia ridicata, modificarea contractelor a fost frecventa si necesara.
Conform IFRS 15, modificarile semnificative trebuie prezentate in situatiile financiare, iar
impactul asupra veniturilor amanate si recunoscute, activelor si pasivelor trebuie reevaluat. In ceea
ce priveste optiunile de modificare a contractelor in favoarea societdtii, multi respondenti
trebuie justificata pentru a fi acceptata de client. Raspunsurile auditorilor la intrebarile 7-11 sunt

prezentate in Graficul 4.3 de mai jos.
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Grafic 4.3. Prezentarea nivelului de discretie si manipulare a veniturilor prin prisma IFRS 15

Sursa: elaborat de autor in baza sondajului de opinie adresat auditorilor externi (Anexa 25)

121



Desi modificarea contractelor de catre auditorii externi este rard, asa cum ilustreaza
diagrama de mai sus, afacerile moderne sunt extrem de dinamice, iar adaptarea rapida la tendintele
economice devine esentiala. Intr-un mediu de afaceri in continui schimbare, ajustirile privind
conditiile de livrare, preturile si reducerile din contractele cu clientii sunt frecvent reflectate in
situatiile financiare. Pentru a face fatd provocarilor generate de modificarile standardelor, crizele
economice si alti factori, entitatile trebuie sa aiba un mediu de control intern robust.

Rezultatele sondajului, prezentate in intrebarile 12-15, au relevat necesitatea urgenta de
imbunatatire a procedurilor de control intern in entitatile economice din Romania si Republica
Moldova. Mai mult de jumatate dintre auditorii participanti considera cd rationamentul profesional
si documentarea incertitudinilor legate de IFRS 15 sunt insuficiente. Aceasta sugereaza ca rolul
contabililor si al directorilor financiari se concentreaza predominant pe contabilitate, fara a aborda
in mod adecvat managementul financiar. In plus, se observi ci, in perioada 2021-2022, multe
societdti nu au implementat inca automatizarea principiilor IFRS 15 in sistemele lor contabile (a
se vedea raspunsurile la Intrebarea 13). Rezultatele detaliate ale chestionarului sunt prezentate in

Graficul 4.4.
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Grafic 4.4. Prezentarea nivelului de control intern asupra veniturilor recunoscute in

conformitate cu IFRS 15
Sursa: elaborat de autor in baza sondajului de opinie adresat auditorilor externi (Anexa 25)

Conform rezultatelor obtinute, majoritatea auditorilor considera ca documentarea aspectelor
esentiale, precum rationamentul, judecata profesionald si incertitudinea, este la un nivel foarte
scazut 1n cadrul entitatii. Aceasta sugereaza o concentrare excesiva pe activitatile operationale si
inregistrari, in detrimentul monitorizarii si controlului faptelor economice. Absenta unui mediu de
control intern adecvat asupra veniturilor in contextul IFRS poate conduce la erori pe termen lung,

care ar putea ramane nedezvaluite la momentul respectiv.
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4.4. Evaluarea impactului implementarii standardului IFRS 15 pe sectoare de activitate si
dezvoltarea unui model integrat de aplicare

In cadrul analizei segmentului contractirii (Zona 1 a triunghiului de activitate), au fost
investigate aspectele istoricului aplicarii IFRS 15 in entitate. Rezultatele au indicat o incredere
scazuta in politicile de implementare, cu o medie de asumare sub 20% privind efectele retroactive
ale punctului C3 din [FRS 15. Aceste constatdri au permis definirea coeficientilor de impact, bazati
pe relevanta statistica a variabilelor in raport cu obiectivul general.

Activitdtile de tarifare au fost evaluate printr-o grila matriceald, folosind un set de 7 intrebari
care abordeaza tarifarea, vulnerabilitatea si riscul tranzactiilor. Valorile obtinute au fost omogene,
cu o medie subunitard pentru toate intrebarile, si au fost supuse unei evaluari de relevanta statistica
bazata pe coeficientii de impact.

Zona dedicata performantei a fost testatd conform perceptiei europene, incluzand aspecte de
sustenabilitate. Respondentilor 1i s-au adresat 7 intrebari legate de beneficiile activitatii de
contractare si optiunile partilor In procesul comercial. Rezultatele au reflectat ca eficacitatea
precede eficienta in tarile in dezvoltare, in raport cu nivelul de dezvoltare economica.

Triangulatia secundard a fost concentrata pe aspectele metodologice ale implementarii IFRS
15. Noutatea modelului propus rezidd in adaptarea raspunsurilor pentru a satisface cerintele
metodologice si de activitate, acoperind ambele zone studiate.

Din punct de vedere normativ si contractual, modificarile structurii Intrebarilor au vizat 17%
din intrebari, asigurand stabilitatea structurii primei zone a celor doui triunghiuri. In schimb,
structura tarifara si scriptologica difera cu 28%, fiind reconfigurata pentru a reflecta performanta
in segmentul de inregistrare scripticd. Zona 3, referitoare la conceptualizarea performantei si
consolidarea datelor, prezintd cele mai mari diferente intre cele doud triunghiuri (primar si
secundar). Corelatiile calculate pe baza rezultatelor chestionarului sunt prezentate in Tabelul 4.2.

Tabelul 4.2. Corelatii statistice rezultate in urma interpretarii chestionarului

Tipuri de activitatai General | Telecomunicatii SERE Constructii Servnsll L P'r oductle'
’ | bancare > | solutii IT | alimentara
Corelatia 1 -,104 240 -513 -327 567
Pearson
General Sig. (2- 845 647 298 528 240
tailed)
N 6 6 6 6 6 6
Corelatia ) * i i i
Pearson ,104 1 ,894 ,198 ,205 AT
Telecomunicatii | Sig. (2- 845 016 707 697 339
tailed)
N 6 6 6 6 6 6
Corelatia * ) i i
Servicii bancare | Pearson ,240 894 ! 216 499 367
Sig. (2- 647 ,016 ,682 ,313 A74
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R RN . ... | Servicii .. | Serviciisi | Productie
Tipuri de activitatai General | Telecomunicatii R —— Constructii solutii IT | alimentara
tailed)
N 6 6 6 6 6 6
Corelatia |54 -,198 -,216 1 -,196 -,227
Pearson
Constructii | Sig. (2- | ,qq 707 682 710 665
tailed)
N 6 6 6 6 6 6
Corelatia |~ _ 397 -, 205 499 | -196 1 475
T Pearson
Servicii si Sig. (2-
solutii IT g- 528 697 313 710 341
’ tailed)
N 6 6 6 6 6 6
Corelatia | 547 477 S367 | -227 475 1
. Pearson
Productie Sig. (2-
alimentari g- 240 339 474 665 341
tailed)
N 6 6 6 6 6 6

* Corelatie nesemnificativa la nivelul 0,05 (2-tailed)

Sursa: elaborat de autor pe baza software-ul statistic SPSS
Coeficientii de corelatie sugereaza ca sectorul IT si sectorul bancar prezintd o omogenitate
in optiunile de implementare a IFRS 15, avand coeficienti de corelatie aproape de 0, ceea ce indica
o variabilitate redusa in acest context. in contrast, sectorul constructiilor se afld la extrema opusa,
cu coeficienti de corelatie aproape de 1, indicind o uniformitate mai mare in optiunile de
implementare a IFRS 15. Calculul ariei de reprezentare a efectelor implementarii IFRS 15 a fost

realizat de autori conform formulei prezentate mai jos:

_ I (rigrmy)
Ap = —Z{Ll(nz) 4.7

Unde: ria>0 < a>0

AA - rezultatul pozitiv al implementarii [FRS 15 pe fiecare sectiune ale celor doua triunghiuri
primar si secundar;

ri— reprezinta ponderea de raspunsuri afirmative ale entitatilor care aplica IFRS 15 din total
entitati analizate;

a — coeficientul logic de testare a raspunsurilor afirmative.

Datele colectate prin chestionar au fost analizate utilizind modelul Curve Estimation din
SPSS, aplicand functii de crestere liniare si cubice, precum si functii combinate, asa cum este
detaliat in tabelul 4.3.

Tabelul 4.3. Descrierea Modelului integrat de utilizare a IFRS 15

Descriere Model Model integrat de utilizare a IFRS 15
Variabila dependenta 1 Telecomunicatii
2 Servicii bancare
3 Constructii
4 Servicii si solutii IT
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Descriere Model Model integrat de utilizare a IFRS 15
5 Productie alimentara
Ecuatia 1 Linear
2 Cubic
3 Compound?
4 Growthd
Variabile dependente General
Constant Inclusa
Variabila ale cérei valori eticheteaza observatiile din | Nespecificata
diagrame
Toleranta pentru introducerea de termeni in ecuatii ,0001
*Modelul impune ca toate valorile care nu lipsesc sa fie pozitive
Sursa: SPSS

Pentru model, au fost efectuate teste de semnificatie statisticd care au clasificat sectorul serviciilor
bancare si sectorul IT pe paliere de semnificatie medie, in timp ce sectoarele constructii si productie
alimentara au fost plasate pe paliere de semnificatie mai ridicata, peste 50%. Eroarea standard a regresiei
este minima in cazul sectoarelor de productie alimentara si telecomunicatii (tabelul 4.4).

Tabelul 4.4. Model integrat de utilizare a IFRS 15 — Sumar

Sector activitate C(_)eﬁcienti statistici
R R? R? ajustat Eroare standard a estimarii
Telecomunicatii ,104 ,011 -,237 ,041
Servicii bancare ,240 ,058 -,178 ,152
Constructii 513 ,264 ,079 ,065
Servicii si solutii IT 327 ,107 -, 117 ,068
Productie alimentara 567 ,322 ,152 ,049

Sursa: elaborat de autor pe baza software-ul statistic SPSS
Testul ANOVA realizat pentru datele diseminate pe sectoare de activitate este prezentat in
tabelul 4.5.
Tabelul 4.5. Testul ANOVA pentru modelul integrat de utilizare a IFRS 15

Sector activitate Variabile vSuma df Med'ai F Sig.
patratelor patrata
Telecomunicatii Regresie ,000 1 ,000 ,043 ,845
Reziduale ,007 4 ,002
Total ,007 5
Servicii bancare Regresie ,006 1 ,006 ,245 ,647
Reziduale ,092 4 ,023
Total ,098 5
Constructii Regresie 006 1 006 1,f3 208
Reziduale ,017 4 ,004
Total ,023 5
Servicii si solutii Regresie ,002 1 ,002 AT 928
IT Reziduale ,018 4 ,005
Total ,021 5
Regresie 1,89
Productie ,004 1 ,004 9 ,240
alimentard Reziduale ,009 4 ,002
Total ,014 5

Sursa: elaborat de autor pe baza software-ul statistic SPSS
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Valoarea coeficientilor de regresie (Beta) reflecta faptul ca modelul genereaza trend
crescator pe sectorul serviciilor bancare si in sectorul productiei alimentare, in timp ce in
segmentul constructiei trendul este negativ.

Tabelul 4.6. Coeficientii de corelatie

Coeficienti nestandardizati ..
Sect_or_ul de : Eroa} oa Coeficienti t Sig
activitate B standardizati Beta '
standard ’
Telecomunicatii | General -,216 1,037 -,104 | -,208 | ,845
(Constant) ,502 426 1,178 | ,304
Servicii bancare | General 1,886 3,811 ,240 495 | 647
(Constant) -,476 1,566 -.304 | 776
Constructii General -1,939 1,621 -513 | -1,196 | ,298
(Constant) 1,247 ,666 1,873 | ,134
Servicii si solutii | General -1,178 1,705 -327 | -,691| ,528
IT (Constant) ,912 ,701 1,302 | ,263
Productie General 1,679 1,218 ,567 | 1,378 | ,240
alimentara (Constant) -,300 ,501 -,598 | ,582

Sursa: elaborat de autor pe baza software-ul statistic SPSS

Datele generale ale modelelor econometrice consolidate reflecta grafic increderea entitatilor

raportoare in utilizarea instrumentelor de evaluare a veniturilor prin IFRS 15 (Figura nr. 4.3).
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Fig. 4.3. Reprezentarea grafica a modelului integrat de utilizare a IFRS 15 pe principalele

domenii de activitate
Sursa: elaborat de autor pe baza software-ul statistic SPSS

Dupa cum se observa, sectorul bancar este cel mai bine pozitionat, testele statistice indicand

cele mai mari corelatii pentru acest sector, in contextul cerintelor specifice de transparentd impuse
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de IFRS. In contrast, corelatiile pentru sectorul constructiilor si telecomunicatiilor evidentiaza
distorsiuni semnificative in aplicarea cerintelor [FRS in tarile cu economii emergente.

Au fost identificate 4 studii (Karim si Riya [190]; Boujelben si Kobbi-Fakhfakh [195],
Bubnovskaya Mattei si Paoloni [69]; Bubnovskaya et al [206].) care au evaluat nivelul de
conformitate cu cerintele de IFRS 15, majoritatea abordand maxim 1-2 sectoare, cel mai frecvent
fiind evaluat sectorul telecomunicatiilor. De asemenea, putine ditre acestea au utilizat un esantion
de societati din UE sau tari cu economie emergenta [148, 190]. Astfel, studiul actual abordeaza
aceastd lacuna din literatura de specialitate si incearcd sa ofere unele raspunsuri la preocuparile
exprimate cu privire la efectele timpurii a implementarii IFRS 15 asupra gradului de divulgare a
informatiilor in raport cu diverse sectoare de activitate.

Conform ipotezei nr. 1, in primul an de aplicare a IFRS 15, entitatile din sectorul bancar si IT
sunt testate pentru a determina dacd au cel mai scazut nivel de conformitate, neindeplinind cerinta de
a prezenta efectul potential al implementarii standardului. Aceasta ipoteza a fost confirmatd atat de
literatura de specialitate, cat si de raspunsurile la chestionar. Studiile realizate in sectorul bancar din
Romania evidentiazd ca bancile ar trebui sa acorde o atentie sporita aspectelor legate de contracte
pentru a evalua aplicabilitatea noului standard in contextul specific al acestora. In acest sens, bancile
ar trebui sa diferentieze intre contractele cu clientii in doud categorii majore: contractele pentru
instrumente financiare si contractele pentru alte servicii. Autorul considerd ca, avand in vedere ca IFRS
15 este mai putin relevant pentru serviciile bancare, unele institutii financiare au ignorat noile orientari
privind recunoasterea veniturilor si nu au analizat sau dezvaluit impactul acestora in situatiile
financiare anuale pentru anul de adoptare a IFRS 15. Intr-o abordare similard Ogunode si Salawu [215]
subliniaza ca in contextul adoptarii timpurii a IFRS 15 in sectorul bancar, standardul pare sa fie aplicat
doar pentru elementele reziduale ale contractelor, care, conform entitdtii comerciale, nu se incadreaza
in domeniul de aplicare al IFRS 9.

Cercetarile [189] efectuate in sectorul bancar din Roméania arata ca, in primul an de aplicare,
noul standard IFRS 15 nu a avut un impact semnificativ asupra rezultatelor anuale. In multe cazuri,
institutiile bancare au ignorat aplicabilitatea IFRS 15, fara a analiza sau a dezvalui impactul acestuia
in situatiile financiare anuale. Studiul nostru evidentiaza ca 1n sectorul bancar se practica frecvent plati
anticipate de catre clienti, care sunt inregistrate contabil ca datorii pentru avansuri. Conform IFRS 15,
aceste plati ar trebui sd fie recunoscute ca angajamente legate de contractele cu clientii.

Ipoteza 2 de lucru postuleaza ca impactul standardului IFRS 15 este mai mare la nivelul
companiilor din sectorul telecomunicatiilor si constructiilor decdt in alte sectoare.

Diferenta esentiald intre noul model de recunoastere a veniturilor si modelele anterioare consta

in accentul sau pe contractele cu clientii. Unitatea de bazd de interes este contractul, iar natura
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diversificata a acestora inseamnd cd doud companii din aceeasi industrie ar putea contabiliza o
tranzactie similard diferit, in functie de obligatiile contractuale specifice. Prin urmare, conditiile
contractuale si obligatiile de performantd aferente sunt esentiale pentru recunoasterea veniturilor.
Atunci cand se analizeaza industriile cele mai afectate de noul standard de recunoastere a veniturilor,
focusul ar trebui sa fie pe natura contractelor, nu pe industria specifica. Industriile cele mai influentate
vor fi cele cu contracte care permit variatii semnificative in contabilizare conform noului standard. In
schimb, industriile cu contracte pe termen scurt si tranzactii simple, cum ar fi vanzarile cu amanuntul
si bunurile de consum, vor fi mai putin afectate de schimbarile In tratamentul contabil.

Conform unui studiu recent [190] asupra entitatilor din economii emergente, gradul de
conformitate variaza intre industrii, cu cel mai ridicat nivel de conformitate observat in sectorul
telecomunicatiilor si cel mai scazut in sectorul IT. In schimb, industriile telecomunicatiilor si
constructiilor se confrunta cu provocari majore legate de necesitatea modificdrilor constante ale
contractelor, gestionarea costurilor contractuale si problemele de colectivitate [214]. Aceste
sectoare sunt adesea implicate n contracte de tip pachet (in telecomunicatii) si proiecte pe termen lung
(in constructii), care sunt profund influentate de tratamentul contabil conform IFRS 15, avand in vedere
complexitatea tranzactiilor ce includ mai multe elemente si necesitatea personalizarii produselor si
serviciilor. Ciesielski si Weirich [215] sugereaza ca industriile care utilizeaza contracte pe termen lung
si tranzactii complexe, incluzand contractele in pachet, vor fi probabil supuse unor modificari
semnificative dupa implementarea IFRS 15.

In ceea ce priveste testarea ipotezei 3, care presupune ci aplicarea IFRS 15 a condus la o
mai mare transparentd informationald si, implicit, la cresterea increderii partilor interesate in
situatiile financiare, considerdm ca adoptarea IFRS de cétre un numar cit mai mare de state, ca
metodologie de raportare recunoscutd international, poate spori aceastd incredere. Astfel,
rapoartelor financiare [216].

Ipoteza 4, referitoare la aplicarea IFRS 15, sugereaza ca aceasta contribuie la cresterea
comparabilitdtii in raportarea veniturilor Intre companii si sectoare, imbunatatind totodata calitatea
informatiilor financiar-contabile. Aceastd ipoteza este confirmata de literatura de specialitate si de
raspunsurile intervievatilor. Numeroase studii [215, 201, 204] sustin ca aplicarea IFRS 15 ajuta la
eliminarea inconsecventelor si a punctelor slabe ale standardelor anterioare, oferind un cadru mai
cuprinzator pentru abordarea problemelor de recunoastere a veniturilor. Astfel, se contribuie la
imbunatatirea comparabilitatii practicilor intre companii, industrii si piete de capital, precum si la

simplificarea pregatirii situatiilor financiare.
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Rezultatele studiului subliniaza ca IFRS 15 corecteazd deficientele informationale si
contabile asociate cu estimarea, identificarea si raportarea profiturilor din contractele cu clientii,
conform fostului IAS 18, adresand slabiciunile si lacunele legale susceptibile de interpretari si
manipulari. [IFRS 15 impune o abordare 1n cinci etape pentru determinarea veniturilor, asigurand
recunoasterea sistematica si consecventd a acestora. Aceasta schimbare de paradigma dovedeste
ca managerii din companii sunt capabili sd echilibreze interesele partilor implicate si sa rdspunda
asteptarilor acestora, consolidand astfel relatiile pe termen lung.

Un alt efect pozitiv al aplicarii IFRS 15 este Imbunatatirea calitatii informatiilor financiare si
contabile, in special in ceea ce priveste relevanta si comparabilitatea situatiilor financiare. Impactul
variaza in functie de domeniu; pentru unele entitdti, IFRS 15 poate aduce modificari semnificative in
estimarea profiturilor, necesitdnd noi sisteme si procese, n timp ce pentru altele impactul poate fi mai
redus, in functie de complexitatea clauzelor contractuale si de conditiile negociate.

Studiul a ardtat ca entitdtile analizate din cele cinci sectoare de activitate au adoptat activ
IFRS 15. Tarile emergente, inclusiv cele de origine pentru entitdtile studiate, au demonstrat o mai
mare expunere la stres financiar, acceptand deschis schimbarile aduse de IFRS si adaptandu-se la
noua structurd economica globala. In acest context, se impune conceptualizarea unui model unic
si viabil pentru implementarea extinsd a IFRS 15. Acest model, aplicabil indiferent de domeniul
de activitate, se axeaza pe estimarea si recunoasterea profiturilor generate din contractele cu
clientii, oferind imbunatatiri tangibile In recunoasterea si interpretarea tranzactiilor, sporind

transparenta informatiilor si reducand asimetria informationala.

4.5. Concluzii la capitolul 4
Studiul empiric privind impactul implementarii IFRS 15 in tarile cu economie emergenta
a permis formularea urmatoarelor concluzii :

1. Pe bazarezultatelor anterioare obtinute pe aceasta tematica, au fost fundamentate ipotezele
de cercetare. Datele necesare analizei empirice s-au bazat pe raspunsurile unui chestionar (aplicat
asupra unui numar de 30 de directori financiari) si a unui sondaj (aplicat in randul a 20 de auditori
financiari). Rezultatele chestionarului au fost prelucrate initial cu ajutorul software-ul MS Excel,
fiind utilizat mai apoi programul statistic SPSS.

2. In vederea completirii tabloului cercetirii calitative, cu scopul de a evalua impactul real
ale implementarii IFRS 15 asupra sectoarelor telecomunicatiilor, constructii, bancar, productie,
servicii de consultantd si IT in tari cu o economie emergenta, precum Romania si Republica

adaptare a modelului conceptual. Pentru a oferi o imagine de ansamblu asupra nivelului de
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implementare a IFRS 15, cat si pentru identificarea problemelor in cadrul mediului de control
intern, a fost evaluata perceptia atat a directorilor financiari, cat si a auditorilor financiari care au
participat in sondajul de opinie. In acest sens, consideram ci studiul a castigat in precizie.

3. S-a constatat ca utilizarea IFRS 15 de catre entitdtile din Roméania si Republica Moldova,
tari cu economii emergente, este un proces continuu, corelat cu gradul de evolutie al acestora.
Fenomenul emergent in aceste tari este particular, nu doar din perspectiva standardelor impuse de
autoritati, ci si din cauza impactului semnificativ al expansiunii globale a afacerilor, dezvoltarii
culturii corporative si cresterii responsabilitatii pentru sustenabilitate si raportare integrata.

4. Ipoteza 1 a fost confirmata, indicand ca, in primul an de aplicare a IFRS 15, entitatile din
sectorul bancar si IT au prezentat un nivel scazut de conformitate, nereusind sd dezvaluie efectul
complet al implementarii standardului. Studiile si chestionarele au demonstrat cd bancile, in
special, au neglijat aplicabilitatea IFRS 15, tratand doar aspectele reziduale ale contractelor si
ignorand impactul acestora asupra rezultatelor financiare. Aceastd concluzie subliniaza necesitatea
ca institutiile financiare sa acorde o atentie mai mare aspectelor de conformitate cu IFRS 15, in
special in ceea ce priveste recunoasterea platilor anticipate ca angajamente contractuale.

5. Ipoteza 2, conform cdreia impactul IFRS 15 este mai semnificativ in sectoarele
telecomunicatiilor si constructiilor comparativ cu alte industrii, este validatd. Diferenta majora
dintre noul standard si modelele anterioare este accentul pus pe contractele cu clientii, aspect
esential pentru recunoasterea veniturilor. Sectoarele telecomunicatiilor si constructiilor,
caracterizate prin contracte complexe si pe termen lung, sunt profund influentate de IFRS 15, care
impune modificari semnificative in contabilizare. Studiile recente confirma ca aceste sectoare se
confruntd cu provocari considerabile din cauza complexitdtii si variatiei contractelor, ceea ce
subliniaza relevanta Ipotezei 2.

6. Testarea ipotezei 3, care sugereaza cd aplicarea IFRS 15 a Tmbunatitit transparenta
informationald si a crescut increderea partilor interesate in situatiile financiare, confirma aceasta
presupozitie. Adoptarea IFRS de catre un numar mare de state contribuie la sporirea increderii,
consolidand astfel credibilitatea organizatiilor si integritatea rapoartelor financiare.

7. Ipoteza 4, care sugereazd cd aplicarea IFRS 15 contribuie la cresterea comparabilitétii Tn
raportarea veniturilor si la Tmbunététirea calitatii informatiilor financiar-contabile, este validata.
Literatura de specialitate si raspunsurile intervievatilor confirma cda IFRS 15 elimina
inconsecventele si punctele slabe ale standardelor anterioare, oferind un cadru mai cuprinzétor
pentru recunoasterea veniturilor. Aceasta imbunatiteste comparabilitatea intre companii, industrii

si piete de capital si simplificad pregatirea situatiilor financiare.
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CONCLUZII GENERALE SI RECOMANDARI

Sinteza cercetdrilor efectuate cu privire la dezvoltarea unui model integrat de aplicare a IFRS
15 a permis formularea urmatoarelor concluzii:

1. Globalizarea pietelor financiare si adoptarea extinsd a IFRS subliniazd necesitatea unui
cadru uniform care si asigure transparenta si comparabilitatea raportarilor financiare. In ciuda
importantei IFRS pentru adaptarea la cerintele pietelor complexe, provocdrile in economiile
emergente si divergentele intre CGC, GAAP si IFRS complicd implementarea uniforma a
standardelor. Analiza comparativd intre aceatea evidentiaza discrepantele in recunoasterea
veniturilor, inclusiv momentul potrivit pentru bazarea sau ajustarea angajamentelor la preturile de
tranzactie sau la valoarea actualizatd. Cercetarea a demonstrat cad adoptarea IFRS a redus
semnificativ asimetriile informationale intre companii si investitori, oferind o baza comund de
evaluare a performantelor economice. in economiile emergente, IFRS a permis o mai buni aliniere
la practicile internationale, crescand atractivitatea investitionala. Autorul argumenteaza
necesitatea actualizarii CGC si elabordrii unui cadru integrat si detaliat a IFRS 15.

2. Investigarea evidentiaza impactul semnificativ al modificarilor IASB asupra raportarii
financiare globale, accentuand progresul in transparentd si comparabilitate, cat si dificultatile
specifice economiilor emergente, distincte de cele din tarile dezvoltate, legate de rolul semnificativ
al statului, lipsa unui sistem eficient de recalificare a profesionistilor, de terminologie, cadru
metodologic insuficient, literatura metodologicd internationald inadecvati, mecanismele
ineficiente de supraveghere si birocratiei excesive. In acest context, se argumenteazi propunerea
implementarii unei reforme contabile autentice.

3. Analiza reformei standardizérii veniturilor prin IFRS 15 subliniazd impactul semnificativ
asupra transparentei raportarilor si recunoasterii veniturilor, contribuind la cresterea increderii
investitorilor si altor parti interesate. Pentru oferirea unei viziuni complete si de ansamblu asupra
modului in care IFRS 15 se aplica in practica s-a prezentarat cadrului general de aplicabilitate a IFRS
15 si transpunerea acestuia intr-un tablou de bord, utilizand chei de corelare cross-panel pentru analiza
comparativa. Desi implementarea IFRS 15 a adus imbunatatiri, numeroase entitati continua sa nu
respecte pe deplin cerintele standardului, iar variatiile intre sectoare subliniazi neconformitatea. in
plus, este necesara ajustarea standardelor contabile pentru a reflecta variabilitatea ciclurilor economici
in Moldova si Romania. In opinia autorului, problemele si provocarile metodologice evidentiaza
necesitatea elaborarii indrumdrilor suplimentare IASB pentru aplicarea uniforma a IFRS 15.

4. Modificarile aduse de IASB au avut un impact semnificativ asupra cadrului de raportare

financiard globala, influentand interpretarea si aplicarea standardelor IFRS si avind efecte directe
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asupra transparentei si comparabilitatii rapoartelor financiare internationale. Cu toate acestea,
limitarile CGC, in special in ceea ce priveste definirea si recunoasterea activelor si pasivelor,
neglijand potentialele beneficii informationale ale evaludrii veniturilor si cheltuielilor, afecteaza
acuratetea raportarii financiare, iar neclaritatile privind metodele de evaluare persista.

5. Studiul a demonstrat cd un cadru unificat de raportare bazat pe IFRS este esential pentru
trebuie sa tina cont de particularitatile locale, precum fluctuatiile economice si nivelul de dezvoltare
a pietelor. Flexibilitatea in adaptarea IFRS 15 la specificul local este cheia succesului sau.

6. S-a evidentiat cd Modelul 1n cinci pasi al IFRS 15 este universal aplicabil veniturilor din
contractele cu clientii, oferind o standardizare esentiald a procesului de recunoastere a veniturilor.
Autorul a analizat identificarea contractelor cu clientii sub IFRS 15, subliniind impactul clauzelor de
modificare si incetare, precum si variabilitatea practicd a integrarii comenzilor de achizitie cu
acordurile-cadru. Autorul a demonstrat ca clarificarea termenului ,,simultan sau aproximativ simultan”
si adaptarea la diversele practici contractuale sunt esentiale pentru asigurarea transparentei si
conformitdtii in raportarea veniturilor. De asemenea, studiul a ardtat ca estimarile corecte si
actualizdrile constante ale pretului de tranzactie si contraprestatiei variabile imbundtatesc fidelitatea
raportarilor financiare si contribuie la decizii informate. Pentru aplicarea sa eficienta la nivel universal
se impune o intelegere clard pentru a facilita evaluarea corectd a performantei financiare.

7. S-a dezvoltat conceptul de obligatie de performantd in contextul IFRS 15, subliniind
necesitatea evaluarii precise a angajamentelor contractuale. Cercetarea a ardtat cd obligatia de
performanta este identificabild doar daca sunt indeplinite criterii esentiale. Analiza diferentierii
intre active si restrictiile contractuale a demonstrat cum se pot determina separat obligatiile in
functie de natura si independenta lor. In acest context, autorul a elucidat si fundamentat necesitatea
aplicarea acestui concept privind recunoasterea veniturilor conform IFRS 15.

8. S-a evidentiat ca aplicarea IFRS 15, prin prisma conceptului de ,,contract” si a criteriilor
de evaluare a controlului, asigurd o mai buni utilitate a informatiilor pentru utilizatori. In contrast,
implementarea IFRS 15 transforma semnificativ raportarea veniturilor din contractele cu clientii,
precum prezentarea distinctd a veniturilor si pierderilor, impreund cu clasificarea detaliatd a
acestora. Solutionarea acestor aspecte, necesitd cercetare si perfectionare in vederea asigurarii

9. Cercetarea a identificat principalele riscuri in recunoasterea veniturilor, cum ar fi interpretarea
gresitd a clauzelor contractuale si alocarea incorecta a pretului de tranzactie. Aceste riscuri au fost
gestionate prin introducerea unor proceduri de control intern mai riguroase, cum ar fi verificarile

periodice ale conformitatii contractelor cu IFRS 15 si utilizarea unor sisteme informatice avansate
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pentru monitorizarea veniturilor. in companiile din sectorul constructiilor, s-au implementat revizuiri
trimestriale pentru a corela avansul lucrarilor cu recunoasterea veniturilor.

10. Autorul a evaluat aplicarea practicd a modelului in 5 pasi conform IFRS 15, subliniind
interdependenta dintre identificarea riscurilor si utilizarea modelului. Riscurile detectate pot
influenta corectitudinea aplicdrii modelului, care, la randul sau, faciliteaza gestionarea si reducerea
acestora. S-au identificat similaritatilor si diferentelor intre politicile contabile aferente
contractelor de vanzare cu clientii, conform modelului, in raport cu standardele de contabilitate si
US GAAP. Studiile de caz au evidentiat efectele implementarii modelului in diverse contexte si
impactul asupra raportarilor financiare. In opinia autorului, pentru asigurarea conformititii sunt
necesare masuri corective, precum si dezvoltarea unui cadru sistematic pentru evaluarea si
implementarea controalelor interne In contextul recunoasterii veniturilor conform IFRS 15.

11. In contextul implementirii recente a IFRS 15, studiul a identificat lacune semnificative care
reflectd dificultati persistente in aplicarea standardului. Problemele intampinate, inclusiv erorile
comune in raportarea veniturilor si aspectele neclarificate precum discount-urile, garantiile
suplimentare si distinctia intre agent si comitent, au fost detaliate. Cercetarea a evidentiat necesitatea
unor solutii variate pentru Imbundtatirea raportdrii financiare, subliniind importanta adaptarii
practicii contabile la cerintele specifice ale IFRS 15. Impactul studiului consta in clarificarea si
standardizarea practicilor contabile, contribuind la precizia si consistenta raportarii veniturilor.

12. In vederea imbunititirea aplicarii si conformitatii cu IFRS 15, autorul a elaborat si
implementat metodologia pentru modelarea aplicabilitatii IFRS 15, utilizand indici si indicatori
dinamici pentru a analiza extins implementarea standardului. in plus, a identificat si evidentiat
zonelor de risc legate de recunoasterea veniturilor, in contextul posibilelor interpretari ale
principiilor, esentiale pentru prevenirea erorilor si neconformitatilor (Aspecte implementate prin
Actul de implementare, Combinatul de vinuri Cricova SA). De asemenea, a dezvoltat unu
instrument de facilitare a conformitatii pentru expertii contabili, sub forma unei liste de verificare
cuprinzand riscuri, controale si proceduri interne, care asigura o mai bund prezentare a
informatiilor despre veniturile din contracte. Evaluarea mediului de control al veniturilor, realizata
prin chestionare pentru directorii economici si sondaje pentru auditorii externi, completeaza
analiza, asigurand o evaluare cuprinzatoare si multidimensionala a aplicarii IFRS 15.

13. Cercetarea a identificat dificultati semnificative in evaluarea veniturilor conform IFRS 15.
Autorul propune dezvoltarea KPI-uri specifice pentru departamentele financiare, care ar facilita
verificarea conformitatii si identificarea deficientelor. Rezultatele sondajului si chestionarelor
efectuate au evidentiat nevoia de instrumente metodologice suplimentare pentru a sprijini

implementarea IFRS 15, inclusiv proceduri de autoverificare si controale interne sporite. In urma
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analizei empirice, a fost propus un model integrat de aplicare a IFRS 15, adaptat la specificul
economiilor emergente, care faciliteaza implementarea standardului si gestioneaza mai eficient
recunoasterea veniturilor in diverse sectoare economice.

14. Studiul empiric a aratat ca impactul aplicarii IFRS 15 diferd semnificativ intre sectoare
economice, precum telecomunicatiile si constructiile, care se confrunta cu provocari legate de
contractele complexe si pe termen lung. Totodata, perceptia practicienilor financiari din Roméania
si Republica Moldova este predominant pozitiva, subliniind o imbunatatire a transparentei si
comparabilitatii situatiilor financiare. Cu toate acestea, dificultatile legate de interpretarea si
aplicarea uniforma a standardului raman o preocupare in aceste sectoare. Astfel,

* Ipoteza 1 a fost confirmata, evidentiind o conformitate scazuta in sectoarele bancar si IT,
subliniind necesitatea unei mai bune aplicari a IFRS 15, in special in ceea ce priveste
recunoasterea platilor anticipate.

» lpoteza 2 a fost validata, demonstrand ca sectoarele telecomunicatiilor si constructiilor
sunt cele mai afectate de IFRS 15, datorita complexitatii contractelor specifice.

* Ipoteza 3 a fost confirmata, indicand ca aplicarea IFRS 15 a imbunatatit transparenta si
a crescut increderea in raportarile financiare.

» lpoteza 4 a fost validata, aratind ca IFRS 15 a sporit comparabilitatea si calitatea
informatiilor financiar-contabile, eliminand inconsecventele standardelor anterioare si
simplificand pregatirea situatiilor financiare.

Aceste concluzii subliniazd impactul semnificativ al IFRS 15 asupra raportarii financiare in
sectoare critice si nevoia de adaptare continud Tn economii emergente.

Problema stiintifica importanta solutionata in tezd consta in analiza complexitétii aplicarii
IFRS 15 dintr-o perspectiva stiintifica, metodologica si aplicativa, fapt care conduce la abordarea
provocdrilor specifice si diferentelor contabile internationale in recunoasterea si raportarea
veniturilor in economiile emergente, in contextul globalizarii si diversitatii economice, cu scopul
de a facilita aplicarea uniforma a standardelor, imbunatatind consistenta si comparabilitatea
raportarilor financiare la nivel global.

Problemele stiintifice importante solutionate in teza constau in evaluarea impactului real al
implementarii standardului IFRS 15 asupra diferitelor sectoare de activitate din economiile emergente,
identificarea si evidentierea segmentelor operationale cu complexitate majora in procesul de
implementare si evaluarea masurilor de control si a riscurilor asociate recunoasterii veniturilor conform
IFRS 15. Aceste aspecte vizeaza actualizarea cunostintelor si identificarea de solutii practice pentru a

gestiona si a adapta implementarea standardului in diverse contexte economice si de afaceri.
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Sinteza cercetarilor efectuate oferda baza pentru formularea urmatoarelor recomandari
destinate imbunatatirii aplicarii uniforme a IFRS 15 in economiile emergente:

1. Pentru a recunoaste si integra diferitele modele de afaceri In evaluarea contabilitatii de
angajamente, oferind astfel un cadru mai relevant pentru investitori in analiza si integrarea
informatiilor financiare se recomanda actualizarea CGC, iar pentru a facilita implementarea
uniforma si consistenta in raportarile financiare globale a IFRS 15 se propune dezvoltarea uni
cadru integrat si detaliat a IFRS 15. In plus, este esential ca organizatiile profesionale din domeniul
contabilitatii sd colaboreze cu IASB pentru a furniza feedback si propuneri detaliate in vederea
clarificarii notiunilor de angajamente si model de afaceri, astfel incat IFRS 15 sa fie aplicat coerent
in diverse contexte economice. Aceastd colaborare va sprijini raportarea financiara globald
uniforma si adaptata nevoilor investitorilor.

2. Pentru a depasi dificultatile majore Intdmpinate de economiile emergente in adoptarea
standardelor internationale, in special IFRS15, se recomandd implementarea unor masuri
strategice care includ stabilirea unui limbaj contabil standardizat, adoptarea solutiilor tehnologice
avansate si investitii semnificative in formarea profesionald continui a specialistilor. In plus, este
recomandata implementarea unei reforme contabile autentice, axata pe actualizarea si adaptarea
acestor aspecte pentru a asigura calitate si comparabilitate in raportarea financiara, oferind date
precise pentru toti utilizatorii de informatii contabile.

3. Pentru a asigura aplicarea uniforma si corecta a [FRS 15 si a imbunatati conformitatea in
Republica Moldova si Romania, se recomanda actualizarea si adaptarea metodologiilor contabile
de catre [ASB, 1n colaborare cu autoritatile locale si partile interesate din aceste state. Aceasta va
reduce variatiile si dificultatile intdmpinate, abordand diferentele sectoriale si Tmbundtdtind
acuratetea raportarii financiare, avand in vedere impactul specific al IFRS 15.

4. Se recomanda extinderea perspectivei CGC pentru a include evaluarea veniturilor si
cheltuielilor, astfel incat sa reflecte mai bine impactul acestora asupra fluxurilor de trezorerie viitoare
si sd Tmbundtateasca utilitatea informatiilor financiare.

5. Se propune ajustarea cerintelor de raportare financiard in economiile emergente pentru a se
conforma standardelor internationale, astfel incat sa rdspunda atat nevoilor creditorilor, céat si
investitorilor, asigurand astfel transparenta si echitate in prezentarea informatiilor economico-financiare.

6. Serecomanda adoptarea si aplicarea sistematica a conceptului de obligatie de performanta
dezvoltat in cadrul IFRS 15, cu accent pe indeplinirea criteriilor esentiale pentru identificarea
acestora. Este esential sd se faca distinctia clara intre active si restrictiile contractuale pentru a
determina separat obligatiile, in functie de natura si independenta lor. Aceasta abordare va facilita

recunoasterea corecta a veniturilor, imbunatatind transparenta financiara si asigurand acuratetea
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raportarilor financiare (Aspecte implementate prin Actul de implementare, Lusek SRL, Suceava,
Romania).

7. Se recomanda implementarea metodei inovatoare de verificare a contractelor pe parcursul
executarii obligatiilor, propusd de autor, pentru a minimiza riscurile si a asigura conformitatea
eficientd cu principiile de recunoastere a veniturilor. Aceastd metoda contribuie la cresterea
transparentei raportdrilor financiare si ofera solutii practice pentru gestionarea riscurilor,
imbunatatind astfel relevanta si acuratetea raportdrilor financiare in contextul complex al
interactiunilor comerciale actuale.

8. Pentru a imbunatati aplicarea modelului in cinci pasi conform IFRS 15, este recomandat
sa se dezvolte si sa se implementeze un cadru sistematic pentru evaluarea si gestionarea riscurilor
identificate. Acest cadru ar trebui sa includd masuri corective specifice pentru abordarea
deficientelor in aplicarea modelului si sd faciliteze implementarea controalelor interne eficiente,
in special in sectorul telecomunicatiilor. De asemenea, ar trebui sd se continue aprofundarea si
actualizarea cunostintelor despre impactul modelului in diverse contexte, pentru a asigura
conformitatea si imbundtatirea raportarilor financiare (Aspecte implementate prin Actul de
implementare, Combinatul de vinuri Cricova SA, Actul de implementare, Lusek SRL, Suceava,
Romania, Actul de implementare, ADD Consult SRL, Bruxel, Belgia).

9. Pentru asigurarea conformitatii si imbunatatirea aplicarii modelului, sunt necesare masuri
corective. Este recomandatd dezvoltarea unui cadru sistematic pentru evaluarea si implementarea
controalelor interne, specific in contextul recunoasterii veniturilor conform IFRS 15. Acest cadru
ar trebui sa vizeze atat identificarea si gestionarea riscurilor, cat si asigurarea unei aplicari corecte
si consistente a modelului (Aspecte implementate prin Actul de implementare, Combinatul de
vinuri Cricova SA).

10. In contextul cresterii complexititii si costurilor interactiunilor comerciale, este esential ca
firmele sa adopte strategii eficiente de gestionare a riscurilor pentru a naviga provocarile actuale
ale tranzactiilor B2B. Recomanddm implementarea unor masuri Specifice, precum acceptarea
riscurilor, reducerea riscurilor, eliminarea riscurilor, distribuirea riscurilor, transferul riscurilor sau
gruparea riscurilor, in functie de contextul si nevoile particulare ale fiecarei companii. Aceste
strategii vor contribui la atenuarea impactului riscurilor si vor permite firmelor sa valorifice
oportunitatile emergente in mod eficient.

11. Pentru a aborda lacunele semnificative identificate in aplicarea IFRS 15, este recomandata
dezvoltarea si implementarea unor solutii variate care sa abordeze erorile comune in raportarea
veniturilor si aspectele neclarificate, cum ar fi discount-urile, garantiile suplimentare si distinctia

intre agent si comitent. Aceste solutii ar trebui sa includd ghiduri detaliate si standardizate pentru
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adaptarea practicii contabile la cerintele specifice ale IFRS 15, contribuind astfel la imbunatatirea

preciziei si consistentei raportarii financiare.

12. In vederea aplicarii eficiente si uniforma a IFRS 15 si consolidarii integritatii si acuratetii
raportérilor financiare, se recomanda utilizarea KPI-urilor dezvoltate pentru departamentele financiare
ca instrument esential in evaluarea veniturilor conform IFRS 15. Aceste KPI-uri faciliteaza verificarea
conformitatii si identificarea deficientelor, sprijinind astfel imbunatatirea calitatii raportdrii financiare
si ajustarea practicilor contabile pentru a asigura o mai bund conformitate si transparentd (Aspecte
implementate prin Actul de implementare, Combinatul de vinuri Cricova SA).

13. Pe baza evaluarii implementarii IFRS 15 in sectoarele economice din Republica Moldova
st Romania, se recomanda urmatoarele masuri:

v Avand in vedere conformitatea scazuta identificata in sectoarele bancar si IT, este esential sa
se implementeze programe de formare si suport pentru pentru a creste conformitatea cu IFRS
15, concentrandu-se perecunoasterea platilor anticipate si ajustarea practicilor contabile.

v' Datorita complexitatii contractelor in sectoarele telecomunicatiilor si constructiilor, se
recomanda dezvoltarea de solutii personalizate si ghiduri pentru a facilita aplicarea corectd a
IFRS 15, reducand riscurilor de neconformitate.

v" Continuarea implementarii IFRS 15 si monitorizarea constantd a impactului sdu asupra
transparentei financiare sunt fundamentale pentru extinderea masurilor care au sporit
transparenta si increderea in raportarile financiare.

v" Continuarea aplicarii IFRS 15 este recomandata pentru a mentine comparabilitatea si calitatea
informatiilor financiare. Se sugereazd efectuarea unor evaludri periodice pentru remedia
eventualele inconsecvente si dificultati.

Aceste masuri vor contribui la o implementare mai eficienta si uniforma a IFRS 15 in
economiile emergente, sprijinind dezvoltarea unei practici contabile mai solide si mai consistente.

Originalitatea cercetarii se evidentiaza prin abordarea inovatoare a subiectului, axandu-ne pe
identificarea si evaluarea sectoarelor de activitate cel mai afectate de introducerea standardului
IFRS 15 in tarile cu economie emergenta. Aceasta tezd de doctorat a fost elaboratd avand in vedere
aspecte de interes semnificativ pentru cercetatori si practicieni, inclusiv importanta raportarii
conform IFRS, dificultatile intAmpinate in procesul de tranzitie la noul standard de recunoastere a
veniturilor si necesitatea unui control intern adecvat in gestionarea veniturilor. Metodologia de
cercetare aplicata, detaliatd anterior, a ghidat realizarea scopurilor si obiectivelor stabilite.
Abordarea empirica utilizata se bazeaza pe observatii indirecte care au furnizat o imagine realista

asupra stadiului actual al implementérii IFRS 15 in Republica Moldova si Romania.
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Directii viitoare de cercetare. Avand in vedere ca IFRS 15 nu a fost Inca implementat la
standarde ridicate de calitate, consideram ca cercetarile viitoare sa se concentreze pe:

- Evaluarea impactului standardului dupa o perioada de aplicare extinsd. Aceasta ar permite
verificarea daca asteptarile au fost Indeplinite si identificarea altor efecte posibile.

- Repetarea studiului la zece ani dupa aplicarea initiala, pentru a compara rezultatele cu
cele ale studiului actual. Pe masura ce cadrul conceptual ar acumula feedback de la practicieni
post-implementare, ar fi util sd se repete studiul privind aplicarea IFRS 15 din perspectiva
directorilor financiari si a auditorilor externi.

- Examinarea recunoasterii veniturilor conform IFRS 15 in tranzactiile comerciale unde preful
obligatiilor de performanta este stabilit in criptomonedd, o practicd in crestere.

- De asemenea, ar fi valoros si se evalueze cantitativ impactul IFRS 15 asupra calitatii contabile,
utilizdnd metode statistice si indicatori operationali pentru a masura calitatea contabila.

Literatura de specialitate indicd faptul cd sectoarele telecomunicatiilor, constructiilor si
tehnologiilor informationale sunt cele mai afectate de adoptarea IFRS 15. Prin urmare, cercetarile
suplimentare specifice acestor industrii ar putea oferi feedback valoros privind utilitatea criteriilor
de evaluare. In plus, ar fi interesant sa se investigheze cantitativ valoarea predictiva a noilor valori
de venituri si modul in care IFRS 15 abordeaza modelele de afaceri in schimbare, fie cd acestea

sunt determinate de extinderea strategica sau de expansiunea orizontala a afacerii.

138



10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

BIBLIOGRAFIE

MIHALACHE, S. Conservatorism si optimism in contabilitate: prudenta versus valoare
Justd, partea a ll-a. in: CECCAR Business Magazine, Expertiza si auditul afacerilor [online].
2016, nr. (2), pp. 5-11.

Ordinul Ministerului Finantelor Publice nr. 1802 din 29 decembrie 2014, Partea I pentru
aprobarea Reglementarilor contabile privind situatiile financiare anuale individuale si
situatiile financiare anuale consolidate. In: Monitorul Oficial al Romaniei, nr. 963 din
30.12.2014, Sectiunea 2.3, pct. 29.

Deloitte. Conceptual Framework for Financial Reporting 2018, History of the Framework
[citat 15.05.2020]. Disponibil: https://www.iasplus.com/en/standards/other/framework.

IAS 40 — Investment property, 1997 [citat 12.10.2020]. Disponibil:
https://www.iasplus.com/en/standards/ias/ias40.

IAS 16 — Property, plant and equipment, 1980 |[citat 17.06.2021]. Disponibil:
https://www.iasplus.com/en/standards/ias/ias16.

IFRS — Who we are, IFRS Foundation and Board development, 2018 [citat 15.05.2020].
Disponibil: https://www.mcguinnessinstitute.org/wp-content/uploads/2020/04/IFRS-
n.d.a.pdf.

BARKER, R., TEIXEIRA, A. Gaps in the IFRS conceptual framework. In: Accounting in
Europe. 2018, nr. 15 (2), pp. 153-166.

IFRS Foundation, Conceptual Framework for Financial Reporting. Revised in March 2018
[citat 11.08.2020]. Disponibil: https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-
standards/english/2021/issued/part-a/conceptual-framework-for-financial-reporting.pdf.
Regulamentul (CE) nr. 1606/2002 al Parlamentului European si al Consiliului din
19.07.2002 privind aplicarea standardelor internationale de contabilitate [citat 11.08.2020].
Disponibil: https://eur-lex.europa.eu/legal-
content/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:32002R1606&from=RO.

BARTH, M. E., LANDSMAN, W. R., YOUNG, D., ZHUANG, Z. Relevance of differences
between net income based on IFRS and domestic standards for European firms. In: Journal
of Business Finance & Accounting. 2014, nr. 41 (3-4), pp. 297-327.

LENNARD, A. Stewardship and the objectives of financial statements: a comment on
IASB's preliminary views on an improved conceptual framework for financial reporting: the
objective of financial reporting and qualitative characteristics of decision-useful financial
reporting information 1. In: Accounting in Europe. 2007, nr. 4 (1), pp. 51-66.

LEV, B. On the informational usefulness of R&D capitalization and amortization. In: New
York University, 2005, pp. 97-128.

TOMO, O. Concept platform - focus on intangible assets to avoid economic and trade
bottlenecks.  In:  Business  times [citat 11.08.2020]. 2016.  Disponibil:
https://www.chinatimes.com/newspapers/20161220000077-260202/?chdtv.

BULLEN, H. G., CROOK, K. Revisiting the concepts: a new conceptual framework project.
FASB Report, 2005.

STOREY, R. K., STOREY, S. The framework of financial accounting concepts and
standards. Norwalk (CT): Financial Accounting Standards Board, 1998.

MACVE, R. Conceptual frameworks of accounting: Some brief reflections on theory and
practice. In: Accounting and Business Research. 2010, 40 (3), pp. 303-308. DOI:
https://doi.org/10.1080/00014788.2010.9663405.

139


https://www.iasplus.com/en/standards/other/framework
https://www.iasplus.com/en/standards/ias/ias40
https://www.iasplus.com/en/standards/ias/ias16
https://www.mcguinnessinstitute.org/wp-content/uploads/2020/04/IFRS-n.d.a.pdf
https://www.mcguinnessinstitute.org/wp-content/uploads/2020/04/IFRS-n.d.a.pdf
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-standards/english/2021/issued/part-a/conceptual-framework-for-financial-reporting.pdf
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-standards/english/2021/issued/part-a/conceptual-framework-for-financial-reporting.pdf
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:32002R1606&from=RO
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:32002R1606&from=RO
https://www.chinatimes.com/newspapers/20161220000077-260202/?chdtv
https://doi.org/10.1080/00014788.2010.9663405

17.

18.

19.

20.

21.

22.

23.

24.

25.

26.

217.

28.

29.

30.

31.
32.

DECHOW, P. M., HUTTON, A. P., SLOAN, R. G. Economic consequences of accounting
for stock-based compensation. In: Journal of accounting research. 1996, 34, pp. 1-20.
PENMAN, S. Financial reporting quality: is fair value a plus or a minus ?. In: Accounting
and Business Research. 2012, 37, pp. 33-44. DOI: 10.1080/00014788.2007.9730083.
BASU, S., WAYMIRE, G. B. Sprouse's what-you-may-call-its: fundamental insight or
monumental mistake?. In: Accounting Historians Journal. 2010, 37(1), pp. 121-148. DOI:
10.2308/0148-4184.37.1.121.

BARKER, R., PENMAN, S., LINSMEIER, T. J.,, COOPER, S. Moving the conceptual
framework forward: Accounting for uncertainty. In: Contemporary Accounting Research.
2020, 37 (1), pp. 322-357.

Appendix Ill, Summary of Comments on the IASB ED from WG, Members and other AOSSG
members [citat 11.08.2022]. Disponibil:
https://www.a0ssg.org/images/archive/fair%20value%20measurement/Appendix-111-
Summary of Comments_on_the IASB_ED from_WG_Members_and_other AOSSG_m
embers.pdf.

EDWARDS, R., PLEDGER, L., Development and construct validation of the sensitivity to
feedback scale. In: Communication Research Reports. 1997, pp. 83-89. DOI:
10.1080/08824099009359859.

RYAN, S., Identifying conditional conservatism. In: European Accounting Review. 2006,
15. 511-525. DOI: 10.1080/09638180601102099

DUGDALE, D., JONES, T. C. Battles in the costing war: UK debates, 1950-75. In:
Accounting, Business & Financial History. 2003, 13(3), pp. 305-338. DOI:
10.1080/09585200310001606608.

PETERS, S. J. Revenue recognition: Top 10 questions investors should ask about the
adoptation of the new standard. CFA institute, 2018 [citat 16.09.2020]. Disponibil:
https://www.cfainstitute.org/en/advocacy/policy-positions/revenue-recognition-top-10-
questions-investors-should-ask-about-the-adoption-of-the-new-standard.

NAPIER, C. J., STADLER, C. The real effects of a new accounting standard: the case of
IFRS 15 Revenue from Contracts with Customers. In: Accounting and Business Research.
2020, 50 (5), pp. 474-503. DOI: https://doi.org/10.1080/000147 88.2020.1770933.

ZHOU, S. Current income recognition principal analysis of IFRS 15, ASC 606 and CAS 14.
In: Proceedings of 6th International Conference on Financial Innovation and Economic
Development (ICFIED). 2021, pp. 38-44. DOl:
https://doi.org/10.2991/aebmr.k.210319.008. Disponibil: https://www.atlantis-
press.com/article/125954362.pdf.

COETSEE, D., VAN WYK, M. The adequacy of IFRS 15 for revenue recognition in the
construction industry. In: Journal of Economic and Financial Sciences. 2020, 13(1), pp. 1-13.
AL-SHATNAWI, H., The possibility of the jordanian industrial corporations to apply the
IFRS 15. In: Asian Journal of Finance & Accounting. 2017, 9 (1), pp. 375-395.

MOORE, S., IFRS 15 and construction: What does it mean to you?, 2018 [citat 20.09.2020].
Disponibil:

https://australia.moorestephens.com/MediaL ibsAndFiles/media/australia.moorestephens.co
m/Documents/Publications/Service%20%20L ines/Audit%20and%20Assurance/IFRS-
15_Construction-v1-20180502.pdf.

LAVI, M. R. The impact of IFRS on industry. In: John Wiley & Sons, New York, 2016.
ANCUZO, G., DELLE FEMMINE, A., IFRS 15: Il nuovo standard per la revenue
recognition, bilancio e informazione esterna d'impresa. 2016, pp.1-30 [citat 20.09.2020].

140


https://www.aossg.org/images/archive/fair%20value%20measurement/Appendix-III-Summary_of_Comments_on_the_IASB_ED_from_WG_Members_and_other_AOSSG_members.pdf
https://www.aossg.org/images/archive/fair%20value%20measurement/Appendix-III-Summary_of_Comments_on_the_IASB_ED_from_WG_Members_and_other_AOSSG_members.pdf
https://www.aossg.org/images/archive/fair%20value%20measurement/Appendix-III-Summary_of_Comments_on_the_IASB_ED_from_WG_Members_and_other_AOSSG_members.pdf
https://www.cfainstitute.org/en/advocacy/policy-positions/revenue-recognition-top-10-questions-investors-should-ask-about-the-adoption-of-the-new-standard
https://www.cfainstitute.org/en/advocacy/policy-positions/revenue-recognition-top-10-questions-investors-should-ask-about-the-adoption-of-the-new-standard
https://doi.org/10.1080/000147%2088.2020.1770933
https://doi.org/10.2991/aebmr.k.210319.008
https://www.atlantis-press.com/article/125954362.pdf
https://www.atlantis-press.com/article/125954362.pdf
https://australia.moorestephens.com/MediaLibsAndFiles/media/australia.moorestephens.com/Documents/Publications/Service%20%20Lines/Audit%20and%20Assurance/IFRS-15_Construction-v1-20180502.pdf
https://australia.moorestephens.com/MediaLibsAndFiles/media/australia.moorestephens.com/Documents/Publications/Service%20%20Lines/Audit%20and%20Assurance/IFRS-15_Construction-v1-20180502.pdf
https://australia.moorestephens.com/MediaLibsAndFiles/media/australia.moorestephens.com/Documents/Publications/Service%20%20Lines/Audit%20and%20Assurance/IFRS-15_Construction-v1-20180502.pdf

33.

34.

35.

36.

37.

38.

39.

40.

41.

42.

43.

44,

Disponibil:

https://web.uniromal.it/deap/sites/default/files/IFRS_15 Sapienza_v4 DEF.pdf.

TOMI, K., The impact of IFRS 15 on analysts’ forecast accuracy: master thesis. University
of Oulu, Oulun Yliopisto, Finland, 2018.

USURELU, V. I, DUTESCU, A., JARVIS, R., Challenges and controversies related to
IFRS 15 implementation. In: Business Revolution in a Digital Era. Springer, Cham, UK,
2021, pp. 331-343. DOI: https://doi.org/10.1007/978-3-030-59972-0_23.

TAWIAH, V., BOOLAKY, P., Determinants of IFRS compliance in Africa: analysis of
stakeholder’s attributes. In: International Journal of Accounting & Information
Management. 2019, 27 (4), pp. 573-599. DOI: https://doi.org/10.1108/IJAIM-09-2018-
0110.

AMIDU, M., ISSAHAKU, H. Do globalisation and adoption of IFRS by Banks in Africa
Lead to Less Earnings Management? In: Journal of Financial Reporting and Accounting.
2019, 17 (2), pp. 222—-248. DOI: https://doi.org/10.1108/JFRA-05-2017-0035.

FONTES, A., RODRIGUES, L. L., CRAIG, R. A theoretical model of stakeholder’s
perceptions of a new financial reporting system. In: Accounting Forum. 2016, 40 (4), pp.
300-315.

GARRIDO-MIRALLES, P., ZORIO-GRIMA, A., GARCIA-BENAU, M. A. Sustainable
development, stakeholder’s engagement and analyst forecasts’ accuracy: positive evidence
from the spanish setting. In: Sustainable Development. 2016, 24 (2), pp. 77-88.

IRENA, H. International financial reporting standards applied in the Czech Republic. In: E+
M Ekonomie a Management. 2015, 18 (3), pp. 84-90.

COJOCARU (BARBIERU), A. C., JIERI, N., ASALOS, N. Current research trends in IFRS
15 Revenue from Contracts with Customers: a comprehensive review. In: , Ovidius”
University Annals, Economic Sciences Series. 2023, vol. XXIII, issue 1, pp. 670-678. ISSN
2393-3127.  Disponibil:  https://stec.univ-ovidius.ro/html/anale/RO/ovidius-university-
annals-economic-sciences-series-volume-xxiii-issue-2/, https://stec.univ-
ovidius.ro/html/anale/ENG/wp-content/uploads/2024/02/8-3.pdf.

JIERI, N., CODREAN, V., COJOCARU (BARBIERU), A. C. Scientific approaches to
defining, regulating and researching entity accounts receivable. In: Eastern European
Journal for Regional Studies (EEJRS). 2023, vol. 9, issue 2, pp. 53-66. ISSN 2537-6179,
ISSNe 1857-436X2022. Disponibil:
https://csei.ase.md/journal/issue_92.html4_EEJRS Issue92 53-66.pdf.

ANDRIOAIA, 1., JIERI, N. Bibliometric exploration of IFRS 15 for unveiling trends,
identifying gaps and charting future research in financial reporting. In: Student Interantional
Scientific and Practical Online Conference ,, Administration and management in the
functioning of the modern economy and society”, 27-28th november 2023, Stefan Batory
Academy of Applied Sciences, Skierniewice, Poland, pp.134-144. Disponibil:
https://www.pusb.pl/files/pages/2604/publication_conference_poland.pdf.

GROSU, V., MIHAILA, S., JIERI, N. Necesitatea implementarii [IFRS 15 ,,Venituri din
contracte cu clientii” si prevederile — cheie ale acestuia. In: Conferinta Internationald
Stiintifico — Practica, Integrarea europeana: aspecte economico-juridice din 21 decembrie
2018, Editia a I'V, Chisindu, Republica Moldova, pp. 27-32. ISBN 978-9975-3287-0-8.
JIERI, N. Impactul COVID-19 asupra veniturilor entitatii si tratamentul contabil conform
SIRF 15. In: Conferinta internationald stiintificd de contabilitate, ISCA 2020, Editia a IX-a,
02-03 aprilie, 2020, Chisindu, Republica Moldova, pp. 143-148. ISBN: 978-9975-75-989-2.
Disponibil: https://irek.ase.md/xmlui/handle/123456789/1389.

141


https://web.uniroma1.it/deap/sites/default/files/IFRS_15_Sapienza_v4_DEF.pdf
https://doi.org/10.1007/978-3-030-59972-0_23
https://doi.org/10.1108/IJAIM-09-2018-0110
https://doi.org/10.1108/IJAIM-09-2018-0110
https://doi.org/10.1108/JFRA-05-2017-0035
https://stec.univ-ovidius.ro/html/anale/RO/ovidius-university-annals-economic-sciences-series-volume-xxiii-issue-2/
https://stec.univ-ovidius.ro/html/anale/RO/ovidius-university-annals-economic-sciences-series-volume-xxiii-issue-2/
https://stec.univ-ovidius.ro/html/anale/ENG/wp-content/uploads/2024/02/8-3.pdf
https://stec.univ-ovidius.ro/html/anale/ENG/wp-content/uploads/2024/02/8-3.pdf
https://csei.ase.md/journal/issue_92.html4_EEJRS_Issue92_53-66.pdf
https://www.pusb.pl/files/pages/2604/publication_conference_poland.pdf
https://irek.ase.md/xmlui/handle/123456789/1389

45.

46.

47.

48.

49.

50.

51.

52.

53.

54,

55.

56.

57.

58.

59.

60.

ERHAN, L., SOCOLIUC, M., MIHAILA, S., GROSU, V. Policies and practices for the
implementation of IFRS and NAS in the Republic of Moldova. In: The USV Annals of
Economics and Public Administration. 2015, 15 (3), pp. 147-162.

KHAMIS, A. M. Perception of preparers and auditors on new revenue recognition standard
(IFRS 15): evidence from Egypt. In: Jurnal Dinamika Akuntansi dan Bisnis. 2016, 3 (2), pp.
1-18. DOI: https://doi.org/10.24815/jdab.v3i2.5383.

KUMAR, G., SAINI, J. S. Determinants of IFRS compliance by Canadian companies. In:
International Journal of Corporate Finance and Accounting (IJCFA). 2016, 3 (2), pp. 42-57.
BAUER, K., CENTORRINO, G., Financial Statements of banks as a source of information
about implementation of IFRS 15: the evidence from Poland. In: Journal of Modern
Accounting and Auditing. 2017, 13 (6), pp. 235-248. DOI: https://doi.org/10. 17265/1548-
6583/2017.06.001.

DEFOND, M., HU, X., HUNG, M., LI, S. The impact of mandatory IFRS adoption on
foreign mutual fund ownership: the role of comparability. In: Journal of accounting and
economics. 2011, 51 (3), pp. 240-258.

AMIRAM, D. Financial information globalization and foreign investment decisions. In:
Journal of International Accounting Research. 2012, 11 (2), pp. 57-81.

AKISIK, O. The impact of financial development, IFRS and rule of LAW on foreign
investments: a cross-country analysis. In: International Review of Economics & Finance.
2020, 69, pp. 815-838. DOI: https://doi.org/10.1016/j.iref.2020.06.015.

JILANI, F., NEFISSA, B. B., The mandatory adoption of IFRS and timely loss of recognition. In:
International Journal of Auditing and Accounting Studies, 2020 [citat 20.09.2020). Disponibil:
https://www.sciencedirect.com/science/article/abs/pii/S1059056020301283.

ABAD, D., CUTILLAS-GOMARIZ, M. F., SANCHEZ-BALLESTA, J. P., YAGUE, J.
Does IFRS mandatory adoption affect information asymmetry in the stock market?. In:
Australian ~ Accounting  Review. 2016, 28 (1), pp. 61-78. DOI:
https://onlinelibrary.wiley.com/doi/abs/10.1111/auar.12165.

Legea nr. 227/2015 privind Codul fiscal. In: Monitorul Oficial al Romdniei, nr. 688 din
10.09.2015. Disponibil: https://static.anaf.ro/static/10/Anaf/legislatie/L._227 2015.htm.
PAUNESCU, M., POPAB, A. F. Challenges for Romanian IFRS adopters-conflicting
legislation regarding the interim dividend. In: AMIS IAAER. 20109.
LIVIU-ALEXANDRU, T. The Advantages that IFRS 16 brings to the economic
environment. In: Ovidius University Annals, Economic Sciences Series. 2018, 18 (1), pp.
510-513.

VAN HELDEN, J., UDDIN, S. Public sector management accounting in emerging
economies: A literature review. In: Critical Perspectives on Accounting. 2016, 41, pp. 34-
62. DOI: https://doi.org/10.1016/j.cpa.2016.01.001.

ASHRAF J., UDDIN S. Review of management accounting control change with special
reference to the public sector and less developed countries: a critical evaluation. In: M.G.
Abdel Kader, London, 2011.

KOHLER, H., POCHET, C., LE MANH, A. Auditors as intermediaries in the
endogenization of an accounting standard: the case of IFRS 15 within the telecom industry.
In:  Accounting, Organizations and Society. 2021, 91, pp. 101-227. DOI:
https://doi.org/10.1016/j.20s.2021.101227.

MASOUD, N. Accounting, FRQ, emerging countries transition: how can a country
implement an IFRS standard change successfully. In: Global Journal of Management and
Business Research. 2014, 14 (2), pp. 37-47.

142


https://doi.org/10.24815/jdab.v3i2.5383
https://doi.org/10.%2017265/1548-6583/2017.06.001
https://doi.org/10.%2017265/1548-6583/2017.06.001
https://doi.org/10.1016/j.iref.2020.06.015
https://www.sciencedirect.com/science/article/abs/pii/S1059056020301283
https://onlinelibrary.wiley.com/doi/abs/10.1111/auar.12165
https://static.anaf.ro/static/10/Anaf/legislatie/L_227_2015.htm
https://doi.org/10.1016/j.cpa.2016.01.001
https://doi.org/10.1016/j.aos.2021.101227

61.

62.

63.

64.

65.

66.

67.

68.

69.

70.

71.

72.

73.

74.

GHEDROVICI, O., MIHAILA, S. Accounting harmonization in Moldova: thinking about
the process, difficulties and opportunities. In: International Journal of Arts and Commerce.
2013, 2 (2), pp. 1-6.

FARCANE, N., BLIDISEL, R. G., BUNGET, O. C., DUMITRESCU, A. Perceptions
regarding the impact of IFRS 15 - illustrative examples step by step. In: The Audit Financiar
journal. 2019, 17 (154), pp. 188-203.

GROSU, V. Perspective si limite in procesul de armonizare financiar-contabila. lasi:
TipoMoldova, 2010, 224 p. ISBN 978-973-168-258-7

TURCANU, V., MATES, D., BOSTAN, I., GROSU, V., SOCOLIUC, M. The evolution of
the international standards of accountancy IAS/IFRS, area of application and the mechanism
of adoption. In: The USV Annals of Economics and Public Administration. 2008, 8 (1), pp.
142-146.

CIUBOTARIU, M. S., The role of small and medium enterprises in the modern economy
and the importance of IFRS application for SMEs. In: The USV Annals of Economics and
Public Administration. 2013, 13 (1 (17)), pp. 201-210.

IORDACHE, 1. D. Perceptii si tendinte in urma aplicarii IFRS in Romania. In: Audit
Financiar. 2020, 18 (2), pp. 275-384.

FOURATI, Y. M. M., BOUGACHA, D. The effect of the mandatory IFRS adoption on audit
fees in Malaysia. In: Corporate Governance and Its Implications on Accounting and
Finance. 2021, pp. 171-187.

PIECHOCKA-KALUZNA A. Measuring the quality of financial statements after the
conversion to IFRS, case of Poland. In: Journal of Financial Studies and Research. 2021,
pp. 1-26. DOI: https://doi.org/10.5171/2021.119430.

MATTEI, G., PAOLONI, N. Understanding the potential impact of IFRS 15 on the
telecommunication listed companies, by the Disclosures' Study. In: International Journal of
Business  and Management. 2019, 14 (1), pp. 169-179. DOI:
https://doi.org/10.5539/ijbm.v14n1p169.

ALADWAN, M. Fluctuations of stock price and revenue after the early adoption of IFRS
15, revenue from contracts with customers. In: Italian Journal of pure and applied
mathematics. 2019, 41, pp. 691-707.

Comparability In International Accounting Standards — A Brief History, FASB [citat
11.12.2021]. Disponibil:
https://www.fasb.org/page/PageContent?pageld=/international/briefhistory.html&bcpath=f
f&isStaticPage=true.

ICAEW Information for Better Markets initiative. The effects of mandatory IFRS adoption
in the EU: a review of empirical research, 28 february 2015 [citat 11.12.2019, 21.09.2020].
Disponibil: https://www.icaew.com/-/media/corporate/files/technical/financial-
reporting/information-for-better-markets/ifbom-reports/effects-of-mandatory-ifrs-
adoption.ashx.

JORDAN, A., Advantages and Disadvantages of IFRS compared to GAAP Research
Methodology. Erisim Tarihi, 2018, 20. Disponibil la adresa: https://research-
methodology.net/advantages-and-disadvantages-of-ifrs-compared-to-gaap/ (Accesat: 11
Decembrie 2019)

Standardul National de Contabilitate ,,Venituri”, aprobat prin Ordinul Ministerului
Finantelor nr.118 din 06.08.2013. In: Monitorul Oficial al Republicii Moldova, 2013, nr.233-
237, art.1534.

143


https://doi.org/10.5171/2021.119430
https://doi.org/10.5539/ijbm.v14n1p169
https://www.fasb.org/page/PageContent?pageId=/international/briefhistory.html&bcpath=ff&isStaticPage=true
https://www.fasb.org/page/PageContent?pageId=/international/briefhistory.html&bcpath=ff&isStaticPage=true
https://www.icaew.com/-/media/corporate/files/technical/financial-reporting/information-for-better-markets/ifbm-reports/effects-of-mandatory-ifrs-adoption.ashx
https://www.icaew.com/-/media/corporate/files/technical/financial-reporting/information-for-better-markets/ifbm-reports/effects-of-mandatory-ifrs-adoption.ashx
https://www.icaew.com/-/media/corporate/files/technical/financial-reporting/information-for-better-markets/ifbm-reports/effects-of-mandatory-ifrs-adoption.ashx

75.

76.

77.

78.

79.

80.

81.

82.

83.

84.

85.

86.

87.

88.

Directiva 2013/34/UE a Parlamentului European si a Consiliului din 26.06.2013 privind
situatiile financiare anuale, situatiile financiare consolidate si rapoartele conexe ale anumitor
tipuri de intreprinderi, de modificare a Directivei 2006/43/CE a Parlamentului European si
a Consiliului si de abrogare a Directivelor 78/660/CEE si 83/349/CEE ale Consiliului.
Disponibil: https://eur-
lex.europa.eu/legalcontent/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:32013L0034&from=en.

CHAN, A. L. C,, HSU, A. W. H., LEE, E. Mandatory adoption of IFRS and timely loss
recognition across Europe: The effect of corporate finance incentives. In: International
Review of Financial Analysis. 2015, 38, pp. 70-82.

GORDON, L. A., LOEB, M. P., ZHU, W. The impact of IFRS adoption on foreign direct
investment. In: Journal of accounting and public policy. 2012, 31 (4), pp. 374-398.
ELHAMMA, A. Impact of mandatory IFRS adoption on foreign direct investment: the
moderating role of conflict of interest regulation. In: Journal of Financial Reporting and
Accounting, 2023. DOI: https://doi.org/10.1108/JFRA-04-2022-0145

ACCA Think Ahead, The Conceptual Framework, 2018 [citat 11.09.2019]. Disponibil:
https://www.accaglobal.com/gb/en/student/exam-support-resources/professional-exams-
study-resources/strategic-business-reporting/technical-articles/conceptual-framework.html.
Deloitte, First-time adoption of International Financial Reporting Standards, A guide to
IFRS 1, November 2009 [citat 11.09.2019]. Disponibil:
https://www.iasplus.com/en/binary/dttpubs/091lifrs1guide.pdf.

IFRS Foundation publishes 2021 Annual Report [citat 11.09.2020]. Disponibil:
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/about-us/funding/2021/ifrs-annual-report-2021.pdf.
IFRS Accounting, Third Agenda Consultation, Feedback Statement, July 2022 [citat
12.09.2020].  Disponibil:  https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/project/third-agenda-
consultation/thirdagenda-feedbackstatement-july2022.pdf.

IFRS Accounting Taxonomy Update — 2021 Technology Update, March 2022 [citat
11.09.2020].  Disponibil:  https://www.ifrs.org/projects/completed-projects/2022/ifrs-
taxonomy-update-2021-technology-update/.

The IFRS for SMEs Accounting Standard, Standard 2015 Issued [citat 11.09.2020].
Disponibil: https://www.ifrs.org/issued-standards/ifrs-for-smes/view-ifrs-
smes.html/content/dam/ifrs/publications/html-standards/english/2021/required/sme/.

ISSB at COP27: ISSB makes key announcements towards the implementation of climate-
related disclosure standards in 2023, 08 November 2022 [citat 15.09.2020]. Disponibil:
https://www.ifrs.org/news-and-events/news/2022/11/issb-cop27-progress-implementation-
climate-related-disclosure-standards-in-2023/.

Summary and analysis of the Third IASB Agenda Consultation and EFRAG Proactive
Research Agenda — comment letters received, 28 September 2021 [citat 16.09.2020].
Disponibil:
https://www.efrag.org/Assets/Download?assetUrl=%2Fsites%2Fwebpublishing.
International Sustainability Standards Board, About the International Sustainability
Standards Board, 3 November 2021 [citat  15.09.2020].  Disponibil:
https://www.ifrs.org/groups/international-sustainability-standards-board/.

JACKSON, M. Day-Acting Chief Accountant U.S. In: Securities & Exchange Commission,
AICPA SEC Developments Conference, December 13, 2002 [citat 21.11.2020]. Disponibil:
https://www.sec.gov/rules/concept/s70400/deloitt1.htm.

144


https://eur-lex.europa.eu/legalcontent/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:32013L0034&from=en
https://eur-lex.europa.eu/legalcontent/RO/TXT/PDF/?uri=CELEX:32013L0034&from=en
https://www.accaglobal.com/gb/en/student/exam-support-resources/professional-exams-study-resources/strategic-business-reporting/technical-articles/conceptual-framework.html
https://www.accaglobal.com/gb/en/student/exam-support-resources/professional-exams-study-resources/strategic-business-reporting/technical-articles/conceptual-framework.html
https://www.iasplus.com/en/binary/dttpubs/0911ifrs1guide.pdf
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/about-us/funding/2021/ifrs-annual-report-2021.pdf
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/project/third-agenda-consultation/thirdagenda-feedbackstatement-july2022.pdf
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/project/third-agenda-consultation/thirdagenda-feedbackstatement-july2022.pdf
https://www.ifrs.org/projects/completed-projects/2022/ifrs-taxonomy-update-2021-technology-update/
https://www.ifrs.org/projects/completed-projects/2022/ifrs-taxonomy-update-2021-technology-update/
https://www.ifrs.org/issued-standards/ifrs-for-smes/view-ifrs-smes.html/content/dam/ifrs/publications/html-standards/english/2021/required/sme/
https://www.ifrs.org/issued-standards/ifrs-for-smes/view-ifrs-smes.html/content/dam/ifrs/publications/html-standards/english/2021/required/sme/
https://www.ifrs.org/news-and-events/news/2022/11/issb-cop27-progress-implementation-climate-related-disclosure-standards-in-2023/
https://www.ifrs.org/news-and-events/news/2022/11/issb-cop27-progress-implementation-climate-related-disclosure-standards-in-2023/
https://www.efrag.org/Assets/Download?assetUrl=%2Fsites%2Fwebpublishing
https://www.ifrs.org/groups/international-sustainability-standards-board/
https://www.sec.gov/rules/concept/s70400/deloitt1.htm

89.

90.

91.

92.

93.

94.

95.

96.

97.

98.

99.

100.

101.

102.

PwC, New IFRS 15 - How will the new IFRS 15 standard affect your company?, 2014 [citat
21.11.2020].  Disponibil:  https://www.pwc.com/sk/en/publikacie/assets/ifrs15-leaflet-
final.pdf.

MIHAILA, S., JIERI, N. Eficienta aplicérii standardelor internationale de raportare
financiard (IFRS) in Republica Moldova, in conditiile actuale ale economiei de piata. In:
Studia Universitatis Moldaviae, Seria ,,Stiinte exacte §i economice”, Chisindu, 2017, nr.7
(107), pp. 49-54, ISSN 1857-2073, categoria B. Disponibil: https://exact.studiamsu.md/wp-
content/uploads/2017/01/07.-p.49-54.pdf.

Deloitte, Revenue from contracts with customers, A guide to IFRS 15, March 2018 [citat
16.09.2020]. Disponibil:
https://www?2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/lu/Documents/audit/lu-1IFRS-15.pdf.
Deloitte, Accounting & Auditing News, IFRS 15 - Revenue from Contracts with Customers:
Part 2B - Differences vs. IAS 18 - Revenue. Philippines, Technical Research, 17 July 2014,
Issue 4 [citat 11.06.2020]. Disponibil:
https://www?2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ph/Documents/audit/ph-audit-aan-issue-4-
s2014-noexp.pdf.

OYEDOKUN, G. Revenue Recognition Paradox: A Review of IAS 18 and IFRS 15. In: SRN
Electronic Journal, 2016. DOI: 10.2139/ssrn.2912250.

.....

financiare din Republica Moldova cu acquis-ul comunitar. in: Economica, 2018, 105 (3), pp.
57-68.

LE THI, T.O, THI, N. B., ANH, T. C. Benefits and difficulties of adopting IFRS. In:
Creativity and Innovation Management. 2019, 10 (9), pp. 205-225.

PERERA, D., CHAND, P. Issues in the adoption of international financial reporting
standards (IFRS) for small and medium-sized enterprises (SMES). In: Advances in
accounting. 2015, 31 (1), pp. 165-178.

Republicii Moldova, 2018, nr.1-6, art.22.

Standardul International de Raportare Financiara 15 Venituri din contractele cu clientii, RO
D044460/01, Anexa, 2014 [citat 03.01.2020]. Disponibil:
https://www.europarl.europa.eu/meetdocs/2014 _2019/plmrep/ COMMITTEES/JURI/DV/2
016/05-23/COM-AC_DRC(2016)D044460-01(ANN1) RO.pdf.

Deloitte, A Closer Look - Software-as-a-Service arrangements — Accounting changes are
the result of an era of digital transformation, June 2021 [citat 16.09.2020]. Disponibil:
https://www.iasplus.com/en/publications/global/a-closer-look/saas-
arrangements/at_download/file/A%20Closer%.

PwC, IFRS 15 for the software industry, 2019 [citat 03.07.2020]. Disponibil:
https://www.pwc.com/gx/en/services/audit-assurance/assets/ifrs-15-for-the-software-
industry-in-brief.pdf.

EY, Applying IFRS. The revenue recognition standard - automotive industry, July 2020 [citat
16.09.2020]. Disponibil: https://www.ey.com/en_gl/ifrs-technical-resources/applying-ifrs-
the-revenue-recognition-standard-automotive-industry.

WALDMANN, F., OLSSON, A., IFRS 15 - one year after introduction: A quantitative
survey on how the implementation of IFRS 15 has affected companies' financial reports from
the outside an industry-oriented perspective: dissertation, 2019 [citat 16.09.2020].
Disponibil: https://www.diva-
portal.org/smash/record.jsf?pid=diva2%3A1354257&dswid=4541.

145


https://www.pwc.com/sk/en/publikacie/assets/ifrs15-leaflet-final.pdf
https://www.pwc.com/sk/en/publikacie/assets/ifrs15-leaflet-final.pdf
https://exact.studiamsu.md/wp-content/uploads/2017/01/07.-p.49-54.pdf
https://exact.studiamsu.md/wp-content/uploads/2017/01/07.-p.49-54.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/lu/Documents/audit/lu-IFRS-15.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ph/Documents/audit/ph-audit-aan-issue-4-s2014-noexp.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ph/Documents/audit/ph-audit-aan-issue-4-s2014-noexp.pdf
https://www.europarl.europa.eu/meetdocs/2014_2019/plmrep/COMMITTEES/JURI/DV/2016/05-23/COM-AC_DRC(2016)D044460-01(ANN1)_RO.pdf
https://www.europarl.europa.eu/meetdocs/2014_2019/plmrep/COMMITTEES/JURI/DV/2016/05-23/COM-AC_DRC(2016)D044460-01(ANN1)_RO.pdf
https://www.iasplus.com/en/publications/global/a-closer-look/saas-arrangements/at_download/file/A%20Closer%25
https://www.iasplus.com/en/publications/global/a-closer-look/saas-arrangements/at_download/file/A%20Closer%25
https://www.pwc.com/gx/en/services/audit-assurance/assets/ifrs-15-for-the-software-industry-in-brief.pdf
https://www.pwc.com/gx/en/services/audit-assurance/assets/ifrs-15-for-the-software-industry-in-brief.pdf
https://www.ey.com/en_gl/ifrs-technical-resources/applying-ifrs-the-revenue-recognition-standard-automotive-industry
https://www.ey.com/en_gl/ifrs-technical-resources/applying-ifrs-the-revenue-recognition-standard-automotive-industry
https://www.diva-portal.org/smash/record.jsf?pid=diva2%3A1354257&dswid=4541
https://www.diva-portal.org/smash/record.jsf?pid=diva2%3A1354257&dswid=4541

103.

104.

105.

106.

107.

108.

109.

110.

111.

112.

113.

114.

115.

116.

117.

PwC, Oil and gas industry supplement for IFRS, In-depth- A look at current financial
reporting Issue, June, 2016 [citat 16.09.202]. Disponibil:
https://www.pwc.com/ml/en/services/cmaas/documents/ifrs15/ifrs-15-oil-gas.pdf.
Deloitte, A Middle East Point of View — IFRS 15 Revenue from contracts with customers:
Are you ready for the , Big Change?”, Summer 2017 [citat 20.09.2020]. Disponbil:
https://www?2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/xe/Documents/About-
Deloitte/mepovdocuments/mepovissue23/IFRS-15_mepov23.pdf.
PwC, In depth, A look at current financial reporting issue, Banking industry, December,
2017 [citat 20.09.2020]. Disponibil: https://www.pwc.com/gx/en/audit-
services/ifrs/publications/ifrs-15/revenue-from-contracts-with-customers-banking.pdf .
PwC, New revenue guidance Implementation in the transportation and logistics sector,
August 10, 2017 [citat 16.09.2020]. Disponibil: https://www.pwc.com/gx/en/audit-
services/ifrs/publications/ifrs-15/pwc-revenue-from-contracts-with-customers.pdf.
FERREIRA, A. F. M. M. The impact of IFRS 15 on the telecommunications sector-The case
of Portuguese and Spanish listed companies: doctoral dissertation, Universidade do Porto,
Portugal, 2020.
GRIGOROI, L. Venituri din contractele cu clientii: aspecte-cheie din perspectiva IFRS 15.
In: Economica. 2017, 102 (4), pp. 61-71.
Step 3 — determine the transaction price. Croner-i Navigate [citat 21.11.2020]. Disponibil:
https://library.croneri.co.uk/cch_uk/niffs/ifs18-3-4.
ACCA, GRAHAM, H. IFRS 15: Applying the five-step model. CPD Technical Article, 2014
[21.12.2019]. Disponibil: https://www.accaglobal.com/ie/en/member/discover/cpd-
articles/corporate-reporting/fivestep-model.html.
BDO Australia, Accounting for revenue under IFRS 15 — Complexity from the very first step,
2018 [citat  16.09.2020].  Disponibil:  https://www.bdo.com.au/en-au/accounting-
news/accounting-news-may-2018/accounting-for-revenue-under-ifrs-15.
VIRTOSU, I., FLOREA, V. Contabilitatea veniturilor prin prisma IFRS 15 , Venituri din
cercetdtori”, 12-13 martie 2020, Editia a 4-a. Chigindu: ASEM, pp. 68-73. ISBN 978-9975-
75-981-6.
EY, Applying IFRS, A closer look at IFRS 15, The revenue recognition standard, Updated
September 2019 [citat 21.12.2019]. Disponibil: https://assets.ey.com/content/dam/ey-
sites/ey-com/en_gl/topics/ifrs/ey-applying-revenue-september-2019.pdf.
PwC 6.5, Performance obligations satisfied at a point in time, US Revenue guide 6.5, 31
Octombrie, 2022 [citat 13.12.2022]. Disponibil:
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue
from_contrac_US/chapter_6_recognizin_US/65performance_obliga_US.html#pwc-
topic.dita 1443273108155827.
Grant  Thornto, IFRS  News, 2016  [citat  16.09.2020]. Disponibil:
https://www.grantthornton.global/globalassets/1.-member-firms/global/insights/article-
pdfs/ifrs/ifrs-news-g2-2016.pdf.

Z0U, W., BRAX, S. A., VUORI, M., RAJALA, R. The influences of contract structure,
contracting process, and service complexity on supplier performance. In: International
Journal of Operations & Production Management. 2019, 39 (4), pp. 525-549. DOI:
10.1108/1JOPM-12-2016-0756.

PODVEZKO, V., MITKUS, S., TRINKUNIENE, E. Complex evaluation of contracts for
construction. In: Journal of civil Engineering and management. 2010, 16 (2), pp. 287-297.

146


https://www.pwc.com/m1/en/services/cmaas/documents/ifrs15/ifrs-15-oil-gas.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/xe/Documents/About-Deloitte/mepovdocuments/mepovissue23/IFRS-15_mepov23.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/xe/Documents/About-Deloitte/mepovdocuments/mepovissue23/IFRS-15_mepov23.pdf
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/revenue-from-contracts-with-customers-banking.pdf
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/revenue-from-contracts-with-customers-banking.pdf
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/pwc-revenue-from-contracts-with-customers.pdf
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/pwc-revenue-from-contracts-with-customers.pdf
https://library.croneri.co.uk/cch_uk/niffs/ifs18-3-4
https://www.accaglobal.com/ie/en/member/discover/cpd-articles/corporate-reporting/fivestep-model.html
https://www.accaglobal.com/ie/en/member/discover/cpd-articles/corporate-reporting/fivestep-model.html
https://www.bdo.com.au/en-au/accounting-news/accounting-news-may-2018/accounting-for-revenue-under-ifrs-15
https://www.bdo.com.au/en-au/accounting-news/accounting-news-may-2018/accounting-for-revenue-under-ifrs-15
https://assets.ey.com/content/dam/ey-sites/ey-com/en_gl/topics/ifrs/ey-applying-revenue-september-2019.pdf
https://assets.ey.com/content/dam/ey-sites/ey-com/en_gl/topics/ifrs/ey-applying-revenue-september-2019.pdf
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_6_recognizin_US/65performance_obliga_US.html#pwc-topic.dita_1443273108155827
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_6_recognizin_US/65performance_obliga_US.html#pwc-topic.dita_1443273108155827
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_6_recognizin_US/65performance_obliga_US.html#pwc-topic.dita_1443273108155827
https://www.grantthornton.global/globalassets/1.-member-firms/global/insights/article-pdfs/ifrs/ifrs-news-q2-2016.pdf
https://www.grantthornton.global/globalassets/1.-member-firms/global/insights/article-pdfs/ifrs/ifrs-news-q2-2016.pdf

118.

119.

120.

121.

122.

123.

124.

125.

126.

127.

128.

129.

130.

Deloitte, IFRS 15 - Revenue from contracts with customers, 2018 [citat 10.07.2020].
Disponibil: http://www.iasplus.com/en/standards/ifrs/ifrs-15.

Apolat, Legal Difference between termination of contracts and cancellation of contracts,
Lexology, Vietnam, September 28 2022 [citat 03.11.2020]. Disponibil:
https://www.lexology.com/library/detail.aspx?g=a372d94f-9e7a-4a11-8f43-17¢5590610aa.
IFRIC, Update  March 2023, IFRS  [citat  03.06.2023].  Disponibill:
https://www.ifrs.org/news-and-events/updates/ifric/2023/ifric-update-march-2023/.

Global General Terms And Conditions Of Purchase, March 2023 Edition [citat 03.06.2023].
Disponibil: https://expleo.com/global/en/wp-
content/uploads/2023/04/exg_op_rec_0094_expleo_global-general-tcs-of-purchase.pdf.
Med Live, situatii financiare neauditate, perioada pentru perioada incheiata la 31 martie

2023 [citat 03.06.2023]. Disponibil:
https://m.bvb.ro/infocont/infocont23/M 20230512002247 RO-MED-LIFE-Q1-2023-
Report.pdf.

Deloitte, Touche Myanmar Vigour Advisory Limited, An Overview of the New Revenue
Accounting  Standard  (IFRS  15), 2021 [citat 06.07.2020].  Disponibil:
https://www?2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/mm/Documents/audit/mm-aud-dls-te-
overview-of-new-revenue-accounting-standard-ifrs-15-update.pdf.

Commission Regulation (EU) 2016/1905 of 22 September 2016, amending Regulation (EC)
No 1126/2008 adopting certain international accounting standards in accordance with
Regulation (EC) No 1606/2002 of the European Parliament and of the Council as regards
International Financial Reporting Standard 15 [citat 03.07.2020]. Disponibil: https://eur-
lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/PDF/?uri=CELEX:32016R1905&from=DA.

NSIAH, R. IFRS 15: Revenue recognition from contracts with customers, November 2015
[citat 03.07.2020]. Disponibil:
https://www.researchgate.net/publication/321304623 ifrs_15_revenue_recognition_from
contracts_with_customers.

IASB, Snapshot: Revenue from Contracts with Customers, 2011, Press release [citat
20.12.2019]. Disponibil: http://www.ifrs.org/Current-Projects/|ASB-
projects/RevenueRecognition/EDNov11/Documents/Snapshot_RevRec2 Nov2011.pdf.
Deloitte, IFRS industry insights: Travel, Hospitality and Leisure sector, May 2014 [citat
16.09.2020]. Disponibil:  https://www.iasplus.com/en/publications/global/ifrs-industry-
insights/rev-rec-
thl/at_download/file/Travel%20hospitality%20and%?20leisure%20final.pdf.

BDO, IFRS in practice 2019 — IFRS 15 Revenue from contracts with customers: transition,
2019. Disponibil: https://www.bdo.global/getmedia/1b05f674-8233-4e4c-b6b2-
48693a7a5a03/IFRS15 TRANSITION_screen.aspx.

PwC, 4.3 Variable consideration, US Revenue guide 4.3, October 31 2022 [citat
23.11.2022]. Disponibil:
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue
from_contrac_US/chapter_4_determinin_US/43variable_considera_US.html.

IFRS Standard, Clarifications to IFRS 15, Revenue from Contracts with Customers, April
2016 [citat 13.07.2020]. Disponibil:
https://www.efrag.org/Assets/Download?assetUrI=%2Fsites%2Fwebpublishing%2Fproject
%20Documents%2F330%2Fclarifications%20t0%201FRS%2015%20-
%201ASB%20Amendments.pdf.

147


http://www.iasplus.com/en/standards/ifrs/ifrs-15
https://www.lexology.com/library/detail.aspx?g=a372d94f-9e7a-4a11-8f43-17c5590610aa
https://www.ifrs.org/news-and-events/updates/ifric/2023/ifric-update-march-2023/
https://expleo.com/global/en/wp-content/uploads/2023/04/exg_op_rec_0094_expleo_global-general-tcs-of-purchase.pdf
https://expleo.com/global/en/wp-content/uploads/2023/04/exg_op_rec_0094_expleo_global-general-tcs-of-purchase.pdf
https://m.bvb.ro/infocont/infocont23/M_20230512002247_RO-MED-LIFE-Q1-2023-Report.pdf
https://m.bvb.ro/infocont/infocont23/M_20230512002247_RO-MED-LIFE-Q1-2023-Report.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/mm/Documents/audit/mm-aud-dls-te-overview-of-new-revenue-accounting-standard-ifrs-15-update.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/mm/Documents/audit/mm-aud-dls-te-overview-of-new-revenue-accounting-standard-ifrs-15-update.pdf
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/PDF/?uri=CELEX:32016R1905&from=DA
https://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/PDF/?uri=CELEX:32016R1905&from=DA
https://www.researchgate.net/publication/321304623_ifrs_15_revenue_recognition_from_contracts_with_customers
https://www.researchgate.net/publication/321304623_ifrs_15_revenue_recognition_from_contracts_with_customers
http://www.ifrs.org/Current-Projects/IASB-projects/RevenueRecognition/EDNov11/Documents/Snapshot_RevRec2_Nov2011.pdf
http://www.ifrs.org/Current-Projects/IASB-projects/RevenueRecognition/EDNov11/Documents/Snapshot_RevRec2_Nov2011.pdf
https://www.iasplus.com/en/publications/global/ifrs-industry-insights/rev-rec-thl/at_download/file/Travel%20hospitality%20and%20leisure%20final.pdf
https://www.iasplus.com/en/publications/global/ifrs-industry-insights/rev-rec-thl/at_download/file/Travel%20hospitality%20and%20leisure%20final.pdf
https://www.iasplus.com/en/publications/global/ifrs-industry-insights/rev-rec-thl/at_download/file/Travel%20hospitality%20and%20leisure%20final.pdf
https://www.bdo.global/getmedia/1b05f674-8233-4e4c-b6b2-48693a7a5a03/IFRS15_TRANSITION_screen.aspx
https://www.bdo.global/getmedia/1b05f674-8233-4e4c-b6b2-48693a7a5a03/IFRS15_TRANSITION_screen.aspx
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_4_determinin_US/43variable_considera_US.html
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_4_determinin_US/43variable_considera_US.html
https://www.efrag.org/Assets/Download?assetUrl=%2Fsites%2Fwebpublishing%2Fproject%20Documents%2F330%2Fclarifications%20to%20IFRS%2015%20-%20IASB%20Amendments.pdf
https://www.efrag.org/Assets/Download?assetUrl=%2Fsites%2Fwebpublishing%2Fproject%20Documents%2F330%2Fclarifications%20to%20IFRS%2015%20-%20IASB%20Amendments.pdf
https://www.efrag.org/Assets/Download?assetUrl=%2Fsites%2Fwebpublishing%2Fproject%20Documents%2F330%2Fclarifications%20to%20IFRS%2015%20-%20IASB%20Amendments.pdf

131.

132.

133.

134.

135.

136.

137.

138.

139.

140.

141.

142.

143.

EY, Applying IFRS, A closer look at the new revenue recognition standard, Updated
Octomber 2017 [ citat 03.07.2020]. Disponibil la adresa:
https://assets.ey.com/content/dam/ey-sites/ey-com/ja_jp/topics/ifrs-insights/2018/pdf/ey-
japan-ifrs-applying-ifrs-2018-12-en.pdf.

Standarde Internationale de Raportare Financiara - IFRS, Fundatia IFRS, editia a 7-a
revizuita, Partea A. Bucuresti: Editura CECCAR, 2015.

BDO, IFRS in Practice 2020-2021 - IFRS 15 Revenue from Contracts with Customers,
2021 [citat 10.07.2022]. Disponibil: https://www.bdo.global/getmedia/b76b00da-3aa8-
415c-ache-81ca2a702b47/IFRS15 REVENUE screen.aspx.

PETERS, M. The new IFRS 15 standard: implementation challenges for Belgian companies,
2016 [citat 11.09.2019]. Disponibil: https://matheo.uliege.be/handle/2268.2/1243.
VAICEKAUSKAS, D. First time adoption of IFRS 15 ,Revenue from contracts with
customers”: the case of Lithuanian listed companies. In: Buhalterinés apskaitos teorija ir
praktika. 2020, 21, pp. 2-2.
LIM, Y., DEVI, S. S., MAHZAN, N. Perception of Auditors and preparers on IFRS 15:
Evidence from Malaysia. In: Advanced science letters. 2015, 21 (6), pp. 1781-1785. DOI:
10.1166/asl.2015.6212
PwC, New revenue guidance- Implementation in the consumer markets industry, 29
Septembrie, 2017 [citat 17.09.2020]. Disponibil: https://www.pwc.com/gx/en/audit-
services/ifrs/publications/ifrs-15/pwc-revenue-from-contracts-with-customers-industry-
supplement.pdf.
PwC, 6.3. Performance obligations satisfied over time, US Revenue guide 6.3, October 31
2022. Disponibil:
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue
from_contrac_US/chapter_6_recognizin_US/63performance_obliga_US.html.
IFRS Fundation, IFRS 15 Revenue from Contracts with Customers, 2021, p. A761 [citat
10.11.2022].  Disponibil: https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-
standards/english/2021/issued/part-a/ifrs-15-revenue-from-contracts-with-customers.pdf.
ACCA Think Ahead, Revenue revisited — part 1, The application of IFRS 15, Revenue from
Contracts with  Customers using the five-step model, 2014. Disponibil:
https://www.accaglobal.com/gb/en/student/exam-support-resources/dipifr-study-
resources/technical-articles/revenue-revisited-1.html.
VARAN,S. S., DALKILIC, A. F., KORKMAZ, E., DEMIR, G. Impact of IFRS 15 Revenue
from Contracts with Customer on Shipping Companies. In: Reporting and Auditing Issues,
Proceedings of the 14th International Conference on Accounting Auditing for Development
and Sustainability, B., Marsap and P. Okan Gokten (eds.), 11-13 October, Tirana, Albania,
2017.
EY, A closer look at the new revenue recognition standard. Applying IFRS, September 2021
[citat 10.07.2022]. Disponibil: https://www.ey.com/en_gl/ifrs-technical-resources/a-closer-
look-at-ifrs-15—the-revenue-recognition-standard-octob.
PwC, 2.6 Identifying the contract, US Revenue guide 2.6, 31 Octomber 2022 [citat
10.06.2023]. Disponibil:
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue
from_contrac_US/chapter_2_scope_and___US/26identifying_the co_US.html.

148


https://assets.ey.com/content/dam/ey-sites/ey-com/ja_jp/topics/ifrs-insights/2018/pdf/ey-japan-ifrs-applying-ifrs-2018-12-en.pdf
https://assets.ey.com/content/dam/ey-sites/ey-com/ja_jp/topics/ifrs-insights/2018/pdf/ey-japan-ifrs-applying-ifrs-2018-12-en.pdf
https://www.bdo.global/getmedia/b76b00da-3aa8-415c-acbe-81ca2a702b47/IFRS15_REVENUE_screen.aspx
https://www.bdo.global/getmedia/b76b00da-3aa8-415c-acbe-81ca2a702b47/IFRS15_REVENUE_screen.aspx
https://matheo.uliege.be/handle/2268.2/1243
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/pwc-revenue-from-contracts-with-customers-industry-supplement.pdf
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/pwc-revenue-from-contracts-with-customers-industry-supplement.pdf
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/pwc-revenue-from-contracts-with-customers-industry-supplement.pdf
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_6_recognizin_US/63performance_obliga_US.html
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_6_recognizin_US/63performance_obliga_US.html
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-standards/english/2021/issued/part-a/ifrs-15-revenue-from-contracts-with-customers.pdf
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-standards/english/2021/issued/part-a/ifrs-15-revenue-from-contracts-with-customers.pdf
https://www.accaglobal.com/gb/en/student/exam-support-resources/dipifr-study-resources/technical-articles/revenue-revisited-1.html
https://www.accaglobal.com/gb/en/student/exam-support-resources/dipifr-study-resources/technical-articles/revenue-revisited-1.html
https://www.ey.com/en_gl/ifrs-technical-resources/a-closer-look-at-ifrs-15–the-revenue-recognition-standard-octob
https://www.ey.com/en_gl/ifrs-technical-resources/a-closer-look-at-ifrs-15–the-revenue-recognition-standard-octob
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_2_scope_and__US/26identifying_the_co_US.html
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/revenue_from_contrac/revenue_from_contrac_US/chapter_2_scope_and__US/26identifying_the_co_US.html

144.

145.

146.

147.

148.

149.

150.

151.

152.

153.

154.

155.

156.

157.

158.

159.

160.

161.

TRABELSI, N. S. IFRS 15 early adoption and accounting information: Case of real estate
companies in Dubai. In: Academy of Accounting and Financial Studies Journal. 2018, 22
(1), pp. 1-12.
HAMEED, A. M., AL-TAIE, B. F. K., AL-MASHHADANI, B. N. A. The Impact of IFRS 15
on Earnings Quality in businesses such as hotels: critical evidence from the Iragi environment.
In: African Journal of Hospitality, Tourism and Leisure. 2019, 8 (4), pp. 1-11.
VOGT, J., DAVIS, J. The state of Incoterm research. In: Transportation Journal. 2020, 59
(3), pp. 304-324. DOI:10.5325/transportation].59.3.0304.
IASB, Revenue from contracts with customers: Basis for conclusions (IFRS 15). In: IFRS
Foundation. 2018, alin. 3.8.
JIERI, N., GROSU, V., MIHAILA, S. Revenue disclosures in financial statements in
accordance with IFRS 15 ,,Revenue from contracts with customers”. In: The USV Annals of
Economics and Public Administration. 2022, 21 (2 (34)), pp. 165-171.
COETSEE, D., MOHAMMADALI-HAIJI, A., VAN WYK, M. Revenue recognition
practices in South Africa: An analysis of the decision usefulness of IFRS 15 disclosures. In:
South African Journal of Accounting Research. 2021, 1-23.
DOI:10.1080/10291954.2020.185588.
DI CARLO, F., LUCCHESE, M. The Impact of IFRS 8 on Segment Disclosure Practice:
Panel Evidence from Italy. In: International Journal of Accounting and Financial Reporting.
2016, 6 (1), pp. 96-126. DOI: 10.5296/ijafr.v6i1.9239.
IFRS Community, Performance Obligations and Timing of Revenue Recognition (IFRS 15),
14 June 2023[citat 11.07.2023]. Disponibil: https://ifrscommunity.com/knowledge-
base/ifrs-15-performance-obligations-and-timing-of-revenue-recognition/.
TRABELSI, R. Are IFRS Harder to Implement for Emerging Economies Compared to
Developed Countries? A Literature Review. In: Journal of Modern Accounting and Auditing.
2016, 12. DOI: 10.17265/1548-6583/2016.01.001.
DUH, R. R. Convergence with International Financial Reporting Standards: The Experience
of Taiwan. In: International Conference on Accounting Standards Taipei, Taiwan, October
4, 2006.
NOBES, C.W. A judgmental international classification of financial reporting practices. In:
Journal of Business Finance & Accounting. 2006, 10, pp. 1-19. DOI: 10.1111/j.1468-
5957.1983.tb00409.x.
DONAHOE, J., Bain & Company. Palgrave Macmillan Books, London, New York, 2002
(pp. 143-147). DOI:10.1057/9781403907189_16.
FISCHHOFF, B., WATSON, S., HOPE, C., Defining Risk. In: Policy Sciences. 1984, 17,
pp. 123-139. DOI: 10.1007/BF00146924.
OPREAN, I., LENGHEL, D. R., OPREAN, B. D. Auditarea situatiilor financiare. Cluj
Napoca: Risoprint, 2015.
IFRS Publication, IFRS 15 Revenue from Contracts with Customers, Crowe [citat
21.09.2022]. Disponibil: https://www.crowe.com/vn/insights/ifrs-publication/fag/ifrs15.
SHANG, Y., LI, H., ZHANG, R. Effects of pandemic outbreak on economies: evidence
from business history context. In: Frontiers in public health, 2021, 9, pp. 146.
Deloitte, Coronavirus: Effect of the Epidemic on Contractual Obligations [citat 12.12.2021].
Disponibil:  https://wwwz2.deloitte.com/rs/en/pages/risk/articles/coronavirus-effect-of-the-
epidemic-on-contractual-obligations.html.
Deloitte, IFRS reporting Managing the impact of COVID-19 on your financial statements,
2020 [citat 12.12.2021]. Disponibil:

149


https://ifrscommunity.com/knowledge-base/ifrs-15-performance-obligations-and-timing-of-revenue-recognition/
https://ifrscommunity.com/knowledge-base/ifrs-15-performance-obligations-and-timing-of-revenue-recognition/
https://www.crowe.com/vn/insights/ifrs-publication/faq/ifrs15
https://www2.deloitte.com/rs/en/pages/risk/articles/coronavirus-effect-of-the-epidemic-on-contractual-obligations.html
https://www2.deloitte.com/rs/en/pages/risk/articles/coronavirus-effect-of-the-epidemic-on-contractual-obligations.html

162.

163.

164.

165.

166.

167.

168.

169.

170.

171.

172.

173.

174.

175.

https://www?2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/cy/Documents/audit/CY_%20Audit COV
ID19&IFRS%20flyer Noexp.pdf.

COSMULESE, C. G. Corelatii si implicatii privind evaluarea activelor intangibile - pe
exemplul entitatilor cotate. In: Editura Universitatii ,, Stefan cel Mare”, Suceava, Romania,
20109.

GUPTA, S., COOPER, L. The Discounting of Discounts and Promotion Thresholds. In:
Journal of Consumer Research. 1992, 19, pp. 401-11. DOI: 10.1086/209310.

IFRS Foundation, IFRS 15-Revenue from Contracts with Customers, 2021, Part A, paragraf.
9, p. A760 [citat 21.09.2022]. Disponibil:
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-standards/english/2021/issued/part-
a/ifrs-15-revenue-from-contracts-with-customers.pdf/.

JIERI, N. An Overview of Settlement discounts as part of revenue, in compliance with IFRS
15. In: Proceedings of 33rd Ibima Conference: 10-11 April 2019, Granada, Spain. ISBN
978-0-9998551-2-6, pp. 1975-1981.

DALWAI T., CHUGH, G., DINESH, S., MOHAMMADI, S. S. Oman’s Response to the
New Accounting Standard: IFRS 15 Revenue from Contracts with Customers. In:
International Conference on Implications of IFRS for Corporate Reporting Practices,
Hyderabad, India, March, 2015.

Chartered Professional Accountants Canada (CPA), Deloitte, IFRS Revenue from Contracts
with Customers: Your questions answered, March 1, 2015 [citat 18.11.2020]. Disponibil:
https://www?2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ca/Documents/audit/ca-en-your-
questions-answered IFRS%2015 eFINAL%20FINAL-s.pdf.

KPMG, IFRS 15 for automotive suppliers, Key considerations for suppliers to drive their
IFRS 15 implementation to the finish line, 6 Decembrie 2017 [citat 18.11.2020]. Disponibil:
https://kpmg.com/gr/en/home/insights/2017/12/auto-suppliers-implementation-guidance-
good-to-go-revenue-ifrs15-150617.html.

PwC, Revenue from contracts with customers- Retail and consumer industry supplement,
2019 [citat 15.11.2021]. Disponibil la adresa:
https://www.pwc.com/m1/en/services/cmaas/documents/ifrs15/ifrs-15-retailers.pdf.

BDO Australia, IFRS 15 for the retail industry — Warrantie, 1 January 2021 [citat
15.11.2021]. Disponibil: https://www.bdo.com.au/en-au/insights/retail/articles/ifrs-15-for-
the-retail-industry-warranties.

CPDBox, How to account for warranties under IFRS 15?, 2018 [citat 11.06.2020].
Disponibil: https://www.cpdbox.com/021-warranties-ifrs-15/.

BERNOULLY, M., WONDABIO, L. S. Impact of implementation of IFRS 15 on the
financial statements of telecommunication company (case study of PT XYZ). In: Asia
Pacific Business and Economics Conference (APBEC), July 2019, Atlantis Press, pp. 141-
148. DOI: 10.2991/apbec-18.2019.19.

KPMG, IFRS 15: are you a principal or an agent?, 2019 [citat 11.06.2020]. Disponibil:
https://blog.kpmg.lu/ifrs-15-are-you-a-principal-or-an-agent/.

PwC, Making sense of a complex world Revenue recognition: principal/agent arrangements
— issues for media i land sunder IFRS 15. Issue 12, March 2017 [citat 11.06.2020].
Disponibil: https://www.pwc.com/kr/ko/industries/enm/pwc_miag_issuel?2_ifrs15-
principal-agent.pdf.

Deloitte, A Closer Look Revenue recognition—evaluating whether an entity is acting as a
principal or as an agent, 2020 [citat  21.06.2021]. Disponibil:
https://www.iasplus.com/en/publications/global/a-closer-look/principal-versus-

150


https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/cy/Documents/audit/CY_%20Audit_COVID19&IFRS%20flyer_Noexp.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/cy/Documents/audit/CY_%20Audit_COVID19&IFRS%20flyer_Noexp.pdf
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-standards/english/2021/issued/part-a/ifrs-15-revenue-from-contracts-with-customers.pdf/
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/publications/pdf-standards/english/2021/issued/part-a/ifrs-15-revenue-from-contracts-with-customers.pdf/
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ca/Documents/audit/ca-en-your-questions-answered_IFRS%2015_eFINAL%20FINAL-s.pdf
https://www2.deloitte.com/content/dam/Deloitte/ca/Documents/audit/ca-en-your-questions-answered_IFRS%2015_eFINAL%20FINAL-s.pdf
https://kpmg.com/gr/en/home/insights/2017/12/auto-suppliers-implementation-guidance-good-to-go-revenue-ifrs15-150617.html
https://kpmg.com/gr/en/home/insights/2017/12/auto-suppliers-implementation-guidance-good-to-go-revenue-ifrs15-150617.html
https://www.pwc.com/m1/en/services/cmaas/documents/ifrs15/ifrs-15-retailers.pdf
https://www.bdo.com.au/en-au/insights/retail/articles/ifrs-15-for-the-retail-industry-warranties
https://www.bdo.com.au/en-au/insights/retail/articles/ifrs-15-for-the-retail-industry-warranties
https://www.cpdbox.com/021-warranties-ifrs-15/
https://blog.kpmg.lu/ifrs-15-are-you-a-principal-or-an-agent/
https://www.pwc.com/kr/ko/industries/enm/pwc_miag_issue12_ifrs15-principal-agent.pdf
https://www.pwc.com/kr/ko/industries/enm/pwc_miag_issue12_ifrs15-principal-agent.pdf
https://www.iasplus.com/en/publications/global/a-closer-look/principal-versus-agent/at_download/file/A%20Closer%20Look%20-%20Principal%20Versus%20Agent%20-%20final.pdf

176.

177.

178.

179.

180.

181.

182.

183.

184.

185.

186.

187.

agent/at_download/file/A%20Closer%20L00k%20-
%20Principal%20Versus%20Agent%20-%20final.pdf.

IFRS Community, Principal vs Agent, or Reporting Revenue Gross vs Net (IFRS 15), 2018
[citat 11.11.2022]. Disponibil: https://ifrscommunity.com/knowledge-base/principal-vs-
agent-revenue-gross-vs-
net/#:~:text=A%20principal%20recognises%20revenue%20and,through%20the%20agent
%20(IFRS%2015.

PwC, Retail and consumer- IFRS 15 Solutions, June 2018 [citat 15.11.2021]. Disponibil:
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/ifrs-15-solutions-retail-
consumer-industry-pwc.pdf.

KPMG, Revenue accounting: IFRS® Standards vs US GAAP, Top 10 differences between
IFRS 15 and ASC Topic 606 for revenue recognition, 2022 [citat 13.12.2022]. Disponibil:
https://advisory.kpmg.us/articles/2022/revenue-accounting.htmi.

IFRS Community, Customer Loyalty Programmes and Other Options for Additional Goods
or Services (IFRS 15), 2022. Disponibil: https://ifrscommunity.com/knowledge-
base/customer-loyalty-programmes/#:~.

PwC, Challenges for loyalty program managers under ASC 606/IFRS 15, 2019 [citat
08.08.2019]. Disponibil: https://www.pwc.com/us/en/industries/financial-
services/library/loyalty-program-managers-asc606-ifrs15.html.

MIHAILA, S., CODREAN, V., JIERI, N. Use of Trade Receivables and Payables Analysis
in the Decision-Making Process. In: Economica. 2023, nr. 4 (126), pp. 32-43. ISSN 1810-
9136. Indexat in: Instrumentul Bibliometric National (IBN), DOAJ — Directory of Open
Access Journals, Index Copernicus, Electronic Journals Library, Open Academic Journals
Index (OAJI), General Impact Factor, Global Impact Factor, categoria B. Disponibil:
https://irek.ase.md/xmlui/handle/123456789/3021.

JIERI, N., COJOCARU, V., BADICU, G., MIHAILA, S. Use the entity's revenue analysis
in the decision-making process and development strategy. In: European Journal of
Accounting, Finance & Business. Vol. 11, Issue 2, June 2023, pp. 100-109. ISSN: 2344-
102X. 0,75 c.a. Indexat in: Research Papers in Economics — RePEc, Directory of Research
Journals Indexing — DRJI, Open Academic Journals Index OAJI, J-Gate, ERIH PLUS, Index
copernicus, Disponibil: https://www.accounting-
management.ro/index.php?pag=showcontent&issue=32&year=2023. DOl:
10.4316/EJAFB.2023.11214.

LEBAS, M. Oui, il faut définir la performance. In: Revue Francaise de Comptabilite. 1995,
No. 226.

ASIH, ., PURBA, H. H., SITORUS, T. M. Key performance indicators: a systematic
literature review. In: Journal of Strategy & Performance Management. 2020, 8 (4), pp. 142-
155.

BHATTI, M. & AWAN, H. & RAZAQ, Z. The key performance indicators (KPIs) and their
impact on overall organizational performance. In: Quality & Quantity. 2014, 48. DOI:
10.1007/s11135-013-9945-y

GRAUR, A., JIERI, N., MIHAILA, A. Efficiency Of KPI Indicators in Sustainable
Development Of Enterprise. In: Provocarile contabilitatii in viziunea tinerilor cercetatori.,
Chisinau, 2017, pp. 46-53.

KAREN 0., COOL, J. E. HENDERSON, R. Abate Restructuring Strategy: New Networks
and Industry Challenges, Wiley-Blackwell, Hoboken, New Jersey.

151


https://www.iasplus.com/en/publications/global/a-closer-look/principal-versus-agent/at_download/file/A%20Closer%20Look%20-%20Principal%20Versus%20Agent%20-%20final.pdf
https://www.iasplus.com/en/publications/global/a-closer-look/principal-versus-agent/at_download/file/A%20Closer%20Look%20-%20Principal%20Versus%20Agent%20-%20final.pdf
https://ifrscommunity.com/knowledge-base/principal-vs-agent-revenue-gross-vs-net/#:~:text=A%20principal%20recognises%20revenue%20and,through%20the%20agent%20(IFRS%2015
https://ifrscommunity.com/knowledge-base/principal-vs-agent-revenue-gross-vs-net/#:~:text=A%20principal%20recognises%20revenue%20and,through%20the%20agent%20(IFRS%2015
https://ifrscommunity.com/knowledge-base/principal-vs-agent-revenue-gross-vs-net/#:~:text=A%20principal%20recognises%20revenue%20and,through%20the%20agent%20(IFRS%2015
https://ifrscommunity.com/knowledge-base/principal-vs-agent-revenue-gross-vs-net/#:~:text=A%20principal%20recognises%20revenue%20and,through%20the%20agent%20(IFRS%2015
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/ifrs-15-solutions-retail-consumer-industry-pwc.pdf
https://www.pwc.com/gx/en/audit-services/ifrs/publications/ifrs-15/ifrs-15-solutions-retail-consumer-industry-pwc.pdf
https://advisory.kpmg.us/articles/2022/revenue-accounting.html
https://ifrscommunity.com/knowledge-base/customer-loyalty-programmes/#:~
https://ifrscommunity.com/knowledge-base/customer-loyalty-programmes/#:~
https://www.pwc.com/us/en/industries/financial-services/library/loyalty-program-managers-asc606-ifrs15.html
https://www.pwc.com/us/en/industries/financial-services/library/loyalty-program-managers-asc606-ifrs15.html
https://irek.ase.md/xmlui/handle/123456789/3021
https://www.accounting-management.ro/index.php?pag=showcontent&issue=32&year=2023
https://www.accounting-management.ro/index.php?pag=showcontent&issue=32&year=2023

188.

189.

190.

191.

192.

193.

194.

195.

196.

197.

198.

199.

200.

201.

202.

KPMG, IFRS 15 Revenue for the banking sector, 2018 [citat 11.09.2022]. Disponibil:
https://home.kpma/gr/en/home/insights/2018/03/gr-ifrs-15-revenue-banking.htmi.
LEVANTI, D. A. Applicability of IFRS 15 principles for the banking industry: an analysis
with reference to the credit institutions in Romania. In: Ecoforum. 2020, 9 (2). Disponibil:
https://www.ceeol.com/search/article-detail?id=1051553.

KARIM, M. R., RIYA, A. I. Compliance of disclosure requirements of IFRS 15: An
empirical evidence from developing economy. In: International Journal of Disclosure and
Governance. 2022, 19 (3), pp. 301-312. DOI: 10.1057/s41310-022-00146-4.
HEERALALL, A. Technology industry revenue - To recognise upfront or overtime?, In:
Blog Evelyn Partners, 2021 [citat 11.09.2022]. Disponibil:
https://www.evelyn.com/insights-and-events/insights/technology-industry-revenue-to-
recognise-upfront-or-overtime/.

SMITH. N., WILLIAMSON Audit Ltd are sediul in Anglia. Linia de activitate a companiei
include furnizarea de servicii de contabilitate, contabilitate si audit conexe.

STOYKOVA, A. Effect of the Application of IFRS 15: Evidence from Bulgaria. InS
HNxonomuuecku nzcneasanwus. 2021, (3), pp. 174-188.

SOIMU S., COJOCARU, V., JIERI, N. Audit of income and expenses. In: Student
Interantional Scientific and Practical Online Conference ,, Administration and management
in the functioning of the modern economy and society”, 27-28th November 2023, Stefan
Batory Academy of Applied Sciences, Skierniewice, Poland, pp. 260-270, 0,49. Disponibil:
https://www.pusb.pl/files/pages/2604/publication_conference_poland.pdf.

BOUJELBEN, S., KOBBI-FAKHFAKH, S. Compliance with IFRS 15 mandatory
disclosures: an exploratory study in telecom and construction sectors. In: Journal of
Financial Reporting and Accounting. 2020, 18 (4), pp. 707-728.

VIEIRA, L. G., SALOTTI, B. M., SARQUIS, R. W. Qualidade das notas explicativas acerca
da implementagdo da IFRS 15 - Receita de Contratos com Clientes—no Brasil. In: Revista de
Educacao e Pesquisa em Contabilidade (REPeC). 2023, 17 (2). DOI:
https://doi.org/10.17524/repec.v17i2.3273

MAYER, A., LARSEN, H. H. Consequences of the Implementation of IFRS 15 Revenue
from Contracts with Customers on Accounting Quality: Master’s Thesis, Copenhagen

Business School, Handelshojskolen, 2016. Disponibil: https://research-
api.cbs.dk/ws/portalfiles/portal/60728710/103489 Master s_Thesis_Meyer Larsen ASC.
pdf.

PROCHAZKA, D. A. New Approaches to Revenue Recognition and Common Sense,
December 4, SSRN: Electronic, 2009. Disponibil: https://ssrn.com/abstract=1518378. DOI:
http://dx.doi.org/10.2139/ssrn.1518378.

JONES, J. P., PAGACH, D. The next step for revenue recognition. In: The CPA Journal,
2013, 83 (10), p. 30.

MCKEE, T. E., MCKEE, L. J. Using learning curves for revenue recognition. In: The CPA
Journal, 2013, 83 (4), p. 60.

TONG, T. L. A review of IFRS 15 Revenue from contracts with customers. In: Malaysian
Accounting Standards Board, 2014. Diponibil:
https://www.masb.org.my/pdf.php?pdf=2014-09-
15%20Review%200f%201FRS%2015%20(TLT).pdf&file_path=pdf.

MCCARTHY, M., MCCARTHY, R. Financial statement preparers' revenue decisions:
Accuracy in applying rules-based standards and the IASB-FASB revenue recognition model:

152


https://home.kpmg/gr/en/home/insights/2018/03/gr-ifrs-15-revenue-banking.html
https://www.ceeol.com/search/article-detail?id=1051553
https://www.evelyn.com/insights-and-events/insights/technology-industry-revenue-to-recognise-upfront-or-overtime/
https://www.evelyn.com/insights-and-events/insights/technology-industry-revenue-to-recognise-upfront-or-overtime/
https://www.pusb.pl/files/pages/2604/publication_conference_poland.pdf
https://research-api.cbs.dk/ws/portalfiles/portal/60728710/103489_Master_s_Thesis_Meyer_Larsen_ASC.pdf
https://research-api.cbs.dk/ws/portalfiles/portal/60728710/103489_Master_s_Thesis_Meyer_Larsen_ASC.pdf
https://research-api.cbs.dk/ws/portalfiles/portal/60728710/103489_Master_s_Thesis_Meyer_Larsen_ASC.pdf
https://ssrn.com/abstract=1518378
http://dx.doi.org/10.2139/ssrn.1518378
https://www.masb.org.my/pdf.php?pdf=2014-09-15%20Review%20of%20IFRS%2015%20(TLT).pdf&file_path=pdf
https://www.masb.org.my/pdf.php?pdf=2014-09-15%20Review%20of%20IFRS%2015%20(TLT).pdf&file_path=pdf

203.

204.

205.

206.

207.

208.

209.

210.

211.

212.

213.

214.

215.

216.

217.

218.

Nova Southeastern University. In: Journal of Accounting and Finance, 2014, 14 (6), pp. 21-
43,

BIERSTAKER, J. L., KOPP, L. S., LOMBARDI, D. R. Are financial professionals ready
for IFRS?: An exploratory study. In: Advances in Accounting, 2016, 35, pp. 1-7.

ONIE, S., MA, L., SPIROPOULGQS, H., WELLS, P. An evaluation of the impacts of the
adoption of IFRS 15 Revenue from Contracts with Customers. In: Accounting & Finance,
2023, 63, pp. 953-973.

HAGGENMULLER, S. Revenue Recognition under IFRS 15: A Critical Evaluation of
Predefined Purposes and implications for improvement. DBA thesis. University of
Gloucestershire, 2019 [11.05.2020]. Disponibil: http://eprints.glos.ac.uk/id/eprint/7132.
BUBNOVSKAYA, T. V., GADZHIBEK, V. P., KIM, T. V. IFRS 15 application for
accounting of revenue from construction contracts. In: Independent Journal of Management
& Production. 2022, 13 (4), pp. 462-472.

DUPREY, T., KLAUS, B. Early warning or too late? A (pseudo-) real-time identification of
leading indicators of financial stress. In: Journal of Banking & Finance, 2022, 106196. DOI:
https://doi.org/10.1016/j.jbankfin.2021.106196.

ILLING, M., LIU, Y. Measuring financial stress in a developed country: An application to
Canada. In: Journal of Financial Stability. 2016, 2 (3), pp. 243-265

BORDO, M., SCHWARTZ, A. Measuring real economic effects of bailouts: historical
perspectives on how countries in financial distress have fared with and without bailouts. In:
Carnegie-Rochester Conference Series on Public Policy. 2000, 53 (1), pp. 81-167. DOI:
https://doi.org/10.1016/S0167-2231(01)00028-8.

ALADWEY, L., DIAB, A. The determinants and effects of the early adoption of IFRS 15:
Evidence from a developing country. In: Cogent Business & Management. 2023, 10 (1),
2167544. DOI: https://doi.org/10.1080/23311975.2023.2167544.

CAMFFERMAN, K., ZEFF, S. A. Financial reporting and global capital markets: A history
of the international accounting standards committee, 1973-2000. Oxford University Press on
Demand, 2007.

TSAKUMIS, G. T. CAMPBELL SR, D. R., DOUPNIK, T. S. IFRS: Beyond the standards.
In: Journal of accountancy, 2009, 207 (2), 34.

TSAKUMIS, G. T. The influence of culture on accountants’ application of financial
reporting rules. In: Abacus. 2007, 43 (1), pp. 27-48.

OGUNODE, 0. A,, SALAWU, R. O. Revenue recognition dilemma under international
financial reporting standard (IFRS 15): Perspectives from key impacted firms in Nigeria. In:
Accounting and Finance, 2021, 9 (5), pp. 916-926.

CIESIELSKI, J. T., WEIRICH, T. R. Convergence collaboration: Revising revenue
recognition. In: Management Accounting Quarterly. 2011, 12 (3), pp. 18-27.

NGUYEN, Q. K., DANG, V.C. Does the country’s institutional quality enhance the role of
risk governance in preventing bank risk? In: Appl. Econ. Lett.. 2022, 30, pp. 850-853.
KABIR, H., SU, L. How did IFRS 15 affect the revenue recognition practices and financial
statements of firms? Evidence from Australia and New Zealand. In: Journal of International
Accounting, Auditing and Taxation, 2022, 49, 100507. DOIl:
https://doi.org/10.1016/j.intaccaudtax.2022.100507.

SOUZA, P. V. S. D.,, GONCALVES, R. D. S., SILVA, C. A. T. Impact of IFRS 15 on the
Quality of Accruals and Earnings Management of Brazilian Publicly Held Companies. In:
Revista Brasileira de Gestdo de Negocios. 2022, 24, pp. 675-691.

153


http://eprints.glos.ac.uk/id/eprint/7132
https://doi.org/10.1016/j.jbankfin.2021.106196
https://doi.org/10.1016/S0167-2231(01)00028-8
https://doi.org/10.1080/23311975.2023.2167544
https://doi.org/10.1016/j.intaccaudtax.2022.100507

219.

220.

221.

222.

223.

224.

225.

226.

227.

228.

229.

230.

231.

232.

GROSU, V., MIHAILA, S., JIERI, N., ZLATI, M. L., SOCOLIUC, M., COSMULESE, C.
G. Extended Implementation of IFRS 15 Integrated Model in Countries with an Emerging
Economy. In: Engineering Economics. 2022, 33 (4), pp. 356-371.

SAPTONGO, P. B., KHOZEN, I. Tax Administration Issues on Revenue Recognition after
IFRS 15 Adoption in Indonesia. In: Jurnal Borneo Administrator. 2021, 17(2), 169-182.
https://doi.org/https://doi.org/10.24258/jba.v17i2.877

PIOSIK, A. Revenue recognition in achieving consensus on analysts’ forecasts for revenue,
operating income and net earnings: The role of implementing IFRS 15. In: Evidence from
Poland.  Procedia ~ Computer  Science. 2021, 192, 1560-1572. DOI:
https://doi.org/10.1016/j.procs.2021.08.160.

MORAWSKA, I. The impact of the IFRS 15 implementation on the revenue-based earnings
management in Poland. In: Journal of Economics and Management. 2021, 43 (1), pp. 387-
403. DOI: https://doi.org/10.22367/jem.2021.43.18.

YOUSEFINEJAD, M., AHMAD, A., SALLEH, F. RAHIM, A. R. Causal relationship
between International Financial Reporting Standard (IFRS) and Foreign Direct Investment
(FDI): A panel data analysis of ASEAN countries. In: Asian Journal of Accouting and
Governance. 2018, 10, pp. 61-72.

DANI, A. C.,DOS SANTOS, C. A., PANUCCI FILHO, L., KLANN, R. C. Efeito da adogdo
antecipada da IFRS 15 na Qualidade da Informacgao Contabil. In: Enfoque Reflexdo Contabil.
2017, 36 (2), pp. 131-146.

BURLAUD, A. Evolutii ale standardizarii contabile: socul financiarizarii si globalizarii. In:
Audit Financiar. 2020, 18 (158), pp. 323-338.

KIRSCH, R. J. The evolution of the relationship between the US financial accounting
standards board and the international accounting standard setters: 1973-2008. In:
Accounting Historians Journal. 2012, 39 (1), pp. 1-51.

MIRZA, A., NANDAKUMAR, A. Wiley international trends in financial reporting under
IFRS including comparisons with US GAAP, Chinese GAAP and India accounting
standards. Hoboken, N.J., John Wiley & Sons, 2013.

Efeciencies in multinational securities offerings: how to promote international
harmonisation  of accountg standards, 10SCO [11.12.2021]. Disponibil:
https://cdn.ifrs.org/-/media/feature/about-us/our-history/1994-shiratori-speech-to-
i0sco.pdf?la=en.

FASB, Comparability At International Accounting Standards — A Brief history [citat
11.12.2021].  Disponibil:  https://the-profitmaximizer.com/comparability-of-financial-
statements-project.

KATSENELSON V. N. Active value intesting. Making money in range-bound markets
(Wiley Finance), John Wiley & Sons, Inc., Hoboken, New Jersey, U.S., 2007 [citat
11.12.2023] Disponibil: https://epdf.tips/active-value-investing-making-money-in-range-
bound-markets-wiley-finance.html.

Progress report on IASB-FASB convergence work, 21 April 2011 [citat 11.12.2020].
Disponibil:

https://www.fasb.org/document/blob?fileName=April_2011 progress_report_final.pdf.
IFRS Foundation, Report of the Trustees’ Strategy Review 2011. IFRSs as the Global
Standards: Setting a Strategy for the Foundation’s Second Decade, 2012 [11.12.2020].
Disponibil: https://cdn.ifrs.org/content/dam/ifrs/about-us/our-history/2012-trustees-
strategy-review.pdf?la=en.

154


https://doi.org/https:/doi.org/10.24258/jba.v17i2.877
https://doi.org/10.1016/j.procs.2021.08.160
https://doi.org/10.22367/jem.2021.43.18
https://cdn.ifrs.org/-/media/feature/about-us/our-history/1994-shiratori-speech-to-iosco.pdf?la=en
https://cdn.ifrs.org/-/media/feature/about-us/our-history/1994-shiratori-speech-to-iosco.pdf?la=en
https://the-profitmaximizer.com/comparability-of-financial-statements-project
https://the-profitmaximizer.com/comparability-of-financial-statements-project
https://epdf.tips/active-value-investing-making-money-in-range-bound-markets-wiley-finance.html
https://epdf.tips/active-value-investing-making-money-in-range-bound-markets-wiley-finance.html
https://www.fasb.org/document/blob?fileName=April_2011_progress_report_final.pdf
https://cdn.ifrs.org/content/dam/ifrs/about-us/our-history/2012-trustees-strategy-review.pdf?la=en
https://cdn.ifrs.org/content/dam/ifrs/about-us/our-history/2012-trustees-strategy-review.pdf?la=en

233.

234.

235.

236.

237.

238.

239.

240.

241.

242.

243.

244,

245.

246.

Agenda Paper, IFRS Foundation Trustees’ meeting, 27 March 2014 [citat 11.12.2020].
Disponibil: https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/meetings/2014/april/trustees/papers/ap2-
iasb-chair-report.pdf.
IASB and FASB issue converged standard on revenue recognition 28 May 2014 [citat
11.12.2020]. Disponibil:  https://fasb.org/page/getarticle?uid=fasb_NewsRelease05-28-
14Body 0228221200.
IFRS Taxonomy for Foreign Private Issuers That Prepare Their Financial Statements in
Accordance with International Financial Reporting Standards as Issued by the International
Accounting Standards Board, Securities and exchange commission. 2017, Release Nos. 33-
10320, 34-80128 [citat 10.04.2020]. Disponibil:
https://www.sec.gov/files/rules/other/2017/33-10320.pdf.
MASB issues revised Conceptual Framework, 30 April 2018 [citat 11.12.2019]. Disponibil:
https://www.masb.org.my/press_list.php?id=296.
ASC 606, Revenues from contracts with customers. Accounting standards update No. 2016-
10, April 2016 [citat 16.092020]. Disponibil:
https://asc.fasb.org/imageRoot/32/79982032.pdf.
PwC, 33.3 Presenting contract-related assets and liabilities, US Financial statement
presentation guide 33.3, 31 May 2023 [citat 10.06.2023]. Disponibil:
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/financial_statement_/financial
statement 18 US/Chapter-33--Revenue-and-contract-costs/33-3-Presenting-contract-
related-assets-and-liabilities-ASC-606.html.
IFRS Anual Reporting, IFRS 15 Revenue aggregation and disaggregation at best, 4
December, 2019 [11.06.2022]. Disponibil: https://annualreporting.info/ifrs-15-revenue-
aggregation-and-disaggregation/.
ASADI, Z., An investigation of risk management strategies in projects. In: Marketing and
Branding Research. 2015, 2, pp. 89-100. DOI: 10.19237/MBR.2015.01.07.
MAMAI, M., YINGHUA, S. Managing Risks through Mitigation Strategies: Evidence from
Cameroonian Small and Medium Enterprises. In: International Journal of Business and
Management. 2017, 12 (1), pp. 219-227. DOI: 10.5539/ijbm.v12n1p219.
ABDULLAH, A. K. Risk Transfer and Risk Sharing. In: ICR Journal, 2013, 4 (2), pp. 279-
294. DOI: 10.12816/0009744.
CARBONARA, N., COSTANTINO, N., PELLEGRINO, R. Revenue Guarantees in PPPs:
A Win-Win Option-Based Model. In: Second International Conference on Public-Private
Partnerships. 2017, pp. 574-582. DOI: 10.1061/9780784480267.045.
HOOGEVEEN, J., TESLIUC, E., VAKIS, R., DERCON, S. A Guide to the Analysis of Risk
Vulnerability and Vulnerable Groups. In: University of Oxford, 2004. Disponibil:
https://d1wqtxtsixzle7.cloudfront.net/40407686/A_Guide_to_the Analysis of Risk Vuln
erab20151126-28668-1j5gykm-libre.pdf?1448569079=&response-content.
BDO, COVID-19 impacts on the accounting for financial instruments under IFRS 9 and
contract assets under IFRS 15, 2020 [citat 11.05.2021]. Disponibil: https://www.bdo.nz/en-
nz/accounting-alert-may-2020/covid-19-impacts-on-the-accounting-for-ifrs-9-ifrs-15.
WAKIDA, E., SHAMBROOK, J. Internal controls in financial management: Balancing
controls and risks. In: Internal Controls in Financial Management. 2014, 1-12.

155


https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/meetings/2014/april/trustees/papers/ap2-iasb-chair-report.pdf
https://www.ifrs.org/content/dam/ifrs/meetings/2014/april/trustees/papers/ap2-iasb-chair-report.pdf
https://fasb.org/page/getarticle?uid=fasb_NewsRelease05-28-14Body_0228221200
https://fasb.org/page/getarticle?uid=fasb_NewsRelease05-28-14Body_0228221200
https://www.sec.gov/files/rules/other/2017/33-10320.pdf
https://www.masb.org.my/press_list.php?id=296
https://asc.fasb.org/imageRoot/32/79982032.pdf
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/financial_statement_/financial_statement___18_US/Chapter-33--Revenue-and-contract-costs/33-3-Presenting-contract-related-assets-and-liabilities-ASC-606.html
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/financial_statement_/financial_statement___18_US/Chapter-33--Revenue-and-contract-costs/33-3-Presenting-contract-related-assets-and-liabilities-ASC-606.html
https://viewpoint.pwc.com/dt/us/en/pwc/accounting_guides/financial_statement_/financial_statement___18_US/Chapter-33--Revenue-and-contract-costs/33-3-Presenting-contract-related-assets-and-liabilities-ASC-606.html
https://annualreporting.info/ifrs-15-revenue-aggregation-and-disaggregation/
https://annualreporting.info/ifrs-15-revenue-aggregation-and-disaggregation/
https://d1wqtxts1xzle7.cloudfront.net/40407686/A_Guide_to_the_Analysis_of_Risk_Vulnerab20151126-28668-1j5gykm-libre.pdf?1448569079=&response-content
https://d1wqtxts1xzle7.cloudfront.net/40407686/A_Guide_to_the_Analysis_of_Risk_Vulnerab20151126-28668-1j5gykm-libre.pdf?1448569079=&response-content
https://www.bdo.nz/en-nz/accounting-alert-may-2020/covid-19-impacts-on-the-accounting-for-ifrs-9-ifrs-15
https://www.bdo.nz/en-nz/accounting-alert-may-2020/covid-19-impacts-on-the-accounting-for-ifrs-9-ifrs-15

ANEXE

156



Anexa 1

Sinteza principalelor studii de impact asupra domeniului cercetarii

Autori/ an | Fenomen studiat Scop Rezultate/Efecte
Onie et al., IFRS 15  si | Evalueaza impactul IFRS | Pentru majoritatea firmelor, impactul
2023 [204] relevanta valorica | 15 Venituri din | tranzitiei a fost nesemnificativ, insa
contractele cu clientii | unele firme au Inregistrat o reducere
asupra relevantei valorice | semnificativa a profiturilor si/sau a
a rapoartelor financiare | profiturilor retinute, iar pentru aceste
pentru firmele australiene | firme, relevanta valorica a profiturilor a
cotate la bursa. fost, In general, mai micd 1n perioada
anterioara adoptarii, Tn comparatie cu
firmele in care nu a existat niciun impact
semnificativ.
Aladwey si IFRS si factorii | Examineaza factorii | Varsta firmei, dimensiunea firmei si
Diab 2023. | determinanti  ai | determinanti (in special | efectul de levier financiar au efecte
[210] adoptarii timpurii | caracteristicile pozitive semnificative asupra adoptarii
guvernantei  si  ale | timpurii a IFRS 15.
consiliului de
administratie) ai adoptarii
timpurii a IFRS 15pe o
piata 1n curs de
dezvoltare,
Vieira etal., | IFRS 15  si | Analizeaza calitatea | Mai mult de 50% dintre companii au
2023 [196] calitatea notelor | notelor explicative | reclasificat conturile doar pentru a le
explicative privind  implementarea | prezenta mai bine, au adaugat informatii
IFRS 15 in note sau nu au facut nimic. Prin
urmare, s-a constatat ca noul standard nu
an adus modificari semnificative care sa
aibd un impact semnificativ; cu toate
acestea, a permis creditorilor si
investitorilor sa ofere  informatii
financiare mai utile si mai relevante, in
special in domenii precum constructiile,
serviciile publice si comunicatiile
Karim si IFRS si nivelul de | Evalueaza nivelul de | Majoritatea companiilor nu respecta pe
Riya, 2022 conformitate conformitate cu cerintele | deplin cerintele prevazute de IFRS 15.
[190] de IFRS 15 de catre | Desi gradul de conformitate variaza intre
societatile cotate sectoarele de activitate, sectorul
telecomunicatiilor are cel mai mare grad
de conformitate (76%), in timp ce
sectorul IT are cel mai scazut grad de
conformitate  (28%). Media de
conformitate este de aproximativ
jumatate, ceea ce indica o neconformitate
semnificativd cu cerintele IFRS 15.
Restul de jumatate este neconforma.
Prezentarea informatiilor despre
segmentele de exploatare, obligatiile de
performantd in acordul de facturare si
pastrare, garantia si  modificarile
estimarilor variabilelor sunt domeniile
cel mai putin respectate.
Kabirsi Su, | IFRS 15  si | Furnizeaza dovezi | Costul bunurilor vandute, datoriile
2022 [217] afectarea privind modul 1in care | contractuale si profitul dupd impozitare
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practicilor IFRS 15, a afectat | au fost alte trei elemente ale situatiilor
anterioare de | practicile de recunoastere | financiare cele mai afectate.
recunoastere a | a veniturilor si situatiile
veniturilor financiare
Coetsee et IFRS si adoptarea | Analizeaza adoptarea | Unele entitati ar trebui sd inceapd mai
al, 2022 pentru prima data | pentru prima datd a IFRS | devreme procesul de adoptare an unui
[149] anoilor standarde | 15 si prezinti un raport | nou format de raportare financiara. In al
privind caracterul | doilea rand, nu au fost niciodatd
adecvat, rigoarea i | prezentate ipoteze si judecati precise cu
utilitatea decizionald a | privire la recunoasterea veniturilor,
practicilor de prezentare a | stabilirea pretului tranzactiei si evaluarea
veniturilor obligatiilor de returnare, rambursare si
alte obligatii similare.
Souza etal., | IFRS si calitatea | Verifica efectele noului | Existd dovezi ale unei reduceri a calitatii
2022 [218] contabilitatii  de | standard obligatoriu de | contabilitatii de  angajamente a
angajamente si a | recunoastere a veniturilor | societatilor din sectorul tehnologic,
managementului | asupra calitatii | precum si ale unei cresteri a gestiondrii
veniturilor contabilitatii de | veniturilor in general, in special in
angajamente si a | sectorul produselor industrializate. In
managementului urma cercetarii se poate verifica faptul ca
veniturilo existd dovezi cd IFRS 15 nu a adus
imbunatatiri in ceea ce priveste calitatea
castigurilor in entitdtile braziliene cotate
la bursa.
Grosu etal., | IFRS 15  si | Evalueaza efectele reale | Proiectarea unui model reproductibil de
2022 [219] conditiile ale implementarii IFRS | utilizare extinsa a IFRS 15, care va servi
financiare 15 in diferite domenii de | tuturor domeniilor de activitate analizate
stresante activitate si  gdseste
solutii  pentru fiecare
sector important, avand
in  vedere conditiile
financiare dificile, in
special in tarile cu
economii emergente
Piechocka- Calitatea Cercetare asupra | Standardele IFRS sunt mai satisfacator
Kaluzna, situatiilor situatiilor financiare ale | reglementate decat cele locale. Totusi in
2021 [68] financiare si | companiilor cotate la | cazul Poloniei, diferentele in urma
conversia la IFRS | Bursa (de valori) | implementarii au fost foarte mici datorita
Varsovia in perioada | faptului cd reglementarile locale erau
2004-2019 pentru | deja de o calitate superioara. Autorul
masurarea calitatii | considera ca beneficiile nu apar doar din
informatiilor dupa | schimbarea calititii contabile (exemplu :
implementarea informatia economico-financiard) si ar
standardelor IFRS. trebui considerate noi abordari, ca de
exemplu diferentele dintre standardele de
contabilitate.
Kohler etal., | Rolul auditorilor | Examineaza rolul | Auditorii din reteaua de consultanta
2021 [59] exteni in procesul | auditorilor ca | internd a firmei joaca un rol esential in
de stabilire a IFRS | intermediari de | asistarea auditorilor de teren si a

15

reglementare in procesul
de stabilire a standardelor
internationale de
contabilitate si discutiile

clientilor lor care se angajeazad cu IASB,
pastrand 1n acelasi timp reputatia firmei.
Luate in ansamblu, constatarile noastre
sugereazd cd auditorii au jucat un rol
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dintre IASB si | esential ca intermediari intre IASB
reprezentantii industriei | (autoritatea de reglementare) si tintele

de telecomunicatii in
jurul proiectului de IFRS
15 privind recunoasterea
veniturilor

(firmele Telco) si, ca atare, au contribuit
la endogeneizarea partiala a proiectului
de IFRS 15

Saptono si Probleme ale | Furnizeazd un raport | Demonstreaza necesitatea ca entitatile sa
Khozen, administratiei scurt si analitic privind | ia 1n considerare problemele de
2021 [220] fiscale privind | adoptarea IFRS 15 1in | impozitare care pot aparea ca urmare a
recunoasterea legatura cu problemele | schimbarilor in sistemul de recunoastere
veniturilor dupd | care pot aparea in materie | a veniturilor. Contribuabilii trebuie sa
IFRS 15 de impozit pe venit si de | sublinieze costurile de conformitate care
taxa pe valoarea adaugata | rezulta din implementarea IFRS 15, care
includ realizarile si impozitele la pretul
pietei. Antreprenorii platitori de taxe
trebuie sa modifice contractul cu
contrapartea pentru a se asigura ca
momentul livrarii serveste drept baza
pentru calculul TVA-ului de platit.
Piosik, 2021 | IFRS 15  si | Identificarea Confirma ca entitatile raportoare cresc
[221] identificarea comportamentului de | veniturile discretionare atunci céand
comportamentului | gestionare a veniturilor | venitul lor operational si profitul net
de gestionare a | prin identificarea | pregestionat sunt usor mai mici decat
veniturilor veniturilor ~ pentru  a | prognoza consensuala a analistilor pentru
respecta consensul | trimestrul al patrulea
privind previziunile
analistilor privind
veniturile, profitul
operational si profitul net
pentru  trimestrul  al
patrulea, precum  si
pentru a evalua impactul
implementdrii IFRS 15
asupra stimulentului de a
respecta consensul
privind veniturile.
Morawska, IFRS 15  si | Investigheaza dacad | Rezultatele nu au confirmat faptul ca
2021 [222] afectarea implementarea IFRS 15a | [IFRS 15 1in Polonia a influentat
managementului | afectat  managementul | gestionarea  veniturilor bazate pe
veniturilor  care | veniturilor care utilizeaza | venituri, cu scopul de a evita pierderile si
utilizeaza discretia in recunoasterea | diminuarea veniturilor.
discretia veniturilor pentru a evita
pierderile si scaderea
veniturilor.
Akisik, 2020 | Dezvoltarea Examinarea efectelor pe | Rezultatele au ardtat ca dezvoltarea
[51] financiard, IFRS | care le-au avut | financiara, IFRS, statul de drept sunt
& si statul de | dezvoltarea  financiara, | factori importanti si influenteaza direct

drept 1In materie
de investitii

IFRS si statul de drept
asupra 51 de tari
dezvoltate dar si in curs
de dezvoltare intre anii

1997-2007.

deciziile investitorilor straini. Autorul
sustine ca adoptarea IFRS si statul de
drept cresc investitiile straine directe
(ISD) in raport cu investitiile totale. In
opinia sa, un stat de drept puternic si
adoptarea IFRS ar duce la o scddere a
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informatiilor asimetrice ceea ce i-ar face
pe investitori sa facd tranzitia de la ISD
la investitii de portofoliu in economiile
gazda. Rezultate sunt considerate extrem
de importante pentru tarile in curs de
dezvoltare.

Napier, si Efectele Analiza efectelor aparute | Analiza celor mai mari companii
Stadler, standardului in urma modificarii sau | Europene a aratat ca impactul
2020 [26] contabil IFRS 15 | introducerii  de  noi | standardului IFRS 15 a fost unul minimal
standarde IFRS asupra | pentru majoritatea companiilor studiate,
entitatilor ~ economice, | cu céteva exceptii cum ar fi industria
pietei de capital si a | telecomunicatiilor. In general,
fluxurilor de numerar. transparenta a crescut iar in privinta
efectelor informatiei, exista dovezi ca
unele companii au profitat de
oportunitatea introducerii IFRS 15
pentru a-si revizui afacerea.
Aladwan, Fluctuatiile Examineaza daca | IFRS 15 a afectat responsabilitatea si
2019 [70] pretului actiunilor | adoptarea anticipatd a | calitatea informatiilor raportate 1in
si ale veniturilor | IFRS 15, care inlocuieste | situatiile financiare ale companiilor din
si IFRS 15 IAS 18 privind | domeniile mineritului, constructiilor si
recunoasterea veniturilor, | ingineriei din lordania. A existat o
a avut sau nu un efect | diferenta semnificativd fintre valoarea
asupra nivelului | veniturilor si pretul actiunilor atat
veniturilor companiilor | inainte, cét si dupa implementarea noului
iordaniene si  asupra | standard. In plus, dupi introducerea
valorii pretului actiunilor. | IFRS 15, atat veniturile, cat si pretul
actiunilor au scizut negativ.
Mattei si Cantitatea si | Analizeaza corelatia | Exista o corelatie directd Intre potentialul
Paoloni, calitatea dintre impactul potential | impact al IFRS 15 si cantitatea si
2019 [69] informatiilor  in | al IFRS 15 si cantitatea si | calitatea informatiilor furnizate 1in
raport cu IFRS 15 | calitatea  informatiilor | raportul anual elaborat pentru doi ani
furnizate in raportul anual | inainte de adoptarea noului standard.
intocmit pentru cei doi
ani anteriori adoptarii
noului standard.
Tomi, 2018 | IFRS 15 i Examineaza impactul pe | Preturile actiunilor vor fi determinate de
[33] acuratetea care implementarea IFRS | asteptarile investitorilor cu privire la
previziunilor 15 l-a avut asupra | performanta viitoare an unei entitati
analistilor acuratetei predictiilor | economice, iar modificarile aduse
facute de catre analisti. practicilor contabile nu vor avea un
impact semnificativ asupra acestor
asteptari. Totusi, predictiile asupra
vanzirilor nu mai sunt atat de precise. In
cele din urma, precizia analistilor a fost
afectatd, dar doar pentru o selectie
limitata de indicatori.
Yousefinejad | IFRS si Studiul vizeaza relatia de | Rezultatele arata ca existd o legatura

etal., 2018
[223]

investitiile strdine
directe (FDI)

cauzalitate intre
adoptarea [FRS si FDI in
tarile ASEAN pe
perioada 2001-2016.

intre adoptarea IFRS si ISD, iar autorul
sustine ca implementarea standardelor
IFRS atrage in mod natural investitii
straine.  Totodata, nivelul de
conformitate cu IFRS este un factor

160




Autori/ an | Fenomen studiat Scop Rezultate/Efecte
important pentru investitorii straini.
Liviu- Adoptarea IFRS | Studierea contextului | Principalul beneficiu in urma adoptarii
Alexandru, si economiile global al adoptarii IFRS | IFRS in tarile in curs de dezvoltare a fost
2018 [56] emergente in tarile emergente. | reducerea asimetriei de informatii
Studiu de caz asupra | economico-financiare fintre  entitati.
Romaniei. Autorul considera ca pentru economiile
emergente exista o multitudine de factori
care trebuie analizati, spre exemplu
gasirea resurselor umane pentru a
implementarea IFRS si probleme legate
de legislatia locala.
Dani et al., Calitatea si Verificd relatia dintre | Organizatiile care adoptd in mod
2017 [224] adoptarea calitatea  informatiilor | voluntar standardul, in incercarea de a
anticipata a IFRS | contabile si adoptarea | contabiliza si de a recunoaste Tn mod
15 anticipata a [FRS 15. corect  veniturile  provenite  din
contractele cu clientii, au o relevanta
informationald mai mare, precum si
satisfac asteptarile pietei.
Bauer si Situatiile Analizeaza dacd sistemul | Studiul permite cresterea gradului de
Centorrino, | financiare ale financiar, situatiile | constientizare in randul utilizatorilor
[48] bancilor in raport | financiare ale bancilor | situatiilor financiare cu privire la
cu IFRS 15 contin inregistrari privind | abordarea eterogend a  prezentarii

impactul IFRS 15

informatiilor, chiar si Tn cazul bancilor,
care sunt institutii de mare importantd
pentru sistemul financiar al fiecarei tari.

Illing si Liu,
2016 [208]

Indicele de stres
financiar
(Financial Stress
Index — FSI) in
tarile dezvoltate:

Elaboreaza un indice de

stres financiar pentru
sistemul financiar
canadian.

Nivelurile extrem de ridicate ale stresului
financiar afecteazd nu numai sistemul
financiar, ci determind, de asemenea,
pierderi semnificative in economia reala.
Nivelurile mai scazute de stres pot afecta,
de asemenea, economia reala intr-0
masurd mai mica : de exemplu, acestea ar
putea avea ca rezultat conditii de
lichiditate restransd si instabilitate a
preturilor activelor, ambele putand duce
la o crestere a costului capitalului si la
reducerea investitiillor private si a
consumului.

Sursa: elaborat autor in baza compilarii literaturii de specialitate
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1973

Organismele profesionale de contabilitate din Australia, Canada, Franta, Germania, Japonia,
Mexic, Tarile de Jos, Regatul Unit/Irlanda si Statele Unite formeaza TASC si sunt de acord sa
adopte standarde internationale de contabilitate pentru listdrile transfrontaliere. Primele
standarde publicate in 1975, reprezentad mai mult exemple de bune practici [225].. Prima
initiativa din partea FASB, de a se implica mai direct in eforturile de imbunatatire a
standardelor internationale a fost in 1988 [226].

1989

IASC publica Cadru pentru intocmirea si prezentarea situatiilor financiare — primul ,,cadru
conceptual” international.

1990

Odata cu emiterea [AS 31 Raportarea financiara a intereselor in asocierile in participatie, IASC
isi completeaza setul initial cuprinzator de 31 de standarde internationale de contabilitate.
Astfel, IASC publica declaratia de comparabilitate a intentiei a situatiilor financiare, indicand
intentia sa de a reduce numarul de tratamente contabile alternative permise de Standardele
internationale de contabilitate.

1993

IASC 1si finalizeaza ,,proiectul de comparabilitate si imbunatatire”, revizuind zece standarde,
reducand substantial gama de optiuni de politica contabild conform standardelor internationale
si deschizand calea pentru evaluarea viitoare a standardelor de catre Organizatia Internationala
a Supraveghetorilor de Valori Mobiliare (I0SCQO) [227].

1994

Presedintele IASC indeamna IOSCO sa accepte Standardele Internationale de Contabilitate
pentru a fi utilizate in ofertele multinationale de valori mobiliare si listari straine. [OSCO
finalizeaza o revizuire initiald a Standardelor Internationale de Contabilitate intr-0 scrisoare
catre IASB [228].

1995

10SCO se angajeaza sa revizuiasca standardele de baza cu obiectivul de a le aproba pentru
ofertele transfrontaliere de valori mobiliare.

1996

IASC aproba formarea unui Comitet Permanent de Interpretdri (SIC) pentru a pregati
interpretari ale Standardelor Internationale de Contabilitate.

1998

G7 solicita IASC sa finalizeze, pand la inceputul anului 1999, 0 propunere pentru o gama
completa de standarde de contabilitate convenite la nivel international pentru a consolida
sistemul financiar international.

1999

IASC isi deschide sedintele observarii publice.

2000

Fundatia IFRS este infiintatd, Paul Volcker fiind numit presedinte al administratorilor, Sir
David Tweedie ca presedinte al Consiliului.

IASC este de acord sd se restructureze intr-un Consiliu pentru Standarde Internationale de
Contabilitate cu norma intreagd, supravegheat de administratori independenti. Este lansat
un raport al grupului de lucru pentru strategie, precum si comunicate de presa privind aprobarea
membrilor IASC de restructurare si o noud constitutie. Mai departe, [ASC 1isi finalizeaza
stabilirea standardelor si emite o declaratie care ofera sugestii de tranzitie unui nou Consiliu.
I0OSCO recomanda utilizarea standardelor internationale de contabilitate pentru listarile
transfrontaliere [6].

2001

Consiliul pentru Standarde Internationale de Contabilitate tine prima sa sedintd, anunta ordinea
de zi tehnica initiala, adopta Standardele IASC.

2002

Consiliul si  Consiliul pentru Standarde de Contabilitate Financiara din SUA
(FASB) semneaza ,,Acordul Norwalk” pentru a imbunatati si a face converge intre standardele
IFRS si US GAAP.Cu acesta ocazie, Europa adopta o lege care impune entitatilor listate pe
pietele reglementate de valori mobiliare, inclusiv bancilor si entitatilor de asigurdri, sa isi
elaboreze situatiile financiare consolidate in conformitate cu Standardele IFRS incepand cu
2005. Un comunicat de presa este emis [229, 230].

2003

Consiliul finalizeaza reformele prioritare la standardele mostenite de la IASC in pregatirea
pentru adoptarea pentru prima data de catre jurisdictiile majore.

Consiliul emite primul standard — IFRS 1 Adoptarea pentru prima datd a IFRS-urilor. De
asemenea, Consiliul gazduieste prima dintre ceea ce vor deveni reuniuni anuale ale
stabilitorilor de standarde contabile mondiale.
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2004

Consiliul emite al doilea standard, IFRS 2 ,,Plati bazate pe actiuni”, ca raspuns la preocuparile
investitorilor cu privire la omiterea cheltuielilor care decurg din optiunile de actiuni si tranzactii
similare cu angajatii. In perioada urmatoare, Consiliul finalizeaza alte reforme prioritare ale
standardelor IFRS prin emiterea IFRS 3-6. IASB lanseaza un proiect pentru a dezvolta un cadru
contabil separat pentru entitatile mici si mijlocii (IMM-uri). Consiliul introduce transmisiunea
in direct pe internet a reuniunilor sale.

2005

Consiliul emite IFRS 7 ,,Instrumente financiare: dezvaluiri”, pentru imbunatatirea informatiilor
despre instrumente financiare si capital. China adoptd standarde de contabilitate in mod
substantial In conformitate cu standardele IFRS, cu scopul de a convergentd deplina. lar in
Europa, 7.000 de entitati din 25 de tari trec de la SNC la standardele IFRS. In acelasi timp,
Australia, Hong Kong, Noua Zeelanda, Africa de Sud si altele adopta standardele IFRS. Tot
atunci, IOSCO publica o declaratie privind dezvoltarea si utilizarea SIRF-urilor in 2005.

2006

Consiliul si FASB accelereazd programul de convergentd.Consiliul emite ulterior IFRS
8 Segmente operationale, pentru a reduce diferentele intre standardele IFRS si US GAAP.

2007

Consiliul si Consiliul pentru Standarde de Contabilitate din Japonia semneaza un acord de
cooperare. La acel moment, peste 100 de tari au solicitat sau au permis utilizarea standardelor
IFRS. In acest context, SEC din Statele Unite permite entitatilor din afara SUA sa raporteze in
SUA utilizand standardele IFRS, se consulta cu privire la utilizarea standardelor IFRS de céatre
entitatile din SUA. Mai mult decat atat, Brazilia, Canada, Chile, Israel si Coreea stabilesc
termene pentru adoptarea standardelor IFRS.

2008

Malaiezia si Mexic isi anuntd intentia de a adopta standardele IFRS. Consiliul si Consiliul
pentru Standardele de Contabilitate Financiara din SUA formeaza un Grup Consultativ de Criza
Financiard pentru a ghida raspunsul comun la criza.

2009

Consiliul de monitorizare al fundatiei IFRS a fost instituit, oferind o responsabilitate publica
sporita. Administratorii extind Consiliul la 16 membri si introduc consultarea publica trienala
pe ordinea de zi a Consiliului. De asemenea, Consiliul emite Standardul IFRS pentru IMM-
uri®. Acesta emite capitolele din IFRS 9 Instrumente financiare referite de clasificarea si
masurarea activelor financiare.  Administratorii restructureazd  Consiliul ~ consultativ
IFRS pentru a cuprinde reprezentanti ai organizatiilor, mai degraba decat numiri personale, cu
scopul de a obtine opinii ale unei game mai largi de parti interesate si de a acorda o mai mare
autoritate opiniilor primite. Raportul Grupului Consultativ pentru Criza Financiara catre IASB
si FASB despre implicatiile de stabilire a standardelor ale crizei financiare globale. Liderii G20
sustin activitatea consiliului de administratie si solicitd o miscare rapidd citre crearca
standardelor globale de contabilitate. Japonia aproba o foaie de parcurs IFRS si permite unor
entitati sd adopte in mod voluntar standardele IFRS.

2010

Hans Hoogervorst a fost numit presedinte al consiliului de administratie incepand cu 1 iulie
2011. Consiliul revizuie IFRS 9 pentru a adauga cerinte legate de clasificarea si masurarea
datoriilor financiare, inclusiv derivate incorporate si ,riscul propriu de credit”. Consiliul si
FASB finalizeaza prima faza a proiectului lor comun pentru dezvoltarea unui cadru conceptual
imbunatatit. Fundatia IFRS lanseaza un program de consultare mai larga cu investitorii. Intr-
un memorandum de intelegere cu Fundatia IFRS, Brazilia se angajeaza sa adopte standarde
IFRS [6].

2011

Consiliul emite trei standarde IFRS cu privire la contabilizarea si informatiile despre interesele
in alte entitati. Mai departe, Consiliul si FASB emit cerinte convergente de masurare a valorii
juste si de dezvaluire [229]. Tot in acea perioadd, Consiliul emite amendamente la IAS
19 ,,Beneficiile angajatilor” pentru a oferi investitorilor si altor utilizatori o imagine clara a
angajamentelor unei entitati care rezultd din planurile de beneficii determinate. Totoadata,
Administratorii infiinteaza Grupul IASB pentru economii emergente, ca raspuns la solicitarea
G20. IASB si FASB emit cerinte convergente de dezvaluire de compensare si aliniaza cerintele
de prezentare pentru alt rezultat global. Michel Prada este numit presedinte al administratorilor,
iar Canada incepe sa foloseasca standardele IFRS. Prin urmare, pana in acel moment, aproape
80 de jurisdictii au adoptat standardul IFRS pentru IMM-uri® sau au anuntat planuri de a face
acest lucru [231].
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2012

Administratorii Fundatiei IFRS publica un comunicat de presa despre revizuirea strategiei
lor finalizate, prezentdnd recomandari in patru domenii: misiunea Fundatiei IFRS, in special
interesul public servit de activitatea Fundatiei; guvernanta; procesul si procedurile utilizate de
Fundatie si IASB; si finantarea organizatiei. Consiliul de monitorizare finalizeaza evaluarea
guvernantei, propune extinderea numarului de membri si cresterea deschiderii. Astfel, Rolul
Comitetului de interpretdri este imbunatatit in urma evaluarii mandatului. Cu acest prilej,
Fundatia IFRS deschide un birou regional Asia-Oceania la Tokyo. Consiliul termina prima
consultare a agendei si introduce un program de cercetare. Odata cu Rezolutia Federatiei
Panafricane a Contabililor care indeamna cele 39 de organisme membre ale sale sa adopte
standardele IFRS si Standardul IFRS pentru IMM-uri, Argentina, Mexic si Rusia incep sa
utilizeze standardele IFRS [232]. In continuare, SEC din SUA emite raportul final privind
utilizarea IFRS — nu sunt propusi pasi suplimentari. Personalul Fundatiei IFRS efectueaza o
analiza a raportului.

2013

Se infiinteazd Forumul Consultativ pentru Standarde de Contabilitate (ASAF). Consiliul
finalizeaza prima evaluare post-implementare a unui standard major si introduce ,analiza
efectelor” cuprinzatoare ca parte a revizuirii procesului corespunzitoare. De asemenea,
Fundatia IFRS incepe publicarea profilurilor jurisdictionale pentru a urmari progresul catre
crearea unui set unic de standarde globale de contabilitate, iar impreuna cu 10SCO stabilesc
protocoale privind standardele IFRS. In tot acest timp, Japonia permite aproape tuturor
entitatilor listate sa utilizeze standardele IFRS: Ordonanta Cabinetului revizuita disponibila
numai in limba japoneza [233].

2014

IFRS 9 Instrumente financiare emis, completand raspunsul la criza financiara IFRS 15 Venituri
din contracte cu clientii, un standard convergent, emis in comun cu FASB [234]. Astfel,
Fundatia IFRS publicad primul Ghid de buzunar anual pentru standardele si adoptarea IFRS. Cu
acest rilej, Consiliul lanseaza programul Investors in Financial Reporting cu sprijinul
membrilor de frunte ai comunitatii globale de investitii. Tot in acest sens, Fundatia IFRS si
Autoritatea Europeana pentru Pietele Valorilor Mobiliare (ESMA) semneaza o Declaratie
comuna a protocoalelor. Consiliul International de Raportare Integratd (IIRC) si Fundatia
IFRS publica o declaratie de intentie comuna. Tot acesleasi perioada, Forumul International al
Stabilitorilor de Standarde de Contabilitate emite o Carta pentru a stabili relatiile de lucru dintre
consiliu si membrii IFASS, iar Fundatia IFRS si Consiliul pentru Standarde Internationale de
Evaluare (IVSC) semneazd o Declaratie comuna a protocoalelor.

2015

Fundatia IFRS publicd o declaratie a misiunii sale: sa dezvolte standarde IFRS care sa
promoveze transparenta, responsabilitatea ca si calitate si eficienta pietelor financiare la nivel
global. De asemenea, Consiliul termina prima sa revizuire a standardului IFRS pentru IMM-
uri, aducand imbunatatiri limitate specifice. In tot acest timp, Chinasi reafirma
angajamentul de a obtine o convergenti deplini cu standardele IFRS. In acest sens,Comisia
Europeana publica o evaluare pozitiva a 10 ani de utilizare a standardelor IFRS in Europa. Alte
evaluari care ajung la concluzii similare sunt publicate in Canada, Coreea si Australia. In
perioada imediat urmatoare, India introduce standardele indiene de contabilitate (Ind AS)
bazate pe standardele IFRS. Profilul jurisdictiei din India disponibil aici. Prilej in care
Asociatia Actuariala Internationala (IAA) si Fundatia IFRS 1isi consolideazd relatia,
subliniindu-si intentia de a interactiona reciproc pentru a spori coerenta muncii lor.

2016

IFRS 16 Leasing emis, care solicita ca toate contractele de arenda sa fie raportate in bilantul
unei entitdti ca active si datorii. In continuare Administratorii termind revizuirea strategiei, ceea
ce duce la o concentrare sporitd pe sprijinul pentru implementare si raportarea digitala,
reducerea dimensiunii consiliului de administratie la 14 membrii. Nu mai ramane decat ca
Consiliul sa finalizeze a doua consultare pe ordinea de zi si stabileste ,,0 mai buna comunicare
in raportarea financiard” ca prioritate pand in 2021. In acest sens, Indonezia reafirma
angajamentul de a obtine o convergenta deplina cu standardele IFRS. Astfel, Fundatia IFRS isi
consolideaza relatia; cu organizatiile IOSCO si ESMA.

2017

IFRS 17 ,,Contracte de asigurare” emis, reprezentand o revizuire fundamentala a contabilitatii
asigurarilor. Acesta este momentul cand Fundatia IFRS lanseaza un nou site web. In sfarsit
Arabia Saudita solicita utilizarea standardelor IFRS din 2017. Un alt moment important este
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Anul

Continut

atunci cand Comitetul de la Basel pentru Supravegherea Bancard si Fundatia IFRS isi
aprofundeaza cooperarea [6, 147]. Potrivit, unor statistici, capitalizarea bursiera a entitatilor
listate la Bursa de Valori din Tokyo care utilizeaza sau intentioneaza sa utilizeze standardele
IFRS depiaseste acum 30% din capitalizarea totala a pietei. Lucrurile continua cu aspecte ce
implica Fundatia IFRS si Banca Mondiala care aprofundeaza cooperarea pentru a sprijini
economiile in curs de dezvoltare in utilizarea standardelor de raportare. In in acest an SEC din
SUA impune utilizarea taxonomiei IFRS [235].

2018

Cadrul conceptual revizuit pentru raportarea financiara, care stabileste principiile si politicile
fundamentale ale raportarii financiare care stau la baza standardelor IFRS. Cadrul conceptual
revizuit inlocuieste Cadrul conceptual din 2010. De mentionat este faptul cain caesta peroada
este numit un nou presedinte al administratorilor Erkki Liikanen, prilej in care Fundatia IFRS
se mutd din orasul Londra la Canary Wharf. Activitatea continua, astfel Federatia Internationala
a Contabililor (IFAC) si Fundatia IFRS publicd o prelungire a memorandumului de
intelegere intre cele doud grupuri. Acesta este si momentul cand Jurisdictiile OHADA si Papua
Noua Guinee anunta cerinta de a utiliza standardele IFRS, care sunt acum obligatorii sau
permise in 144 din 166 de jurisdictii evaluate. Standardul IFRS pentru IMM-uri este cerut sau
permis in 86 de jurisdictii si este luat in considerare in alte 11 jurisdictii [236].

2019

Fundatia IFRS lanseaza un program multianual de transformare digitala. Pentru a sprijini acest
demers Comisia Europeana publica regulamentul ESEF, care include utilizarea taxonomiei
IFRS.

2020

Consiliul finalizeaza stabilirea standardelor ca raspuns la Reformei ratei de referintd a dobanzii.
In acest sens, Administratorii Fundatiei IFRS publica o versiune revizuitd a Manualului privind
procedurile echitabile, consultandu-se totodata cu privire la raportarea de sustenabilitate.
Pentru a veni in sprijinul celor afectati, Consiliul raspunde la pandemia de COVID-19 prin
reconsiderarea calendarului publicatiilor cheie si publicaind materiale dedicate care sprijind
aplicarea standardelor IFRS. Meritd mentionat si faptul ca in acesta perioada Vietnam
publica foaia de parcurs pentru adoptarea standardelor IFRS.

2021

Administratorii Fundatiei IFRS anunta formarea Comitetului pentru Standarde Internationale
de Sustenabilitate (ISSB) la COP26. Administratorii publica, de asemenea, o Constitutie
revizuitd, care ofera cadrul pentru formarea ISSB sub structura de guvernanta a Fundatiei IFRS.
Tot in acesta perioada au loc o serie de actiuni precum faptul ca IASB publica Consultarea pe
a treia agenda a Solicitarii de informatii pentru a ajuta la modelarea gandirii Consiliului atunci
cand stabileste cum sa-si prioritizeze activitatile si ce proiecte noi sa adauge la planul sdu de
lucru pentru 2022 pana in 2026. In acest scop, Administratorii Fundatiei IFRS isi continua
activitatea cu privire la propunerile de creare a unui nou Consiliu de raportare a durabilitatii,
cu o actualizare a feedback-ului la consultarea initiald si o consultare cu privire la modificarile
propuse la Constitutia Fundatiei [FRS.

Sursa: elaborat de autor in baza literaturii de specialitate analizate

165



Anexa 3

Repere istorice in evolutia standardului IFRS 15

Perioada

Dezvoltare

Comentarii

lunie 2002

Proiect inclus in agenda IASB

19 Decembrie
2008

Documentul de discutie a fost publicat
cu privire la aspectele preliminare ale
recunoasterii veniturilor din
contractele incheiate cu clientii

Pana la 19 iunie 2009

Proiectul de expunere ED / 2010/6

24 lunie 2010 ,,Venituri din contracte cu clientii” Pana la 22 Octombrie 2010
publicat
14 Noiembrie R.aport expunere ED'/ 2(.).11/6 \/enituri ‘
2011 din contractele cu clientii publicat Péna la 13 Martie 2012
(reexpunere)
In aplicare pentru primele situatii
. IFRS 15 Venituri din contractele cu financiare IFRS anuale ale unei entitati
28 Mai 2014 T . . ’
clientii emis pentru perioadele care incep la 1
ianuarie 2017 sau ulterior acestei date
11 Septembrie TASB retrage data efectiva a IFRS 15 Data noua intrarii in vigoare a IFRS 15
2015 la 1 ianuarie 2018 este 1 ianuarie 2018

12 Aprilie 2016

Clarificari la IFRS 15 Venituri din
contracte cu clientii emis

Modificarile intrd 1n vigoare pentru
perioadele anuale care incep la 1 ianuarie
2018 sau ulterior acestei date.

Sursa: elaborat de autor si adaptat dupa IFRS 15 Venituri din contracte cu clientii [118]
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Efectele tranzitiei la noul standard privind veniturile entitatii

Anexa 4

Prevederile anterioare

Noile cerinte

Recunoasterea Veniturilor Venituri din contracte cu clientii
IAS 11 | Contracte de constructii IFRS 15 Plasarea 1n timp a contractelor cu clientii
IAS 18 | Venituri din vinzarea bunurilor Noua ghidare in veniturile din redevente
IAS 18 | Venituri din vanzarea serviciilor Ghidare in contraprestatii fara numerar
IFRIC Venituri din vanzarea Noua ghidare in optiunea bunurilor
15 proprietatilor imobiliare aditionale si serviciilor
IAS 18 - Ghidarea in costurile de obtinere a
Venituri din redevente contractelor
IFRIC Venituri din programele de
13 loialitate
IFRIC
18 Venituri din tranzactii de barter
Alte venituri Alte venituri
IAS 18 | Venituri din dobanzi 1AS 39 Venituri din dobanzi
sau IFRS
IAS 18 | Venituri din dividende 9 Venituri din dividende

Sursa: Adaptare dupd Deloitte, Revenue from Contracts with Customers — A guide to IFRS 15, 2018

167



Anexa b

Abordari comparative ale politicilor contabile aferente contractelor de vanzare cu clientii
in raport cu modelul ,,5-step”

Subiectul
analizat

Identificarea contractului

Norme

ASC 606

IFRS 15

Cadrul
conceptual

Pragul de colectare. Pentru ca un contract sa existe, colectarea contraprestatiei de la client
trebuie sa fie ,,probabild” atat in conformitate cu paragraful 9déja din IFRS 15, cat siin

ASC 606-10-25-1d¢ja.

Contracte in afara domeniului de aplicare. In cazul in care un contract nu indeplineste
criteriile privind domeniul de aplicare pentru etapa 1 a abordarii in cinci etape (de exemplu,
deoarece conditiile de platd nu pot fi identificate), entitatea nu urmeaza celelalte etape pentru

a recunoaste veniturile acelui contract [118].

Similitudini

In astfel de circumstante, Potrivit ASC 606-10-25-7 si paragraph 15 din IFRS 15 contin
indrumari care permit unei entitati sd recunoasca veniturile atunci cdnd nu mai are obligatii
restante si toatd contraprestatia este nerambursabild, sau atunci cand contractul este reziliat

si contraprestatia este nerambursabila.

Diferente

In ceea ce priveste pragul de colectare, in
conformitate cu ASC 606, Pragul de
,,probabil” este de pana la 75-80%

Insa numai 50% (sau mai probabil decat nu) in
conformitate cu IFRS. Totusi Consiliile au
considerat ca este putin probabil ca acest lucru
sd reprezinte o problemd, deoarece nu este
foarte probabil ca o entitate sa incheie un
contract fard a avea certitudinea ca va putea
recupera contraprestatia.

Cu referire la Criteriul de colectare. in
conformitate cu ASC 606-10-55-3A pana
la 55-3C, FASB include indrumari
suplimentare privind evaluarea
probabilitatii de a colecta contraprestatia
[27].

Aceste paragrafe indruma entitatile sa isi
revizuiasca practicile comerciale obisnuite
si termenii contractuali pentru a oferi
dovezi cd vor colecta In mod substantial
toatd contravaloarea la care au dreptul.
Entitatile pot lua 1n considerare conditiile
de plata, capacitatea de a opri transferul de
bunuri si servicii promise si alti factori in
analiza lor.

IFRS 15 nu include aceste ghiduri
suplimentare. Insa, desi IFRS 15 nu include
aceste paragrafe suplimentare, indrumarile
sunt adesea incorporate de profesionisti ca o
modalitate de bun simt de a determina
probabilitatea de a colecta contraprestatia

[118].

Vis-a-vis de Contractele in afara
domeniului de aplicare. ASC 606 include
un al treilea punct care permite entitatilor
sd recunoasca veniturile conform ASC 606-
10-25-7déja daca au transferat controlul
asupra unor bunuri si servicii, au Incetat sa
transfere orice bunuri si servicii ramase, iar
contraprestatia este nerambursabile. FASB
a adidugat acest criteriu, deoarece un
contract ar putea sa nu fie reziliat daca un
vanzdtor Incd 1Incearcd sda recupereze
sumele datorate in baza contractului.

Specialistii sunt de parere ca este putin
probabil ca aceastd modificare sa provoace
multe diferente Intre IFRS 15 si ASC 606
[179]. In esenti, IASB recunoaste o
interpretare diferitd a termenului ,,terminat”.
IASB a concluzionat cd indrumadrile existente
au fost suficiente pentru ca o entitate sa
concluzioneze ca contractul este reziliat atunci
cand inceteaza sa furnizeze bunuri sau servicii

[118].

Subiectul
analizat

Obligatii de performanti/executare
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Norme

ASC 606 | IFRS 15

Cadrul
conceptual

Cheltuieli de expeditie. Daca activitatile de expediere si manipulare sunt efectuate dupa ce
clientul obtine controlul asupra marfurilor (de exemplu, punct de expediere FOB), ASC si
IFRS difera.

Similitudini

Cheltuieli de expeditie. Atat in conformitate cu ASC 606, cat si cu IFRS 15, operatiunile
de expediere si manipulare efectuate inainte ca clientul sa obtina controlul asupra bunurilor

(de exemplu, destinatia FOB), nu reprezintd destinatie de executie.

Diferente

In ceea ce priveste cheltuielile de expeditie,
o0 entitate care urmeaza standardele FASB
va aplica ASC 606-10-25-18B, care
permite entitdtii sa aleagd daca va
contabiliza sau nu transportul  si
manipularea ca obligatie de performanta. O
entitate care aplicd aceasta alegere, o va
aplica tuturor tipurilor de tranzactii similar

Nu existd o alegere similara conform IFRS 15
si, prin urmare, entitatile care urmeaza
standardele IASB trebuie sa foloseasca
rationamentul pentru a determina daca
transportul $i manipularea sunt sau nu un bun
sau un serviciu distinct.

Cu referire la Bunuri si servicii
nemateriale. ASC 606-10-25-16A, explica
ca atunci cand evalueaza ce bunuri sau
servicii sunt distincte ca obligatii de
executie, o entitate nu trebuie sa le ia In
considerare pe cele care  sunt
nesemnificative pentru contract [237].

IFRS 15 nu include aceasta prevedere. In
schimb, entitatile care aplica IFRS 15 ar trebui
sd evalueze semnificatia acelor bunuri si
servicii in contextul situatiilor financiare, asa
cum se precizeazd in paragraful BC90 din
IFRS 15. Nu este clar daca mai multe obligatii
de performanta ar fi recunoscute conform
ASC 606 sau IFRS 15 din cauza aceastad
diferentd in evaluarea materialitatii. Cu toate
acestea, procesul si controalele necesare
pentru a face aceasta judecata ar fi in mod clar
diferite.

Subiectul
analizat

Valoarea tranzactiei

Norme

ASC 606

IFRS 15

Cadrul
conceptual

Contraprestatia diferitd de numerar ar trebui, de asemenea, evaluata la valoarea justa, cu

toate acestea.

Pentru situatiile in care un principal nu stie (si se asteapta sa nu stie) pretul final pe care il
percepe agentul, FASB si IASB au ajuns la concluzii diferite.

Similitudini

Contraprestatie fara numerar. ASC 606-10-32-21 explica faptul cd contraprestatia fara
numerar ar trebui sd fie masuratd la valoarea justd la momentul inceperii contractului.
Inceputul contractului este data la care sunt indeplinite criteriile din ASC 606-10-25-1. Doar
modificarile valorii juste din alte motive decat forma sau natura contraprestatiei nemonetare
ar fi incluse 1n pretul tranzactiei dupa evaluarea initiald (a se vedea Consideratia fara
numerar pentru mai multe informatii). La fel ca ASC 606, paragraful 66 din IFRS 15 spune
ca contraprestatia diferitd de numerar ar trebui, de asemenea, evaluata la valoarea justa, cu
toate acestea, nu include nicio formulare despre momentul in care contraprestatia trebuie
evaluata initial. Nici IASB nu precizeaza ce ar trebui sa se intdmple cu modificarile valorii
juste a contraprestatiei dupa evaluare.

Diferente

Vanzari si alte taxe similare. Conform ASC
606, o entitate poate alege si excluda
vanzdrile si alte taxe aferente din masurarea
pretului tranzactiei. Mai exact, ASC 606-
10-32-2A include o alegere care permite
unei entitdti sa excludda din pretul
tranzactiei toate taxele care sunt stabilite de
0 autoritate guvernamentald gi colectate de

Aceastd alegere nu existd in conformitate cu
IFRS 15, astfel incat o entitate trebuie sa
stabileasca mai Intdi dacd taxele de vanzare
sau taxele similare sunt colectate in numele
unei terte parti in conformitate cu punctul 47
din IFRS 15 si, daca da, sa excluda acele taxe
din pretul tranzactiei. Acest lucru poate duce
la un pret de tranzactie mai mare conform
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la un client. Acestea pot include vanzari,
utilizare, valoare adaugata si unele accize.

IFRS 15, in special atunci cénd entitatea
concluzioneaza cad taxa este impusa
vanzétorului.

FASB a clarificat, in paragraful BC38 din
ASC 2016-08, ca atunci cand un principal
nu se asteaptd sd cunoascd pretul final,
singura suma inclusa in pretul tranzactiei ar
trebui sd fie suma la care principalul are
dreptul. TASB discutd acest subiect in
BC385X pana la BC385Z din IFRS 15 sinu
ajunge la o concluzie similara [110].

In schimb, IASB a concluzionat ci un
principal ar trebui sa aplice rationament si s
ajunga la o concluzie folosind toate faptele si
circumstantele relevante.

Subiectul
analizat

Recunoasterea veniturilor

Norme

IFRS 15

ASC 606

Cadrul
conceptual

Metoda de a determina daca licenta este un drept de utilizare sau un drept de acces este

diferitd in functie de fiecare standard.

Similitudini

Licente de proprietate intelectuald. ASC 606-10-55-59 si paragraful B56 din IFRS 15 cer
entitatilor sa determine daca o licenta acordata clientului este un drept de utilizare sau un
drept de acces. Veniturile pentru o licentd cu drept de utilizare ar fi recunoscute la un
moment dat, in timp ce veniturile pentru o licenta cu drept de acces ar fi recunoscute in timp.
Reinnoirea licentei. Atat ASC 606, cat si IFRS 15 contin indrumari care afirma ca veniturile
pentru o licentd nu pot fi recunoscute pand cand clientul nu poate folosi si beneficia de

licenta.

Diferente

Licente de proprietate intelectuala.
Conform ASC 606, entitatea va stabili mai
intai daca licenta este pentru IP simbolica
sau [P functionald (consultati Licentele
pentru proprietate intelectuald pentru mai
multe informatii). ASU 2016-12 explica
faptul ca aceasta diferenta de ghidare intre
cele doua standarde poate duce la modele
diferite de recunoastere a veniturilor, dupa
cum urmeaza: Desi majoritatea licentelor
de proprietate intelectuald simbolica ar fi
recunoscute [118].

In schimb, entititile care urmeaza IFRS 15
trebuie ,,sa ia in considerare daca un client
poate directiona utilizarea unei licente si poate
obtine in mod substantial toate avantajele
ramase de pe urma unei licente in momentul
in care aceasta este oferita.” (Paragraful B57
din IFRS 15). In conformitate cu IFRS 15,
veniturile pot fi recunoscute la un moment dat
in acele cazuri in care entitatea nu va
intreprinde activitati care sa afecteze
semnificativ capacitatea clientului de a obtine
beneficii din proprietatea intelectuala pe
perioada licentei. Aceasta inseamna ca, in
conformitate cu IFRS 15, vor exista situatii in
care veniturile pentru IP simbolicd vor fi
recunoscute in avans si nu in timp, asa cum se
prevede in ASC 606 pentru IP simbolica

Reinnoirea licentei. ASC 606 prevede, de
asemenea, cd veniturile nu pot fi
recunoscute pentru reinnoirea unei licente
inainte de Inceperea perioadei de reinnoire.
Mai exact, ASC 606-10-55-58C afirma :
,»O entitate ar recunoaste veniturile din
reinnoirea licentei nu mai devreme de
inceputul  perioadei de  reinnoire.”
Conform ASC 606, entitatea care
furnizeaza bunul sau serviciul nu poate

In schimb, IFRS 15 nu contine nicio astfel de
limitare pentru reinnoiri. Lipsa unei limitari
specifice in IFRS 15 ar putea duce la
recunoasterea mai devreme a veniturilor
conform IFRS 15. De exemplu, un client are
un abonament care se va incheia pe 1 iunie,
dar pe 1 ianuarie decide sa reinnoiasca (sau sa
prelungeascd) acel abonament. Entitatile care
urmeaza [FRS 15 pot determina ca clientul
poate folosi si beneficia de licentd (din
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incepe sd recunoasca venituri pana la 1 | moment ce este support abonat) si pot
iunie, deoarece atunci incepe perioada de | recunoaste venituri incd de la 1 ianuarie, cand
reinnoire. clientul se reinnoieste.

Subiectul
analizat

Dezvaluiri

Norme

ASC 606 | IFRS 15

Similitudini

Ambele standarde cer entitatilor sd prezinte informatii despre obligatiile de performanta
ramase in contractele lor. IFRS 15, paragrafele 120 pana la 122 si ASC 606-10-50-13 pana
la 50-14 explica faptul cd o entitate trebuie sd prezinte suma veniturilor viitoare pentru toate
obligatiile de performanta

nesatisfacute, in afara cazului in care contractul este mai mic de un an sau entitatea alege
expedientul practic (ASC 606-10-55-18 sau IFRS 15 alin. B16). ASC 606-10-50-14A
include doua exceptari suplimentare pentru o consideratie variabila. Entitatea nu trebuie sa
dezvaluie valoarea veniturilor viitoare pentru contraprestatie variabila atunci cénd
contravaloarea variabild se bazeaza pe redevente bazate pe vanzari sau utilizare dintr-0
licenta de proprietate intelectuald sau cand variabila contraprestatiei este alocata in intregime
unei obligatii de executare nesatisfacute (sau unei promisiuni de a livra bunuri sau servicii),
conform IFRS 15, aceste sume ar trebui sa fie prezentate.

Diferente

n/a

Sursa: elaborat autor
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Anexa 6
Conceptul IFRS 15 Venituri din contracte cu clientii

N

Pasul 1: Identificarea contractelor Pasul 5: Recunoasterea venitului

incheiate cu clientii '

Criterii de recunoastere:
* contractul a fost aprobat de parti

* pot fiidentificate drepturile fiecirei parti
* pot fiidentificate termenele de plata

* contractul are o continut comercial RECUNOASTEREA
* este probabil ca si primeascicontraprestatia VENITUliILOR

IFRS 15

Recunoastere daca are loc controlul

* la un moment dat (drept de proprietate,
posesie fizicd, define ricsuri si beneficii )

* de-a lungul unei perioade de timp (metoda
rezultatelor si metoda resurselor consumate)

f

Pasul 4: Alocarea pretului
tranzactiei la obligatiile din
contract

Pasul 2: Identificarea
obligatiilor din contract A

Stabilirea daca: Alocare in baza pretului individual de

* bunul sau serviciul este distinct; vinzare, in baza metodei:

* bunul sau serviciul face parte dintr-o * evaluarii ajustate a pietei

serie de bunuri sau servicii separate v *  costului preconizat plus o marji
* valorii reziduale

Pasul 3: Determinarea pretului tranzactiei

Pretul poate ajustat cu:

1. contraprestatia variabild (bonusuri sau discount -uri)

2. limitarea estimirilor contraprestatiei variabile

3. existenta unei componente semnificative de finantare in contract (valoarea in timp a banilor)
4. contraprestatia nemonetara.

5 contraprestatia datorati unui client (vouchere sau cupoane de reducere)

Sursa: elaborat de autor
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Anexa 7

Criterii pentru evaluarea controlului si utilizirii active in contextul recunoasterii
veniturilor

Criterii Descriere

Criteriul 1. Consumatorii primesc si consuma beneficiile rezultate din prestatia entitatii atunci
cand entitatea isi indeplineste obligatiile de performantd si nu se asteaptd ca
cealaltd parte sda modifice in mod semnificativ activitatea pe care entitatea a
efectuat-o pana in prezent. Pentru a determina daca cealalta parte nu trebuie sa
modifice in mod semnificativ prestatia entitatii, se presupune, de asemenea, ca
cealaltd parte nu consuma beneficiile activelor pe care entitatea le controleaza in
prezent si pe care ar continua sd le controleze daca cealalta parte si-ar asuma
obligatia de performanta

Criteriul 2. Atunci cand evalueaza dacd un client detine controlul asupra unui activ in
momentul crearii sau dezvoltarii acestuia, o entitate ia in considerare indrumarile
privind controlul din standard, inclusiv indicii ca a fost transferat controlul. Atunci
cand evalueaza criteriul 2, referitor la vanzarea unui activ, o entitate se
concentreaza asupra activului in sine, mai degraba decat asupra dreptului de a
vinde activul sau asupra unui gaj al dreptului de a achizitiona activul in viitor.
Acest lucru se datoreaza faptului cd acestea din urma nu reprezintd dovezi ale
controlului asupra bunului

Criteriul 3. Pentru a evalua daci un activ are o utilizare alternativi, o entitate analizeaza
daca, la inceputul contractului, activul, in starea sa completa, ar putea fi utilizat cu
usurintd in alte scopuri (de exemplu, vandut unui alt client) [100].

Eventualele restrictii contractuale sau expedientele practice pot impiedica o entitate sd transfere
obligatiile de performanta ramase cétre o alta entitate (criteriul 1) sau sd directioneze activele cétre o alta
utilizare (criteriul 3). Prezentul standard ofera indrumadri cu privire la faptul daca aceste fapte si
probabilitatea stingerii pasivelor afecteazi evaluarea acestor criterii [238]. Intrucat criteriul 1 si criteriul
3 sunt destinate sa se aplice in scenarii diferite, luarea in considerare a expedientelor contractuale si
practice difera la evaluarea criteriului 1 si a criteriului 3. in conformitate cu Standardul 1, se evalueazi
ipotezele privind ceea ce ar trebui sa faca o entitate in cazul in care o alta entitate ar prelua obligatia de
performanta rdmasa. Expedientele contractuale si practice care, in caz contrar, ar impiedica o entitate s
transfere o obligatie de performanta catre o alta entitate sunt irelevante atunci cand se evalueaza daca o
entitate a transferat controlul asupra bunurilor sau serviciilor furnizate pana in prezent. in schimb,
Criteriul 3 se concentreaza pe capacitatea unei entitati de a utiliza activele finalizate in scopuri
alternative, in cazul in care contractul este indeplinit. Aceasti capacitate este direct afectati de
expedientele contractuale sau practice. Cu toate acestea, dreptul unei entitati de a rezilia un contract este
luat in considerare atunci cand se evalueaza daca o entitate este eligibila pentru platd conform criteriului
3. O entitate care a convenit sa livreze bunuri ia in considerare natura obligatiilor sale atunci cand decide
daci sa recunoasca veniturile in timp sau la un moment dat. in multe contracte de furnizare de bunuri, o
entitate se angajeaza sa transfere un activ si ia in considerare momentul transferului de control. Cu toate
acestea, pot exista, de asemenea, scenarii in care o entitate promite sa furnizeze un serviciu — livrarea
unui bun pe care clientul il consuma imediat si, prin urmare, primeste un beneficiu imediat. De exemplu,
un contract de livrare a gazelor naturale la un loc de depozitare temporara poate fi o promisiune de livrare
a unui bun, in timp ce un contract de livrare a gazelor naturale unui client pentru consum la cerere poate
fi un serviciu care Indeplineste criteriul 1 pentru recunoasterea timpului suplimentar.
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Anexa 8

Evaluarea costurilor si beneficiilor personalizarii: factori de adecvare si rentabilitate
Tabelul A 8.1. Factorii de evaluare a costurilor si beneficiilor personalizirii si realocarii

activului
Factori Semnificatie
Nivelul si costul Costurile de reelaborare pot fi considerabile daca personalizarea este
personalizarii extinsa
Costuri suplimentare de | Daca prelucrarea pentru obtinerea unui produs finit este
prelucrare proportionald cu costul initial, cheltuielile suplimentare pot fi

semnificative

Activitati necesare
pentru prelucrare

Costul reciclarii poate fi mai mare dacd presupune activitati
suplimentare de proiectare si dezvoltare

Capacitatea de a vinde
activul cu un profit

Chiar daca marja de profit poate scadea, costul imbunatatirilor poate
fi justificabil daca se recupereazd o marja rezonabild comparabila cu

rezonabil vanzarile de produse similare
Valoarea activului Este posibil ca o parte semnificativa a activului sau a componentelor
nereciclabil sa nu fie reciclata.

Sursa: elaborat de autor

Tabelul AS.

2. Factorii de adecvare a compensirii si rentabilitatii

Factori

Semnificatie

Termeni de plata

Dacé nu exista un drept neconditionat de a cere plata, dar se poate revendica
sau deduce valoarea prestatiei efectuate pana la data rezilierii contractului,
aceasta este posibila doar daca rezilierea a fost initiata de client

Program de plata

Aceasta nu garanteazd ca entititile au drepturi de platd in cadrul unor
proceduri de executare anterioare

Conditii contractuale

Daca clientul reziliaza contractul fara drepturi legale in acest sens, termenii
contractului pot permite entititii sd continue livrarea bunurilor sau
serviciilor si sd solicite plata conform acordului

Legislatie sau precedent
legal

Aspecte jurisdictionale, precum legi, practici administrative sau
jurisprudentd, pot conferi un drept de plata entitatii chiar dacd nu este
specificat in contract. De asemenea, jurisprudenta poate stabili ¢d un drept
de plata intr-un contract similar nu este executoriu, iar practica comerciala
a entitatii poate influenta executarea acestuia in jurisdictia respectiva

Plata in sfera analizei

Numai plitile efectuate in baza contractelor existente sunt eligibile pentru
analiza. Sumele primite de la terti pentru revanzarea activelor nu constituie
contraprestatia pentru un contract existent

Sursa: elaborat de autor
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Anexa 9

Dezviluirea veniturilor in situatiile financiare ale entitatii
Situatiile financiare ale unei entititi acopera segmentele bunuri de consum, transport si

energie. In pregatirea prezentarilor pentru investitori, entitatea dezagreg veniturile in functie de
pietele geografice, liniile de produse si momentul recunoasterii, adicd bunuri transferate la un
moment dat si servicii transferate in timp. Serviciile si veniturile sunt detaliate separat. Entitatea a
constatat ca categoriile utilizate n prezentarile pentru investitori sunt adecvate si pentru cerintele
de prezentare a informatiilor. Astfel, entitatea va detalia informatiile pe baza pietelor geografice,
liniilor de produse si momentului recunoasterii veniturilor, oferind si un tablou de reconciliere care
coreleaza veniturile dezagregate cu segmentele de bunuri de consum, transport si energie, fapt

ilustrat in tabelul de mai jos.

Dezviluirea veniturilor in situatiile financiare ale entititii, mil EUR

Segmente PE%igZ%de Transport Energie TOTAL
Piete primare
EUROPA 570 2,100 3,400 6,070
ASIA 320 450 370 1,140
America de Nord 290 310 - 600
TOTAL 1,180 2,860 3,770 7,810
Principalele tipuri de
bunuri/servicii
Papetarie 380 380
Electrocasnice 550 550
Imbracaminte 250 250
Motociclete 730 730
Autoturisme 2,130 2,130
Panele solare 1,230 1,230
Centrale electrice 2,540 2,540
TOTAL 1,180 2,860 3,770 7,810
Calendarul de recunoastere a
veniturilor
Bunuri livrate la un moment dat 1,180 2,860 1,100 5,140
Servicii livrate pe o perioada 2,670 2,670
TOTAL 1,180 2,860 3,770 7,810

Sursa: elaborat de autor si adaptat dupa informatiile furnizate de IFRS Anual Reporting, 2019 [239]
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Anexa 10

Prezentarea informatiilor in situatiile financiare si aplicabilitatea IFRS 15 pe baza
conceptului de ,,contract”
O entitate semneaza un contract cu o singurd obligatie de performanta, pe o perioada lunga.

Pretul contractului include o contraprestatie fixd de 3.000 u.m. si o contraprestatie variabild de
pana la 1.000 u.m., in functie de obiectivele de productie. La sfarsitul anului 1, contractul este
finalizat in proportie de 40%, iar entitatea estimeazd contraprestatia variabila la 400 u.m. La
sfarsitul anului 2, contractul este complet in proportie de 95%, iar estimarea contraprestatiei
variabile este de 1.100 u.m.

Interpretarea datelor

Dupa primul an, entitatea recunoaste:

5. Valoarea estimati a contractului: 6. Venituri recunoscute:
- Partea fixa: 3.000 u.m. - Partea fixa: 1.350 u.m. (3.000 x 40%)
- Partea variabila: 1.000 u.m. - Partea variabila: 400 u.m. (1.000 x 40%)
- TOTAL: 4.000 u.m. - TOTAL: 1.750 u.m.

Dupa al doilea an, entitatea recunoaste:
a) Valoarea estimati a contractului: b) Venituri cumulative pentru doi ani:
- Partea fixa: 3.000 u.m. - Partea fixa: 2.850 u.m. (3.000 x 95%)
- Partea variabila: 1.100 u.m. - Partea variabila: 1.045 u.m. (1.100 x 95%)
- TOTAL: 4.000 u.m. - TOTAL: 3.895 u.m.
c) Diminuare cu veniturile recunoscute in d) Venituri recunoscute in anul 2:

anul 1: - Partea fixad: 1.500 u.m. (2.850 — 1.350)

- Partea fixa: 1.350 u.m. - Partea variabila: 645 u.m. (1.045 — 400)
- Partea variabila: 400 u.m. - TOTAL: 2.145 u.m.

- TOTAL: 1.750 u.m.

Astfel, in situatiile financiare pentru al doilea an, entitatea prezinta veniturile recunoscute ca
urmare modificarii preturilor de tranzactie. Pretul tranzactiei a crescut cu 100 u.m. (1.100 — 1.000),
iar contractul era finalizat in proportie de 40% la sfarsitul anului 1. Venitul recunoscut pentru
perioada de raportare din obligatiile de performanta indeplinite partial in anii anteriori este de 40

u.m. (100 x 40%).
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Anexa 11
Informatii obligatorii privind indeplinirea obligatiilor de performanta

Categoria informatiei Detalii
Indeplinirea obligatiilor de | Momentele cheie: livrare, inceputul comenzii, prestarea si finalizarea
performanta serviciilor.
Conditii semnificative de Elemente de finantare semnificative, contraprestatie variabila sau
plata contingenta.
Natura obligatiei de Detalii despre transferul bunurilor sau serviciilor, in cazul in care
performanta entitatea actioneaza ca agent.
Returndri, rambursdri si Informatii despre returnari si rambursdri aplicabile.

obligatii similare
Tipuri de garantii si obligatii | Descrierea garantiilor si obligatiilor conexe.

conexe
Pretul total al tranzactiei Alocarea pretului total al tranzactiei la obligatiile de performanta
neindeplinite (sau indeplinite partial) la data raportarii.
Exceptii la prezentare Exceptii: contracte cu termen initial de un an sau mai putin,

recunoasterea veniturilor pe baza valorii facturabile directa.
Sursa: elaborat de autor dupd [69]

Tabelul de mai sus prezinta informatiile obligatorii pe care entitatile trebuie sa le dezvaluie
conform reglementdrilor privind obligatiile de performantda in cadrul contractelor, inclusiv

conditiile de plata si natura obligatiilor, precum si exceptiile aplicabile.
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Strategii ale riscului de business

Anexa 12

Strategii ale riscului

Descriere

Exemple de acceptare a

de business riscului
Acceptarea riscului | Desi managementul vede adesea riscul ca pe o »Ne asteptam ca [X%]
scapare, orice strategie de afaceri implica | dintre clientii nostri

acceptarea riscului. De exemplu, o companie
care nu poate accepta riscul ca o anumitad
oportunitate de vénzare sd esueze nu este
pregatita pentru piata [240].

Deci, pentru organizatile  comerciale,
posibilitatea de a pierde o afacere este un risc

potentiali de productie sa nu

aiba ca rezultat o vanzare.”

* ,,Vom monitoriza tendintele

X, Y si Z. Dar, deocamdata,

nu le atenudm riscurile.”
»Am bugetat [X%] din

adecvat de acceptat. De acolo, intrebarea devine | vanzarile  brute  pentru
catd  capacitate are entitatea  pentru | alocatia  pentru  creante
oportunititile esuate. neperformante.”
Reducerea Cea mai frecventd abordare a riscului de | * ,Se fac mai agresive
riscurilor venituri. La urma urmei, cand vine vorba de | cerintele privind scorul de
risc, nu ar trebui sa fie mai putin mai bun? Cu | clienti potentiali inainte de a
toate acestea, unele entitati isi doresc riscurile | oferi oportunitati vanzarilor”.
pe care alte entitati le arunca de bunavoie peste | * ,,Se creste multiplicatorul
gard [241]. conductei de vanzari”.
De fapt, entitdti intregi au fost construite pe | *,,Se efectueaza verificari ale
aceastd idee. Cine nu se poate gandi la un | antecedentelor tuturor noilor
antreprenor sau doi care au creat o afacere | angajati”.
oferind o solutie eficienta pentru clientul dificil
sau greu de servit.
Eliminarea Unele riscuri pot fi atat de catastrofale — etica | « ,,Nici o comanda nu va fi
riscurilor proasta, de exemplu — 1incat depasesc | expediatd fara compensarea
capacitatea unei entitdti de a le suporta. Dar | platilor in avans.”
eliminarea unui risc este rard, pentru ca | ° ,In continuare, se intrerup
inseamna zdrobirea lui la probabilitate zero. | toate vanzarile pe canal si se
Cand obiectivul este eliminarea unui risc, de | adoptd un model direct.”
multe ori cel mai bun lucru care poate fi atins SSistemul CRM nu va
este sa faca din acesta o posibilitate foarte, | avansa o oportunitate la etapa
foarte scazuta. urmatoare pana cand nu se va
cunoaste [X.]”
Distribuirea are loc cand unele riscuri sunt prea mari pentru | * ,,Se concepe aceasta noud
riscurilor a le suporta o singura entitate, dar pot deveni | tehnologie energeticd cu un

fezabile atunci cand sunt impartasite intre doua
sau mai multe entitdti. Acest lucru se Intdmpla
adesea in cazul acordurilor de co-dezvoltare
intre partenerii comerciali sau atunci cand
proiectele sunt subscrise de alti investitori,
partajarea riscului are loc si la nivel operational
[242]. Atunci cand o entitate nu isi poate
permite un reprezentant de vanzari salariat intr-
un teritoriu, aranjamentul ar putea deveni
posibil atunci cand salariul de baza este redus si
procentele comisioanelor sunt crescute

consortiu de parteneri
comerciali care vor avea
drepturi exclusive dacd e

succes.”

+ ,Contractul de reseller ofera
teritorii protejate partenerilor
exclusivi de canal.”

e Furnizorii beneficiaza de
stimulente pentru venituri
dacd ne atingem volumele
tinta de vanzari.”

Transferul de
riscuri

este o strategie in crestere, deoarece entitatile au
descoperit ca o crestere rapida este posibila prin
functionarea cu putini angajati si cu active fizice
reduse [243]. Apar noi modele de afaceri in

« ,.Externalizarea dezvoltarea
software-ului catre o entitate
terta.”

« ,,Cotele de vanzari cresc.”
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Strategii ale riscului
de business

Descriere

Exemple de acceptare a
riscului

cazul in care riscurile au fost descarcate si
mutate catre diferite entitati din lantul valoric.
Recent, unul — AirBnB — a devenit chiar
profitabil

»loti reprezentantii de
vanzdri sunt independenti si
lucreaza cu un comision
complet.”

Gruparea riscurilor

dupd cum sugereazd si numele, gruparea
riscurilor este utilizatd pentru a combina o
cantitate mare de riscuri similare intr-un singur
grup. Motivul pentru gruparea riscurilor este ca
varfurile pozitive si negative ale variabilitatii
tind sd se compenseze reciproc, diminuind
astfel impactul si scdzand costurile [244].
Gruparea riscurilor este adesea folositd in
aplicatiile lantului de aprovizionare in care
depozitele centrale ar putea fi utilizate pentru a
consolida stocurile de la instalatiile satelit,
scazand investitia in stocul de siguranta.

» ,,Oferim reprezentantilor un
bonus de stimulare pentru
echipd daca teritoriul isi
atinge obiectivul de venit.”

» ,,Strategia este sa se ofere o
solutie software orizontala.”

» ,Pentru a face cotd, fiecare
reprezentant  trebuie = sa
mentind nu mai putin de [X]
oportunitati calificate in orice
moment.”

Sursa: elaborat de autor
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Anexa 13

Analiza segmentelor de business si a procesului de cesionare a veniturilor in cadrul entitatii

In cadrul unei entitati cu un istoric de peste 50 de ani si clasati in top 20 global, analiza
segmentelor de business evidentiaza patru arii principale de activitate. Acestea sunt :

Servicii Gestionate

Include furnizarea de solutii pentru retea si I'T, optimizarea retelei si
dezvoltarea aplicatiilor.

Servicii Digitale

Ofera solutii software si servicii pentru sistemele de asistentd pentru
afaceri (BSS), support operational (OSS), comunicare, nucleul Cloud
si infrastructura Cloud.

Retele

Acopera toate tehnologiile de acces radio, inclusiv hardware, software,
si servicii asociate pentru accesul radio si transport.

Afaceri Emergente si Altele

Focalizeaza investitiile in loT, iConectiv, Media, si Red Bee Media,
CU 0 majoritate a veniturilor provenind din licentierea DPI.

Entitatea opereaza in diverse piete globale, care influenteaza recunoasterea veniturilor:

Piete Flexibile

Caracterizate de stabilitate economica si financiara, riscuri scazute, si
comert liber, favorizeazd recunoasterea veniturilor cu incertitudine
mica.

Piete Fragmentate

Prezintd riscuri moderate si instabilitate economica, influentand
negativ procesele de recunoastere a veniturilor.

Piata Directa

Este marcata de instabilitate ridicata, riscuri semnificative si
reglementdri stricte, dificultati in recunoasterea veniturilor si
oportunitati limitate.

Procesul de cesionare a veniturilor se desfdsoara in trei etape:

Calificarea Oportunitatilor

Identificarea si gestionarea tranzactiilor potentiale.

Negocierea

Furnizarea de propuneri si stabilirea preturilor.

Semnarea Contractului

Finalizarea acordurilor contractuale cu clientii.

Acest cadru ofera o intelegere detaliata a segmentelor de business si a procesului de cesionare,
reflectand complexitatea si diversitatea pietelor in care entitatea opereaza.

Sursa: elaborat de autor
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Anexa 14

Evidentierea riscurilor privind recunoasterea veniturilor conform IFRS 15

Modelul de
recunoastere a
veniturilor “5
pasi” conform

Riscuri identificate

IFRS 15

Pasul 1 Ven - 1.1 — Veniturile sunt inregistrate pentru un contract care nu indeplineste
,,JIdentificarea criteriile de stabilire a unui contract cu un client [164].
contractului cu Ven - 1.2 — Valoarea si calendarul veniturilor sunt incorecte, deoarece doud sau

clientul” mai multe contracte nu indeplinesc criteriile pentru a contabiliza o combinatie

de contracte [164, paragraful 17].

Pasul 2 Ven - 2.1 — Bunurile sau serviciile promise nu sunt identificate in mod

,JIdentificarea corespunzator ca obligatii de executare [164, paragrafele 22, 27 a-b, 29 a-c]

obligatiei de
performanta in

Ven - 2.2 — Un drept material existd si nu a fost identificat ca o obligatie de
executare [164, partea B, paragraful B40].

contract” Ven - 2.3 — Veniturile sunt inregistrate in mod necorespunzitor, deoarece
bunurile / serviciile sunt identificate Tn mod necorespunzator sau NU sunt
identificate ca parte a unei serii de bunuri/servicii distincte [164, paragraful 23a-
b].
Pasul 3 Ven - 3.1 — Veniturile nu sunt exacte, deoarece componenta de consideratie
,Determinarea variabild a valorii tranzactiei este incorecta [164, paragraf 47].
pretului de Ven - 3.2 — Veniturile nu sunt exacte, deoarece contravaloarea platibild unei
tranzactie” componente a clientului din suma tranzactiei este incorecta.
Ven - 3.3 — Veniturile nu sunt exacte, deoarece considerarea unei componente
de finantare semnificative pentru o componenta a clientului din suma tranzactiei
este incorecta.
Pasul 4 Ven - 4.1 — Alocarea sumei tranzactiei, inclusiv orice contraprestatie variabila,

»Alocarea pretului
de tranzactie
obligatiei de

catre obligatii de performanta multiple este inexacta [164, paragrafele 76, 81].
Ven - 4.2 — Determinarea pretului de vanzare independent este inexact [164,
paragrafele 76, 78-79].

performanta”
Pasul 5 Ven - 5.1 — Veniturile nu sunt exacte, deoarece transferul controlului (adica
»Recunoasterea si | atunci cand clientul obtine controlul asupra activului) a fost evaluat inexact
evaluarea pentru fiecare obligatie de performanta [164, paragraful 31].
veniturilor” Ven - 5.2 — Veniturile inregistrate nu reprezinta tranzactii reale care au avut loc.

Ven - 5.3 — Veniturile inregistrate n perioada respectiva sunt incorecte, deoarece
masura progresului catre satisfacerea obligatiei de executare este incorecta.

Sursa: elaborat de autor in baza studiului de caz asupra IFRS 15
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Anexa 15

Analiza Efectelor Tranzitiei si Matricea de Recunoastere a Veniturilor conform Modelului
»3-Step” IFRS 15

::En#erna.—(iona./ 2 s
“4 Dccovnting >
Veiturle Venituri din contracte cu clientii
* IAS 11, IAS 18, IFRIC 15, IAS 18 * IFRS 15
« IFRIC 13, IFRIC 18, IAS 18 « IAS 39, IFRS 9

Fig. A 15.1. Efectele tranzitiei la noul standard privind veniturile entitétii

Sursa: elaborata de autor si adaptata dupa IFRS 15 [81]

IFRS 15 a fost introdus de catre organismele internationale de standardizare ca raspuns la
solicitdrile entitatilor economice pentru o uniformizare a raportarii veniturilor. Impunerea acestui
standard de la 1 1anuarie 2018 a generat dezbateri pe forumuri internationale si analize specifice
pe categorii de entitdti economice. Analizele au evidentiat cd sectoarele cele mai afectate de
schimbarile metodologice 1n recunoasterea veniturilor sunt cele prez entate in Tabelul A 14.1.

Tabelul A 15.1. Matricea de recunoastere a veniturilor in raport cu modelul ,,5-step”

Domenii de activitate Matrice*

Industria aerospatiala si a apararii 1 2 3 - -
Industria managementului de active - - 3 - -
Industria constructiilor - - 3 - 5
Industria licentiatorilor (media, cercetari despre 1 2 3 - 5
viata, francizele)

Proprietatea imobiliard 1 2 - - 5
Industria software - 2 3 4 5
Industria telecomunicatiilor - 2 4 - -

Sursa: elaborat de autor si adaptat dupa KPMG, IFRS 15, 2017 [168]

* 1. Identificarea contractului cu clientii; 2. Identificarea obligatiunilor de performantd in contract; 3. Determinarea pretului de tranzactie

4. Alocarea pretului de tranzactie obligatiunilor de performantd; 5. Recunoasterea venitului cand obligatiunile de performanta sunt satisfacute.

Analizand industriile semnificativ afectate de IFRS 15 ,,Venituri din contractele cu
clientii,” se observa cad aceste sectoare sunt esentiale nu doar pentru economiile nationale, ci si
pentru economia globala. Aceste industrii, adesea bazate pe contracte pe termen lung, subliniaza
necesitatea de identificare clard a contractelor. Aceasta abordare reflectd impactul profund al IFRS
15 asupra modului in care veniturile sunt recunoscute si raportate, influentdnd fundamental

practicile de contabilitate in afaceri moderne [245].
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Anexa 16

Descrierea procesului de recunoastere a veniturilor conform IFRS 15 — modelul ,,5 Pasi”

Pasul 1: Identificarea contractului cu clientul.

Se va verifica documentele contractuale aprobate pentru a confirma existenta unui angajament
ferm din partea tuturor partilor. Documentele relevante includ:
- Contractul principal, care stabileste termenii esentiali;
- Contractul cadru, care detaliaza termenii si se bazeaza pe comenzile de achizitie;
- Actul aditional, care reflecta modificarile convenite, cum ar fi ajustarile de pret si modificarile
domeniului de aplicare.

Pasul 2: Identificarea obligatiei de performanta in contract.

Se va selecta fluxurile de guvernantd adecvate pentru solutiile oferite, fie standard, fie
combinate. Bunurile si serviciile standard sunt tratate ca obligatii de performantad separate, in
timp ce solutiile combinate sunt considerate o singura obligatie de performanta.

Pasul 3: Determinarea pretului de tranzactie.

Se va stabili pretul de tranzactie verificand daca acesta este fix sau variabil. Examinati daca
tranzactia include clauze de penalizare, elemente de finantare importante sau contraprestatii
platibile clientului.

Pasul 4: Alocarea pretului de tranzactie obligatiei de performanta.

Se va aloca pretul de tranzactie obligatiilor de performanta identificate. Utilizati lista de preturi
a clientului pentru a confirma pretul specific al fiecarei obligatii, asigurandu-va ca pretul este
corect alocat in functie de natura tranzactiei.

Pasul 5: Recunoasterea si evaluarea veniturilor.

Se va verifica autorizatia clientului pentru bunurile si/sau serviciile livrate si comparati
calendarul de executare al obligatiilor cu calendarul contabil al entitatii pentru recunoasterea
veniturilor. Asigurati-va ca veniturile sunt recunoscute corect conform angajamentului
contractului.

Sursa: elaborat de autor
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Anexa 17

Elemente ale controlului intern in gestiunea financiara

Acestea sunt utilizate pe scara larga
pentru a preveni incalcarea legii si a

Cpntroa'l.e . controalele obligatorii sunt cele care trebuie el  cared TeBl 31
obhgatoru S1 —> . .. . politicii i pentru a minimiza riscurile

voluntare aplicate indiferent de circumstante pentru sandtate si siguranti.
Controalele voluntare sunt aplicate in

functie de aprecierea organizatiei si a

¢ conducerii acesteia }

managerilor li se poate permite o marja de Ar trebui sd se aplice controale

Discretionare ——p . - e

séu apreciere bazata pe interpretarea sau evaluarea nediscretionare
nediscretionar riscurilor intr-o anumita situatie Unele sisteme le combina pe cele doua.
De exemplu, atunci cand se decide daca

unui client trebuie sa i se acorde zile de

plata, se poate seta automat "accepta"
peste un anumit rating de credit sau

"refuza” sub un anumit rating de credit,

iar nivelurile intermediare pot fi stabilite
automat. Administratorul poate stabili
intervale la care sistemul automat poate

fi anulat

v Controalele generale contribuie la
asigurarea fiabilitatii datelor
Controlul produse de sistem si ajuta la
aceasta categorie de control se aplica in mod determinarea faptului ca sistemul

controalele manuale sunt aplicate de angajati
individuali, in timp ce controalele automatizate
sunt nrogramate in sistemul oreanizatiei

Manuale sau | p
automatizate

general sau al
e —> A=A it ; functi 3 conform destinatici si
aplicatiilor specific sistemelor informatice unctioneaza conform destinaiei §i
’ ca rezultatele sunt fiabile.
Controalele aplicative sunt
automatizate si sunt concepute
pentru a asigura inregistrarea
completd si exactd a datelor de la
intrare pana la iesire

Sursa: elaborat de autor si adaptat dupd [246]
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Anexa 18

Cadru sistematic pentru evaluarea si implementarea controalelor interne in contextul
aplicarii IFRS 15 privind recunoasterea veniturilor

Asert .
iune Numele Controlului Controlul sugerat
Proprietarul controlului efectueazd o revizuire independentd a situatiilor
financiare si a dezvaluirilor aferente, folosind o prezentare a situatiilor
. o financiare si o lista de verificare a dezvaluirii, pentru a determina ca:
Revizuirea prezentarii D . . .
o . . a. Situatiile financiare sunt prezentate fidel In conformitate cu cadrul de
situatiilor financiare si a ’ Lo
informatiilor aferente raportare financiara aplicabil.
’ b. Situatiile financiare sunt de acord cu informatiile justificative subiacente.
c. Prezentdrile (inclusiv politicile contabile semnificative si consideratiile
referitoare la adoptarea noilor standarde contabile) sunt corecte si complete.
[Consumator] Pentru fiecare tip de contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
- contabila pentru contract, precum si alte informatii relevante care formeaza
Contabilitatea pentru . > S
. . contractul, pentru a determina contabilitatea adecvata pentru recunoasterea
fiecare contract (tip) este oo . . . N - N
o - veniturilor, inclusiv dacd tipul de contract se incadreazd in domeniul de
revizuita si aprobata . . . e
© § aplicare al standardului contabil aplicabil.
t [Afaceri/Vanzari cu Pentru fiecare contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
8 ridicata] Contabilitatea | contabila pentru contractul final semnat, precum si alte informatii relevante
E pentru fiecare contract | care formeaza contractul, pentru a determina contabilitatea adecvatd pentru
5 (tip) este revizuita si recunoasterea veniturilor, inclusiv daca contractul se incadreaza in domeniul
aprobata de aplicare al standardului de contabilitate aplicabil.
[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Introducerea Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
conditiilor contractuale | veniturilor din contractul semnat (de exemplu, termenii contractului,
in sistemul ERP/Sistemul | obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de véanzare
de venituri este revizuitd | independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verifica daca este de acord
si aprobata cu analiza revizuitd a concluziilor contabile ( ,,Analiza”) pentru contract.
Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
[Consumator] S . . y s ? .
" veniturilor pentru fiecare tip de contract (de exemplu, termenii contractului,
Introducerea conditiilor L y L N
N obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de vanzare
contractuale in sistemul | . ’ . N . P
. ... | independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verificd daca este de acord
ERP/Sistemul de venituri ) e . o o )
A . | cu analiza revizuitd a concluziilor contabile. (,,Analiza”) pentru tipul de
este revizuita si aprobata
i contract.
. Facturile sunt calculate si generate automat pe baza datelor facturabile si a
Generarea si calcularea . L ’ . - - L
< . fisierului principal de preturi aprobat. Odata generatd factura, sistemul
automata a facturilor N 9 ’ o .S < <
[Automat] Inregistreaza automat tranzactia In veniturlt $1 creeaza o creanta
corespunzatoare in registrul general.
[Consumator]
Examinarea reconcilierii | Cel putin lunar, proprietarul controlului revizuieste reconcilierea dintre
numerarului si creantelor | incasarile de numerar si creantele cardului de credit/debit cétre registrul
cu cardul de credit/debit | general. Reconcilierea elementelor care depdsesc pragul stabilit sunt
o cu registrul general investigate si rezolvate in timp util.
-_% In mod periodic, titularul controlului reevalueaza criteriul de colectare pentru:
2 A. Contracte care nu au Indeplinit anterior definitia unui contract conform
ko standardului de contabilitate a veniturilor. Proprietarul controlului determina
g— dacd colectarea este probabila la 1inceputul contractului, astfel incat
S recunoasterea veniturilor sa fie adecvata.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Examinare a
colectabilitatii
contractelor

b. Contracte existente daca existd indicatori cd a existat o schimbare
semnificativa a faptelor si circumstantelor (de exemplu, daca capacitatea de
plata a unui client s-a deteriorat semnificativ) care nu au fost recunoscute
anterior conform standardului de contabilitate a veniturilor. Proprietarul
controlului determind daca faptele si circumstantele ulterioare s-au schimbat
astfel incat contractul sd indeplineasca toate criteriile pentru a fi contabilizat
ca un contract. Daca un contract indeplineste criteriile unui contract cu un
client, proprietarul controlului aproba ca contractul sa fie adaugat la fisierul
principal al clientului pentru crearea comenzii de achizitie.
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[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Reconcilierea
listei de contracte cu
sistemul ERP/Sistemul
de venituri

In mod periodic, proprietarul controlului revizuieste reconcilierea dintre Lista
de Contracte obtinutd de la departamentul Juridic si contractele incarcate in
sistemul ERP/Venituri (de exemplu, sistem ERP, subregistru de venituri,
foaia de calcul Excel). Orice elemente de reconciliere sunt revizuite si
abordate in timp util.

Aparitia

Examinare a fisierului
principal al clientului
[Detective]

Pe langa evaluarile regulate ale modificarilor aduse fisierului principal al
clientului, proprietarul controlului revizuieste anual fisierul principal al
clientilor pentru orice client inactiv. Clientii inactivi identificati sunt aprobati
pentru eliminarea din figierul principal al clientilor.

Examinare a fisierului
principal al clientului
[Preventiv]

Proprietarul controlului revizuieste si aproba addugdrile sau modificarile
informatiilor despre clienti Tnainte de a fi efectuate modificari periodice in
figierul principal al clientului.

Identificarea contractului
este revizuita si aprobata

,Detinatorul controlului revizuieste o analizd a concluziilor contabile

(,,Analiza”) pentru contractul de venituri, contractul de venituri

(,,Contractul”), alte informatii relevante care formeazd contractul (,alte

informatii™” ), dupd caz, si ratingul intern de credit pentru a evalua

urmatoarele

a. Toti termenii contractuali cheie sunt identificati care sunt necesari pentru a

recunoaste in mod corespunzator veniturile si toti termenii contractuali

identificati 1n analiza sunt de acord cu contractul

b. Toate cele cinci criterii necesare pentru stabilirea unui contract au fost

indeplinite:

o Fiecare parte a aprobat contractul si se angajeaza sd isi indeplineasca
obligatiile respective.

o Entitatea poate identifica drepturile fiecarei parti cu privire la bunurile
sau serviciile care urmeaza sd fie transferate

o Entitatea poate identifica termenele de plata pentru bunurile sau serviciile
care urmeaza si fie transferate

o Contractul are substanta comerciala.

o Colectarea este probabila. Ca parte a evaludrii criteriilor de colectare,
proprietarul controlului revizuieste ratingul intern de credit al clientului.

c. Contractul a fost combinat in mod corespunzator, daca este cazul, pe baza

criteriilor din cadrul de raportare financiara aplicabil.

d. Contabilitatea modificarilor contractului este adecvatd (adica prospectiv,

retroactiv sau ca un aranjament separat).

e. Daca sunt identificate obligatiile de executie ale contractului (indicate in

mod explicit in contract si implicit prin practicile comerciale obisnuite ale

entitatii).

Generarea si calcularea
automata a facturilor
[Automat]

Facturile sunt calculate si generate automat pe baza datelor facturabile si a
fisierului principal de preturi aprobat. Odata generatd factura, sistemul
inregistreaza automat tranzactia In venituri si creeaza o creantd
corespunzatoare in registrul general.

[Consumator]
Examinarea reconcilierii
numerarului si creantelor
cu cardul de credit/debit

cu registrul general

Cel putin lunar, proprietarul controlului revizuieste reconcilierea dintre
incasdrile de numerar si creantele cardului de credit/debit cétre registrul
general. Reconcilierea elementelor care depasesc pragul stabilit sunt
investigate si rezolvate in timp util.

Potrivire in doua sensuri
[Automat/Manual]

Veniturile si conturile de incasat sunt inregistrate in perioada corespunzatoare
numai la potrivirea comenzii clientului (comanda de cumparare) si a
documentelor de expediere, completdnd o potrivire bidirectionald. Procesul
de potrivire bidirectionala este efectuat in cadrul unui sistem ERP sau manual.
Orice exceptii de la potrivirea bidirectionald sunt investigate si rezolvate
inainte ca factura sa fie generata si o inregistrare in jurnal.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Examinare a
colectabilitatii
contractelor

In mod periodic, titularul controlului reevalueaza criteriul de colectare pentru:
a. Contracte care nu au indeplinit anterior definitia unui contract conform
standardului de contabilitate a veniturilor. Proprietarul controlului determina
dacd colectarea este probabila la 1inceputul contractului, astfel incat
recunoasterea veniturilor sa fie adecvata.
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b. Contracte existente daca existd indicatori cd a existat o schimbare
semnificativa a faptelor si circumstantelor (de exemplu, daca capacitatea de
plata a unui client s-a deteriorat semnificativ) care nu au fost recunoscute
anterior conform standardului de contabilitate a veniturilor. Proprietarul
controlului determind daca faptele si circumstantele ulterioare s-au schimbat
astfel incat contractul sa indeplineasca toate criteriile pentru a fi contabilizat
ca un contract. Daca un contract indeplineste criteriile unui contract cu un
client, proprietarul controlului aproba ca contractul sa fie adaugat la fisierul
principal al clientului pentru crearea comenzii de achizitie.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Revizuirea
limitelor de credit

Pentru fiecare client, limitele de credit sunt revizuite periodic de catre
Managerul de credite pe baza capacitatii de platd a clientului si a rezultatelor
colectdrii anterioare.

[Consumator]
Contabilitatea pentru
fiecare contract (tip) este
revizuita si aprobata

Pentru fiecare tip de contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
contabild pentru contract, precum si alte informatii relevante care formeaza
contractul, pentru a determina contabilitatea adecvatd pentru recunoasterea
veniturilor, inclusiv dacé tipul de contract se incadreazd in domeniul de
aplicare al standardului contabil aplicabil.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Contabilitatea
pentru fiecare contract

(tip) este revizuita si

aprobata

Pentru fiecare contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
contabild pentru contractul final semnat, precum si alte informatii relevante
care formeaza contractul, pentru a determina contabilitatea adecvata pentru
recunoasterea veniturilor, inclusiv daca contractul se incadreaza in domeniul
de aplicare al standardului de contabilitate aplicabil.

H

Acuratete

Revizuirea fisierului
principal de preturi
[Detective]

Anual, proprietarul controlului examineaza si aproba fisierul principal de
preturi.

Examinarea fisierului
principal de preturi
[Preventiv]

Proprietarul controlului revizuieste si aprobd preturi noi si modificari ale
preturilor existente in fisierul principal de preturi in mod periodic.

Generarea si calcularea
automata a facturilor
[Automat]

Facturile sunt calculate si generate automat pe baza datelor facturabile si a
fisierului principal de preturi aprobat. Odata generatd factura, sistemul
inregistreaza automat tranzactia In venituri si creeaza o creantd
corespunzatoare in registrul general.

[Consumator]
Examinarea reconcilierii
numerarului si creantelor
cu cardul de credit/debit

cu registrul general

Cel putin lunar, proprietarul controlului revizuieste reconcilierea dintre
incasdrile de numerar si creantele cardului de credit/debit catre registrul
general. Reconcilierea elementelor care depasesc pragul stabilit sunt
investigate si rezolvate in timp util.

Potrivire in doua sensuri

Veniturile si conturile de incasat sunt inregistrate in perioada corespunzatoare
numai la potrivirea comenzii clientului (comanda de cumparare) si a
documentelor de expediere, completdnd o potrivire bidirectionald. Procesul

[Automat/Manual] de potrivire bidirectionala este efectuat in cadrul unui sistem ERP sau manual.
Orice exceptii de la potrivirea bidirectionald sunt investigate si rezolvate
inainte ca factura sa fie generata si o inregistrare in jurnal.

Pentru fiecare tip de contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
[Consumator] ?

Contabilitatea pentru
fiecare contract (tip) este
revizuita si aprobata

contabild pentru contract, precum si alte informatii relevante care formeaza
contractul, pentru a determina contabilitatea adecvatd pentru recunoasterea
veniturilor, inclusiv dacé tipul de contract se incadreazd in domeniul de
aplicare al standardului contabil aplicabil.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Contabilitatea
pentru fiecare contract

(tip) este revizuita si

aprobata

Pentru fiecare contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
contabild pentru contractul final semnat, precum si alte informatii relevante
care formeaza contractul, pentru a determina contabilitatea adecvata pentru
recunoasterea veniturilor, inclusiv daca contractul se incadreaza in domeniul
de aplicare al standardului de contabilitate aplicabil.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Controale
asociate cu determinarea
sumei tranzactiei

Proprietarul controlului revizuieste contravaloarea fixa identificatd pentru
contract, precum si alte informatii relevante care formeaza contractul (,,alte
informatii”), dupa caz, pentru a evalua dacd contravaloarea fixa este completa
si exacta si este de acord cu termenii contractului.
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Controale [Consumator]
asociate cu determinarea
sumei tranzactiei

Proprietarul controlului revizuieste contravaloarea fixa identificata pentru
fiecare tip de contract, precum si alte informatii relevante care formeaza tipul
de contract (,,alte informatii”), dupa caz, pentru a evalua daca contravaloarea
fixd este completa si exacta si este de acord cu termenii din contractul.

[Consumator]
Introducerea conditiilor
contractuale in sistemul

ERP/Sistemul de venituri
este revizuita si aprobata

Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
veniturilor pentru fiecare tip de contract (de exemplu, termenii contractului,
obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de véanzare
independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verifica daca este de acord
cu analiza revizuitd a concluziilor contabile. (,,Analiza”) pentru tipul de
contract.

Respectarea perioadei limita

Revizuirea analizei
limitelor FOB

In mod periodic, analiza marfurilor facturate si expediate la destinatie FOB
care nu au fost Inca livrate clientului este revizuita si inregistrarea jurnalului
aferentd (daca este necesar) este revizuita, aprobata si postata.

Generarea si calcularea
automata a facturilor
[Automat]

Facturile sunt calculate si generate automat pe baza datelor facturabile si a
fisierului principal de preturi aprobat. Odata generatd factura, sistemul
inregistreaza automat tranzactia In venituri si creeaza o creantd
corespunzitoare in registrul general.

[Consumator]
Examinarea reconcilierii
numerarului si creantelor
cu cardul de credit/debit

cu registrul general

Cel putin lunar, proprietarul controlului revizuieste reconcilierea dintre
incasdrile de numerar si creantele cardului de credit/debit catre registrul
general. Reconcilierea elementelor care depasesc pragul stabilit sunt
investigate si rezolvate in timp util.

Potrivire in doua sensuri

Veniturile si conturile de incasat sunt inregistrate in perioada corespunzatoare
numai la potrivirea comenzii clientului (comanda de cumparare) si a
documentelor de expediere, completind o potrivire bidirectionald. Procesul

[Automat/Manual] de potrivire bidirectionala este efectuat in cadrul unui sistem ERP sau manual.
Orice exceptii de la potrivirea bidirectionald sunt investigate si rezolvate
inainte ca factura sa fie generata si o inregistrare in jurnal.

Pentru fiecare tip de contract, proprietarul controlului revizuieste incheierca
[Consumator] >

Contabilitatea pentru
fiecare contract (tip) este
revizuita si aprobata

contabild a contractului, precum si alte informatii relevante care formeaza
contractul, pentru a determina contabilitatea adecvatd pentru recunoasterea
veniturilor, inclusiv dacd tipul de contract se incadreazd in domeniul de
aplicare al standardului contabil aplicabil.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Contabilitatea
pentru fiecare contract

(tip) este revizuita si

aprobata

Pentru fiecare contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
contabild pentru contractul final semnat, precum si alte informatii relevante
care formeaza contractul, pentru a determina contabilitatea adecvata pentru
recunoasterea veniturilor, inclusiv daca contractul se incadreaza in domeniul
de aplicare al standardului de contabilitate aplicabil. .

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Introducerea
conditiilor contractuale
in sistemul ERP/Sistemul
de venituri este revizuitd
si aprobata

Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
veniturilor din contractul semnat (de exemplu, termenii contractului,
obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de vanzare
independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verifica daca este de acord
cu analiza revizuita a concluziilor contabile ( ,,Analiza”) pentru contract.

[Consumator]
Introducerea conditiilor
contractuale in sistemul

ERP/Sistemul de venituri
este revizuita si aprobata

Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
veniturilor pentru fiecare tip de contract (de exemplu, termenii contractului,
obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de véanzare
independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verifica daca este de acord
cu analiza revizuitd a concluziilor contabile. (,,Analiza”) pentru tipul de
contract.

izie;

ia; Preci

it

Perioada-limita

Apar

[Consumator]
Contabilitatea pentru
fiecare contract (tip) este
revizuita si aprobata

Pentru fiecare tip de contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
contabild a contractului, precum si alte informatii relevante care formeaza
contractul, pentru a determina contabilitatea adecvatd pentru recunoasterea
veniturilor, inclusiv daca tipul de contract se incadreazd in domeniul de
aplicare al standardului contabil aplicabil.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Contabilitatea
pentru fiecare contract

Pentru fiecare contract, proprietarul controlului revizuieste incheierea
contabild pentru contractul final semnat, precum si alte informatii relevante
care formeaza contractul, pentru a determina contabilitatea adecvata pentru
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(tip) este revizuita si
aprobata

recunoasterea veniturilor, inclusiv dacé contractul se incadreaza in domeniul
de aplicare al standardului de contabilitate aplicabil. .

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Introducerea
conditiilor contractuale
in sistemul ERP/Sistemul
de venituri este revizuita
si aprobata

Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
veniturilor din contractul semnat (de exemplu, termenii contractului,
obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de véanzare
independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verifica daca este de acord
cu analiza revizuita a concluziilor contabile ( ,,Analiza”) pentru contract.

[Consumator]
Introducerea conditiilor
contractuale in sistemul

ERP/Sistemul de venituri
este revizuita si aprobata

Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
veniturilor pentru fiecare tip de contract (de exemplu, termenii contractului,
obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de vénzare
independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verifica daca este de acord
cu analiza revizuitd a concluziilor contabile. (,,Analiza”) pentru tipul de
contract.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Revizuirea
contractelor de combinat

La initierea contractului, proprietarul controlului revizuieste Lista de
contracte obtinutd de la departamentul juridic pentru a identifica contractele
incheiate 1n acelasi timp sau aproape in acelasi timp cu acelasi client (sau parti
afiliate clientului) pentru a evalua daca contractele indeplinesc unul sau mai
multe criterii de combinare. un contract. Proprietarul controlului evalueaza
daci contractele au fost combinate corespunzitor in sistemul ERP.

Apariti;

Comple
titiidina

Revizuirea
recomandarilor practice
adoptate

In mod periodic, toate masurile practice adoptate de entitate care afecteazi
masurarea §i recunoasterea veniturilor sunt revizuite de proprietarul
controlului si evaluate pentru a concluziona daca adoptarea acestor politici
este in conformitate cu cadrul de raportare financiara aplicabil.

Respectarea perioadei limita

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Obligatiile de
performantd identificate
in contract sunt revizuite
si aprobate

Detindtorul controlului revizuieste o analizdi a concluziilor contabile
(,,Analiza”) pentru contractul de venituri, contractul de venituri
(,,Contractul”) si alte informatii relevante care formeaza contractul (,,alte
informatii” "), dupa caz, pentru a evalua urmatoarele:

a. Daca sunt identificate obligatiile de executie ale contractului (indicate in
mod explicit in contract si implicit prin practicile comerciale obisnuite ale
entitatii), inclusiv, dar fara a se limita la, drepturile materiale, garantiile de tip
serviciu.

b. Daca obligatiile de performanté identificate in contract sunt corecte prin
evaluarea fiecarui bun si serviciu promis pentru a determina daca acesta este
capabil sa fie distinct si distinct In contextul contractului. Detinatorul
controlului revizuieste o analiza a concluziilor contabile (,,Analiza”) pentru
contractul de venituri, contractul de venituri (,,Contractul”) si alte informatii
relevante care formeaza contractul (,,alte informatii” "), dupa caz, pentru a
evalua urmatoarele:

[Consumator] Obligatiile
de performanta
identificate 1n contract
sunt revizuite si aprobate

,Detindtorul controlului revizuieste o analizd a concluziilor contabile
(,,Analiza”) pentru fiecare tip de contract de venituri, contractul de venituri
standard (,,Contractul”) si alte informatii relevante care formeaza contractul
(,,” alte informatii""), dupa caz, pentru a evalua urmatoarele:

a. Daca sunt identificate obligatiile de executie ale contractului (indicate in
mod explicit in contract si implicit prin practicile comerciale obisnuite ale
entitatii), inclusiv, dar fard a se limita la, drepturile materiale, garantiile de tip
serviciu.

b. Daca obligatiile de performanté identificate in contract sunt corecte prin
evaluarea fiecarui bun si serviciu promis pentru a determina daca acesta este
capabil sa fie distinct si distinct in contextul contractului.”

5

Acuratete

Estimarile contabile sunt
revizuite periodic

»Analiza modificarilor estimarilor este revizuitad de proprietarul controlului
pentru acuratete si orice discrepante sunt rezolvate inainte de recunoasterea
veniturilor. Proprietarul controlului ia in considerare urmatoarele atunci cand
revizuieste analiza modificarilor estimarilor:

a. Pentru contractele in derulare cu un element variabil de contraprestatie,
daca contraprestatia variabila estimata si contraprestatia variabila constransa
trebuie revizuite pe baza informatiilor noi identificate in perioada de raportare
sau a solutiondrii incertitudinilor.
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b. Pentru contractele in derulare cu o componenta de finantare semnificativa,
verificati daca intrérile (de exemplu, rata de actualizare) nu sunt actualizate
dupa inceperea contractului.

c. Modificarile valorii juste a contraprestatiei farda numerar din alte motive
decat forma contraprestatiei sunt evaluate ca contraprestatie variabila, iar
necesitatea de a constrange estimarea valorii juste a contraprestatiei fara
numerar este reevaluata, dupa caz.

d. Pentru contractele in derulare cu contraprestatie platibild clientului, daca
contraprestatia estimata platibila clientului ar trebui revizuita pe baza noilor
informatii identificate in perioada de raportare sau solutionarea
incertitudinilor.”

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Controale
asociate cu determinarea
sumei tranzactiei

,Detindtorul controlului revizuieste analiza pentru componenta semnificativa
de finantare a pretului tranzactiei pentru contract, precum si alte informatii
relevante care formeaza contractul (,,.,alte informatii”’), dupa caz, pentru a
evalua componenta semnificativa de finantare pentru ca urmare a:

a. Dacd exista indicatorii unei componente semnificative de finantare.

b. Dacd componentele de finantare identificate sunt semnificative pentru
contract.

c. Determinarea dacé contractul se calificd pentru componenta de finantare
semnificativa masuri practice. Dacd dobanda utilizatd pentru a calcula
componenta semnificativa de finantare este exacta.”

Controale [Consumator]
asociate cu determinarea
sumei tranzactiei

,Detinatorul  controlului  revizuieste analiza pentru  componenta
contraprestatiei variabile a sumei tranzactiei pentru fiecare tip de contract,
precum si alte informatii relevante care formeaza tipul de contract (,,,.alte
informatii”), dupa caz, pentru a evalua contraprestatia variabild, inclusiv:

a. Daca contraprestatia variabila se bazeaza pe termenii contractului, politicile
entitatii si practicile comerciale obisnuite, istoricul acordarii de concesii de
pret, declaratiile specifice ale entitatii privind acceptarea unei sume a
contraprestatiei care este mai mica decat pretul declarat in contract sau alte
dovezi care indicd intentia entitatii de a oferi o concesiune de pret.

b. Daca contraprestatia variabild se bazeaza pe termenii din contract si daca
exista dovezi contradictorii.
c. Daca este utilizatd metoda adecvata de estimare a contraprestatiei variabile,
inclusiv caracterul rezonabil al probabilitatilor atribuite fiecarei valori, dupa
caz.

d. Daca consideratia variabila ar trebui sa fie constransa luand in considerare
probabilitatea unei inversdri si amploarea inversarii potentiale in valoarea
cumulativd a veniturilor recunoscute si pragul care declanseaza o estimare
constransa.”

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Controale
asociate cu determinarea
sumei tranzactiei

Proprietarul controlului revizuieste analiza componentei contraprestatiei
platibile a sumei tranzactiei pentru contract, precum si alte informatii
relevante care formeaza contractul (,,alte informatii”’), dupa caz, pentru a
determina daca contraprestatia platibild unui client este completa si exacta. si
este de acord cu termenii din contract.

Controale [Consumator]
asociate cu determinarea
sumei tranzactiei

Proprietarul controlului revizuieste analiza componentei contraprestatiei
platibile a sumei tranzactiei pentru fiecare tip de credit preaprobat pentru a
determina dacd contraprestatia platibila unui client este completa si exacta si
este de acord cu termenii din tipul de contract.

Estimarile contabile sunt
revizuite periodic

»Analiza modificarilor estimarilor este revizuita de proprietarul controlului
pentru acuratete si orice discrepante sunt rezolvate inainte de recunoasterea
veniturilor. Proprietarul controlului ia in considerare urmétoarele atunci cand
revizuieste analiza modificarilor estimarilor:

a. Pentru contractele in derulare cu un element variabil de contraprestatie,
daca contraprestatia variabila estimata si contraprestatia variabila constransa
trebuie revizuite pe baza informatiilor noi identificate in perioada de raportare
sau a solutiondrii incertitudinilor.
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b. Pentru contractele in derulare cu o componenta de finantare semnificativa,
verificati daca intrérile (de exemplu, rata de actualizare) nu sunt actualizate
dupa inceperea contractului.

c. Modificarile valorii juste a contraprestatiei farda numerar din alte motive
decat forma contraprestatiei sunt evaluate ca contraprestatie variabila, iar
necesitatea de a constrange estimarea valorii juste a contraprestatiei fara
numerar este reevaluata, dupa caz.

d. Pentru contractele in derulare cu contraprestatie platibild clientului, daca
contraprestatia estimata platibila clientului ar trebui revizuita pe baza noilor
informatii identificate in perioada de raportare sau solutionarea
incertitudinilor.”

[Afaceri/Comert cu

ridicata] Revizuirea

preturilor de vanzare
independente observabile

in mod periodic, proprietarul controlului examineazi Lista preturilor de
vanzare independente observabile pentru a confirma cd preturile se bazeaza
pe date observabile.

[Consumator] Revizuirea
preturilor de vanzare
independente observabile

In mod periodic, proprietarul controlului examineaza Lista preturilor de
vanzare independente observabile pentru a confirma ca preturile se bazeaza
pe date observabile.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Examinare a
preturilor de vanzare

autonome estimate

In mod periodic, proprietarul controlului revizuieste Analiza estimarilor
pentru pretul de vanzare independent pentru a determina ca toate informatiile
disponibile in mod rezonabil (inclusiv conditiile de piata, factorii specifici
entitatii si informatiile despre client sau clasa de client) sunt luate in
considerare si cd metoda adecvatd de estimare a pretului de vanzare
independent este utilizatd pentru bunuri sau servicii care nu au preturi de
vanzare observabile.

[Consumator] Examinare
a preturilor de vanzare
autonome estimate

In mod periodic, proprietarul controlului revizuieste Analiza estimarilor
pentru pretul de vanzare independent pentru a determina ca toate informatiile
disponibile in mod rezonabil (inclusiv conditiile de piatd, factorii specifici
entitatii si informatiile despre client sau clasa de client) sunt luate in
considerare si cd metoda adecvati de estimare a pretului de vanzare
independent este utilizatd pentru bunuri sau servicii care nu au preturi de
vanzare observabile.

Revizuirea alocarii sumei
tranzactiei la obligatiile
de executare

Proprietarul controlului revizuieste o analizd a concluziilor contabile
(,,Analiza”) pentru fiecare tip de contract standard, precum si alte informatii
relevante care formeaza contractul (,,alte informatii’), dupa caz, pentru a
verifica daca alocarea sumei tranzactiei , inclusiv contraprestatia variabila si
modificarile valorii tranzactiei, obligatiilor de performanta (pe baza preturilor
de vanzare relative independente) este exacta.

Aparitia;
Completitudine; Precizie;
A taia calea; Clasificare

Revizuirea recomandarilor practice adoptate

Clasificarea

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Introducerea
conditiilor contractuale
in sistemul ERP/Sistemul
de venituri este revizuita
si aprobata

Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
veniturilor din contractul semnat (de exemplu, termenii contractului,
obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de vanzare
independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verifica daca este de acord
cu analiza revizuita a concluziilor contabile (,,Analiza”) pentru contract.

[Consumator]
Introducerea conditiilor
contractuale in sistemul

ERP/Sistemul de venituri
este revizuita si aprobata

Proprietarul controlului revizuieste datele relevante de recunoastere a
veniturilor pentru fiecare tip de contract (de exemplu, termenii contractului,
obligatiile de performantd, valoarea tranzactiei si pretul de vanzare
independent) in cadrul sistemului ERP/Venituri si verifica daca este de acord
cu analiza revizuitd a concluziilor contabile. (,,Analiza”) pentru tipul de
contract.

[Afaceri/Vanzari cu
ridicata] Revizuirea
determinarii principalului
versus agentului

Proprietarul controlului revizuieste analiza concluziilor contabile (,,Analiza”)
pentru contractul de venituri, contractul de venituri (,,Contractul”) si alte
informatii relevante care formeaza contractul (,,alte informatii”), dupa caz,
inclusiv luarea in considerare a indicatorilor de control, pentru a verifica daca
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concluzia daca entitatea actioneaza ca principal sau agent in contract este
corecta.

Proprietarul controlului revizuieste analiza concluziilor contabile (,,Analiza”)
pentru fiecare tip de contract de venituri, contractul standard de venituri
(,,Contractul”) si alte informatii relevante care formeaza contractul (,alte
informatii”), dupa caz , inclusiv luarea in considerare a indicatorilor de
control, pentru a verifica daca concluzia daca entitatea actioneaza ca principal
sau agent in contract este exacta.

[Consumator] Analiza
determinarii principalului
versus agentului

Sursa: elaborat de autor in baza studiului de caz prezentat in Anexa 14
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Anexa 19
Principalele tipuri de discount-uri cu impact asupra pretului de tranzactie

Cumpard unul- ia al doilea gratis

* Acest tip de discount oferd dreptul clientului de a solicita inca un bun similar celui cumparat
sau altul cu diferenta de pret.

Discount contractual

+Un procent standard de discount exista in contractul dintre cumparator si vanzator.

Discount pentru plata anticipata/rapida

*Clientii beneficiaza de discount la plata in avans sau intr-un interval scurt de timp dupa
procurare.

Livrare gratuita

*Vanzitorul acorda transport gratuit daca se utilizeaza un cod de reducere sau daca comenzile
apar ntr-o anumita perioada de timp.

Discount pentru comanda specifica

*Este posibil ca un vanzator sa desfasoare o ofertd speciald pentru anumite articole de inventar
sau pentru toate articolele, dar intr-o perioada limitata de timp.

Discount la un prag de cantitate

*Clientul poate beneficia de discount imediat in cazul procurarii unei cantitati de bunuri ce
depaseste un prag stabilit de vanzator

Discount de sezon

*O reducere a pretului poate fi oferitd in anumite perioade ale anului, cand vanzarile ar fi in mod
normal lente.

Discount comercial

* Aceasta este o reducere oferitd comerciantilor cu amanuntul pentru stocarea bunurilor
vanzatorului.

Discount la re-tranzactionare

* Aceasta este o reducere oferitd la achizitionarea unui produs nou atunci cand se tranzactioneaza
o versiune mai veche detinuta de client.

Discount de volum

*Odata ce un client atinge o anumita cantitate de volum de vanzari in timpul perioadei de
masurare (de obicei un an), se aplicd o reducere de volum.

Sursa: elaborat de autor si adaptare dupa Gupta, S. & Cooper, L., op. cit., 1992 [163]
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Anexa 20

Exemplificarea impactului reducerilor asupra recunoasterii veniturilor
Reduceri pentru actualizari si imbundtdtiri viitoare

O entitatea ofera licente pentru un produs software si, pentru o taxa suplimentara, furnizeaza
servicii de intretinere, inclusiv asistenta telefonica si remedierea erorilor, dar fard drepturi de
actualizare si imbunatatire viitoare. Totodatd, clientii care achizitioneaza pachetul de servicii
postcontractuale (PCS) beneficiazd de reduceri la actualizari si Imbunatatiri viitoare ale software-
ului, reducere ce nu este disponibild altor clienti. In acest context, entitatea trebuie si evalueze
daca discountul oferit reprezintd un drept material conform IFRS 15, care stipuleaza ca un drept
material acordat exclusiv in baza contractului constituie o obligatie de performantd. Daca
reducerile sunt semnificativ mai mari decat cele obisnuite pentru bunuri si servicii similare, atunci
entitatea trebuie sa aloce o parte din pretul tranzactiei la acest drept si sa recunoasca venitul in
momentul in care actualizarile si imbunatatirile sunt livrate sau optiunea expira.

IFRS 15 impune ca pretul tranzactiei sa fie alocat pe baza preturilor de vanzare relative.
Daca pretul de vanzare al optiunii nu poate fi determinat direct, acesta trebuie estimat, luand in
considerare discounturile si probabilitatea exercitdrii optiunii. IFRS 15 permite o alternativa
practica pentru estimarea pretului de vanzare in circumstante limitate. Astfel, s-ar elabora un tabel,
care prezinta preturile de vanzare independente ale produsului si bonul de reducere, si alocarea
rezultata a pretului tranzactiei de 100 UM.

Elemente privind obligatiile de performanta

Obligatie de performanta Pret de vianzare independent, um Calcule

Produsul A 100
Voucher cu discount 12
Total 112

Pretul tranzactiei alocat
Produs A 89 | (UM100 ~UM112 x UM100)
Voucher cu discount 11 | (UM12 +UM112 x UM100)
Total 100

Sursa: elaborat de autor

Entitatea aloca suma de 89 UM produsului A si recunoaste veniturile aferente acestuia atunci
cand controlul asupra produsului este transferat clientului. in cazul cupoanelor de reducere, pentru
care entitatea alocd suma de 11 UM, venitul este recunoscut fie la momentul rascumpararii
cuponului de catre client pentru bunuri sau servicii, fie la expirarea acestuia. Aceasta abordare
asigurd o aliniere corespunzatoare cu principiile IFRS 15 privind recunoasterea veniturilor.

Optiunea de oferire a unui cupon de reducere
In contextul recunoasterii veniturilor conform IFRS 15, optiunea de oferire a unui cupon de

reducere este tratati ca o obligatie de performanti separati. In exemplul prezentat mai sua, 0
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societate vinde produsul A pentru 100 UM., oferind cumparatorului un cupon de reducere de 40%
pentru achizitii viitoare de pana la 100 UM, valabil 30 de zile. De asemenea, in cadrul unei
promotii sezoniere, este disponibild o reducere de 10% aplicabila tuturor vanzarilor, dar care nu
se combina cu cuponul oferit. Dat fiind ca reducerea de 10% este universala si aplicabild tuturor
clientilor, reducerea suplimentara de 30% conferita de cuponul de reducere devine optiunea de
valoare reala. In conformitate cu IFRS 15, entitatea estimeaza pretul de vanzare de sine stititor al
cuponului pe baza unei probabilitati de 80% de utilizare si a unei achizitii medii de 50 de unitati.
Astfel, valoarea estimatd a cuponului este de 12 u.m., calculata ca produsul pretului mediu al
articolelor suplimentare, rata de reducere de 30% si probabilitatea de 80%. De asemenea,
bonurile/cupoanele 5 UM emise in cadrul unui program de loialitate sunt considerate o obligatie
de performantd separatd in contextul IFRS 15. Aceste cupoane conferd clientilor un drept
suplimentar pe care nu l-ar fi obtinut fara achizitia produsului W, astfel incat trebuie recunoscute
si contabilizate conform cerintelor standardului, respectand paragrafele B39-B43.
Optiunea de a cumpdra bunuri cu reducere

Un supermarket implementeaza doua programe de marketing pentru a stimula vanzarile, fiecare
cu diferite conditii de utilizare a voucherelor. Programul 1 permite ridicarea unui voucher care ofera o
reducere de 1 UM pentru Produsul X, indiferent de alte achizitii. Programul 2 ofera un voucher de 5 UM
pentru Produsul X clientilor care cumpara Produsul W la pretul standard de 7 UM. Conform analizei,
voucherul de 1 UM din Programul 1 nu constituie un contract conform IFRS 15, deoarece nu implica un
angajament executoriu din partea clientului. Astfel, supermarketul ar trebui sa trateze aceste vouchere ca
reduceri de pret, iar venitul recunoscut pentru Produsul X va fi de 9 UM, suma la care supermarketul are
dreptul in schimbul produsului. In ceea ce priveste voucherul de 5 UM din Programul 2, trebuie evaluat
pretul de vanzare independent si probabilitatea de rdscumparare. Vanzatorul va recunoaste veniturile
aferente acestor vouchere cand Produsul X este livrat, iar valoarea reducerii trebuie ajustata in functie de
asteptarile privind rascumpararea. Metoda valorii asteptate este recomandatd pentru evaluarea
contraprestatiel, avand in vedere natura contractelor similare cu clientii.

Reduceri in numerar

Reducerea in numerar oferitd de un vanzator pentru plata prompta reprezintd o practica
frecventd pentru stimularea achitarii anticipate a facturilor. De exemplu, vanzatorul oferd o
reducere de 10% pentru plata Intr-o perioada mai scurtd decat termenul standard de 90 de zile.
Astfel, daca clientul pléteste in termen de 30 de zile, valoarea totald a facturii scade de la 100 UM
la 90 UM. Conform IFRS 15, pretul de tranzactie este definit ca suma de contraprestatie pe care o
entitate se asteapta sa o primeasca pentru livrarea obligatiunilor promise. Reducerile si alte ajustari

pot influenta acest pret. In cazul in care exista o componenta variabild a contraprestatiei, cum ar fi
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reducerea pentru platd anticipatd, IFRS 15 prevede doud metode de estimare: metoda ,,valorii
asteptate” sau metoda ,,cea mai probabila suma”.

Daca se aplicd metoda ,,valorii asteptate” cu o probabilitate de 40% pentru plata cu discount,
valoarea estimati a venitului ar fi: (100 UM x 60%) + (90 UM x 40%) = 96 UM. In cazul in care
proportia tranzactiilor cu discount este consistentd, venitul recunoscut ar fi de 96 UM. Totusi, daca
existd variatii semnificative In proportia tranzactiilor cu discount, trebuie aplicate constrangeri
suplimentare. De exemplu, daca proportia variaza semnificativ si datele istorice sugereaza o medie de
40% cu fluctuatii de pana la 70%, vanzatorul poate ajusta estimarea la 30% din valoarea variabila.
Astfel, venitul recunoscut ar fi: (100 UM % 30%) + (90 UM % 70%) =93 UM. Aceasta abordare asigura
conformitatea cu cerintele IFRS 15 si reflectd mai precis variabilitatea in recunoasterea veniturilor.

Stimulente sub forma discountului de volum

O entitate Incheie un contract cu un client la 1 ianuarie 20XX pentru a vinde Produsul A la
pretul de 100 UM pe unitate, cu o reducere retrospectiva la 90 UM pe unitate dacad achizitiile
anuale depasesc 1.000 de unitati. In primul trimestru incheiat la 31 martie 20X X, entitatea vinde
75 de unitéti, estimind ca achizitiile clientului nu vor depasi pragul de 1.000 de unitati. Conform
IFRS 15, paragrafele 56-58, entitatea analizeaza incertitudinea privind contraprestatia variabila si
concluzioneaza ca este improbabild o inversare semnificativa a veniturilor recunoscute, avand in
vedere experienta anterioard. Astfel, recunoaste venituri de 7.500 UM (75 unitati x 100
UM/unitate) pentru acest trimestru. in mai 20XX, clientul achizitioneaza o alta companie, iar in al
doilea trimestru incheiat la 30 iunie 20X X, entitatea vinde Inca 500 de unitati. Avand in vedere ca
achizitiile totale vor depasi 1.000 de unitdti, entitatea va reduce retrospectiv pretul la 90
UM/unitate. Conform IFRS 15, reducerile de volum sunt considerate contraprestatie variabila, iar
veniturile trebuie recunoscute la valoarea netd estimatd dupa aplicarea reducerilor. Astfel,
veniturile sunt recunoscute la pretul mediu estimat pe unitate, reflectand reducerile aplicabile.

Discount de volum — aplicare retrospectivi — continuare

O entitatea incheie contracte standard cu clientii pentru furnizarea de widgeturi. Conform
termenilor contractului, pretul standard este de 10 UM per widget. Daca clientul achizitioneaza
mai mult de 100 de widgeturi intr-un an, pretul se reduce retrospectiv la 8 UM per unitate.
Contractul nu prevede angajamente minime de cumpdrare. In conformitate cu IFRS 15, reducerea
retrospectiva a pretului per widget constituie contraprestatie variabild, deoarece dreptul entitatii de
a inregistra contraprestatia se conditioneaza de un eveniment viitor, respectiv achizitia a peste 100
de unitati de catre client. Entitatea trebuie sa estimeze pretul contraprestatiei utilizand fie metoda
valorii asteptate, fie metoda sumei celei mai probabile, pentru a reflecta mai corect valoarea la care

este indreptatitd. Aceastd reducere trebuie inclusd in pretul tranzactiei doar daca este foarte
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probabil sd nu existe o inversare semnificativa a venitului recunoscut, indicand ca achizitia de 100
de unitdti sau mai putin este improbabila.

Pentru trimestrul incheiat la 30 iunie 20XX, entitatea recunoaste venituri de 44.250 UM. Aceasta
se calculeaza ca diferenta intre veniturile totale de 45.000 UM pentru vanzarea a 500 de unitati (500 x
10 UM) si modificarea pretului tranzactiei de 750 UM (75 unitati x reducerea de 10 UM). Reducerea
veniturilor pentru trimestrul incheiat la 31 martie 20XX reflectd diferentele in contabilizarea
reducerilor de volum prospective versus contraprestatia variabild, conform cerintelor IFRS 15.

Discount de volum — aplicare prospectivi — continuare

Entitatea a incheiat un contract cu un client pentru furnizarea de widgeturi, stabilind un pret
de 10 UM per unitate, care se reduce la 8 UM pentru achizitiile ce depasesc 100 de widgeturi Intr-
un an calendaristic. Reducerea de pret se aplica prospectiv pentru achizitiile ulterioare, iar
contractul nu include angajamente minime de cumparare. Conform IFRS 15, paragrafele B39-B43,
optiunea clientului de a achizitiona widgeturi suplimentare la un pret redus trebuie evaluata pentru a
determina daca constituie o obligatie de performantd. Entitatea trebuie sd analizeze circumstantele
de la inceputul contractului pentru a stabili daca optiunea oferita clientului reprezintd un drept
material, care nu ar fi disponibil fard achizitionarea primelor 100 de unitati. Aceastd evaluare este

esentiald pentru contabilizarea corectd a optiunii conform standardului IFRS 15.
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Anexa 21
Exemple de erori comune in raportarea veniturilor conform IFRS 15

Eroarea comund 1: Descrierea politicilor contabile irelevante
Circumstanta: Entitatile adesea repeta cerintele generale ale IFRS 15 fard a le adapta
specificului propriu, ceea ce conduce la descrierea irelevanta a politicilor contabile.
Solutii:

1. Dezvaluirea politicilor contabile: Conform IAS 1, notele trebuie sa includa informatii
despre baza Intocmirii situatiilor financiare si politicile contabile relevante. Entitdtile trebuie sa
dezvaluie doar politicile contabile semnificative si relevante, evitdnd prezentarea de informatii
standard care nu aduc valoare. Politicile trebuie sa reflecte natura tranzactiilor si sa ajute utilizatorii
sd Inteleaga impactul acestora asupra situatiilor financiare.

2. Locatia politicilor contabile: Politicile contabile pot fi prezentate intr-o sectiune separata a
situatiilor financiare sau integrate in alte note, daca sunt relevante. Entitdtile trebuie sa expuna si
judecidtile profesionale care au influentat aplicarea politicilor contabile, excluzand estimarile care
necesitd prezentare separata.

3. Dezvaluirea politicilor privind veniturile: Politicile trebuie sa clarifice aplicarea
principiilor IFRS 15 in contractele cu clientii, incluzand informatii despre obligatiile de
performantd, conditiile de plata, natura obligatiilor, rambursari, garantii si obligatii conexe.
Trebuie specificat modul de recunoastere a veniturilor, metoda de masurare a progresului si
impactul platilor asupra activelor si datoriilor contractuale. Politicile ar trebui sa abordeze si
costurile contractuale si problemele specifice industriei.

Rezultatul: Adaptarea politicilor contabile la specificul entitatii, in locul prezentarii

standardizate, imbunatateste relevanta si utilitatea informatiilor financiare pentru utilizatori.

Eroarea comund 2: Lipsa dezvdluirilor adecvate privind rationamentele semnificative legate
de recunoasterea veniturilor $i costurile contractuale conform IFRS 15
Entitatile trebuie sd dezvaluie rationamentele si modificarile acestora care au influentat
determinarea sumei si calendarului veniturilor. In special, entititile ar trebui si explice:

1. Momentul indeplinirii obligatiilor de performanta: Daca obligatiile sunt indeplinite in timp,
entitatea trebuie sa descrie metodele de recunoastere a veniturilor si sa justifice de ce aceste metode
reflecta fidel transferul de bunuri sau servicii. Daca obligatiile sunt indeplinite la un moment dat,
trebuie prezentate rationamentele care determina momentul in care clientul obtine controlul asupra

bunurilor sau serviciilor promise.
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2. Pretul tranzactiei si alocarea sumelor: Este necesar sa se dezvaluie rationamentele pentru
tranzactii semnificative care nu respecta termenii obisnuiti ai afacerii, in special in cazul in care
determinarea momentului recunoasterii veniturilor implica judecati complexe. Exemplul oferit
subliniaza importanta evaluarii controlului si a costurilor de remediere, demonstrand necesitatea
unui rationament contabil detaliat in contextul recunoasterii veniturilor si alocarii costurilor
contractuale.

in concluzie, entitatile trebuie sa prezinte clar rationamentele aplicate pentru identificarea
costurilor contractuale si metoda utilizatd pentru amortizarea acestora, asigurdnd astfel

transparentd si conformitate cu IFRS 15.

Eroarea comuna 3: Nici o dezvaluire separata a veniturilor din contractele cu clientii

O problema frecventd este amestecarea veniturilor din contractele cu clientii cu alte surse de
venit, fard o dezvaluire separatd. Conform IFRS 15, entitatile nu sunt obligate sa prezinte aceste
venituri intr-o linie distinct in contul de profit si pierdere. In schimb, ele pot fi agregate cu alte
tipuri de venituri, conform cerintelor IAS 1. Totusi, este important ca entitatile sa dezvaluie
veniturile din contractele cu clientii intr-un mod clar si distinct, fie pe fata, fie in note, pentru a
evita confuzia si a facilita analiza pentru utilizatorii situatiilor financiare. Valoarea totala a
veniturilor din contractele cu clientii trebuie prezentatd in mod transparent, fard a include sume
care nu sunt acoperite de IFRS 15, cum ar fi veniturile din leasing sau dobanzi. O abordare
adecvata implica justificarea clara a politicilor contabile, dezagregarea precisa in note si o structura

clara si logica a prezentarii.

Eroarea comuna 4: Lipsa de informatii privind pretul tranzactiei alocat obligatiilor de
performanta neindeplinite
O eroare frecventd este omisiunea informatiilor esentiale referitoare la pretul tranzactiei
alocat obligatiilor de performantd neindeplinite. Conform cerintelor IFRS 15, entitatile trebuie sa
dezvaluie doua aspecte cheie:

1. Pretul total al tranzactiei alocat obligatiilor de performantd neindeplinite (sau indeplinite
partial) la sfarsitul perioadei de raportare.

2. Descrierea momentului 1n care entitatea preconizeaza recunoasterea veniturilor aferente,
folosind fie o abordare cantitativd (prin intervale de timp adecvate), fie informatii
calitative.

Aceasta dezvaluire este esentiald pentru evaluarea corectd a veniturilor contractuale si

pentru intelegerea angajamentelor viitoare ale entitatii. De exemplu, este aplicabila in cazurile de
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venituri amanate legate de puncte de fidelitate, garantii extinse sau contracte de constructii n
desfasurare. Lipsa acestor informatii poate duce la o prezentare inadecvata a pozitiei financiare,
creand o imagine distorsionata a angajamentelor si riscurilor viitoare. De asemenea, prezentarea
valorilor zero sau imateriale poate induce in eroare utilizatorii raportului financiar, sugerand o
posibild omisiune sau o evaluare insuficientd a obligatiilor de performantd. Existenta unor masuri
practice, cum ar fi exclusivitatea obligatiilor de performanta pe termen scurt sau suma fixa pentru
servicii, poate simplifica prezentarea informatiilor, dar trebuie explicatd clar in raport. Astfel,
conform IFRS 15, este esential sa se ofere detalii privind aplicarea acestor practici si impactul lor

asupra valorii tranzactiei si prezentdrilor financiare.

Eroarea comuna 5: Dezvaluiri lipsa sau incomplete privind soldurile contractuale

Caz 1: Unele entitati nu reusesc sd distingd intre activele contractuale si costurile
contractuale capitalizate, ceea ce poate duce la confuzie in raportarea financiara.

Caz 2: Chiar si atunci cand soldurile semnificative ale activelor si datoriilor contractuale
sunt prezentate separat pe bilantul financiar, notele explicative sunt adesea incomplete, omisiuni
care submineaza transparenta si precizia raportarii.

Pentru conformitatea cu IFRS 15, entitatile trebuie s prezinte separat fiecare clasa
semnificativa de elemente similare si sd deosebeasca intre elementele de natura sau functie diferita,
cu exceptia cazurilor nesemnificative. In contextul costurilor capitalizate, sunt necesare
urmatoarele dezvaluiri:

e Soldurile finale ale activelor din cheltuieli pentru obtinerea sau indeplinirea unui contract,
pe principalele grupuri de activ (de exemplu, costuri de obtinere a contractelor, costuri
precontractuale si costuri de instalare).

e Amortizarea si cheltuielile de depreciere recunoscute in perioada financiara.

e Judecatile utilizate pentru a evalua valoarea costurilor suportate.

e Metoda de amortizare aplicata.

o Politica entitdtii privind reflectarea cheltuielilor incrementale ca un cost, in cazul in care
durata de viatd a activului este de un an sau mai putin.

Aceste cerinte asigurd transparenta si acuratetea raportarii financiare, oferind o imagine

clara a impactului costurilor si activelor contractuale asupra rezultatelor financiare ale entitatii.
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Anexa 22

Lista de verificare privind asigurarea recunoasterii veniturilor in conformitate cu cerintele

IFRS 15

Cerinta de recunoastere/ masurare

Verificare
DA/ NU

Aceastd sectiune a chestionarului abordeaza cerintele IFRS 15 privind contabilitatea veniturilor.
Principiul de baza al IFRS 15 este cd o entitate recunoaste veniturile pentru a descrie transferul
bunurilor sau serviciilor promise catre clienti intr-o suma care reflecta contravaloarea la care entitatea
se asteapta sa aiba dreptul in schimbul acelor bunuri sau servicii.

Textul de mai jos se bazeazd pe cerintele IFRS 15. Utilizatorii ar trebui, de asemenea, sa se
familiarizeze cu Exemplele ilustrative care insotesc IFRS 15.

IFRS 15 intra in vigoare pentru perioadele anuale care incep la sau dupa 1 ianuarie 2018.

IFRS 15 inlocuieste: IAS 11 Contracte de constructie; IAS 18 Venituri;IFRIC 13 Programe de
fidelizare a clientilor;IFRIC 15 Acorduri pentru construirea de bunuri imobiliare;IFRIC 18
Transferuri de active de la clienti si -SIC-31 Venituri — Tranzactii de barter care implica servicii
de publicitate.”

Lista de verificare IFRS 15 este organizatd urmand in primul rand modelul in 5 pasi pentru
recunoasterea veniturilor:

Pasul 1: Identificati contractul cu un client:

Pasul 2: Identificati obligatiile de performanta din contract;

Pasul 3: Determinati pretul tranzactiei;

Pasul 4: Alocati pretul tranzactiei obligatiei de executie din contract si

Pasul 5: Recunoasteti venitul atunci cand (sau pe masura ce) entitatea indeplineste o obligatie de
performantd”

In plus, lista de verificare include sectiuni separate privind: acorduri de riscumpirare; aranjamente
de transport; aranjamente de facturare si detinere; modificari de contract; licentiere si costurile
contractului.

Cerinta de recunoastere/masurare

A aplicat entitatea prezentul standard unui contract (altul decét un contract enumerat la paragraful
5) numai dacd contrapartea la contract este un client?

Avre entitatea un contract cu un client care intra partial iIn domeniul de aplicare al prezentului
standard si partial In domeniul de aplicare al altor standarde enumerate la punctul 5?

TRANZITIE

Entitatea aplica IFRS 15 pentru prima data?

A aplicat entitatea prezentul Standard folosind una dintre urmatoarele doud metode acceptabile?

a) retroactiv la fiecare perioada anterioara de raportare prezentatd in conformitate cu IAS 8 Politici
contabile, modificari ale estimarilor contabile si erori, sub rezerva masurilor de la paragraful C5; sau

b) retroactiv cu efectul cumulativ al aplicérii initiale a prezentului standard recunoscut la data
aplicérii initiale In conformitate cu paragrafele C7-C8.”

A ales entitatea sa aplice prezentul standard retroactiv in conformitate cu paragraful C3 litera (a)?

A ales entitatea sa aplice prezentul standard retroactiv in conformitate cu paragraful C3 litera (b)?

A recunoscut entitatea efectul cumulativ al aplicarii initiale a prezentului standard ca o ajustare a
soldului de deschidere al rezultatului reportat (sau altd componenta a capitalurilor proprii, dupa caz)
al perioadei de raportare anuala care include data aplicarii initiale?

Conform acestei metode de tranzitie, o entitate poate alege sd aplice prezentul standard retroactiv
numai contractelor care nu sunt contracte finalizate la data aplicarii initiale (de exemplu, 1 ianuarie
2018 pentru o entitate cu un sférsit de an la 31 decembrig).

A ales entitatea si aplice prezentul standard retroactiv, in conformitate cu paragraful C3 litera (b)?

A ales entitatea sa aplice oricare dintre masurile practice descrise in paragraful C5 litera (c), fie:

(a) pentru toate modificarile contractului care au loc inainte de Inceputul celei mai vechi perioade
prezentate; sau

(b) pentru toate modificarile contractului care au loc Tnainte de data aplicirii initiale.

A aplicat entitatea acest procedeu practic in mod consecvent tuturor contractelor si a dezvaluit
informatiile cerute de punctul C6?
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Cerinta de recunoastere/ masurare

Verificare
DA/ NU

A aplicat entitatea clarificari la IFRS 15 (a se vedea paragraful C1B) retroactiv in conformitate cu
IAS 8?

In aplicarea retroactiva a amendamentelor, a aplicat entitatea modificarile ca si cum ar fi fost incluse
in IFRS 15 la data aplicarii initiale?

Nu a aplicat entitatea modificarile la perioadele de raportare sau la contractele carora nu li se aplica
cerintele IFRS 15 in conformitate cu paragrafele C2-C8?

PASUL 1 — Identificati contractul (contractele) cu un client

A identificat entitatea un contract cu un client, asa cum este definit in IFRS 15?

A analizat entitatea daca contractul creeaza drepturi si obligatii executorii?

A aplicat entitatea prezentul Standard pe durata contractului (adica perioada contractuald) in care
partile la contract au drepturi si obligatii executorii actuale?

A aplicat entitatea acest standard numai atunci cand exista un contract?

A contabilizat entitatea un contract cu un client care intra in domeniul de aplicare al prezentului
standard numai atunci cand toate criteriile urmatoare au fost indeplinite?

a) partile la contract au aprobat contractul (in scris, verbal sau In conformitate cu alte practici
comerciale obignuite) si s-au angajat sa isi indeplineasca obligatiile respective;

b) entitatea poate identifica drepturile fiecarei parti cu privire la bunurile sau serviciile ce
urmeaza a fi transferate;

c) entitatea poate identifica termenele de plata pentru bunurile sau serviciile ce urmeaza a fi
transferate;

d) contractul are substantd comerciala (adica riscul, momentul sau valoarea viitoarelor fluxuri de
numerar ale entitdtii se asteaptd sd se modifice ca urmare a contractului); si

e) este probabil ca entitatea sa Incaseze contravaloarea la care va avea dreptul in schimbul
bunurilor sau serviciilor care vor fi transferate clientului. Atunci cand evalueaza daca
recuperabilitatea unei sume a contraprestatiei este probabild, o entitate trebuie sa ia in considerare
numai capacitatea si intentia clientului de a plati acea suma a contraprestatiei atunci cand este
datorata.

Are entitatea contracte pentru care nu au fost indeplinite criteriile de la punctul 9?

Combinatie de contracte (a se vedea sectiunea separatda de mai jos pentru modificarile
contractului)

Are entitatea 2 sau mai multe contracte care sunt Incheiate In acelasi timp sau aproape in acelasi
timp cu acelasi client?

PASUL 2- Identificarea obligatiilor de performanta

A evaluat entitatea la inceputul contractului bunurile sau serviciile promise intr-un contract cu un
client?

A identificat entitatea ca obligatie de executie fiecare promisiune de a-l transfera clientului, conform
prevederilor a) sau b) de mai jos?

a) un bun sau serviciu (sau un pachet de bunuri sau servicii) care este distinct; sau

b) o serie de bunuri sau servicii distincte care sunt in mod substantial aceleasi si care au acelasi
model de transfer catre client (a se vedea paragraful 23).

A identificat entitatea toate obligatiile de performantd incluse in contract?

A inclus entitatea doar acele activitati pe care entitatea trebuie sa le intreprinda pentru a transfera un
bun sau serviciu unui client?

Determinarea daca bunurile sau serviciile sunt distinctive”

Sunt indeplinite ambele criterii de mai jos pentru a concluziona ca bunurile sau serviciile sunt
distincte?

a) clientul poate beneficia de bunul sau serviciul fie singur, fie impreuna cu alte resurse care sunt
usor disponibile clientului (adicd bunul sau serviciul poate fi distinct); si

b) promisiunea entitdtii de a transfera bunul sau serviciul cétre client este identificabild separat de
alte promisiuni din contract (adica promisiunea de a transfera bunul sau serviciul este distincta in
contextul contractului).

Daca un bun sau serviciu promis nu este distinct, a combinat entitatea acel bun sau serviciu cu alte
bunuri sau servicii promise pana cand identifica un pachet de bunuri sau servicii care este distinct?
In unele cazuri, aceasta ar duce la contabilizarea entitatii pentru toate bunurile sau serviciile promise
intr-un contract ca o singurd obligatie de executie.”
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Cerinta de recunoastere/ masurare

Verificare
DA/ NU

Garantii

Are entitatea un contract prin care un client poate returna un produs defecte in schimbul
unui produs functional?

A contabilizat entitatea garantia promisa ca o obligatie de executie In conformitate cu punctele 22-
30 si a alocat o parte din pretul tranzactiei respectivei obligatii de executie in conformitate cu
paragrafele 73-86 atunci cand un client are optiunea de a achizitiona o garantie separat? De exemplu,
deoarece garantia este pretatd sau se negociaza separat)?

A contabilizat entitatea garantia in conformitate cu IAS 37 Provizioane, datorii contingente si active
contingente daca un client nu are optiunea de a achizitiona o garantie separat, cu exceptia cazului in
care garantia promisd, sau o parte din garantia promisa, ofera clientului o serviciu pe langa asigurarea
ca produsul respectd specificatiile convenite?

La evaluarea daca o garantie oferd unui client un serviciu in plus fatd de asigurarea ca produsul
respecta specificatiile convenite, entitatea a luat in considerare factori precum:

a) Daca garantia este ceruta de lege — daca entitatea este obligata prin lege sa furnizeze o garantie,
existenta acelei legi indica faptul ca garantia promisa nu este o obligatie de executare, deoarece astfel
de cerinte existd de obicei pentru a proteja clientii de riscul de cumparare. Produse defecte.

b) Durata perioadei de acoperire a garantiei — cu cat perioada de acoperire este mai lunga, cu atat
este mai probabil ca garantia promisa sa fie o obligatie de performanta, deoarece este mai probabil
sd furnizeze un serviciu In plus fatd de asigurarea ca produsul respectd conditiile convenite. Dupa
specificatii.

c¢) Natura sarcinilor pe care entitatea promite s le Indeplineasca — daca este necesar ca o entitate
sa indeplineascd sarcini specificate pentru a oferi asigurarea ca un produs respectd specificatiile
convenite (de exemplu, un serviciu de retur pentru un produs defect ), atunci aceste sarcini probabil
nu dau nastere unei obligatii de executare?

A alocat entitatea pretul tranzactiei produsului si serviciului daca o garantie sau o parte a unei garantii
ofera unui client un serviciu 1n plus fata de asigurarea ca produsul respecta specificatiile convenite?
Daca o entitate promite atat o garantie de tip asigurare, cat si o garantie de tip serviciu, dar nu le poate
contabiliza In mod rezonabil separat, entitatea trebuie sa contabilizeze ambele garantii impreuna ca
0 singurd obligatie de executie.

Optiuni pentru clienti pentru bunuri sau servicii suplimentare

Ofera entitatea unui client optiunea de a achizitiona bunuri sau servicii suplimentare ca
urmare a unui contract cu un client?

Considerente principal versus agent

Este o alta parte implicata in furnizarea de bunuri sau servicii unui client?

Taxe initiale nerambursabile (si unele costuri aferente)

Entitatea percepe unui client o taxa initiald nerambursabild la sau aproape de inceperea
contractului?

PASUL 3- Determinarea pretului tranzactiei

A determinat entitatea pretul tranzactiei luand in considerare termenii contractului si practicile sale
comerciale obisnuite?

A exclus entitatea din pretul tranzactiei sumele colectate in numele unor terti (de exemplu, unele taxe
pe vanzari)?

A recunoscut entitatea ca venit valoarea pretului tranzactiei care este alocat acelei obligatii de
executie atunci cand (sau pe masurd ce) o obligatie de executie este indeplinita?

In scopul determinarii pretului tranzactiei, a presupus entitatea ca bunurile sau serviciile vor fi
transferate clientului asa cum a promis in conformitate cu contractul existent si ca contractul nu va
fi anulat, reinnoit sau modificat?

Consideratii variabile

A luat entitatea in considerare la determinarea pretului tranzactiei efectul contraprestatiei variabile?
(a se vedea punctele 50-55 si 59);

Vanzare cu drept de retur

A transferat entitatea controlul asupra unui produs unui client si, de asemenea, i-a acordat clientului
dreptul de a returna produsul din diverse motive (cum ar fi nemultumirea fata de produs) si de a primi
orice combinatie dintre urmatoarele:

a) o rambursare totald sau partiala a oricarei contraprestatii platite;
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Cerinta de recunoastere/ masurare

Verificare
DA/ NU

b) un credit care poate fi aplicat asupra sumelor datorate, sau care vor fi datorate, entitatii; si
¢) alt produs in schimb?

A recunoscut entitatea toate urmatoarele pentru a contabiliza transferul de produse cu drept de retur
(si pentru unele servicii care sunt furnizate sub rezerva unei rambursari)?

a) venituri pentru produsele transferate in valoarea contraprestatiei la care entitatea se asteapta sa
aiba dreptul (prin urmare, veniturile nu ar fi recunoscute pentru produsele preconizate a fi returnate);”

b) o obligatie de rambursare; si

¢) un activ (si ajustarea corespunzatoare a costului vanzarilor) pentru dreptul sdu de a recupera
produse de la clienti la stingerea obligatiei de rambursare.

A aplicat entitatea cerintele de la punctele 47-72 (inclusiv cerintele de constringere a estimarilor
contraprestatiei variabile din punctele 56—58) pentru a determina valoarea contraprestatiei la care se
asteaptd sa aiba dreptul (adica, excluzind produsele preconizate a fi returnate? )?

A recunoscut entitatea ca o datorie de rambursare (spre deosebire de venit) pentru orice suma primita
(sau de primit) pentru care o entitate nu se asteapta sa aiba dreptul atunci cénd a transferat produse
catre clienti?

A actualizat entitatea la sfarsitul fiecarei perioade de raportare, evaluarea sumelor pentru care se
asteaptd sa aiba dreptul in schimbul produselor transferate si a facut o modificare corespunzatoare a
pretului tranzactiei si, prin urmare, a sumei veniturilor recunoscute?

A actualizat entitatea masurarea datoriei de rambursare la sfarsitul fiecarei perioade de raportare
pentru modificarile asteptarilor cu privire la valoarea rambursarilor i a recunoscut ajustarile
corespunzatoare drept venit (sau reduceri ale veniturilor)?

A actualizat entitatea masurarea activului care decurge din modificirile asteptarilor cu privire la
produsele care urmeaza sa fie returnate la sfarsitul fiecarei perioade de raportare?

Entitatea a masurat initial un activ recunoscut pentru dreptul unei entitati de a recupera produse de la
un client la stingerea unei datorii de rambursare prin referire la valoarea contabila anterioara a
produsului (de exemplu, stocul) minus orice costuri asteptate pentru recuperarea acelor produse
(inclusiv potentialele? Scaderi ale valorii catre entitatea produselor returnate)?

Reevaluarea consideratiei variabilei

A actualizat entitatea pretul estimat al tranzactiei (inclusiv actualizarea evaludrii asupra faptului cé o
estimare a contraprestatiei variabile este constransd) la sférsitul fiecérei perioade de raportare?

A luat entitatea In considerare, la determinarea pretului tranzactiei, efectul constrangerii estimarilor
contraprestatiei variabile? (a se vedea punctele 56-58);

Include entitatea in pretul tranzactiei o parte sau intreaga suma a contraprestatiei variabile estimata
in conformitate cu punctul 53 numai in masura in care este foarte probabil ca o inversare
semnificativa a valorii veniturilor cumulate recunoscute sd nu aiba loc atunci cand incertitudinea
asociatd cu consideratia variabila se rezolva ulterior?

A luat entitatea 1n considerare atit probabilitatea, cat si amploarea inversarii veniturilor pentru a
evalua daca este foarte probabil ca o inversare semnificativa a valorii veniturilor cumulate
recunoscute sa nu aiba loc odata ce incertitudinea legata de contravaloarea variabila este rezolvata
ulterior?

A aplicat entitatea punctul B63 pentru a contabiliza contraprestatia sub forma unei redevente bazate
pe vanzari sau pe utilizare, care este promisa in schimbul unei licente de proprietate intelectuala?

Componente semnificative de finantare

A luat entitatea in considerare la determinarea pretului tranzactiei efectul existentei unei
componente semnificative de finantare in contract? (a se vedea punctele 60-65);

Consideratii fira numerar

A primit contraprestatia intr-o altd forma decét in numerar? (a se vedea punctele 66-69)

Contribuie clientul cu bunuri sau servicii (de exemplu, materiale, echipamente sau manoper)
pentru a facilita indeplinirea contractului de cétre o entitate?

Consideratii platibile unui client

A luat entitatea in considerare la determinarea pretului tranzactiei efectul contraprestatiei platibile
unui client? (a se vedea punctele 70-72).

Este contraprestatia platibild unui client o platd pentru un bun sau serviciu distinct de la client?

Drepturile neexercitate ale clientilor

A primit entitatea o plata anticipata de la un client?
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Cerinta de recunoastere/ masurare

Verificare
DA/ NU

A recunoscut entitatea o datorie contractuald in valoarea pldtii anticipate pentru obligatia sa de
executare de a transfera sau de a fi pregatita sa transfere bunuri sau servicii in viitor?

A derecunoscut entitatea acea datorie contractuald (si recunoaste veniturile) atunci cand transfera
acele bunuri sau servicii si, prin urmare, isi satisface obligatia de performanta?

Pentru orice contraprestatie primita care este atribuibila drepturilor neexercitate ale unui client pentru
care entitatea este obligatd sa le remite unei alte parti, de exemplu, unei entitati guvernamentale in
conformitate cu legile aplicabile privind proprietatea nerevendicatd, entitatea a recunoscut o datorie
(spre deosebire de venit) ?

Se asteapta entitatea sa aiba dreptul la o suma de incalcare Intr-o datorie contractuala?

PASUL 4- Alocarea pretului tranzactiei obligatiilor de performanta

A alocat entitatea pretul tranzactiei fiecarei obligatii de performanta identificate in contract pe o baza
de pret de vanzare relativ independent, in conformitate cu punctele 76-80, cu exceptia cazurilor
specificate in paragrafele 81-83 (pentru alocarea reducerilor) si punctele 84—? 86 (pentru alocarea
contraprestatiei care include sume variabile)?

A alocat entitatea pretul tranzactiei fiecarei obligatii de performantad pe baza pretului de vanzare de
sine stdtator, determinand pretul de vanzare de sine statator la inceputul contractului al bunului sau
serviciului distinct care std la baza fiecarei obligatii de performanta din contract si a alocat pretul
tranzactiei in proportional cu acele preturi de vanzare de sine stititoare?

Daca entitatea a concluzionat ca pretul de vanzare independent este observabil direct, a fost utilizat
acest pret?

A concluzionat entitatea ca pretul de vanzare de sine statator nu este observabil direct?

Alocarea unei reduceri

A alocat entitatea o reducere proportional cu toate obligatiile de executie din contract, cu exceptia
cazului in care o entitate are dovezi observabile in conformitate cu punctul 82 cé intreaga reducere
se refera doar la una sau mai multe, dar nu la toate, obligatiile de executie dintr-un contract?

A alocat entitatea o reducere in intregime uneia sau mai multor obligatii de performanta, dar nu
tuturor, in contract daca sunt indeplinite toate criteriile de mai jos?

a) entitatea vinde in mod regulat fiecare bun sau serviciu distinct (sau fiecare pachet de bunuri sau
servicii distincte) din contract, in mod independent;

b) entitatea vinde, de asemenea, in mod regulat, individual, un pachet (sau pachete) din unele dintre
acele bunuri sau servicii distincte cu o reducere fata de preturile de vanzare de sine statitoare ale
bunurilor sau serviciilor din fiecare pachet; si

¢) discountul atribuibil fiecarui pachet de bunuri sau servicii descris la paragraful 82 litera (b) este in
mod substantial acelasi cu reducerea din contract si o analizd a bunurilor sau serviciilor din fiecare
pachet furnizeaza dovezi observabile ale obligatiei de executare (sau de performantd). Obligatii)
caruia 1i apartine intreaga reducere din contract.

Daca o reducere este alocata in Intregime uneia sau mai multor obligatii de executie din contract in
conformitate cu punctul 82, a alocat entitatea reducerea inainte de a utiliza abordarea reziduald pentru
a estima pretul de vanzare independent al unui bun sau serviciu in conformitate cu punctul 79 (¢)?

Alocarea contravalorii variabile

O contraprestatie variabila care este promisa intr-un contract a fost atribuitd intregului contract sau
unei anumite parti a contractului, cum ar fi oricare dintre urmatoarele?

a) una sau mai multe, dar nu toate, obligatiile de performantd din contract (de exemplu, un bonus
poate fi conditionat de transferul unei entitati a unui bun sau serviciu promis intr-o anumita perioada
de timp); sau

b) unul sau mai multe, dar nu toate, bunuri sau servicii distincte promise intr-0 serie de bunuri sau
servicii distincte care fac parte dintr-o singura obligatie de executare in conformitate cu paragraful
22 litera (b) (de exemplu, contraprestatia promisa pentru al doilea an). A unui contract de servicii de
curatenie pe doi ani va creste pe baza miscarilor unui indice de inflatie specificat).

A alocat entitatea o suma variabild (si modificarile ulterioare ale acelei sume) in intregime unei
obligatii de executie sau unui bun sau serviciu distinct care face parte dintr-o singura obligatie de
executie In conformitate cu paragraful 22 litera (b), daca ambele criterii de mai jos sunt intalniti?

a) termenii unei plati variabile se referd in mod specific la eforturile entitatii de a indeplini obligatia
de performantd sau de a transfera bunul sau serviciul distinct (sau la un rezultat specific din
indeplinirea obligatiei de performanta sau transferul bunului sau serviciului distinct); si

205




Cerinta de recunoastere/ masurare

Verificare
DA/ NU

b) alocarea sumei variabile a contraprestatiei in intregime obligatiei de executie sau bunului sau
serviciului distinct este in concordanta cu obiectivul de alocare de la punctul 73 atunci cand se iau in
considerare toate obligatiile de executie si termenii de plata din contract.

A aplicat entitatea cerintele de alocare de la punctele 73-83 pentru a aloca suma ramasa din pretul
tranzactiei care nu indeplineste criteriile de la punctul 85?

Modificari ale pretului tranzactiei

S-a modificat pretul tranzactiei dupa incheierea contractului?

PASUL 5-Recunoasteti venitul atunci cind (sau pe masura ce) o obligatie de performanta este
indeplinita

A recunoscut entitatea venit atunci cand (sau pe masura ce) entitatea indeplineste o obligatie de
performanta prin transferul unui bun sau serviciu promis (adica un activ) unui client?

A stabilit entitatea ca a transferat un activ unui client atunci cand (sau pe masurd ce acesta obtine
controlul asupra activului respectiv?

A stabilit entitatea, pentru fiecare obligatie de executare, in conformitate cu punctele 22-30 la
inceputul contractului daca indeplineste obligatia de executare in timp (in conformitate cu punctele
35-37) sau indeplineste obligatia de executare la un moment dat (in conformitate cu cu paragraful
38)?

Pentru a evalua daca un client obtine controlul asupra unui activ, a luat entitatea In considerare vreun
acord de rdscumparare a activului (a se vedea punctele B64-B76)?

Obligatii de performanta indeplinite in timp

A stabilit entitatea ca transfera controlul asupra unui bun sau serviciu in timp si, prin urmare, satisface
o obligatie de performanta si recunoaste venituri in timp, daca unul dintre urmatoarele criterii este
indeplinit?

a) clientul primeste si consuma simultan beneficiile oferite de performanta entitatii pe masura ce
entitatea efectueaza (a se vedea paragrafele B3-B4);

b) performanta entittii creeaza sau imbunatateste un activ (de exemplu, lucrari in curs) pe care
clientul il controleazd pe masura ce activul este creat sau imbunatatit (a se vedea paragraful B5); sau

c) performanta entitatii nu creeaza un activ cu o utilizare alternativa a entitatii (a se vedea punctul
36), iar entitatea are un drept executoriu la platd pentru performanta realizatd pana in prezent (a se
vedea punctul 37).

A facut entitatea evaluarea dacd un activ are o utilizare alternativa fatd de entitate la inceputul
contractului?

Dupa inceperea contractului, nu a actualizat entitatea evaluarea utilizarii alternative a unui activ, cu
exceptia cazului in care partile la contract aproba o modificare a contractului care modificd in mod
substantial obligatia de executie? (Paragrafele B6-B8 ofera indrumari pentru a evalua daca un activ
are o utilizare alternativa la o entitate)

In evaluarea daci un client primeste si consuma simultan beneficiile din performanta entititii pe
masurd ce entitatea realizeaza, a determinat entitatea daca o obligatie de performanta este indeplinita
in timp dacd a determinat ca o altd entitate nu ar trebui sa reefecteze in mod substantial munca pe
care entitatea le-a indeplinit pand in prezent daca acea alta entitate ar fi indeplinit obligatia de
performanta ramasa fata de client?

Pentru a determina daca o alta entitate nu ar trebui sa re-efectueze in mod substantial munca pe care
entitatea a finalizat-o pana in prezent, a stabilit entitatea daca a facut ambele ipoteze de mai jos?

a) s nu ia in considerare potentialele restrictii contractuale sau limitari practice care altfel ar
impiedica entitatea sa transfere obligatia de performantd ramasa catre o altd entitate; si

b) s presupuna ca o alta entitate care indeplineste restul obligatiei de performanta nu ar beneficia de
niciun activ care este controlat in prezent de entitate si care ar ramane controlat de entitate daca
obligatia de performanta ar fi transferata unei alte entitati.

Pentru a determina daca un client controleaza un activ pe masura ce acesta este creat sau imbunatatit
in conformitate cu punctul 35 litera (b), a aplicat entitatea cerintele de control de la punctele 31-34 si
38?

A luat entitatea in considerare efectele restrictiilor contractuale si ale limitérilor practice asupra
capacitatii entitatii de a directiona cu usurintd acel activ pentru o altd utilizare, cum ar fi vanzarea
unui alt client?

Pentru a evalua daca un activ are o utilizare alternativa fata de o entitate in conformitate cu punctul
36, a luat entitatea In considerare efectele restrictiilor contractuale si ale limitdrilor practice asupra
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Cerinta de recunoastere/ masurare

Verificare
DA/ NU

capacitatii entitatii de a directiona cu usurinta acel activ pentru o alta utilizare, cum ar fi vanzarea lui
catre un alt client?

Pentru a determina daca activul nu are o utilizare alternativa pentru entitate, a determinat entitatea
daca o restrictie contractuald asupra capacitatii unei entitati de a directiona un activ pentru o alta
utilizare este substantiala?

A evaluat entitatea daca are un drept executoriu la plata pentru prestatia realizatd pana in prezent in
conformitate cu punctul 35¢)?

A luat entitatea in considerare indrumarile din paragrafele B9-B13 pentru evaluarea existentei si
caracterului executoriu al unui drept la plata si daca dreptul la platd al unei entitdti i-ar permite
entitatii sa fie platitd pentru performanta sa realizatd pana in prezent?

Pentru a evalua daca entitatea are dreptul la plata pentru prestatia finalizatd pana in prezent, a luat
entitatea In considerare daca ar avea un drept executoriu de a cere sau de a retine plata pentru prestatia
finalizatd pana 1n prezent, daca contractul ar fi reziliat Tnainte de finalizare din alte motive decat
nerespectarea entitatii conform promisiunii?

La evaluarea existentei si caracterului executoriu al unui drept la platd pentru prestatia incheiata pana
in prezent, a luat entitatea in considerare termenii contractuali, precum si orice legislatie sau
precedent legal care ar putea completa sau anula acelor termeni contractuali?

Misurarea progresului citre indeplinirea completi a unei obligatii de performanti

A aplicat entitatea o singurd metoda de masurare a progresului pentru fiecare obligatie de performanta
indeplinita in timp si a aplicat acea metoda in mod consecvent la obligatii de performanta similare si
in circumstante similare?

Si-a reevaluat entitatea progresul catre indeplinirea completd a unei obligatii de performanta
indeplinita in timp la sfarsitul fiecarei perioade de raportare?

A selectat entitatea 0 metoda adecvata de masurare a progresului?

La determinarea metodei adecvate de masurare a progresului, a luat entitatea in considerare natura
bunului sau serviciului pe care entitatea a promis sa-l transfere clientului?

In evaluarea aplicirii unei metode de rezultate pentru a-si misura progresul, a luat entitatea in
considerare daca rezultatul selectat ar descrie fidel performanta entitatii in vederea indeplinirii
deplina a obligatiei de performanta?

Are entitatea dreptul la o contraprestatie de la un client intr-o suma care corespunde direct cu valoarea
pentru client a performantei entitétii realizate pana in prezent (de exemplu, un contract de servicii in
care o entitate factureazd o suma fixa pentru fiecare ord de serviciu? Furnizat)?

Obligatia de executare indeplinitd la un moment dat

A concluzionat entitatea ca nu indeplineste obligatia de executare in timp in conformitate cu punctele
35-37 si, in consecintd, satisface obligatia de executare la un moment dat?

A determinat entitatea momentul in care un client obtine controlul asupra unui activ promis si
entitatea indeplineste o obligatie de executare, luand in considerare cerintele de control de la punctele
31-34?

A analizat entitatea daca existd vreunul dintre urmatorii indicatori de transfer de control?

a) Entitatea are un drept actual la plata pentru activ — dacad un client este in prezent obligat sa
plateasca pentru un activ, atunci aceasta poate indica faptul ca clientul a obtinut capacitatea de a
directiona utilizarea si de a obtine in mod substantial toate beneficiile ramase din, activul in schimb.

b) Clientul are un titlu legal asupra activului — titlul legal poate indica care parte la un contract are
capacitatea de a directiona utilizarea unui activ si de a obtine in mod substantial toate beneficiile
ramase din acesta sau de a restrictiona accesul altor entitati; la aceste beneficii. Prin urmare, transferul
titlului legal al unui activ poate indica faptul ca clientul a obtinut controlul asupra activului. Daca o
entitate 1si pastreaza titlul legal doar ca protectie impotriva neplatd a clientului, acele drepturi ale
entitatii nu ar impiedica clientului s obtina controlul asupra unui activ.

c) Entitatea a transferat posesia fizica a activului — posesia fizica de catre client a unui activ poate
indica faptul ca clientul are capacitatea de a directiona utilizarea activului si de a obtine in mod
substantial toate beneficiile ramase din acesta sau de a restrictiona accesul altor entitati la aceste
beneficii. Cu toate acestea, posesia fizicad poate sa nu coincida cu controlul unui bun. De exemplu, in
unele contracte de rascumparare si in unele acorduri de consignatie, un client sau destinatar poate
detine posesia fizica a unui activ pe care entitatea il controleaza. in schimb, in unele acorduri de
facturare si retinere, entitatea poate detine posesia fizica a unui activ pe care clientul il controleaza.

207




e . Verificare
Cerinta de recunoastere/ masurare DA/ NU

Paragrafele B64-B76, B77-B78 si B79-B82 ofera indrumari privind contabilizarea contractelor de
rascumpdrare, a acordurilor de consignatie si, respectiv, a acordurilor de facturare si retinere.

d) Clientul are riscurile si beneficiile semnificative aferente dreptului de proprietate asupra
activului — transferul riscurilor si beneficiilor semnificative ale dreptului de proprietate asupra unui
activ catre client poate indica faptul ca clientul a obtinut capacitatea de a directiona utilizarea si de a
obtine in mod substantial toate beneficiile ramase din activ. Cu toate acestea, atunci cand evalueaza
riscurile si beneficiile aferente dreptului de proprietate asupra unui activ promis, o entitate trebuie sa
excluda orice risc care da nastere la o obligatie de performanta separata in plus fatd de obligatia de
performanta de a transfera activul De exemplu, o entitate poate sa fi transferat controlul asupra unui
activ unui client, dar nu si-a indeplinit Inca o obligatie suplimentard de performantd de a furniza
servicii de Intretinere aferente activului transferat.

Prevederi de acceptare a clientului:

e) Clientul a acceptat activul — acceptarea de citre client a unui activ poate indica faptul ci a
obtinut capacitatea de a directiona utilizarea activului si de a obtine In mod substantial toate
beneficiile ramase din acesta. Pentru a evalua efectul unei clauze contractuale de acceptare a
clientului asupra momentului in care controlul asupra unui activ este transferat, o entitate trebuie sa
ia 1n considerare indrumarile din punctele B§3—B86.

A incheiat entitatea un contract de riscumparare cu clientul sau?
Aranjamentele de expediere

A incheiat entitatea un acord de transport cu clientul sau?
Aranjamente Bill and Hold

A incheiat entitatea un acord de facturare si detinere cu clientul sau?

Modificari contract
A fost modificat vreunul dintre contracte?

Licentiere

A acordat entitatea o licenta unui client?

Costuri suplimentare pentru obtinerea unui contract
A suportat entitatea costuri pentru obtinerea unui contract cu un client pe care nu le-ar fi suportat
daca contractul nu ar fi fost obtinut (de exemplu, un comision de vinzare)?

Sursa: elaborat de autor in baza Deloitte, Revenue from contracts with customers, A guide to IFRS 15, March 2018
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Anexa 23
Tabloul de bord pentru recunoasterea veniturilor in conformitate cu IFRS 15

Pasul 1 - Elemente definitorii ale contractului (identificare)

+Contractele constituie sursa drepturilor si obligatiilor, concretizate prin asumarea acestora sub

semnaturd. In contextul portofoliului de contracte, identificarea fiecdrui contract devine
obligatorie si se bazeaza pe elementele sale distincte (numar, obiect, parti, termeni). Portofoliul,
definit generic ca ,combinarea contractelor,” serveste drept identificator al experientei
prestatorului in furnizarea de servicii similare.

Pasul 2 - Obligatii
« Obligatiile identificate prin contract se refera la angajamentul de a transfera bunuri si servicii
catre beneficiar ca urmare a activitatilor desfasurate de prestator. Aceste obligatii sunt descrise
generic ca un pachet de bunuri si servicii in cadrul contractelor complexe, care includ atat

transferul de bunuri, cat si furnizarea de servicii conexe.

Pasul 3 - Pretul tranzactiei

*Pretul tranzactiei este definit ca estimarea valorii transferului de bunuri si servicii. Acesta include
0 componenta variabila, a carei limitare este reglementata de IFRS 15 doar in cazul in care sunt
furnizate bunuri sau servicii aditionale la optiunea beneficiarului. Estimarea acestei componente
semnificative din punct de vedere financiar constituie un element esential in trasabilitatea
pretului, iar prestatorul este responsabil sa isi indeplineasca obligatiile sub rezerva unor sume
platite beneficiarului.

Pasul 4 - Alocarea pretului tranzactiei

«Alocarea pretului tranzactiei pe componente prevaleaza asupra obligatiilor asumate in baza
drepturilor conferite de contract, iar aplicabilitatea metodei reziduale este limitatda in acest
context.

Pasul 5 - Recunoasterea venitului

*Recunoagterea veniturilor si verificarea cheltuielilor se realizeaza etapizat, conform indeplinirii
obligatiilor contractuale. Criteriile de satisfacere a obligatiilor contractuale impun desfasurarea
operatiunilor in etape, iar recunoasterea veniturilor este aliniatd acestei etapizari.

Sursa: Elaborat in baza IFRS 15
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Anexa 24
Chestionar privind implementarea IFRS 15 din perspectiva directorilor financiari

Informatii generale privind entititile chestionate

. In ce industrie activeaza entitatea?

a) Telecomunicatii

b) Constructii

c) Servicii IT

d) Productie alimentara

e) Servicii bancare

. Entitatea se considera de interes public, asa cum descrie Legea Contabilitatii?

a) Da

b) Nu

. Care este valoarea cifrei de afaceri a entitatii in anul 2018 (mii lei)? *

a) 200.000-800.000

b) 800.001-1.400.000

c) 1.400.001 si mai mult

. Care este valoarea activelor entititii la 31 Decembrie 2018 (mii lei)?

a) 200.000-5.200.000

b) 5.200.001-10.200.000

c) 10.200.001 si mai mul

. Care este valoarea Capitalului Propriu al entitatii la 31 Decembrie 2018 (mii lei)?

a) 2.000-500.000

b) 500.001-1.000.000

¢) 1.000.001 si mai mult

. Care este valoarea datoriilor entitatii la 31 Decembrie 2018 (mii lei)?

a) 100.000-1.000.000

b) 1.000.001-10.000.000

c) 10.000.001 si mai mult

. Care este valoarea creantelor imobilizate la 31 Decembrie 2018 (mii lei)?

a) 500-100.000

b) 100.001-1.000.000

c) 1.000.001 si mai mult

. Care este valoarea creantelor curente la 31 Decembrie 2018 (mii lei)?

a) 100.000-1.000.000

b) 1.000.001-5.000.000

c) 5.000.001 si mai mult

. Tipul de bursa la care este cotata entitatea?

a) categorial

b) categoria 2

10. Care este cota pe care o detine entitatea in industria din care face parte pe piata locala?

a) 5%-25%

b) 25%-50%

c) 50% si mai mult

Intrebari specifice aplicabilitatii IFRS 15 in entititile din Romadnia si RM

11. A aplicat entitatea acest standard pentru cel putin un contract cu clientii, cu exceptia celor

specificate in paragraful 5 al standardului?
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Informatii generale privind entititile chestionate

a) Da

b) Nu

c) N/a

12. Entitatea detine contracte cu clientii care partial sunt in scopul si partial in afara scopului IFRS
15?

a) Da

b) Nu

c) Nl/a

13. Entitatea a ales sa aplice retroactiv prezentul standard in conformitate cu punctul C3 (a)
(retroactiv pentru fiecare perioada trecuta)?

a) Da

b) Nu

c) N/a

14. Entitatea a ales si aplice retroactiv prezentul standard in conformitate cu punctul C3 (b)
(retroactiv cu efect cumulativ pentru toate perioadele trecute)?

d) Da

e) Nu

f) Nia

15. A identificat entitatea un contract cu un client astfel cum este definit in IFRS 15?

a) Da

b) Nu

c) N/a

16. A identificat entitatea un contract in care sa existe mai multe bunuri/ servicii distincte?

a) Da

b) Nu

c) N/a

17. Are entitatea un contract in care un client poate returna un produs defect in schimbul unui
produs functional?

a) Da

b) Nu

c) N/a

18. Entitatea acorda unui client optiunea de a achizitiona bunuri sau servicii suplimentare ca
rezultat al unui contract cu un client?

a) Da

b) Nu

c) Nl/a

19. Este o alta entitate implicata in furnizarea de bunuri sau servicii unui client?

a) Da

b) Nu

c) N/a

20. Entitatea percepe unui client 0 taxa nerambursabili la (sau aproape de) incheierea unui
contract?

a) Da

b) Nu

c) N/a
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Informatii generale privind entititile chestionate

21. Entitatea a primit o plata in avans de la un client?

a) Da

b) Nu

c) N/a

22. Entitatea a concluzionat ca pretul de vinzare autonom nu poate fi observat in mod direct?

a) Da

b) Nu

c) Nl/a

23. A fost schimbat pretul tranzactiei dupa inceperea contractului?

a) Da

b) Nu

c) N/a

24. Cea mai mare parte a veniturilor aferente aceluiasi contract sunt recunoscute in decursul mai
multor perioade contabile?

a) Da

b) Nu

c) Nl/a

25. Cea mai mare parte a veniturilor aferente aceluiasi contract sunt recunoscute intr-o singura
perioada contabila?

a) Da

b) Nu

c) N/a

26. Entitatea detine contracte cu clientii in care sunt stipulate optiunile de a oferi discount-uri?

a) Da

b) Nu

c) N/a

27. In determinarea metodei adecvate pentru maisurarea progresului, entitatea a luat in
considerare natura bunului sau a serviciului pe care entitatea a promis sa le transfere clientului?

a) Da

b) Nu

c) N/a

28. Entitatea a alocat o reducere proportionala pentru toate obligatiile de performanta din
contract?

a) Da

b) Nu

c) Nl/a

29. Entitatea a luat in considerare, in determinarea pretului tranzactiei, efectul unei valori
variabile?

a) Da

b) Nu

c) N/a

30. A primit entitatea o contraprestatie intr-o alta forma decat numerarul?

a) Da

b) Nu

¢) Nia

Sursa: elaborat de autor
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Anexa 25

Aprecierea implementarii IFRS 15 pentru entititi din diferite industrii in viziunea
auditorilor din cadrul companiilor ,,Big 4”

1. In ce industrii activeaza entititile la care sunteti implicati mai mult in misiunile de audit extern?
(1=Telecomunicatii, 2=Constructii, 3=Servicii IT, 4=Productie alimentara, 5=Servicii bancare)

1. 2. 3. 4. 5.
2. In ce domenii majore sau specifice au existat oportunitati de discretie prin interpretare sau judecati in
cadrul IAS 11, IAS 18, din perspectiva dumneavoastra? (1=Telecom, 2=Constructii, 3=Servicii IT,
4=Productie alimentara, 5=Servicii bancare)

1. 2. 3. 4. 5.
3. Studiile anterioare definesc determinarea pretului tranzactiei pentru o obligatie de performanta,
componentele de finantare, separarea obligatiilor de performantd si alocarea respectivd a pretului
tranzactiei drept provocari tehnice majore conform IFRS 15. In ce misurd vedeti potentialul de
interpretare si judecata 1n acele zone? (1-5, 1- in mésura foarte limitatd, 5- Tn masura foarte extinsa)

1. 2. 3. 4. 5.
4. In ce masuri ati adiuga alte domenii critice ale IFRS 15 cu privire la interpretarea si rationamentul
major? (1-5, 1- in masura foarte limitata, 5- in masura foarte extinsa)

1. 2. 3. 4. 5.
5. Studiile anterioare arata ca expresiile de probabilitate si incertitudine in combinatie cu diferite limbi
si traduceri pot duce la 375 diferite interpretri in cursul interpretarii standardelor de contabilitate. In ce
masurd considerati acest subiect ca fiind relevant in cadrul standardelor IFRS in general? (1-5, 1- in
masura foarte limitata, 5- in masura foarte extinsd)

1. 2. 3. 4. 5.
6. In ce masura IFRS 15 utilizeaza expresii de probabilitate si incertitudine in problemele majore si cum
pot acestea sd conduca la interpretari diferite? (1- Tn masura foarte limitata, 5- in masura foarte extinsa)

1. 2. 3. 4. 5.
7. Ati putea s evaluati daca IFRS 15 ar putea fi un instrument de manipulare a rezultatelor intentionate
de raportare?(1-5, 1- in masura foarte limitata, 5- in masura foarte extinsa)

1. 2. 3. 4. 5.
8. Care este nivelul de discretie posibil conform IFRS 15 in comparatie cu IAS 11, IAS 18 si interpretarile
aferente? (1-5, 1 fiind nivel foarte scazut, 5 fiind nivel foarte inalt)

1. 2. 3. 4. 5.
9. Aveti experienta de companii care implementeazd masuri specifice pentru a folosi discretia conform
IFRS 15? (1-5, 1 fiind foarte putine, 5 fiind foarte multe)

1. 2. 3. 4. 5.
10. Companiile modifica in mod specific contractele sau contractele standard? (1-5, 1 fiind foarte rar, 5
fiind foarte des)

1. 2. 3. 4. 5.
11. Existd multe optiuni conform IFRS 15 pentru a modifica contractele in favoarea companiei? (1-5, 1
fiind foarte putine, 5 fiind foarte multe)

1. 2. 3 4. 5.
12. Cum sunt ilustrate si documentate In mod transparent interpretarile si rationamentul profesional
conform IFRS 15? (1-5, 1 fiind foarte slab, 5 fiind foarte bine)

1. 2. 3. 4. 5.
13. In ce masura judecitile sau interpretirile majore conform IFRS 15 sunt efectuate sau documentate in
sistemele IT? (1-5, 1 fiind foarte slab, 5 fiind foarte bine)

1. 2. 3. 4. 5.
14. In ce masura rationamentele sau interpretirile majore conform IFRS 15 sunt controlate sau luate in
considerare in cadrul sistemului de control intern? (1-5, 1 fiind foarte slab, 5 fiind foarte bine)

1. 2. 3. 4. 5.
15. Cum au fost prezentate si intocmite in mod specific rationamentele si interpretarile conform IFRS
15?7 (1-5, 1 fiind foarte slab, 5 fiind foarte bine)

1. 2. 3. 4. 5.

Sursa: elaborat de autor
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Anexa 26
Acte de implimentare

Act de implimentare COMBINATUL DE VINURI ,,CRICOVA” S.A., RM

&

NOMEN 3T OMEN

C‘fOl‘\IBINATl:JL‘DE»VINURI "CRICOVA" SA. CRICOVA

o

ACT DE IMPLEMENTARE
a rezultatelor investigatiilor stiintifice efectuate de ciitre
Domnul Nicolai JIERI pentru conferires tiflului de doctor in ecomomie cu tema wDezvoltarea unui
model integrat de aplicare a Standardului International de Raportare Financiari (IFRS) 15 -
venituri din contracte cu clientii”

Prin prezenta, confirmam faptul ca domnul Nicolai JIERI, a pus in aplicare in cadrul entitapu
noastre rezultatele cercetirii in domeniul recunoasterii i raportarii veniturilor din contractele cu chientii,
conform Standardului International de Raportare Financiard 15.

Implementarea rezultatelor practice, derivate din teza de doctor , Dezvoliarea unui model mtegrat
de aplicare a Standardului International de Raportare Financiard (IFRS) 15 - venituri din contracte cu
clienfir”, in cadrul entitafu noastre, reprezinti o etapd cruciald in eforturile noastre de a optimiza procesul
de raportare financiard §i de a asigura conformitatea cu standardele internationale relevante. Prin urmare,
urmdrind metodologia recomandati de domnul Nicolai JIERI, ne-am concentrat asupra implementdrii
practice a modelului integrat propus in lucrarea sa de doctorat.

in acest sens, am identificat in mod concret etapele cheie ale procesului de implementare, adaptind
modelul propus la specificul activitafilor noastre § la particularitifile contractelor cu clientii. in urma
acestei abordari, am obfinut urmatoarele rezultate concrete §i relevante:

- Au fost identificate si evidentiate zonele de risc legate de recunoasterea veniturilor, cu accent pe
posibilitatea de interpretare a principiilor relevante, ceea ce ne-a ajutat s adoptdm masuri
preventive §i corective pentru a minimiza riscurile asociate.

- A fost implementatd o listd de venficare complexa, sub forma unui instrument de facilitare a
conformitdfii prezentdni informatiilor legate de veniturile din contractele cu clientii, dedicata
departamentului financiar-contabil din cadrul entititii noastre, conform recomandarilor efectuate de
cétre domnul Nicolai JIERI,

- A fost aplicat metodologia de modelare a aplicabilitafii IFRS 15, adaptata specificului nostru
extins, bazata pe indici st indicatori dnmmncu.mne-aupermsommb«migesuomapmeenuui
de recunoagtere a veniturilor.

Nemujimﬂ@femﬁmomﬁnm”ﬁodidapmfmmelmmmhmwpﬁmlc
implementarea modelului integrat recomandat de domnul Nicolai JIERL Scopul nostru este de a asigura
¢ procesul de aplicare a IFRS lSudesﬂsonﬁeonfamcdanwiinallesmdudedeintexﬁmcsi
exactitate, astfel incdit sa nc asiguram ca veniturile din contractele cu chenfit sunt recunoscute in mod
corect gi transparent.

Pﬁnimplcmnummmmm&imioe,summhmtﬁslmidampoﬁﬁamm
alidaihdomeddnmﬂmadgwhdu-mdmpw&mlﬂmdmmcdemﬁhmmid;iﬂmdude
internationale in ceea ce priveste raportarea financiara.

Mmmaﬁvlmmmpasimpmmammmwmuymmmﬁmm
a entitafil, iar rezultatele cercetirii efectuate de domnul Nicolai JIER] ne-au gjutat sd optimizim procesul
de recunoastere i raportare a veniturilor, cét si si consolidim sinditatea financiard a entitdfii noastre.

Combinatul de Vinuri ,,CRIFOVQ‘.?S( 5k
5| & b
WS \i; w2
" R Npal Micoys ME (9573 22) 804035, W, Tax; (+373 22) AS25T2. e-mal: affcefBoricovs md
1, Ungursany =, MD-2084, Cricova RWT?W/: o ioons

[N
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continuare anexa 26

Act de implimentare ADD Consult SRL, Bruxel, Belgia

Comptabilite
Expertises financitras
Plans financiers

IMPLEMENTING ACT
of the results of scientific investigations carried out by

Mr Nicolai JIERI for the award of the title of Doctor of Economics with the tople
"Development of an integrated model for the application of International Financial
Reporting Standard (IFRS) 15 - revenue from contracts with customers"

We certify with full responsibility that our company has implemented the resulis of the
rescarch conducted by Mr. Nicolai JIERI, stemming from the outstanding scientific research
entitled “Development of an integrated model for the application of International Financial
Reporting Standard (IFRS) 15 - revenue Jram contracts with customers”

1. Contributed to increased clarity and consistency in the process of revenue recognition
from contracts with clients. It has facilitated a uniform and accurate interpretation of
international sccounting standards, significantly reducing ambiguity and the possibility

2. The model has become a crucial tool in identifying and effectively managing the risks
associated with revenue recognition from contracts. This has helped & reduce
accounting errors, discrepancies in financial reporting and potential legal or compliance
issues,

valuable advice on optimising financial performance.

Finally, it is important to highlight the significant contribution of Mr Nicolai JIERI and his
research in our ongoing efforts to improve our operational standurds and remain a leader in our
field. The implementation of these research results has significantly strengthened our market
position and equipped us with the necessary tools.

RATA  DMNIcL
4NN consur T

RO _frsr
Add Cansy: Wt \ e
TVABE 0535, ).986 /

9,
IPCF 70424222
Société de camptabilitg

Bruxetles, Avenue de 18 Toson d'or 55, ot 2, Bruxelles 1060; Tel /Fax: +32 (01221 980 56
e-mail; addcanptamsomaﬂ.com
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continuare anexa 26

Act de implimentare Lusek SRL, Suceava, Roménia
-,
LUSEK 5.R.L. LUSEE /

RO27321703
133/510/210
5tr. Aleea Dumbravii nr.64, Suceava, Romania

ACT DE IMPLEMENTARE
Nr. 01 din 05.09.2023
a rexultatelor investigatiilor stiintifice efectuate de edtre
Domnul Nicolai JIERT pentru conferirea titlului de doctor in economie en tema ™
Dezvoltarea unui model integrat de aplicare a Standardului International de Rapaortare
Financiard (IFRS) 15 - venituri din contracte ¢u clientii™

Confirmdm cd domnul Nicolai JIER] a implementat in cadrul societdlii noasire
rezultatele cercetdrii sale in domeniul recunoasterii $i raportdnii veniturilor din contraciele
cu cliengii, conform  Standardului  Internafional de Raportare Financiard 13, Prin
implementarea rerultatelor cercetiirii derivate din teza sa de doctorat, firma noasird a
inregistrat o serie de beneficii semnificative, contribuind la imbundtifirea preciziel si
transparenfei in raportarea financiard. consolidarea relagiilor cu clientii si optimizarea
proceselor interne de management al veniturilor.

in urma implementfrii, s-au obfinul urmatoarele rezultate semnificative:

1. Implementarea modelului & condus la o transparentd sporitd In procesul de
raportare financiard, ceea ce a eonsolidat increderea investitorilor si o altor parti
interesate in datele financiare furnizate de societatea noastri, efect ce se va simti
pe termen lung.

2. Prin aplicarca modelului, am reusit 53 crestem transparenta in politicile de
preturi 5i in modul in care alocdm veniturile, ceca ce a dus la consolidarea
relatiilor cu clientii nostri exisienti si la atragerea altora noi.

3. Implementarea modelului a dus la o eficientsi sporitd in gestionarea veniturilor.
cees ee a contribuit la o utilizare mai eficientd a resurselor noastre interne 3 la
o imbunatitire generald a proceselor noasire operationale.

4. Ca rezultat al implementarii cercetdrii, firma noastrd a reusit sd s¢ conformese
mai bine cu standardele internationale, consolidind astfel poziia pe piata
globald i sporind atractivitatea pentru investitori si parteneri de afaceri,

Ne exprimdm recunogtinia fatd de domnul Nicolai JIERI pentru contributia sa
semmificativi la dezvoltarea societdfii noastre si a standardelor noastre de excelenti.
Contributia sa a adus beneficii de duratd si a deschis noi orizonturi pentru desvoltarea
viitoare & firmei noastre.
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Anexa 27

Certificate de apreciere in calitate de Memru comitet stiintific la Conferinta Internationala

indexata in baze de d

Certificate of Appreciation
Nicolai Jieri

in recognition of services to the academic community by serving on the
International Committee Board of the

35 IBIMA International Conference
1-2 April 2020 Seville, Spain  ISBN: 978-0-9998551-4-0

Khatid S. Sobiomon IBIMA Conferences are indexed in
Dr. Khalid S. Soliman s it

Engineering Village since 2005
35" IBI Web of Scence s

ate ISI, Scopus

Khalid S, Solimen
Dr. Khalid S. Soliman

|| 38 IBIMA Conference Chair
&l |

Certificate of Appreciation

This certificate is awarded to

Nicolai Jieri

38th IBIMA International Conference
23-24 November 2021 Seville, Spain
ISBN: 978-0-9998551-7-1  ISSN: 2767-9640

in recognition of services to the academic community by serving on the
International Committee Board of the

IBIMA

e 2008
IBIMA Conferences are internationally
indexed and well recognized since 2005
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Certificate of Appreciation

This certificate is awarded to

Nicolai Jieri

in recognition of services to the academic community by serving on the
International Committee Board of the

415t IBIMA International Conference
26-27 June 2023 Granada, Spain

ISSN: 2767-9640

Khabid S. Sobi
. Dr. Khalid S. Soliman
| 41%IBIMA Conference Chair

IBIMA

indexed and well recognized since 2005 |/




Declaratia privind asumarea raspunderii

Prin prezenta declaram pe propria raspundere personala ca:

1. materialele prezentate in teza de doctor/habilitat/lucrare de sinteza si rezumatele tezei
sunt rezultatul propriilor cercetari si realizari stiintifice;

2. teza de doctor/habilitat/lucrare de sintezd si rezumatele tezei, plasate pe site-ul
ANACEC, coincid cu versiunea pe hartie ce urmeaza sa fie depuse la ANACEC
impreund cu dosarul pentru confirmarea titlului stiintific.

In contextul celor expuse, constientizim cd, in caz contrar, urmeazi si suportim

consecintele in conformitate cu legislatia in vigoare.

JIERI Nicolai |/

(é/{(/(,f(/c ~
MIHAILA Svetlana
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INFORMATI PERSONALE

EXPERIENTA PROFESIONALA
Noembrie 2022 - Prezent

Decembrie 2017- Nolembrie 2022

lunie 2014- Nolembrie 2017

EDUCATIE Sl FORMARE
2019-prezent
2018- prezent

2008-2018

CURRICULUM VITAE
Nicolai Jieri
9 25cBoulevard Royal, L-2449, Luxembourg
@ +352621838 069

nicolaifieri@gmail com
O hitps:iwww linkedin com/fin/nicolai-jier-b56145143/

Sexul M | Data nasterii 31/05/1993 | Nationalitate MD, RO

Manager 2 - Manager 3, Audit
Emst & Young SA. Luxembourg

Pe pozitia de manager in audit in sectorul de capital privat in Luxembourg sunt responsabil de
prolecte complexe cu echipe de peste 8 membri. Misiuniie sunt de diferita natura cum ar fi in principal
audit, revizuir, lichidar, verificarea antecedentelor, proceduri convenite. Cadrele de raportare in care
particip sunt Luxembourg GAAP, IFRS, US GAAP s politicle contabile ale grupurilor, misiunile de
audit avand la baza atat ISA cat si PCAOB. Pe langa angajamentele fata de clienti, particip activ in
recrutare, sunt trainer constant pentru grupuri medil si mari pe sublecte de IFRS si audit.

Consultant — Manager 2, Audit
Deloitte Audit SRL, Republica Moldova/Roméania

La nivelul de Consultant si Consultant Senior am fost implicat ca responsabil cu misiunile de audit si
revizuire a situatiilor financiare intocmite in conformitate cu GAARP locale (Moldova, Romania si
Ungaria- detasare 3 luni- imp in care am participat ca responsabil pentru auditul SSC si industria
imobiliara), IFRS, US GAAP i Politicle de raportare ale grupulul. La nivel de Project Manager am
acfionat ca senior responsabil pe prolects complexe si. in acelasi Smp, ca manager responsabil La
nivel de Manager, administrez un portofoliu cu peste 25 de prolecte cu mai multe domenii si cadre de
raportare. Am fost implicat in alte servicii precum audit fiscal, consiliere in risc si alte servicii de
asigurare cu liniile de servicil specifice. Clientii pentru care am deservit sunt din IT si telecomunicatii,
retall, petrol si gaze, productie de otel, productie, agricultura, farmaceutica, imobiliare si altele. Pe
1anga sarcinile de audit, sunt membru activ al echipei de transformare a auditulul, implicat in recrutare,
forum de audit pentru tiner si comitet de prefuri.

Analist financiar, contabil (EFES Moldova si altele)

Tn rolul de controlor financiar am fost responsabil de raportarea lunara (IFRS) catre sediul central,
construind analiza pazitiei financiare si analiza performaniel firmel cu datele si prognozele din anul
anterior; intocmirea declaratiel de Cash Flow, analiza EBITDA. profitabilitate pe SKU/per volum pentru
luarea decizillor; participarea la intocmirea bugetelor, estimari rulante; efectuarea unei analize detaliate
privind KPl-urile firmei si pentru departamente in mod individual; efectuarea de urmrire lunara a
cheltutelilor de capital si operationale in vedecea evaluarii conformitatii cu bugetele; examinarea
angajamentelor firmei si sprijinirea CFO in decizile ce urmeaza a fi luate; sprijinirea CFO in pregatirea
raportului anual, instruirea personalului contabil din domeniile CAPEX si OPEX.

ACCA- 11 din 13 examene sustinute

USV/ASEM, studii doctorat in contabilitate

CNC al ASEM, Licenta, Masterat in contabilitate si audit, ASEM
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COMPETENTE PERSOMNALE u

Lirmba materna  romand

Alte limbi sirdine cunoscule UNDERSTANDING SPEAKING WRITING
Listening Reading Spoken interaction | Spoken production
Engleza c2 cz c2 c2 c2
Rusa B2 B2 B2 B2 B2
Franceza AZ AZ A2 A2 A2
Lt AN Basis user - B2 Indapendent usar - G2 Proficient user
Common Eunopean Framework of Referance for Languages

Competenta de + Bune abiithi de comunicare dobdndite in cadml confernelor nationale i intemationale; responsabil;
COMUMCAnSmanageriale afientat spre rezultat, ablitsl analiice; managemeant eficient al timpulu; managementul conflictelor,
experianta de caaching & formane; abiltatea de a [era sub presiune; atitudine profesionala si
analtica in abordanea sarcinilor complexe 5i a potentialelor problema; capacitabe excelent de a
luera Tn echipd, precumn si independent; abilitit excelents de comunicane persuasiva; cu experienia
in pastrarea confidentialityti in cesa ce priveste datele dientilor; judecatd profesionala dovedita.

INFORMATI ADITIONALE o

* Diploma clasa | - concurs Cel mal bun student al Academiel de Studil Economics — 2015°
* Diploma clasa a l-a- concurs Bursa Moore Stephens”, 2016;

* Castigator al premiulul Personalitale” la categora Cel mai bun absolvent al anulul 2016
* Certificat de recunoastene a paricipar si a contributiilor valoroase la cea de-a 33-a Conferinia
Imemationald IBIMA. Spania, Granada- apilie 2018; membru de board si revizuitor al articolelor anul
2021, 2022, 2023
« * Peste 15 articole publicate in domeniul economiel si contabilititi, reviste nationale s intemationale.
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